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(Verdffentlichungsbediirftige Rechtsakte)

VERORDNUNG (EG) Nr. 2236/2004 DER KOMMISSION
vom 29. Dezember 2004

zur Anderung der Verordnung (EG) Nr. 1725/2003 betreffend die Ubernahme bestimmter

internationaler Rechnungslegungsstandards in Ubereinstimmung mit der Verordnung (EG)

Nr. 1606/2002 des Europiischen Parlaments und des Rates betreffend ,International Financial

Reporting Standards“ (IFRS) Nr. 1, 3 bis 5, ,,International Accounting Standards“ (IAS) Nr. 1, 10, 12,

14, 16 bis 19, 22, 27, 28, 31 bis 41 und die Interpretationen des ,,Standard Interpretation Committee*
(SIC) Nr. 9, 22, 28 und 32

(Text von Bedeutung fiir den EWR)

DIE KOMMISSION DER EUROPAISCHEN GEMEINSCHAFTEN —

gestiitzt auf den Vertrag zur Griindung der Europdischen
Gemeinschaft,

gestiitzt auf die Verordnung (EG) Nr. 1606/2002 des Europii-
schen Parlaments und des Rates vom 19. Juli 2002 betreffend die
Anwendung internationaler Rechnungslegungsstandards (1), ins-
besondere auf Artikel 3 Absatz 1,

in Erwidgung nachstehender Griinde:

(1)  Mittels der Verordnung (EG) Nr. 1725/2003
der Kommission (3) wurden bestimmte internationale
Rechnungslegungsstandards und Interpretationen iiber-
nommen, die zum 1. September 2002 vorlagen.

() Am 31. Marz 2004 hat der ,International Accounting
Standard Board“ (IASB) u. a. drei neue Standards, und zwar
,International Financial Reporting Standards“ (IFRS) Nr. 3
bis 5, und zwei iiberarbeitete Standards, IAS Nr. 36 und 38,
veroffentlicht mit den entsprechenden Anderungen. Diese
neuen Standards erginzen die ,stabile Plattform®, d. h. die
Reihe von Standards, die borsennotierte Unternehmen ab
dem 1. Januar 2005 auf ihre konsolidierten Abschliisse
anwenden miissen. Das allgemeine Ziel ist die Verbesse-
rung der Qualitit der IAS sowie eine international erhchte
Konvergenz der Rechnungslegungsstandards.

(3)  Die Konsultation der technischen Sachverstindigen in die-
sem Bereich hat bestitigt, dass die neuen IFRS und die
iiberarbeiteten IAS den technischen Kriterien fiir ihre Uber-
nahme im Sinne von Artikel 3 der Verordnung (EG)
Nr. 1606/2002 und insbesondere der Anforderung, der
zufolge sie dem europdischen Gemeinwohl zu dienen
haben, entsprechen.

(1) ABL L 243 vom 11.9.2002, S. 1.

() ABL. L 261 vom 13.10.2003, S. 1. Verordnung zuletzt gedndert durch
die Verordnung (EG) Nr. 2086/2004 (ABL. L 363 vom 9.12.2004,
S 1).

(4)  Die Annahme von IAS 36 macht folglich Anderungen an
IAS 16 erforderlich, der im Rahmen der Verordnung (EG)
Nr. 1725/2003 angenommen wurde, um die Kohirenz
zwischen den entsprechenden Rechnungslegungsstandards
zu gewihrleisten.

(5)  Die Ubernahme von IFRS 3, 4 und 5 bedeutet folg-
lich, dass Anderungen an anderen internationalen
Rechnungslegungsstandards und Interpretationen anzu-
bringen sind, um die Kohédrenz zwischen den internationa-
len Rechnungslegungsstandards zu gewdhrleisten. Diese
Anderungen betreffen ,International Financial Reporting
Standard“ (IFRS) Nr. 1, ,International Accounting Stan-
dards“ (TAS)Nr. 1,10, 12, 14, 16 bis 19, 27, 28, 31 bis 34,
36 bis 41 und die Interpretation des ,Standard Interpreta-
tion Committee“ (SIC) Nr. 32. Dariiber hinaus macht die
Ubernahme von IFRS 3 den ,International Accounting
Standard” (IAS) 22 und die Interpretationen des ,Standard
Interpretation Committee“ (SIC) Nr. 9, 22 und 28 redun-
dant. Sie sollten folglich ersetzt werden. Auch diirfte die
Ubernahme von IFRS 5 zur Ersetzung von 1AS 35 fiithren.

(6)  Die Verordnung (EG) Nr. 1725/2003 sollte folglich ent-
sprechend gedndert werden.

(7 Die in dieser Verordnung vorgesehenen Mafnahmen ent-
sprechen der Haltung des Regelungsausschusses fiir
Rechnungslegung —

HAT FOLGENDE VERORDNUNG ERLASSEN:

Artikel 1

Der Anhang zur Verordnung (EG) Nr. 1725/2003 wird wie folgt
gedndert:

1. Die ,International Accounting Standards“ (IAS) Nr. 22 und
die Interpretationen des ,Standard Interpretation Committee®
(SIC) Nr. 9, 22 und 28 werden durch ,International Financial
Reporting Standard“ (IFRS) 3 (Unternehmenszusammenschliisse)
wie im Anhang zu dieser Verordnung geregelt ersetzt.
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IFRS 4 (Versicherungsvertrdge) wird wie im Anhang zu dieser
Verordnung dargelegt eingefiigt.

IAS 35 wird durch IFRS 5 (Zur Verduferung gehaltene langfris-
tige Vermagenswerte und aufgegebene Geschdftsbereiche) wie im
Anhang zu dieser Verordnung dargelegt ersetzt.

IAS Nr. 36 und 38 werden durch IAS Nr. 36 und 38 wie im
Anhang zu dieser Verordnung dargelegt ersetzt.

Die Ubernahme von IFRS 3 macht folglich Anderungen an
[FRS 1, IAS Nrn. 12, 14, 16, 19, 27, 28, 31, 32, 33, 34, 37,
39 und an SIC 32 erforderlich, um die Kohirenz zwischen
den Rechnungslegungsstandards zu gewihrleisten.

6. Die Ubernahme von IFRS 4 macht folglich Anderungen an
IFRS 1 und an IAS Nr. 18, 19, 32, 37, 39 und 40 erforder-
lich, um die Kohirenz zwischen den Rechnungslegungs-
standards zu gewéhrleisten.

7. Die Ubernahme von IFRS 5 macht folglich Anderungen an
IFRS 1, IFRS 3 und an IAS Nrn. 1, 10, 16, 17, 27, 28, 31, 36,

37, 38, 40 und 41 erforderlich, um die Kohdrenz zwischen
den Rechnungslegungsstandards zu gewihrleisten.

Artikel 2

Diese Verordnung tritt am dritten Tag nach ihrer Veroffentlichung
im Amtsblatt der Europdischen Union in Kraft.

Sie gilt spdtestens ab dem 1. Januar 2005.

Diese Verordnung ist in allen ihren Teilen verbindlich und gilt unmittelbar in jedem Mitgliedstaat.

Briissel, den 29. Dezember 2004

Fiir die Kommission
Charlie McCREEVY
Mitglied der Kommission
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ANHANG

JINTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARDS* (IFRS)

IFRS-Nr. Bezeichnung
IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse
IFRS 4 Versicherungsvertrage
IFRS 5 Zur Verduferung gehaltene langfristige Vermdgenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche
IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten
IAS 38 Immaterielle Vermogenswerte

Vervielfiltigung erlaubt innerhalb des Europiischen Wirtschaftsraums. Alle bestehenden Rechte au8erhalb des
EWR vorbehalten, mit Ausnahme des Rechtes auf Vervielfiltigung fiir personlichen Gebrauch oder andere redliche
Benutzung. Weitere Informationen sind vom IASB unter www.iasb.org.uk erhiltlich.
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ZIELSETZUNG

Die Zielsetzung dieses IFRS ist es, die Rechnungslegung eines Unternchmens bei einem Unternehmenszusammenschluss
darzulegen. Es wird insbesondere festgelegt, dass alle Unternehmenszusammenschliisse unter Anwendung der Erwerbs-
methode zu bilanzieren sind. Der Erwerber setzt daher zum Erwerbszeitpunkt die identifizierbaren Vermogenswerte,
Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens zu ihren beizulegenden Zeitwerten an sowie auch den
Geschifts- oder Firmenwert, der danach nicht planmafig abgeschrieben, vielmehr auf Wertminderung tiberpriift wird.

ANWENDUNGSBEREICH

Fiir die Bilanzierung von Unternehmenszusammenschliissen miissen die Unternechmen den vorliegenden IFRS anwen-
den aufSer in den in Paragraph 3 beschriebenen Fallen.

Dieser IFRS ist nicht anwendbar auf:

(@) Unternechmenszusammenschliisse, bei denen separate Unternechmen oder Geschiftsbetriebe zusammengefiihrt wer-
den, um ein Joint Venture zu griinden.

(b)  Unternehmenszusammenschliisse, an denen Unternehmen oder Geschdftsbetriebe unter gemeinsamer Beherrschung beteiligt
sind.

(c) Unternechmenszusammenschliisse, an denen zwei oder mehrere Gegenseitigkeitsunternehmen beteiligt sind.

(d) Unternehmenszusammenschliisse, bei denen separate Unternehmen oder Geschiftsbetriebe zusammengefiihrt
werden, um nur rein vertraglich ein Bericht erstattendes Unternehmen zu griinden, ohne Anteilsrechte zu erhalten
(z.B. Zusammenschliisse, bei denen separate Unternehmen nur vertraglich zusammengefiihrt werden, um ein an
zwei Borsen notiertes Unternehmen zu griinden).

Identifizierung eines Unternehmenszusammenschlusses

Ein Unternechmenszusammenschluss ist die Zusammenfithrung von separaten Unternehmen oder Geschiftsbetrieben
in ein Bericht erstattendes Unternehmen. Das Ergebnis fast aller Unternehmenszusammenschliisse ist, dass ein Unter-
nehmen, der Erwerber, die Beherrschung tiber ein oder mehrere andere Unternehmen, das erworbene Unternehmen,
{ibernimmt. Ubernimmt ein Unternehmen die Beherrschung iiber ein oder mehrere Unternehmen, die keine Geschifts-
betriebe darstellen, handelt es sich bei der Zusammenfiihrung dieser Art von Unternchmen nicht um einen Unter-
nehmenszusammenschluss. Erwirbt ein Unternehmen eine Gruppe von Vermogenswerten oder Nettovermogen, die
kein Unternehmen bildet, hat sie die Anschaffungskosten zwischen den einzelnen identifizierbaren Vermégenswerten
und Schulden der Gruppe auf der Grundlage ihrer relativen beizulegenden Zeitwerte zum Erwerbszeitpunkt aufzuteilen.

Ein Unternehmenszusammenschluss kann auf unterschiedliche Arten auf Grund rechtlicher, steuerlicher oder anderer
Motive vorgenommen werden. Dabei kann es zum Erwerb des Eigenkapitals eines Unternehmens durch ein anderes
Unternehmen, zum Erwerb des gesamten Nettovermdogens eines anderen Unternehmens, zur Ubernahme der Schulden
eines andern Unternehmens oder zum Erwerb von Teilen des Nettovermdgens eines anderen Unternehmens, die zusam-
men eine oder mehrere Geschiftsbetriebe bilden, kommen. Ein Unternehmenszusammenschluss kann durch die Aus-
gabe von Eigenkapitalinstrumenten, die Ubertragung von Zahlungsmitteln, Zahlungsmitteliquivalenten oder anderen
Vermogenswerten oder eine Kombination der Vorgenannten erfolgen. Die Transaktion kann zwischen den Anteils-
eignern der sich zusammenschlieBenden Unternehmen oder zwischen einem Unternechmen und den Anteilseignern
eines anderen Unternehmens abgewickelt werden. Der Zusammenschluss kann zur Griindung eines neuen Unterneh-
mens, das die Beherrschung iiber die sich zusammenschlieBenden Unternehmen oder das iibertragene Nettovermogen
erlangt, oder zur Restrukturierung von einem oder mehreren der sich zusammenschlieSenden Unternehmen fithren.

Beim Unternehmenserwerb kann es zu einer Mutter-Tochter-Beziehung kommen, in der das erwerbende Unterneh-
men das Mutterunternehmen und das erworbene Unternehmen ein Tochterunternehmen des Erwerbers ist. Unter solchen
Bedingungen hat der Erwerber diesen IFRS in seinem Konzernabschluss anzuwenden. Das Mutterunternehmen nimmt
seinen Anteil am erworbenen Unternehmen als Anteil an einem Tochterunternehmen in jedem von ihm veréffentlich-
ten separatem Einzelabschluss auf (siehe IAS 27 Konzern- und separate Einzelabschliisse nach IFRS).

IFRS 3
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Ein Unternehmenszusammenschluss kann den Erwerb des Nettovermogens, inklusive eines Geschifts- oder Firmen-
wertes, eines anderen Unternehmens umfassen, ohne dass das Eigenkapital des anderen Unternehmens erworben wird.
Ein solcher Zusammenschluss fiithrt nicht zu einer Mutter-Tochter-Beziehung.

Die Definition eines Unternehmenszusammenschlusses und damit auch der Anwendungsbereich des vorliegenden IFRS
umfasst Unternehmenszusammenschliisse, in denen ein Unternehmen die Beherrschung iiber ein anderes Unterneh-
men erlangt, wobei der Zeitpunkt der Erlangung der Beherrschung (d.h. Erwerbszeitpunkt) nicht mit dem oder den Zeit-
punkten des Erwerbs der Beteiligung (d.h. Tauschzeitpunkt(en)) iibereinstimmt. Diese Situation kann sich beispielsweise
ergeben, wenn ein Beteiligungsunternehmen eine Aktienriickkauf-Vereinbarung mit einigen seiner Investoren eingeht
und sich daraus eine Anderung der Beherrschung des Beteiligungsunternehmens ergibt.

Dieser IFRS schreibt nicht die Rechnungslegung von Partnerunternehmen fiir Anteile an Joint Ventures vor (siche
IAS 31 Anteile an Joint Ventures).

Unternehmenszusammenschliisse von Unternehmen unter gemeinsamer Beherrschung

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

Ein Unternehmenszusammenschluss von Unternehmen oder Geschiftsbetrieben unter gemeinsamer Beherrschung ist
ein Zusammenschluss, in dem letztendlich alle sich zusammenschlieBenden Unternehmen oder Geschiftsbetriebe von
derselben Partei oder denselben Parteien sowohl vor als auch nach dem Unternehmenszusammenschluss beherrscht
werden, und diese Beherrschung nicht voriibergehender Natur ist.

Von einer Gruppe von Personen wird angenommen, dass sie ein Unternehmen beherrschen, wenn sie auf Grund ver-
traglicher Vereinbarungen gemeinsam die Mdglichkeit haben, dessen Finanz- und Geschiftspolitik zu bestimmen, um
aus dessen Geschiftstatigkeiten Nutzen zu ziehen. Daher ist ein Unternehmenszusammenschluss vom Anwendungs-
bereich des vorliegenden IFRS ausgenommen, wenn dieselbe Gruppe von Personen auf Grund vertraglicher Vereinba-
rungen die endgiiltige gemeinsame Moglichkeit hat, die Finanz- und Geschiftspolitik von jedem des sich zusammen-
schlieBenden Unternehmen zu bestimmen, um aus deren Geschiftstitigkeiten Nutzen zu ziehen, und wenn diese
endgiiltige gemeinsame Befugnis nicht nur voriibergehender Natur ist.

Die Beherrschung eines Unternehmens kann durch eine Person oder eine Gruppe von Personen, die gemaf einer ver-
traglichen Vereinbarung gemeinsam handeln, erfolgen, und es ist moglich, dass diese Person bzw. Gruppe von Perso-
nen nicht den Rechnungslegungsvorschriften der IFRS unterliegt. Es ist daher fiir sich zusammenschlieende Unter-
nehmen nicht erforderlich, als eine Einheit von Unternehmen unter gemeinsamer Beherrschung betrachtet zu werden,
um bei einem Unternehmenszusammenschluss in denselben Konzernabschluss einbezogen zu werden.

Die Hohe der Minderheitsanteile an jedem der sich zusammenschlieSenden Unternehmen, vor und nach dem Unter-
nehmenszusammenschluss, ist fiir die Bestimmung, ob der Zusammenschluss Unternehmen unter gemeinsamer Beherr-
schung umfasst, nicht relevant. Ahnliches gilt fur die Tatsache, dass eines der sich zusammenschlieBenden Unterneh-
men ein gemdfl IAS 27 nicht in den Konzernabschluss der Unternehmensgruppe einbezogenes Tochterunternehmen
ist, was fiir die Bestimmung, ob ein Unternehmenszusammenschluss Unternehmen unter gemeinsamer Beherrschung
einschlieflt, auch nicht relevant ist.

BILANZIERUNGSMETHODE

Alle Unternehmenszusammenschliisse sind mithilfe der Erwerbsmethode zu bilanzieren.

Die Erwerbsmethode betrachtet einen Unternehmenszusammenschluss aus der Perspektive des sich zusammenschlie-
Benden Unternchmens, das als Erwerber identifiziert wurde. Der Erwerber erwirbt Nettovermogen und setzt die erwor-
benen Vermogenswerte sowie die iibernommenen Schulden und Eventualschulden an, einschlieflich derer, die das
erworbene Unternehmen vorher nicht angesetzt hat. Die Bewertung der Vermogenswerte und Schulden des erwerben-
den Unternehmens wird nicht von der Transaktion beeinflusst, noch werden irgendwelche zusitzlichen Vermogens-
werte oder Schulden des erwerbenden Unternehmens als eine Folge der Transaktion angesetzt, da sie nicht Gegenstand
der Transaktion sind.

ANWENDUNG DER ERWERBSMETHODE

Die Anwendung der Erwerbsmethode beinhaltet folgende Schritte:

(a) Identifizierung eines Erwerbers;
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(b) Ermittlung der Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses;

und

(c) Verteilung der Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses auf die erworbenen Vermogenswerte
sowie die iibernommenen Schulden und Eventualschulden zum Erwerbszeitpunkt.

Identifizierung des Erwerbers

17.

18.

19.

20.

Bei allen Unternehmenszusammenschliissen ist ein Erwerber zu identifizieren. Der Erwerber ist das sich
zusammenschlieBende Unternehmen, das die Beherrschung iiber die anderen Unternehmen oder Geschiifts-
betriebe erlangt.

Da die Erwerbsmethode einen Unternehmenszusammenschluss aus Sicht des Erwerbers behandelt, wird vorausgesetzt
dass eine der Transaktions-Parteien als der Erwerber identifiziert werden kann.

Beherrschung ist die Moglichkeit, die Finanz- und Geschiftspolitik eines Unternchmens oder eines Geschiftsbetriebs
zu bestimmen, um aus dessen Tatigkeiten Nutzen zu zichen. Es wird angenommen, dass ein sich zusammenschliefSen-
des Unternehmen die Beherrschung iiber ein anderes sich zusammenschlieSendes Unternehmen erlangt hat, wenn es
mehr als die Halfte der Stimmrechte des anderen Unternechmens erwirbt, es sei denn, es kann nachgewiesen werden,
dass ein solcher Besitz nicht zur Beherrschung des Unternehmens fithrt. Auch wenn eines der sich zusammenschlie-
fenden Unternehmen nicht mehr als die Hilfte der Stimmrechte des anderen Unternehmens iibernimmt, konnte es die
Beherrschung iiber dieses andere Unternehmen erlangt haben, wenn es als Folge des Zusammenschlusses die Moglich-
keit erlangt:

() iber mehr als die Halfte der Stimmrechte des anderen Unternehmens kraft einer mit anderen Investoren geschlos-
senen Vereinbarung zu verfligen;

oder

(b) die Finanz- und Geschiftspolitik des anderen Unternechmens gemaf einer Satzung oder einer Vereinbarung zu
bestimmen;

oder

(c) die Mehrheit der Mitglieder des Geschiftsfithrungs- und/oder Aufsichtsorgans oder eines gleichwertigen Leitungs-
gremiums des anderen Unternehmens zu ernennen oder abzuberufen;

oder

(d) die Mehrheit der Stimmen bei Sitzungen des Geschiftsfithrungs- und/oder Aufsichtsorgans oder eines gleichwer-
tigen Leitungsgremiums des anderen Unternehmens zu bestimmen.

Auch wenn es manchmal schwierig sein kann einen Erwerber zu identifizieren, lassen sich dafiir im Normalfall Anhalts-
punkte finden. Zum Beispiel:

(a) ist der beizulegende Zeitwert eines der sich zusammenschliefenden Unternehmen bedeutend grofer als der des
anderen Unternchmens, wird voraussichtlich das Unternehmen mit dem groferen beizulegenden Zeitwert der
Erwerber sein;

(b) ist der Unternehmenszusammenschluss durch einen Tausch von Eigenkapitalinstrumenten mit Stimmrechten
gegen Zahlungsmittel oder andere Vermogenswerte zustande gekommen, wird voraussichtlich das Unternehmen,
das Zahlungsmittel und andere Vermogenswerte liefert, der Erwerber sein;

und

(o) fuhrt der Unternehmenszusammenschluss dazu, dass das Management eines der sich zusammenschliefenden
Unternehmen die Moglichkeit hat, das Management des entstandenen zusammengeschlossenen Unternehmens zu
bestimmen, wird voraussichtlich das Unternehmen mit einer solchen Dominanz seines Managements der Erwer-
ber sein.

IFRS 3
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21.

22.

23.

Bei einem Unternehmenszusammenschluss, der durch einen Tausch von Eigenkapitalanteilen zustande kommt, ist in
der Regel das Unternehmen der Erwerber, das Eigenkapitalanteile emittiert. Es sind jedoch alle sachdienlichen Tatsa-
chen und Umstinde fiir die Entscheidung in Betracht zu ziehen, welches der sich zusammenschlieSenden Unterneh-
men die Moglichkeit hat, die Finanz- und Geschiftspolitik des anderen Unternehmens (oder der anderen Unterneh-
men) so zu bestimmen, um aus dessen (oder deren) Geschiftstitigkeit Nutzen zu zichen. Bei einigen
Unternehmenszusammenschliissen, die allgemein als umgekehrter Unternehmenserwerb bezeichnet werden, ist der
Erwerber das Unternehmen, dessen Eigenkapitalanteile erworben wurden, und das emittierende Unternehmen ist das
erworbene Unternehmen. Das konnte beispielsweise fiir die Fille zutreffen, wo ein nicht borsennotiertes Unternehmen
veranlasst, sich von einer kleineren borsennotierten Gesellschaft ,erwerben’ zu lassen, um auf diese Weise eine Borsen-
notierung zu erhalten. Auch wenn das emittierende nicht borsennotierte Unternehmen rechtlich betrachtet als Mutter-
unternehmen und das borsennotierte Unternehmen als Tochterunternehmen angesehen wird, ist das rechtliche Tochter-
unternchmen der Erwerber, wenn er die Moglichkeit hat, die Finanz- und Geschiftspolitik des rechtlichen
Mutterunternehmens so zu bestimmen, um Nutzen aus dessen Geschiftstitigkeiten zu zichen. Im Allgemeinen ist das
grofere Unternehmen der Erwerber; die einen Unternehmenszusammenschluss umgebenden Tatschen und Umstidnde
zeigen jedoch manchmal, dass ein kleineres Unternehmen ein groferes Unternehmen erwirbt. Die Anwendungs-
leitlinien zur Bilanzierung von umgekehrtem Unternehmenserwerb sind im Anhang B in den Paragraphen B1-B15
aufgefiihrt.

Wird zur Durchfithrung eines Unternehmenszusammenschlusses ein neues Unternehmen gegriindet, um Eigenkapital-
instrumente zu emittieren, ist eines der sich zusammenschlieflenden Unternehmen, das vor dem Zusammenschluss
bestand, auf Grund der verfiigbaren Hinweise als der Erwerber zu identifizieren.

Dies gilt auch, wenn ein Unternechmenszusammenschluss mehr als zwei sich zusammenschliefende Unternechmen
umfasst, dann ist eines der sich zusammenschlieflenden Unternehmen, das vor dem Zusammenschluss bestand, auf
Grund der verfiigbaren Hinweise als Erwerber zu identifizieren. Bei der Bestimmung des Erwerbers ist in solchen Fillen
u.a. zu beriicksichtigen, welches der sich zusammenschliefenden Unternechmen den Zusammenschluss veranlasst hat,
und ob die Vermdgenswerte oder Ertrdge eines der sich zusammenschliefenden Unternehmen die der anderen signi-
fikant tibersteigt.

Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses

24. Die Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses sind von dem Erwerber als Summe zu

25.

26.

ermitteln aus:

(@) denzum Tauschzeitpunkt giiltigen beizulegenden Zeitwerten der entrichteten Vermogenswerte, der ein-
gegangenen oder iibernommenen Schulden und der von dem Erwerber emittierten Eigenkapital-
instrumente im Austausch gegen die Beherrschung des erworbenen Unternehmens;

zuziiglich

(b) aller dem Unternehmenszusammenschluss direkt zurechenbaren Kosten.

Der Erwerbszeitpunkt ist jener Zeitpunkt, an dem der Erwerber tatsichlich die Beherrschung tiber das erworbene Unter-
nehmen iibernimmt. Erfolgt dies durch eine einzige Tauschtransaktion, ist der Tauschzeitpunkt mit dem Erwerbs-
zeitpunkt identisch. Ein Unternehmenszusammenschluss kann jedoch mehrere Tauschtransaktionen umfassen, wenn
er beispielsweise in mehreren Schritten durch sukzessiven Aktienerwerb durchgefithrt wird. In diesem Fall:

(a) entsprechen die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses der Summe der Anschaffungskosten der einzelne
Transaktionen;

und

(b) entspricht der Tauschzeitpunkt dem Zeitpunkt jeder einzelnen Tauschtransaktion (d.h. der Zeitpunkt, zu dem jede
einzelne Investition im Abschluss des Erwerbers angesetzt wird), wihrend der Erwerbszeitpunkt der Zeitpunkt ist,
an dem der Erwerber die Beherrschung tiber das erworbene Unternchmen erlangt.

Von dem Erwerber im Austausch gegen die Beherrschung des erworbenen Unternehmens entrichtete Vermogenswerte
und eingegangene oder iibernommene Schulden miissen gemaf$ Paragraph 24 zu ihrem beizulegenden Zeitwert zum
Tauschzeitpunkt bewertet werden. Werden indes alle oder ein Teil der Anschaffungskosten eines Unternchmens-
zusammenschlusses erst spéter beglichen, ist der beizulegende Zeitwert dieses zuriickgestellten Teils zum Tausch-
zeitpunkt zu bestimmen durch die Abzinsung der ausstehenden Betrdge auf ihren Barwert unter Beriicksichtigung ver-
mutlich iibernommener Aufgelder oder Abschlige.
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27.

28.

29.

30.

31.

Der zum Tauschzeitpunkt veroffentlichte Borsenkurs eines notierten Eigenkapitalinstruments stellt den besten Anhalts-
punkt fur seinen beizulegenden Zeitwert dar und ist, aufSer in dufSerst seltenen Fllen, zu verwenden. Andere Anhalts-
punkte und Bewertungsmethoden sind nur in den duflerst seltenen Fallen in Betracht zu zichen, in denen der Erwerber
nachweisen kann, dass der zum Tauschzeitpunkt veréffentlichte Borsenkurs ein unzuverldssiger Indikator fiir den bei-
zulegenden Zeitwert ist, und dass die anderen Anhaltspunkte und Bewertungsmethoden einen verlisslicheren Mafstab
fir den beizulegenden Zeitwert des Eigenkapitalinstruments darstellen. Der zum Tauschzeitpunkt veroffentlichte Bor-
senkurs ist nur dann ein unzuverldssiger Indikator, wenn er von der Enge des Marktes beeinflusst wurde. Ist der zum
Tauschzeitpunkt veroffentlichte Borsenkurs ein unzuverlassiger Indikator oder gibt es keinen veroffentlichten Borsen-
kurs fiir die von dem Erwerber ausgegebenen Eigenkapitalinstrumente, konnte der beizulegende Zeitwert dieser Finanz-
instrumente beispielsweise geschitzt werden. Dabei wird entweder auf den proportionalen Anteil der ausgegebenen
Eigenkapitalinstrumente am beizulegenden Zeitwert des erwerbenden Unternechmens oder auf den proportionalen
Anteil am beizulegenden Zeitwert des erworbenen Unternehmens Bezug genommen, abhingig davon, welcher Wert
eindeutiger zu ermitteln ist. Der zum Tauschzeitpunkt giiltige beizulegende Zeitwert der monetiren Vermégenswerte,
die den Anteilseignern des erworbenen Unternehmens als eine Alternative zu Eigenkapitalinstrumenten gegeben wur-
den, kann auch einen Hinweis auf den gesamten beizulegenden Zeitwert liefern, der von dem Erwerber im Austausch
gegen die Beherrschung des erworbenen Unternehmens entrichtet wurde. In jedem Fall sind alle Aspekte des Unter-
nehmenszusammenschlusses, inklusive wichtiger Faktoren, welche die Verhandlungen beeinflusst haben, zu beriick-
sichtigen. Weitere Anleitungen zur Bestimmung des beizulegenden Zeitwertes von Eigenkapitalinstrumenten sind in
IAS 39 Finanzinstrumente:Ansatz und Bewertung aufgefiihrt.

Die Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses beinhalten von dem Erwerber eingegangene oder
tibernommene Schulden im Austausch gegen die Beherrschung des erworbenen Unternehmens. Kiinftige Verluste oder
sonstige Kosten, die voraussichtlich in Folge eines Zusammenschlusses entstehen werden, gehoren nicht zu den von
dem Erwerber eingegangenen oder iibernommenen Schulden im Austausch gegen die Beherrschung iiber das erwor-
bene Unternchmen und sind daher nicht als Teil der Anschaffungskosten eines Zusammenschlusses abzubilden.

Die Anschaffungskosten eines Unternechmenszusammenschlusses umfassen alle dem Zusammenschluss direkt
zurechenbaren Kosten, wie Honorare fiir Wirtschaftspriifer, Rechtsberater, Gutachter und fiir andere im Zusammen-
hang mit dem Zusammenschluss titigen Berater. Allgemeine Verwaltungskosten, einschlielich der Kosten fiir den
Unterhalt einer Akquisitionsabteilung, sowie andere Kosten, die nicht direkt dem zu bilanzierenden Unternehmens-
zusammenschluss zugeordnet werden konnen, diirfen nicht in die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses ein-
bezogen werden: Sie sind erfolgswirksam als Aufwand zu erfassen.

Die Kosten fiir die Aufnahme und Ausgabe von finanziellen Verbindlichkeiten sind ein integraler Teil der Transaktion
der Ausgabe von Verbindlichkeiten, sie sind jedoch nicht dem Zusammenschluss direkt zurechenbar, auch dann nicht
wenn die Verbindlichkeiten fiir die Durchfiihrung des Unternehmenszusammenschlusses emittiert werden. Unterneh-
men diirfen daher diese Kosten nicht in die Anschaffungskosten eines Unternechmenszusammenschlusses integrieren.
Gemif IAS 39 sind diese Kosten in der erstmaligen Bewertung der Verbindlichkeit zu beriicksichtigen.

Die Kosten fiir die Emission von Eigenkapitalinstrumenten sind dementsprechend ein integraler Teil der
Aktienemissions-Transaktion, jedoch nicht dem Zusammenschluss direkt zurechenbar, auch dann nicht wenn die
Figenkapitalinstrumente fiir die Durchfiithrung des Unternehmenszusammenschlusses emittiert werden. Unternehmen
diirfen daher diese Kosten nicht in die Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses integrieren. Gemaf3
IAS 32 Finanzinstrumente:Angaben und Darstellung verringern diese Kosten den Erlos aus der Aktienemission.

Anpassungen der Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses abhingig
von kiinftigen Ereignissen

32.

33.

Wenn die Vereinbarung iiber einen Unternehmenszusammenschluss eine von kiinftigen Ereignissen abhiin-
gige Anpassung der Anschaffungskosten fiir den Zusammenschluss vorsieht, so hat der Erwerber den Betrag
dieser Anpassung in die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses zum Erwerbszeitpunkt mit einzube-
ziehen, wenn die Anpassung wahrscheinlich ist und verlisslich bewertet werden kann.

Die Vereinbarung iiber einen Unternehmenszusammenschluss kann Anpassungen der Anschaffungskosten des Zusam-
menschlusses enthalten, die von einem oder mehreren kiinftigen Ereignissen abhingen. Die Anpassung konnte bei-
spielsweise von einem bestimmten Erfolgsniveau, welches in Zukunft beizubehalten oder zu erreichen ist, oder von
einem beizubehaltenden Borsenpreis der ausgegebenen Finanzinstrumente, abhingig sein. Es ist im Regelfall moglich,
den Betrag einer solchen Anpassung zum Zeitpunkt der erstmaligen Bilanzierung des Zusammenschlusses zu schit-
zen, ohne die Verlisslichkeit der Information zu beeintrichtigen, obwohl eine gewisse Unsicherheit besteht. Treten die
kiinftigen Ereignisse nicht ein oder muss die Schitzung revidiert werden, so sind die Anschaffungskosten des Unter-
nehmenszusammenschlusses entsprechend anzupassen.
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34.

35.

Sieht die Vereinbarung tiber einen Unternehmenszusammenschluss eine solche Anpassung vor, wird diese Anpassung
dennoch nicht in die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses zum Zeitpunkt der erstmaligen Bilanzierung des
Zusammenschlusses einbezogen, sofern sie entweder nicht wahrscheinlich ist oder nicht verldsslich bewertet werden
kann. Wenn die Anpassung nachtriglich wahrscheinlich wird und verldsslich bewertet werden kann, ist die zusatzli-
che Gegenleistung als eine Anpassung der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses zu behandeln.

Unter gewissen Umstinden wird vom Erwerber verlangt, als Kompensation eine nachtragliche Zahlung an den Ver-
kiufer zu entrichten, wenn sich der Wert der fiir die Beherrschung des erworbenen Unternehmens vom Erwerber ent-
richteten Vermogenswerte, ausgegebenen Eigenkapitalinstrumente oder eingegangenen bzw. tibernommenen Schul-
den reduziert hat. Dies kann beispiclsweise der Fall sein, wenn der Erwerber den Borsenkurs der im Rahmen der
Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses ausgegebenen Eigenkapital- oder Schuldinstrumente
garantiert und von ihm verlangt wird, zusitzliche Eigenkapital- oder Schuldinstrumente zu emittieren, um die
urspriinglich festgesetzten Anschaffungskosten auszugleichen. In solchen Fillen werden die Anschaffungskosten des
Unternechmenszusammenschlusses nicht erh6ht. Im Falle von Eigenkapitalinstrumenten wird der beizulegende Zeit-
wert der zusdtzlichen Zahlung durch eine gleichwertige Reduzierung des Wertes, der den urspriinglich ausgegebenen
Finanzinstrumenten zugewiesen wurde, kompensiert. Im Falle von Schuldinstrumenten stellt die zusatzliche Zahlung
ein verringertes Aufgeld oder einen zusitzlichen Abschlag auf die urspriingliche Ausgabe der Schuldinstrumente dar.

Verteilung der Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses auf die erworbenen Vermagenswerte sowie die iibernommenen
Schulden und Eventualschulden

36.

37.

38.

Zum Erwerbszeitpunkt hat der Erwerber die Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses zu
verteilen, indem er die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen
Unternehmens, die die Ansatzkriterien in Paragraph 37 erfiillen, zu ihren zu dem Zeitpunkt giiltigen beizule-
genden Zeitwerten ansetzt, mit Ausnahme der langfristigen Vermdgenswerte (oder Verduflerungsgruppen),
die gemiR IFRS 5 Zur VeriufSerung gehaltene langfristige Vermiogenswerte und aufgegebene Geschiiftsbereiche als
zur Veriduflerung gehalten eingestuft sind, und die zum beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verduflerungs-
kosten anzusetzen sind. Jegliche Differenz zwischen den Anschaffungskosten fiir den Unternehmens-
zusammenschluss und dem Anteil des Erwerbers an dem beizulegenden Nettozeitwert der auf die Weise ange-
setzten identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden sind gemifd den Paragraphen 51-57
zu bilanzieren.

Die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens sind
vom Erwerber zum Erwerbszeitpunkt nur dann getrennt anzusetzen, wenn sie die folgenden Kriterien zu
dem Zeitpunke erfiillen:

(@) im Falle eines Vermogenswertes, der kein immaterieller Vermogenswert ist, ist es wahrscheinlich, dass
damit verbundener kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen dem Erwerber zufliefen wird und sein beizule-
gender Zeitwert verlisslich bewertet werden kann;

(b) im Falle einer Schuld, mit Ausnahme einer Eventualschuld, ist es wahrscheinlich, dass ein Abfluss von
Ressourcen mit wirtschaftlichem Nutzen zur Erfiillung der Verpflichtung erforderlich ist und sein bei-
zulegender Zeitwert verlisslich bewertet werden kann;

(c) im Falle eines immateriellen Vermogenswertes oder einer Eventualschuld kann der beizulegende Zeit-
wert verlisslich bewertet werden.

In der Gewinn- und Verlustrechnung des Erwerbers sind die Gewinne und Verluste des erworbenen Unternehmens ab
dem Erwerbszeitpunkt einzubeziehen, indem die Ertrige und Aufwendungen des erworbenen Unternehmens auf
Grundlage der Anschaffungskosten des Erwerbers fiir den Unternehmenszusammenschluss ermittelt werden. Zum Bei-
spiel ermittelt sich der Abschreibungsaufwand der abschreibungsfihigen Vermogenswerte des erworbenen Unterneh-
mens ab dem Erwerbszeitpunkt in der Gewinn- und Verlustrechnung des Erwerbers nach dem beizulegenden Zeitwert
dieser abschreibungsfihigen Vermogenswerte zum Erwerbszeitpunkt, d.h. ihren Anschaffungskosten des Erwerbers.
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39.

40.

Die Anwendung der Erwerbsmethode beginnt zum Erwerbszeitpunkt, d.h. dem Zeitpunkt, an dem der Erwerber tat-
sachlich die Beherrschung tiber das erworbene Unternehmen erlangt. Da Beherrschung die Moglichkeit ist, die Finanz-
und Geschiftpolitik eines Unternechmens oder eines Geschiftsbetriebs zu bestimmen, um Nutzen aus den Geschifts-
titigkeiten zu ziehen, ist es nicht notwendig, dass eine rechtliche Transaktion abgeschlossen sein muss, bevor der Erwer-
ber die Beherrschung erlangt. Alle sachdienlichen Tatsachen und Umstinde in Zusammenhang mit einem Unter-
nehmenszusammenschluss sind fiir die Beurteilung in Betracht zu ziehen, ab wann der Erwerber die Beherrschung
erlangt.

Da der Erwerber die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unterneh-
mens, welche die Ansatzkriterien in Paragraph 37 erfiillen, zu den jeweiligen beizulegenden Zeitwerten zum Erwerbs-
zeitpunkt ansetzt, wird jeder Minderheitsanteil an dem erworbenen Unternehmen zu dem den Minderheits-
gesellschaftern zuzuordnenden Anteil an dem beizulegenden Nettozeitwert dieser Posten bemessen. Die
Paragraphen B16 und B17 in Anhang B geben Hinweise zur Bestimmung der beizulegenden Zeitwerte der identifizier-
baren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens zum Zweck der Verteilung der
Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses.

Identifizierbare Vermogenswerte und Schulden des erworbenen Unternehmens

41.

42.

43.

44,

Im Rahmen der Verteilung der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses setzt der Erwerber gemaf§ Paragraph 36
nur die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens separat an,
die zum Erwerbsdatum bereits bestanden und die Ansatzkriterien in Paragraph 37 erfillen. Deswegen:

(a) hat der Erwerber die Schulden fiir die Beendigung oder Verringerung der Aktivititen des erworbenen Unterneh-
mens im Rahmen der Verteilung der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses nur dann anzusetzen, wenn
das erworbene Unternehmen zum Erwerbszeitpunkt eine gemaf IAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden und
Eventualforderungen bestehende fiir Restrukturierungen angesetzte Schuld hat;

und

(b) hat der Erwerber bei der Verteilung der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses die Schulden fiir kiinftige
Verluste oder sonstige erwartete Kosten, die in Folge des Unternehmenszusammenschlusses entstehen, nicht
anzusetzen.

Eine Zahlung, zu der ein Unternehmen vertraglich verpflichtet ist, beispielsweise an seine Arbeitnehmer oder Liefe-
ranten fiir den Fall, dass es in einem Unternechmenszusammenschluss erworben wird, ist eine gegenwirtige Verpflich-
tung des Unternehmens, die solange als eine Eventualschuld angesehen wird, bis es wahrscheinlich ist, dass ein Unter-
nehmenszusammenschluss stattfinden wird. Gemaf IAS 37 wird die vertragliche Verpflichtung dieses Unternehmen
als eine Schuld angesetzt, wenn ein Unternehmenszusammenschluss wahrscheinlich ist und die Schuld verlasslich
bewertet werden kann. Wird der Unternehmenszusammenschluss durchgefiihrt, ist diese Schuld des erworbenen
Unternehmens vom Erwerber im Rahmen der Verteilung der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses anzusetzen.

Ein Restrukturierungsplan eines erworbenen Unternehmens, dessen Durchfithrung an die Bedingung gebunden ist, dass
es in einem Unternehmenszusammenschluss erworben wird, stellt jedoch unmittelbar vor dem Unternehmens-
zusammenschluss keine gegenwirtige Verpflichtung des erworbenen Unternehmens dar. Es stellt unmittelbar vor dem
Unternehmenszusammenschluss auch keine Eventualschuld des erworbenen Unternehmens dar, da es sich hierbei
nicht um eine mogliche Verpflichtung aus einem vergangenen Ereignis handelt, deren Existenz durch das Eintreten oder
Nichteintreten eines oder mehrerer unsicherer kiinftiger Ereignisse, die nicht vollstindig unter der Kontrolle des erwor-
benen Unternehmens stehen, bedingt ist. Eine Schuld fiir derartige Restrukturierungspline ist daher nicht vom Erwer-
ber im Rahmen der Verteilung der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses anzusetzen.

Die gemdf Paragraph 36 angesetzten identifizierbaren Vermogenswerte und Schulden umfassen alle Vermogenswerte
und Schulden des erworbenen Unternehmens, die der Erwerber erwirbt oder iibernimmt, einschlieflich aller seiner
finanziellen Vermogenswerte und finanziellen Verbindlichkeiten. Dazu kénnten auch Vermogenswerte und Schulden
gehoren, die vorher in den Abschliissen des erworbenen Unternehmens nicht angesetzt waren, z.B. weil sie vor dem
Erwerb nicht die Ansatzkriterien erfiillten. Zum Beispiel ist ein steuerlicher Nutzen aus steuerlichen Verlusten des
erworbenen Unternehmens, der vor dem Unternehmenszusammenschluss von dem erworbenen Unternehmen nicht
angesetzt war, gemafs Paragraph 36 als ein identifizierbarer Verméogenswert anzusetzen, wenn die Wahrscheinlichkeit
besteht, dass der Erwerber kiinftig steuerliche Gewinne haben wird, die mit dem nicht bilanzierten steuerlichen Nut-
zen verrechnet werden konnen.
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Immaterielle Vermogenswerte des erworbenen Unternehmens

45.

46.

Gemafl Paragraph 37 setzt der Erwerber einen immateriellen Vermogenswert des erworbenen Unternehmens zum
Erwerbszeitpunkt nur dann separat an, wenn er der in IAS 38 Immaterielle Vermdgenswerte enthaltenen Definition eines
immateriellen Vermogenswertes entspricht und sein beizulegender Zeitwert verlisslich bewertet werden kann. Das
bedeutet, dass das erwerbende Unternehmen ein aktives Forschungs- und Entwicklungsprojekt des erworbenen Unter-
nehmens als einen vom Geschifts- oder Firmenwert getrennten Vermogenswert ansetzt, wenn das Projekt die Defini-
tion eines immateriellen Vermogenswertes erfiillt und sein beizulegender Zeitwert verlisslich bewertet werden kann.
IAS 38 enthalt Hinweise zur Bestimmung, ob der beizulegende Zeitwert eines immateriellen Vermogenswertes, der bei
einem Unternehmenszusammenschluss erworben wurde, verlisslich bewertet werden kann.

Ein nicht-monetirer Vermdgenswert ohne physische Substanz muss identifizierbar sein, um die Definition eines imma-
teriellen Vermogenswertes zu erfiillen. Gemifs IAS 38 erfiillt ein Vermogenswert die Definitionskriterien in Bezug auf
die Identifizierbarkeit eines immateriellen Vermogenswertes nur dann, wenn:

(a) er separierbar ist, d.h. er kann vom Unternehmen getrennt und verkauft, ibertragen, lizenziert, vermietet oder
getauscht werden. Dies kann einzeln oder in Verbindung mit einem Vertrag, einem Vermogenswert oder einer
Schuld erfolgen;

oder

(b) er aus vertraglichen oder anderen gesetzlichen Rechten entsteht, unabhingig davon ob diese Rechte vom Unter-
nehmen oder von anderen Rechten und Verpflichtungen iibertragbar oder separierbar sind.

Eventualschulden des erworbenen Unternehmens

47.

48.

49.

Paragraph 37 prizisiert, dass der Erwerber eine Eventualschuld des erworbenen Unternehmens im Rahmen der Ver-
teilung der Anschaffungskosten fiir einen Unternehmenszusammenschluss nur dann getrennt ansetzt, wenn ihr bei-
zulegender Zeitwert verldsslich bewertet werden kann. Wenn ihr beizulegender Zeitwert nicht verlasslich bewertet wer-
den kann:

(a)  wirkt sich dies auf den als Geschifts- oder Firmenwert angesetzten oder nach Paragraph 56 bilanzierten Betrag aus;

und

(b) hat der Erwerber die Informationen iiber diese Eventualschuld gemifl den Angabepflichten von IAS 37
anzugeben.

Paragraph B16(]) in Anhang B enthilt Hinweise zur Bestimmung des beizulegenden Zeitwertes einer Eventualschuld.

Nach dem erstmaligen Ansatz hat der Erwerber Eventualschulden, die gemif8 Paragraph 36 getrennt ange-
setzt wurden, zu dem héheren der nachstehenden Werte zu bewerten:

(a) dem Betrag, der gemif IAS 37 angesetzt werden wiirde,

und

(b) dem erstmalig angesetzten Betrag abziiglich, der gemif IAS 18 Ertrige erfassten kumulativen Abschrei-
bung, wenn zutreffend.

Die Anforderungen aus Paragraph 48 sind nicht auf Vertrage anzuwenden, die gemafl IAS 39 Finanzinstrumente:Ansatz
und Bewertung bilanziert werden. Aus dem Anwendungsbereich von IAS 39 ausgeschlossene Kreditzusagen, die indes
keine Zusagen fiir Kredite unter dem Marktzinssatz sind, werden als Eventualschulden des erworbenen Unternehmens
bilanziert, wenn es zum Erwerbszeitpunkt nicht wahrscheinlich ist, dass ein Abfluss von Ressourcen mit wirtschaftli-
chem Nutzen zur Erfiillung der Verpflichtung erforderlich ist, oder wenn der Betrag der Verpflichtung nicht verlasslich
genug bewertet werden kann. Eine solche Kreditzusage wird gemidf Paragraph 37 im Rahmen der Verteilung der
Anschaffungskosten fiir einen Unternehmenszusammenschluss nur dann getrennt ansetzt, wenn ihr beizulegender
Zeitwert verlidsslich bewertet werden kann.
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50. Eventualschulden, die im Rahmen der Verteilung der Anschaffungskosten fiir einen Unternehmenszusammenschluss
getrennt angesetzt werden, sind vom Anwendungsbereich von IAS 37 ausgeschlossen. Der Erwerber hat jedoch die
Informationen iiber diese Eventualschulden gemédfl den Angabepflichten von IAS 37 fiir jede Klasse von Riickstellun-
gen anzugeben.

Geschifts- oder Firmenwert

51. Zum Erwerbsdatum hat der Erwerber:

(a) denbei einem Unternehmenszusammenschluss erworbenen Geschifts- oder Firmenwert als Vermogens-
wert anzusetzen;

und

(b) erstmalig diesen Geschifts- oder Firmenwert zu seinen Anschaffungskosten zu bewerten, die sich als der
Uberschuss der Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses iiber den vom Erwerber
gemifd Paragraph 36 angesetzten Anteil an dem beizulegenden Nettozeitwert der identifizierbaren
Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden darstellen.

52. Der bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbene Geschifts- oder Firmenwert stellt eine Zahlung dar, die der
Erwerber in der Erwartung kiinftigen wirtschaftlichen Nutzens aus Vermdgenswerten, die nicht einzeln identifiziert
oder getrennt angesetzt werden konnen, geleistet hat.

53. Sofern die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden oder Eventualschulden des erworbenen Unternehmens die Kri-
terien fiir den getrennten Ansatz zum Erwerbszeitpunkt in Paragraph 37 nicht erfiillen, wirkt sich dies auf den als
Geschifts- oder Firmenwert angesetzten (oder gemifS Paragraph 56 bilanzierten) Betrag aus. Dies ist darauf zuriick-
zufiihren, dass der Geschifts- oder Firmenwert nach dem Ansatz der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und
Eventualschulden des erworbenen Unternehmens in Hohe der verbleibenden Kosten des Unternehmenszusammen-
schlusses bewertet wird.

54. Nach dem erstmaligen Ansatz hat der Erwerber den bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbenen
Geschifts- oder Firmenwert zu den Anschaffungskosten abziiglich aller kumulierten Wertminderungsauf-
wendungen zu bewerten.

55.  Ein Geschifts- oder Firmenwert, der bei einem Unternehmenszusammenschluss erworben wurde, darf nicht abgeschrie-
ben werden. Stattdessen hat der Erwerber ihn gemifS IAS 36 Wertminderung von Vermagenswerten einmal jahrlich auf
Wertminderung zu priifen oder hdufiger, falls Ereignisse oder veranderte Umstinde darauf hinweisen, dass eine Wert-
minderung stattgefunden haben konnte.

Uberschuss des Anteils des Erwerbers an dem beizulegenden Nettozeitwert der
identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen
Unternehmens iitber die Anschaffungskosten

56. Ubersteigt der Anteil des Erwerbers an der Summe der beizulegenden Zeitwerte der gemif Paragraph 36
angesetzten identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden die Anschaffungskosten des
Unternehmenszusammenschlusses, hat der Erwerber:

(a) die Identifizierung und Bewertung der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventual-
schulden des erworbenen Unternehmens sowie die Bemessung der Anschaffungskosten des Zusammen-
schlusses erneut zu beurteilen;

und

(b) den nach der erneuten Beurteilung noch verbleibenden Uberschuss sofort erfolgswirksam zu erfassen.
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57.

Ein gemdf Paragraph 56 erfasster Gewinn kann aus einer oder mehreren der folgenden Komponenten bestehen:

(a) Fehler bei der Bemessung der beizulegenden Zeitwerte entweder der Anschaffungskosten des Unternehmens-
zusammenschlusses oder der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden oder Eventualschulden des erworbe-
nen Unternehmens. Potentielle Ursachen fiir solche Fehler sind moglicherweise die beim erworbenen Unterneh-
men im Zusammenhang mit dem Unternehmenszusammenschluss kiinftig anfallenden Kosten, Eventuelle
kiinftige Kosten, die sich im Hinblick auf das erworbene Unternehmen ergeben, welche nicht korrekt im beizu-
legenden Zeitwert der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden oder Eventualschulden des erworbenen Unter-
nehmens widergespiegelt waren, sind ein potenzieller Grund fiir solche Fehler.

(b) eine Bestimmung eines Rechnungslegungsstandards, erworbene identifizierbare Netto-Vermdgenswerte zu einem
anderen Wert als dem beizulegenden Zeitwert zu bewerten, der jedoch so behandelt wird, als sei er der beizule-
gende Zeitwert, um die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses zu verteilen. Die Hinweise in Anhang B zur
Bestimmung der beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermogenswerte und Schulden des erworbenen
Unternchmens verlangen beispielsweise, dass der den Steueranspriichen und Steuerschulden zugeordnete Betrag
nicht abgezinst ist.

(c) ein giinstiger Erwerb.

Sukzessiver Unternehmenszusammenschluss

58.

59.

60.

Ein Unternehmenszusammenschluss kann mehrere Tauschtransaktionen umfassen, beispielsweise wenn er in mehre-
ren Stufen durch sukzessiven Aktienerwerb durchgefiihrt wird. In einem solchen Fall ist jede Transaktion vom Erwer-
ber getrennt zu behandeln, wobei zu jedem Tauschzeitpunkt die Anschaffungskosten der Transaktion und die Infor-
mationen zum beizulegenden Zeitwert benutzt werden, um den Betrag eines jeden mit der Transaktion verbundenen
Geschifts- oder Firmenwertes zu bestimmen. Dieses Vorgehen fiithrt zu einem stufenweisen Vergleich der Kosten der
einzelnen Anteilserwerbe mit dem prozentualen Anteil des Erwerbers am beizulegenden Zeitwert der erworbenen iden-
tifizierbaren Vermdogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens zum Zeitpunkt des
jeweiligen Schrittes.

Wenn ein Unternehmenszusammenschluss mehr als eine Tauschtransaktion umfasst, konnen die beizulegenden Zeit-
werte der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden zum Zeitpunkt jeder Tauschtransaktion
unterschiedlich sein. Dadurch dass

(a) die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens zu ihren
beizulegenden Zeitwerten zum Zeitpunkt jeder Tauschtransaktion fiktiv neu bewertet werden, um den Betrag
jedes mit der jeweiligen Transaktion verbundenen Geschifts- oder Firmenwertes zu bestimmen;

und

(b) die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens dann vom
Erwerber zu ihren beizulegenden Zeitwerten zum Erwerbszeitpunkt angesetzt werden miissen,

stellt jede Anpassung dieser beizulegenden Zeitwerte in Bezug auf den vorher gehaltenen Anteil des Erwerbers eine
Neubewertung dar, die auch als solche zu bilanzieren ist. Da diese Neubewertung aus dem erstmaligen vom Erwerber
durchgefiihrten Ansatz der Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens entsteht,
bedeutet dies jedoch nicht, dass der Erwerber sich dafiir entschieden hat, eine Bilanzierungs- und Bewertungsmethode
der Neubewertung dieser Posten nach erstmaligem Ansatz gemifS IAS 16 Sachanlagen z.B. anzuwenden.

Bevor die Bedingungen eines Unternehmenszusammenschlusses erfiillt sind, kann eine Transaktion auch als ein Anteil
an einem assoziierten Unternchmen betrachtet werden und ist dann mittels der Equity-Methode gemafs IAS 28 Antei-
len an assoziierten Unternehmen zu bilanzieren. In diesem Fall sind die beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren
Netto-Vermogenswerte des assoziierten Unternehmens zum Zeitpunkt jeder fritheren Tauschtransaktion unter Anwen-
dung der Equity-Methode zu bestimmen.

Provisorische Feststellung der erstmaligen Bilanzierung

61.

Bei einem Unternehmenszusammenschluss umfasst die erstmalige Bilanzierung die Identifizierung und Bestimmung des
beizulegenden Zeitwertes, der den identifizierbaren Vermdgenswerten, Schulden und Eventualschulden des erworbe-
nen Unternehmens zugewiesen wird, sowie der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses.
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62. Wenn die erstmalige Bilanzierung eines Unternehmenszusammenschlusses nur vorldufig am Ende der Berichtsperiode,
in der der Zusammenschluss stattfand, festgestellt werden kann, weil entweder die den identifizierbaren Vermdgens-
werten, Schulden oder Eventualschulden des erworbenen Unternehmens zuzuweisenden beizulegenden Zeitwerte oder
die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses nur provisorisch bestimmt werden konnen, hat der Erwerber den
Zusammenschluss mittels dieser provisorischen Werte zu bilanzieren. Der Erwerber hat alle Anpassungen dieser vor-
laufigen Werte zur Fertigstellung der erstmaligen Bilanzierung wie folgt anzusetzen:

(@)

innerhalb von zwolf Monaten nach dem Erwerbszeitpunk;

und

ab dem Erwerbszeitpunkt. Deswegen:

(i)

(i)

(i)

ist der Buchwert von angesetzten oder auf Grund der Fertigstellung der erstmaligen Bilanzierung angepass-
ten identifizierbaren Vermogenswerten, Schulden oder Eventualschulden so zu berechnen, als ob ihr beizu-
legender Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt von diesem Zeitpunkt an angesetzt worden wire.

ist der Geschifts- oder Firmenwert oder jeglicher Gewinn, der gemafS Paragraph 56 erfasst wurde, ab dem
Erwerbszeitpunkt mit dem Betrag anzupassen, der der Anpassung des beizulegenden Zeitwertes der ange-
setzten oder angepassten identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden oder Eventualschulden zum Erwerbs-
zeitpunkt entspricht.

sind Vergleichsinformationen fuir Berichtsperioden vor Fertigstellung der erstmaligen Bilanzierung des
Zusammenschlusses so darzustellen, als wire die erstmalige Bilanzierung zum Erwerbszeitpunkt fertig gestellt
worden. Dazu gehéren auch alle weiteren Abschreibungen oder sonstige erfolgswirksamen Auswirkungen
auf Grund der Fertigstellung der erstmaligen Bilanzierung.

Anpassungen nach der Fertigstellung der erstmaligen Bilanzierung

63. Mit Ausnahme der Darlegungen in den Paragraphen 33, 34 und 65 sind Anpassungen der erstmaligen Bilanzierung
von Unternechmenszusammenschliisssen nach deren Fertigstellung nur anzusetzen, um Fehler gemifs 1AS 8
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden, Anderungen von Schitzungen und Fehler zu korrigieren. Es sind keine Anpassun-
gen der erstmaligen Bilanzierung von Unternehmenszusammenschliissen nach deren Fertigstellung als Folge der Ande-
rungen von Schitzwerten anzusetzen. Gemif IAS 8 ist die Auswirkung einer Anderung von Schitzwerten in den lau-
fenden und kiinftigen Berichtsperioden erfolgswirksam zu erfassen.

64. IAS 8 verlangt von einem Unternchmen, die Korrektur eines Fehlers riickwirkend zu bilanzieren und den Abschluss so
darzustellen, als wire der Fehler nie aufgetreten, indem die Vergleichsinformationen des/der fritheren
Berichtszeitraums/-rdume, in dem/denen der Fehler auftrat, angepasst werden. Daher ist der Buchwert von auf Grund
der Korrektur eines Fehlers angesetzten oder angepassten identifizierbaren Vermogenswerten, Schulden oder Eventual-
schulden des erworbenen Unternehmens so zu berechnen, als ob ihr beizulegender Zeitwert oder angepasster beizu-
legender Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt von diesem Zeitpunkt an angesetzt worden wire. Der Geschifts- oder Fir-
menwert oder jeglicher Gewinn, der gemif$ Paragraph 56 in einer fritheren Periode erfasst wurde, ist mit einem Betrag
riickwirkend anzupassen, der dem beizulegenden Zeitwert (oder der Anpassung des beizulegenden Zeitwertes) der
angesetzten (oder angepassten) identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden oder Eventualschulden zum Erwerbs-
zeitpunkt entspricht.

Ansatz latenter Steueranspriiche nach Fertigstellung der erstmaligen Bilanzierung

65. Wenn der potenzielle Nutzen eines ertragsteuerlichen Verlustvortrags oder anderer latenter Steueranspriiche des erwor-
benen Unternehmens, der zum Zeitpunkt der erstmaligen Bilanzierung eines Unternehmenszusammenschlusses nicht
die Kriterien fiir einen gesonderten Ansatz nach Paragraph 37 erfiillte, nachtriglich jedoch realisiert wurde, hat der
Erwerber diesen Nutzen als Ertrag geméf IAS 12 Ertragsteuern zu erfassen. Zusitzlich hat der Erwerber:

(@)

(b)

den Buchwert des Geschifts- oder Firmenwertes auf den Betrag zu verringern, der angesetzt worden wire, wenn
der latente Steueranspruch ab dem Erwerbszeitpunkt als ein identifizierbarer Vermogenswert bilanziert worden
ware;

und

die Verringerung des Nettobuchwertes des Geschifts- oder Firmenwertes als Aufwand zu erfassen.

IFRS 3
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66.

67.

Diese Vorgehensweise darf jedoch nicht zur Bildung eines Uberschusses nach Paragraph 56 fithren, noch darf dadurch
der Betrag eines zuvor nach Paragraph 56 erfassten Gewinns erhoht werden.

ANGABEN

Ein Erwerber hat Informationen offen zu legen, durch die die Abschlussadressaten die Art und finanziellen
Auswirkungen der Unternehmenszusammenschlusse beurteilen kénnen, die erfolgten:

(a)

(b)

wihrend der Berichtperiode;

nach dem Bilanzstichtag, jedoch vor der Freigabe zur Veréffentlichung des Abschlusses.

Zur Durchfithrung des Grundsatzes in Paragraph 66(a) hat der Erwerber fiir jeden in der betreffenden Berichtperiode
erfolgten Unternehmenszusammenschluss die folgenden Angaben zu machen:

@)

Namen und Beschreibungen der zusammengeschlossenen Unternehmen oder Geschiftsbetriebe;
den Erwerbszeitpunkt.
den Prozentsatz der erworbenen Eigenkapitalinstrumente mit Stimmrecht.

die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses und eine Beschreibung der Bestandteile dieser Anschaffungskos-
ten, einschlieflich aller dem Zusammenschluss direkt zurechenbaren Kosten. Wenn Eigenkapitalinstrumente im
Rahmen der Anschaffungskosten ausgegeben wurden oder auszugeben sind, sind auch folgende Angaben zu
machen:

(i) die Anzahl der ausgegebenen oder noch auszugebenden Eigenkapitalinstrumente;
und

(ii) der beizulegende Zeitwert dieser Finanzinstrumente und die Grundlage fiir dessen Bestimmung. Wenn zum
Tauschzeitpunkt fiir diese Finanzinstrumente kein veréffentlichter Borsenkurs vorhanden ist, sind die wesent-
lichen Annahmen, die zur Bestimmung des beizulegenden Zeitwertes gefithrt haben, anzugeben. Gab es zum
Tauschzeitpunkt einen veroffentlichten Borsenkurs, der jedoch nicht als Grundlage fur die Bestimmung der
Anschaffungskosten des Zusammenschlusses benutzt wurde, ist diese Tatsache anzugeben, zusammen mit
den Griinden, weshalb der veroffentlichte Borsenkurs nicht benutzt wurde; der Methode und den wesentli-
chen Annahmen, die zur Zuordnung eines Wertes zu den Eigenkapitalinstrumenten fiihrten; und dem
Gesamtbetrag der Differenz zwischen dem zugeordneten Wert und dem veréffentlichten Borsenkurs der
Eigenkapitalinstrumente.

Details zu allen Geschiftsbereichen, die das Unternehmen als Folge des Zusammenschlusses aufgeben will.

die fuir jede Klasse von Vermogenswerten, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens zum
Erwerbszeitpunkt angesetzten Betrdge und die gemaf IFRS unmittelbar vor dem Zusammenschluss bestimmten
Buchwerte jeder dieser Klassen, sofern die Angaben hierzu nicht praktisch undurchfiihrbar sind. Wenn solche
Angaben praktisch undurchfithrbar sind, ist diese Tatsache zusammen mit einer Erklirung, warum dies der Fall
ist, anzugeben.

der Betrag cines jeden gemiR Paragraph 56 erfolgswirksam erfassten Uberschusses und der Posten in der Gewinn-
und Verlustrechnung, in dem der Uberschuss erfasst wurde.

eine Beschreibung der Faktoren, die zu den Anschaffungskosten beitrugen, die zum Ansatz des Geschifts- oder
Firmenwertes fithrten — eine Beschreibung jedes immateriellen Vermogenswertes, der nicht gesondert vom
Geschifts- oder Firmenwert angesetzt wurde sowie eine Erklarung, warum der beizulegende Zeitwert des imma-
teriellen Vermogenswertes nicht verldsslich bewertet werden konnte — oder eine Beschreibung der Art jedes Uber-
schusses, der gemaf$ Paragraph 56 erfolgwirksam erfasst wurde.

der Betrag des Gewinns oder Verlustes des erworbenen Unternehmens seit dem Erwerbszeitpunkt, der im
Periodenergebnis des erwerbenden Unternehmens enthalten ist, es sei denn diese Angabe ist praktisch undurch-
fithrbar. Wenn solche Angaben praktisch undurchfithrbar sind, ist diese Tatsache zusammen mit einer Erkldrung,
warum dies der Fall ist, anzugeben.
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68.

69.

70.

71.

72.

73.

74.

75.

Die Informationen, deren Angaben von Paragraph 67 verlangt werden, sind fiir Unternehmenszusammenschliisse, die
wihrend der Berichtsperiode stattfanden und einzeln betrachtet unwesentlich sind, zusammengefasst anzugeben.

Wenn die erstmalige Bilanzierung fiir einen Unternechmenszusammenschluss, der wihrend der Berichtsperiode statt-
fand, nur vorldufig, wie in Paragraph 62 beschrieben, festgestellt wurde, so ist auch diese Tatsache zusammen mit einer
Erklarung, warum dies der Fall ist, anzugeben.

Zur Durchfithrung des Grundsatzes in Paragraph 66(a) hat der Erwerber die folgenden Angaben zu machen, es sei denn
solche Angaben sind praktisch undurchfiihrbar:

(@) die Umsitze des zusammengeschlossenen Unternehmens fiir die Berichtsperiode, unter Annahme, dass der
Erwerbszeitpunkt fiir alle Unternehmenszusammenschliisse innerhalb dieser Periode am Anfang dieser Berichts-
periode lige.

(b) der Gewinn oder Verlust des zusammengeschlossenen Unternehmens fiir die Berichtsperiode, unter Annahme,
dass der Erwerbszeitpunkt fiir alle Unternehmenszusammenschliisse innerhalb dieser Periode am Anfang dieser
Berichtsperiode ldge.

Wenn die Angabe dieser Informationen praktisch undurchfiihrbar ist, ist diese Tatsache zusammen mit einer Erkla-
rung, warum dies der Fall ist, anzugeben.

Zur Durchfithrung des Grundsatzes in Paragraph 66(b) hat der Erwerber fiir jeden Unternehmenszusammenschluss,
der nach dem Bilanzstichtag jedoch vor der Freigabe zur Veréffentlichung des Abschlusses stattfand, die in Paragraph 67
vorgeschriebenen Informationen anzugeben, es sei denn, solche Angaben sind praktisch undurchfithrbar. Wenn die
Angabe einer dieser Informationen praktisch undurchfithrbar ist, ist diese Tatsache zusammen mit einer Erkldrung,
warum dies der Fall ist, anzugeben.

Ein Erwerber hat Angaben zu machen, durch die die Abschlussadressaten die finanziellen Auswirkungen von
Gewinnen, Verlusten, Fehlerkorrekturen und anderen Anpassungen, die in der laufenden Berichtsperiode
erfasst wurden und sich auf Unternehmenszusammenschliisse der laufenden Periode oder friiherer Perioden
beziehen, beurteilen konnen.

Zur Durchfithrung des Grundsatzes in Paragraph 72 hat der Erwerber die folgenden Angaben zu machen:
(a) den Betrag jedes in der laufenden Periode erfassten Gewinnes oder Verlustes mit einer Erlauterung, der:

(i) sich auf die in einem Unternehmenszusammenschluss, der in der laufenden oder einer fritheren Periode statt-
fand, erworbenen Vermogenswerte oder iibernommenen Schulden oder Eventualschulden bezieht;

und

(i) von solchem Umfang, Art oder Haufigkeit ist, dass diese Angabe fiir das Verstindnis der Ertragslage des
zusammengeschlossenen Unternehmens relevant ist.

(b) die Betrdge der in der laufenden Periode erfassten Anpassungen der vorldufigen Werte mit Erlduterungen, wenn
die erstmalige Bilanzierung fiir den Unternehmenszusammenschluss, der in der unmittelbar vorausgegangenen
Periode stattfand, nur vorldufig am Ende jener Periode bestimmt wurde.

(c) die Informationen iiber Fehlerkorrekturen, deren Angabe von IAS 8 fiir a11“6 identifizierbaren Vermdgenswerte,
Schulden oder Eventualschulden des erworbenen Unternehmens oder fiir Anderungen der diesen Posten zuge-
wiesenen Werte, die der Erwerber gemdfd Paragraph 63 und 64 in der laufenden Periode erfasst, verlangt wird.

Ein Unternehmen hat Angaben zu machen, durch die die Abschlussadressaten Anderungen des Buchwertes
des Geschifts- oder Firmenwertes wihrend der Berichtsperiode beurteilen kénnen.

Zur Durchfithrung des Grundsatzes in Paragraph 74 hat das Unternehmen eine Uberleitungsrechnung des Buchwertes
des Geschiifts- oder Firmenwertes zu Beginn und zum Ende der Berichtsperiode zu erstellen, mit gesonderten Angaben
tiber:

(@) den Bruttobetrag und die kumulierten Wertminderungsaufwendungen zu Beginn der Berichtsperiode;

IFRS 3
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76.

77.

78.

79.

(b) zusitzlichen Geschifts- oder Firmenwert, der wahrend der Berichtsperiode angesetzt wurde, mit Ausnahme von
dem Geschifts- oder Firmenwert, der in einer Verduflerungsgruppe enthalten ist, die beim Erwerb die Kriterien zur
Einstufung ,als zur Verduferung gehalten’ gemifS IFRS 5 erfiillt;

(c) Anpassungen auf Grund nachtriglich gemifS Paragraph 65 erfasster latenter Steueranspriiche wihrend der
Berichtsperiode;

(d) einen Geschifts- oder Firmenwert, der in einer gemdfl IFRS 5 als zur Verduferung gehaltenen’ eingestuften
Verduflerungsgruppe enthalten ist und einen Geschifts- oder Firmenwert, der wihrend der Berichtsperiode aus-
gebucht wurde, ohne vorher zu einer als ,zur Verduferung gehaltenen’ eingestuften Verduferungsgruppe gehort
zu haben;

(¢) Wertminderungsaufwendungen, die wihrend der Berichtsperiode gemdfd IAS 36 erfasst wurden;

(fy Nettoumrechnungsdifferenzen, die wihrend der Berichtsperiode gemif IAS 21 Auswirkungen von Anderungen der
Wechselkurse entstanden;

(@) andere Verinderungen des Buchwertes wihrend der Berichtsperiode;

und

(h) den Bruttobetrag und die kumulierten Wertminderungsaufwendungen zum Ende der Berichtsperiode.

Das Unternehmen macht gemafl IAS 36 Angaben tiber den erzielbaren Betrag und die Wertminderung des Geschifts-
oder Firmenwertes zusdtzlich zu den Angaben, zu denen es durch Paragraph 75(e) verpflichtet ist.

Wenn in irgendeiner Situation die Informationen, die laut diesem IFRS offen gelegt werden miissen, nicht die in den
Paragraphen 66, 72 und 74 dargelegten Zielsetzungen erfiillen, hat das Unternehmen die zur Erreichung der Zielset-
zungen erforderlichen Angaben zu machen.

UBERGANGSVORSCHRIFTEN UND ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS

Mit Ausnahme der Bestimmungen in Paragraph 85 ist dieser IFRS auf die Bilanzierung von Unternechmenszusammen-
schliissen mit Datum des Vertragsabschlusses am 31. Mdrz 2004 oder danach anzuwenden. Dieser IFRS ist auch auf die
Bilanzierung folgender Posten anzuwenden:

(a) Geschifts- oder Firmenwert, der aus einem Unternehmenszusammenschluss mit Datum des Vertragsabschlusses
am 31. Mdrz 2004 oder danach entsteht;

oder

(b) jeglichen Uberschuss der Anteile des Erwerbers an dem beizulegenden Nettozeitwert der identifizierbaren
Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens tiber die Anschaffungskosten
des Unternechmenszusammenschlusses mit Datum des Vertragsabschlusses am 31. Marz 2004 oder danach.

Zuvor angesetzter Geschdfts- oder Firmenwert

Vom Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Mérz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres hat ein Unter-
nehmen diesen IFRS auf den Geschifts- oder Firmenwert prospektiv anzuwenden, der bei einem Unternehmens-
zusammenschluss mit Datum des Vertragsabschlusses vor dem 31. Mirz 2004 erworben wurde, sowie auf einen
Geschifts- oder Firmenwert, der aus einem Anteil an einem gemeinsam beherrschten Unternehmen entstand, der vor
dem 31. Mirz 2004 erlangt und mittels der Quotenkonsolidierung bilanziert wurde. Deswegen hat ein Unternehmen:

(a) vom Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Mérz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres die plan-
mifSige Abschreibung eines solchen Geschifts- oder Firmenwertes einzustellen;



31.12.2004

Amtsblatt der Europaischen Union

L 392/19

zu Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Médrz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres den Buch-
wert der damit verbundenen kumulierten Abschreibungen mit einer entsprechenden Minderung des Geschifts-
oder Firmenwertes aufzurechnen;

und

vom Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Mdrz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres den
Geschifts- oder Firmenwert auf Wertminderung gemifl IAS 36 (in der im Jahr 2004 {iberarbeiteten Fassung) zu
tiberpriifen.

80. Hat ein Unternehmen zuvor den Geschifts- oder Firmenwert als einen Abzug vom Eigenkapital ausgewiesen, darf es
diesen Geschifts- oder Firmenwert nicht erfolgswirksam erfassen, wenn es den gesamten Geschiftsbereich, auf den sich
der Geschifts- oder Firmenwert bezieht, oder einen Teil davon verdufSert, oder wenn eine zahlungsmittelgenerierende
Einheit, auf die sich der Geschifts- oder Firmenwert bezieht, eine Wertminderung erleidet.

Zuvor angesetzter negativer Geschifts- oder Firmenwert

81. Der Buchwert eines negativen Geschifts- oder Firmenwertes zu Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Mirz
2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres, der entweder aus

(@

(b)

einem Unternehmenszusammenschluss mit Datum des Vertragsabschlusses vor dem 31. Marz 2004
oder

einem Anteil an einem gemeinsam beherrschten Unternehmen, das vor dem 31. Mdrz 2004 iibernommen und
mittels der Quotenkonsolidierung bilanziert wurde,

entstanden ist, ist zu Beginn dieser Berichtsperiode auszubuchen unter Beriicksichtigung einer entsprechenden Anpas-
sung der Eroffnungsbilanzwerte der Gewinnriicklagen.

Zuvor angesetzte immaterielle Vermogenswerte

82. Der Buchwert eines als ein immaterieller Vermogenswert eingestuften Postens, der entweder

@)

(b)

bei einem Unternehmenszusammenschluss mit Datum des Vertragsabschlusses vor dem 31. Marz 2004 erwor-
ben wurde,

oder

aus einem Anteil an einem gemeinsam beherrschten Unternehmen entstanden ist, das vor dem 31. Marz 2004
tbernommen und mittels der Quotenkonsolidierung bilanziert wurde,

ist zu Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Mérz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres als Geschifts-
oder Firmenwert neu einzustufen, sofern dieser immaterielle Vermogenswert zu dem Zeitpunkt nicht die Definitions-
kriterien der Identifizierbarkeit gemaf§ IAS 38 (in der im Jahr 2004 tiberarbeiteten Fassung) erfiillt.

Nach der Equity-Methode bilanzierte Anteile

83. Fiir mittels der Equity-Methode bilanzierte Anteile, die am 31. Mérz 2004 oder danach erworben wurden, hat ein Unter-
nehmen diesen IFRS fiir die Bilanzierung folgender Posten anzuwenden:

(@

(b)

jeglichen erworbenen Geschifts- oder Firmenwert, der in dem Buchwert dieser Anteile enthalten ist. Deswegen ist
die planmifige Abschreibung dieses nominellen Geschifts- oder Firmenwertes nicht in die Bestimmung des
Anteils des Unternehmens an den Gewinnen oder Verlusten des Beteiligungsunternehmens einzuschlieBen.

jeglichen Uberschuss iiber die Anschaffungskosten der Finanzinvestition, der im Buchwert der Finanzinvestition
des Anteils des Unternehmens am beizulegenden Nettozeitwert der identifizierbaren Vermdgenswerte, Schulden
und Eventualschulden des Beteiligungsunternehmens enthalten ist. Deswegen hat ein Unternehmen diesen Uber-
schuss als Ertrag in die Bestimmung des Anteils des Unternehmens an den Gewinnen oder Verlusten des
Beteiligungsunternchmens in der Berichtsperiode, in der die Anteile erworben wurden, einzuschlieen.

IFRS 3
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84. Fur mittels der Equity-Methode bilanzierte Anteile, die vor dem 31. Marz 2004 erworben wurden:

@)

vom Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Mérz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres hat ein
Unternchmen diesen IFRS auf jeglichen erworbenen Geschifts- oder Firmenwert, der in dem Buchwert dieser
Anteile enthalten ist, auf einer prospektiven Basis anzuwenden. Deswegen hat das Unternehmen von dem Zeit-
punkt an die Einbeziehung der planmafigen Abschreibung dieses Geschifts- oder Firmenwertes in die Bestim-
mung des Anteils des Unternehmens an den Gewinnen oder Verlusten des Beteiligungsunternehmens einzustellen.

ein Unternehmen hat jeglichen negativen Geschifts- oder Firmenwert, der in dem Buchwert dieser Anteile zu
Beginn der ersten Berichtsperiode des am 31. Mdrz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres enthalten ist,
auszubuchen und gleichzeitig eine entsprechende Anpassung der Eroffnungsbilanzwerte der Gewinnriicklagen
durchzufiihren.

Begrenzte riickwirkende Anwendung

85. Ein Unternehmen darf die Regelungen dieses IFRS auf einen Geschifts- oder Firmenwert, der zu einem beliebigen Zeit-
punkt vor dem in den Paragraphen 78-84 beschriebenen Zeitpunkt des Inkrafttretens bestand oder danach erworben
wurde, und auf Unternehmenszusammenschliisse ab diesem Zeitpunkt anwenden, vorausgesetzt:

86.

87.

@)

die Bewertungen und sonstige Informationen, die zur Anwendung von IFRS auf vergangene Unternehmens-
zusammenschliisse benétigt werden, wurden zum Zeitpunkt der erstmaligen Bilanzierung dieser Zusammen-
schliisse erhoben;

und

das Unternehmen wendet von demselben Zeitpunkt an auch IAS 36 (in der im Jahr 2004 iiberarbeiteten Fassung)
und IAS 38 (in der im Jahr 2004 tiberarbeiteten Fassung) prospektiv an und das Unternehmen hat die Bewertun-
gen und sonstigen Informationen, die zur Anwendung dieser Standards von diesem Zeitpunkt an benétigt wer-
den, zuvor erhoben, so dass es nicht erforderlich ist, Schitzungen festzulegen, die zu einem fritheren Zeitpunkt
hitten gemacht werden miissen.

RUCKNAHME ANDERER VERLAUTBARUNGEN

Dieser IFRS ersetzt IAS 22 Unternchmenszusammenschliisse (herausgegeben 1998).

Dieser IFRS ersetzt die folgenden Interpretationen:

@)
()

SIC-9 Unternehmenszusammenschliisse — Klassifizierung als Unternehmenserwerbe oder Interessenzusammenfiihrungen;

SIC-22 Unternehmenszusammenschliisse — Nachtrdgliche Anpassung der urspriinglich erfassten beizulegenden Zeitwerte und
des Geschfts- oder Firmenwertes;

und

SIC-28 Unternehmenszusammenschliisse — ,Tauschzeitpunkt” und beizulegender Zeitwert von Eigenkapitalinstrumenten.
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Erwerbszeitpunkt

Datum des Vertragsabschlusses

Geschiftsbetrieb

Unternehmenszusammen-
schluss

Unternehmenszusammen-
schluss, an dem Unternehmen
oder Geschiftsbetriebe unter
gemeinsamer Beherrschung
beteiligt sind.

Eventualschuld

Beherrschung

ANHANG A

Begriffsdefinitionen

Der Zeitpunkt, an dem das erwerbende Unternehmen tatsichlich die Beherrschung
tiber das erworbene Unternchmen erhilt.

Das Datum, an dem der grundlegende Vertrag zwischen den sich zusammenschlie-
Benden Parteien geschlossen wird und, im Falle von borsennotierten Unternehmen,
offentlich bekannt gegeben wird. Im Falle einer feindlichen Ubernahme wird der Tag,
an dem eine ausreichende Anzahl von Eigentiimern des erworbenen Unternehmens
das Angebot des erwerbenden Unternechmens angenommen hat, damit das erwer-
bende Unternehmen die Beherrschung iiber das erworbene Unternehmen erlangen
kann, als der fritheste Zeitpunkt eines grundlegenden Vertragsabschlusses zwischen
den sich zusammenschlieSenden Parteien angesehen.

Eine integrierte Gruppe von Tatigkeiten und Vermdgenswerten, die mit dem Ziel
gefithrt und geleitet werden:

(@) den Investoren Dividenden zu zahlen;
oder

(b) niedrigere Kosten oder sonstigen wirtschaftlichen Nutzen den Versicherungsneh-
mern oder Teilnehmern direkt und anteilig zukommen zu lassen.

Ein Geschiftsbetrieb besteht im Allgemeinen aus Ressourceneinsatz, darauf anzuwen-
denden Verfahren und den daraus resultierenden Leistungen, die gegenwirtig oder
kiinftig verwendet werden, um Ertrige zu erwirtschaften. Wenn ein Geschifts- oder
Firmenwert zu einer tibertragenen Gruppe von Aktivititen und Vermdgenswerten
gehort, ist die iibertragene Gruppe als ein Geschift anzusehen.

Die Zusammenfithrung von getrennten Unternehmen oder Geschiftsbetrieben zu
einem berichtenden Unternehmen.

Ein Unternehmenszusammenschluss, in dem letztendlich alle sich zusammen-
schlieenden Unternehmen oder Geschiftsbetriebe von derselben Partei oder densel-
ben Parteien sowohl vor als auch nach dem Unternehmenszusammenschluss
beherrscht werden, und diese Beherrschung nicht nur voriibergehender Natur ist.

Eventualschuld hat die Bedeutung, die ihr von IAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden
und Eventualforderungen gegeben wurde, d.h.:

(a) eine mogliche Verpflichtung, die aus vergangenen Ereignissen resultiert und
deren Existenz durch das Eintreten oder Nichteintreten eines oder mehrerer unsi-
cherer kiinftiger Ereignisse erst noch bestitigt wird, die nicht vollstindig unter
der Kontrolle des Unternehmens stehen,

oder

(b) eine gegenwirtige Verpflichtung, die auf vergangenen Ereignissen beruht, jedoch
nicht erfasst wird, weil:

(i) ein Abfluss von Ressourcen mit wirtschaftlichem Nutzen mit der Erfiillung
dieser Verpflichtung nicht wahrscheinlich ist,

oder

(i) die Hohe der Verpflichtung nicht ausreichend verldsslich geschdtzt werden
kann.

Beherrschung ist die Moglichkeit, die Finanz- und Geschiftspolitik eines Unterneh-
mens oder eines Geschiftsbetriebes zu bestimmen, um aus den Titigkeiten Nutzen
zu ziehen.

IFRS 3
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Tauschzeitpunkt

Beizulegender Zeitwert

Geschifts- oder Firmenwert

immaterielle Vermogenswerte

Joint Venture

Minderheitsanteil

Gegenseitigkeitsunternehmen

Mutterunternehmen
wabhrscheinlich

berichtendes Unternehmen

Tochterunternehmen

Erfolgt ein Unternehmenszusammenschluss durch eine einzige Tauschtransaktion,
ist der Tauschzeitpunkt mit dem Erwerbszeitpunkt identisch. Wenn ein Unter-
nehmenszusammenschluss mehrere Tauschtransaktionen umfasst, wenn er bei-
spielsweise in Stufen durch sukzessiven Anteilserwerb erfolgt, dann ist der Tausch-
zeitpunkt der Zeitpunkt, zu dem jede einzelne Finanzinvestition im Abschluss des
Erwerbers angesetzt wird.

Der Betrag, zu dem zwischen sachverstindigen, vertragswilligen und voneinander
unabhingigen Geschiftspartnern unter marktiiblichen Bedingungen ein Vermdgens-
wert getauscht oder eine Schuld beglichen werden kénnte.

Kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen aus Vermdégenswerten, die nicht einzeln identifi-
ziert und separat angesetzt werden konnen.

Immaterieller Vermogenswert hat die Bedeutung, die ihm von IAS 38 Immaterielle
Vermagenswerte gegeben wurde, d.h. ein identifizierbarer, nicht monetirer Vermogens-
wert ohne physische Substanz.

Joint Venture hat die Bedeutung, die ihm von IAS 31 Anteile an Joint Ventures gegeben
wurde, d.h. eine vertragliche Vereinbarung, in der zwei oder mehrere Parteien eine
wirtschaftliche Tatigkeit durchfiihren, die einer gemeinschaftlichen Fithrung unter-
liegt.

Der Teil des Ergebnisses und des Nettovermdogens eines Tochterunternehmens, der
auf Anteile des Eigenkapitals entféllt, die nicht direkt vom Mutterunternehmen oder
nicht indirekt iiber andere Tochterunternehmen vom Mutterunternehmen gehalten
werden.

Ein Unternehmen, bei dem es sich nicht um ein Unternehmen im Besitz der Anleger,
wie ein Versicherungsverein auf Gegenseitigkeit oder ein genossenschaftliches Unter-
nehmen handelt, das niedrigere Kosten oder sonstigen wirtschaftlichen Nutzen sei-
nen Versicherungsnehmern oder Teilnehmern direkt und anteilig zukommen lasst.

Ein Unternehmen, das ein oder mehrere Tochterunternehmen hat.
Es spricht mehr daftir als dagegen.

Ein Unternehmen, dessen Adressaten sich auf die allgemeinen Abschliisse des Unter-
nehmens im Hinblick auf Informationen verlassen, die ihnen fiir ihre Entscheidungs-
findung tiber die Verteilung der Ressourcen niitzlich sein werden. Ein berichtendes
Unternehmen kann ein einzelnes Unternehmen sein oder eine Unternehmensgruppe
aus einem Mutterunternehmen und allen seinen Tochterunternehmen.

Ein Unternehmen, einschlieflich eines Unternehmens ohne eigene Rechts-
personlichkeit, wie eine Personengesellschaft, das von einem anderen Unternehmen
(als Mutterunternehmen bezeichnet) beherrscht wird.
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ANHANG B

Erginzungen zu Anwendungen

Dieser Anhang ist Bestandteil des IFRS.

Bl

B2

B3

Umgekehrter Unternehmenserwerb

Wie in Paragraph 21 vermerkt, ist bei einigen Unternehmenszusammenschliissen, die allgemein als umgekehrter Unter-
nehmenserwerb bezeichnet werden, der Erwerber das Unternehmen, dessen Eigenkapitalanteile erworben wurden, und
das emittierende Unternehmen ist das erworbene Unternehmen. Das konnte beispielsweise in den Fllen zutreffen, wo
ein nicht borsennotiertes Unternehmen sich von einem kleineren borsennotiertem Unternehmen ,erwerben® lisst, um
auf diese Weise eine Bérsennotierung zu erhalten. Auch wenn das emittierende nicht borsennotierte Unternehmen
rechtlich betrachtet als Mutterunternehmen und das borsennotierte Unternehmen als Tochterunternechmen angesehen
wird, ist das rechtliche Tochterunternehmen der Erwerber, wenn es die Moglichkeit hat, die Finanz- und Geschiftspo-
litik des rechtlichen Mutterunternehmens zu bestimmen, um Nutzen aus dessen Geschiftstitigkeiten zu ziehen.

Ein Unternehmen hat die Leitlinien der Paragraphen B3-B15 fiir die Bilanzierung eines umgekehrten Unternehmens-
erwerbs anzuwenden.

Die Bilanzierung eines umgekehrten Unternehmenserwerbs bestimmt die Aufteilung der Anschaffungskosten des
Unternehmenszusammenschlusses zum Erwerbszeitpunkt und ist nicht auf Transaktionen nach dem Zusammenschluss
anzuwenden.

Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses

B4

B5

B6

Wenn Eigenkapitalinstrumente als Teil der Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses emittiert wer-
den, verlangt Paragraph 24, dass die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses den beizulegenden Zeitwert dieser
Eigenkapitalinstrumente zum Tauschzeitpunkt enthalten. Paragraph 27 beschreibt, dass bei Fehlen eines verlisslichen
veroffentlichten Borsenkurses der beizulegende Zeitwert des Eigenkapitalinstruments geschdtzt werden kann unter
Bezugnahme des beizulegenden Zeitwertes des erwerbenden Unternehmens bzw. des beizulegenden Zeitwertes des
erworbenen Unternehmens, je nach dem, welcher Wert eindeutiger zu ermitteln ist.

Bei einem umgekehrten Unternehmenserwerb wird angenommen, dass die Anschaffungskosten des Zusammenschlus-
ses von dem rechtlichen Tochterunternehmen (d.h. dem Erwerber fiir Bilanzierungszwecke) in Form von Eigenkapital-
instrumenten getragen wurden, die an die Eigentiimer des rechtlichen Mutterunternehmens (d.h. das erworbene Unter-
nehmen fiir Bilanzierungszwecke) ausgegeben wurden. Wenn der verdffentlichte Borsenkurs der Eigenkapitalinstrumente
des rechtlichen Tochterunternehmens zur Bestimmung der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses benutzt wird,
ist eine Berechnung zur Bestimmung der Anzahl der Eigenkapitalinstrumente durchzufiihren, die das rechtliche Tochter-
unternehmen emittieren miisste, um den gleichen Prozentsatz an Eigentumsanteilen des zusammengeschlossenen Unter-
nehmens an die Eigentiimer des rechtlichen Mutterunternehmens zu liefern, wie sie an dem zusammengeschlossenen
Unternehmen in Folge des umgekehrten Unternehmenserwerbs haben. Der beizulegende Zeitwert der so berechneten
Anzahl der Eigenkapitalinstrumente stellt die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses dar.

Ist der beizulegende Zeitwert der Eigenkapitalinstrumente des rechtlichen Tochterunternehmens im Ubrigen nicht ein-
deutig zu bestimmen, so ist der gesamte beizulegende Zeitwert aller vor dem Unternehmenszusammenschluss ausge-
gebenen Eigenkapitalinstrumente des rechtlichen Mutterunternehmens als Basis fiir die Bestimmung der Anschaffungs-
kosten des Zusammenschlusses zu nehmen.

Aufstellung und Darstellung von Konzernabschliissen

B7

Nach einem umgekehrten Unternehmenserwerb aufgestellte Konzernabschliisse sind unter dem Namen des rechtli-
chen Mutterunternehmens zu veréffentlichen, jedoch mit einem Vermerk im Anhang, dass es sich hierbei um eine Fort-
fihrung des Abschlusses des rechtlichen Tochterunternehmens handelt (d.h. des Erwerbers fiir Bilanzierungszwecke).
Da solche Konzernabschliisse eine Fortfithrung der Abschliisse des rechtlichen Tochterunternehmens darstellen:

(a) sind in diesen Konzernabschliissen die Vermogenswerte und Schulden des rechtlichen Tochterunternehmens zu
ihren vor dem Zusammenschluss giiltigen Buchwerten anzusetzen und zu bewerten.

IFRS 3
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B8

B9

(b) sind die in diesen Konzernabschliissen ausgewiesenen Gewinnriicklagen und sonstigen Kapitalguthaben gleich den
Gewinnriicklagen und sonstigen Kapitalguthaben des rechtlichen Tochterunternehmens unmittelbar vor dem
Zusammenschluss.

(¢c) st der in diesen Konzernabschliissen angesetzte Betrag fiir ausgegebene Eigenkapitalinstrumente auf die Weise zu
bestimmen, dass dem unmittelbar vor dem Unternehmenszusammenschluss gezeichneten Eigenkapital des recht-
lichen Tochterunternchmens die Anschaffungskosten des Zusammenschlusses, wie in den Paragraphen B4-B6
beschrieben, hinzugerechnet werden. Die in diesen Konzernabschliissen erscheinende Eigenkapitalstruktur (d.h.
die Anzahl und Art der ausgegebenen Eigenkapitalinstrumente) hat jedoch die Eigenkapitalstruktur des rechtli-
chen Mutterunternehmens widerzuspiegeln, einschlieBlich der Eigenkapitalinstrumente, die von dem rechtlichen
Mutterunternechmen zur Durchfithrung des Zusammenschlusses emittiert wurden.

(d) sind in diesen Konzernabschliissen die Informationen des rechtlichen Tochterunternehmens als Vergleichs-
informationen darzustellen.

Die Bilanzierung von umgekehrtem Unternechmenserwerb wird nur fiir Konzernabschliisse angewendet. Deswegen wird
in dem separatem Einzelabschluss des rechtlichen Mutterunternehmens (falls vorhanden) der Anteil an dem rechtli-
chen Tochterunternehmen gemifs den Anforderungen von IAS 27 Konzern- und separate Einzelabschliisse nach IFRS in
Bezug auf die Bilanzierung von Anteilen im separaten Einzelabschluss eines Anteilseigners bilanziert.

Nach einem umgekehrten Unternehmenserwerb aufgestellte Konzernabschliisse haben die beizulegenden Zeitwerte der
Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des rechtlichen Mutterunternehmens (d.h. des erworbenen Unter-
nehmens fiir Bilanzierungszwecke) widerzuspiegeln. Deswegen sind zur Verteilung der Anschaffungskosten des Unter-
nehmenszusammenschlusses die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des rechtlichen
Mutterunternehmens, die die Ansatzkriterien in Paragraph 37 erfillen, mit ihren beizulegenden Zeitwerten zum
Erwerbszeitpunkt zu bewerten. Jeglicher Uberschuss der Anschaffungskosten des Zusammenschlusses iiber den Anteil
des Erwerbers an dem beizulegenden Nettozeitwert dieser Posten ist geméfS den Paragraphen 51-55 zu behandeln. Jeder
Uberschuss des Anteils des Erwerbers an dem beizulegenden Nettozeitwert dieser Posten iiber den Anschaffungskosten
des Zusammenschlusses ist gemafs Paragraph 56 zu behandeln.

Minderheitsanteile

B10 Manchmal gibt es bei einem umgekehrten Unternehmenserwerb Eigentiimer von rechtlichen Tochterunternehmen, die

B11

ihre Eigenkapitalinstrumente nicht gegen Figenkapitalinstrumente des rechtlichen Mutterunternechmens umtauschen.
Obgleich das Unternehmen, an dem diese Eigentiimer Eigenkapitalinstrument halten, (das rechtliche Tochterunter-
nehmen) ein anderes Unternehmen (das rechtliche Mutterunternehmen) erwarb, sind diese Eigentiimer als Minderheits-
anteile im Rahmen des Konzernabschlusses, der nach dem umgekehrten Unternehmenserwerb aufgestellt wurde, zu
behandeln. Dies ist darauf zuriickzufithren, dass die Eigentiimer des rechtlichen Tochterunternehmens, die ihre
Eigenkapitalinstrumente nicht gegen Eigenkapitalinstrumente des rechtlichen Mutterunternehmens umtauschen, nur
an den Ergebnissen und dem Nettovermogen des rechtlichen Tochterunternehmens beteiligt sind und nicht an den
Ergebnissen und dem Nettovermogen des zusammengeschlossenen Unternehmens. Umgekehrt sind alle Eigentiimer
des rechtlichen Mutterunternehmens ungeachtet dessen, dass das rechtliche Mutterunternehmen als das erworbene
Unternehmen anzusehen ist, an den Ergebnissen und dem Nettovermogen des zusammengeschlossenen Unterneh-
mens beteiligt.

Da die Vermogenswerte und Schulden des rechtlichen Tochterunternehmens zu ihren vor dem Zusammenschluss giil-
tigen Buchwerten im Konzernabschluss angesetzt und bewertet werden, haben die Minderheitsanteile die entsprechen-
den Anteile der Minderheitsanteilseigner an den vor dem Zusammenschluss giiltigen Buchwerten der Netto-
Vermogenswerte des rechtlichen Tochterunternehmens widerzuspiegeln.

Ergebnis je Aktie

B12 Wie in Paragraph B7(c) beschrieben hat die Eigenkapitalstruktur, die in den nach einem Unternehmenserwerb aufge-

stellten Konzernabschliissen erscheint, die Eigenkapitalstruktur des rechtlichen Mutterunternehmens widerzuspiegeln,
einschlielich der Eigenkapitalinstrumente, die von dem rechtlichen Mutterunternehmen zur Durchfithrung des Zusam-
menschlusses emittiert wurden.
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B13

B14

B15

B16

Fiir die Ermittlung der durchschnittlich gewichteten Anzahl der wihrend der Periode, in der der umgekehrte Unter-
nehmenserwerb erfolgt, ausstehenden Stammaktien (der Nenner):

(a) ist die Anzahl der ausstehenden Stammaktien vom Beginn dieser Periode bis zum Erwerbszeitpunkt als die Anzahl
von Stammaktien anzusehen, die von dem rechtlichen Mutterunternehmen fiir die Eigentiimer des rechtlichen
Tochterunternehmens emittiert wurden;

und

(b) ist die Anzahl der ausstehenden Stammaktien vom Erwerbszeitpunkt bis zum Ende dieser Periode gleich der tat-
sichlichen Anzahl der ausstehenden Stammaktien des rechtlichen Mutterunternehmens wihrend dieser Periode.

Die unverwisserten Ergebnisse je Aktie sind fiir jede Vergleichsperiode vor dem Erwerbsdatum, die in den Konzern-
abschliissen nach einem umgekehrten Unternehmenserwerb dargestellt ist, zu berechnen, indem das den Stamm-
aktiondren in der jeweiligen Periode zurechenbare Periodenergebnis des rechtlichen Tochterunternehmens durch die
Anzahl der Stammaktien geteilt wird, die von dem rechtlichen Mutterunternehmen fiir die Eigentiimer des rechtlichen
Tochterunternehmens bei einem umgekehrten Unternehmenserwerb emittiert wurden.

Die in den Paragraphen B13 und B14 dargestellten Berechnungen gehen davon aus, dass sich die Anzahl der von dem
rechtlichen Tochterunternehmen emittierten Stammaktien in den Vergleichsperioden und in dem Zeitraum vom
Beginn der Periode, in der der Unternehmenserwerb stattfand, bis zum Erwerbszeitpunkt nicht gedndert hat. Die Ermitt-
lung der Ergebnisse je Aktie ist entsprechend anzupassen, um die Auswirkungen einer Anderung der Anzahl der wih-
rend diesen Perioden von dem rechtlichen Tochterunternehmen emittierten Stammaktien zu beriicksichtigen.

Verteilung der Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschluss

Dieser IFRS verlangt von einem erwerbenden Unternchmen, die identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und
Eventualschulden des erworbenen Unternehmens, die die relevanten Ansatzkriterien erfiillen, zu ihren beizulegenden
Zeitwerten zum Erwerbszeitpunkt anzusetzen. Fir die Verteilung der Anschaffungskosten eines Unternehmens-
zusammenschlusses hat der Erwerber die folgenden Messgrofen als beizulegende Zeitwerte zu behandeln:

(a) fur Finanzinstrumente, die an einem aktiven Markt gehandelt werden, hat das erwerbende Unternehmen die aktu-
ellen Borsenkurse anzusetzen.

(b) fur Finanzinstrumente, die nicht an einem aktiven Markt gehandelt werden, hat das erwerbende Unternehmen die
geschitzten Werte heranzuziehen, die Aspekte wie Kurs-Gewinn-Verhaltnisse, Dividendenrenditen und erwartete
Wachstumsraten von vergleichbaren Finanzinstrumenten von Unternehmen mit vergleichbaren Charakteristika
berticksichtigen.

(c) fiir Forderungen, Nutzungsvertrige und sonstige identifizierbare Vermogenswerte hat das erwerbende Unterneh-
men den Barwert von zu erhaltenden Betrdgen zu anzusetzen, bei deren Bestimmung angemessene, derzeit giil-
tige Marktzinsen zu Grunde zu legen sind, abziiglich der Wertberichtigungen fiir Uneinbringlichkeit und
Eintreibungskosten, falls notwendig. Eine Diskontierung von kurzfristigen Forderungen, Nutzungsvertrigen oder
sonstigen identifizierbaren Vermdgenswerten ist jedoch dann nicht erforderlich, wenn die Differenz zwischen
Nominalwert und dem abgezinsten Wert unwesentlich ist.

(d) fiir Vorrite von:

(i) Fertigerzeugnissen und Handelswaren hat das erwerbende Unternehmen Verkaufspreise, abziiglich (1) der
Kosten der Verduferung und (2) einer verniinftigen Gewinnspanne fiir die Verkaufsbemiithungen des Erwer-
bers in Anlehnung an den Gewinn fiir dhnliche Fertigerzeugnisse und Handelswaren, anzusetzen;

(i) unfertigen Erzeugnissen hat das erwerbende Unternehmen die Verkaufspreise der Fertigerzeugnisse, abziig-
lich (1) der noch anfallenden Kosten bis zur Fertigstellung und (2) der Kosten der Verduferung und (3) einer
verniinftigen Gewinnspanne fiir die Fertigstellung des Produktes und die Verkaufsbemithungen in Anleh-
nung an den Gewinn fiir dhnliche Fertigerzeugnisse, anzusetzen;

und

(iii) Rohstoffen hat das erwerbende Unternehmen die aktuellen Wiederbeschaffungskosten anzusetzen.

IFRS 3
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B17

fiir Grundstiicke und Gebdude hat das erwerbende Unternehmen Marktwerte anzusetzen.

fir technische Anlagen und Betriebs- und Geschiftsausstattung hat das erwerbende Unternehmen Marktwerte
anzusetzen, die im Normalfall geschitzt werden. Gibt es auf Grund der speziellen Art der technischen Anlage und
Betriebs- und Geschiftsausstattung und der seltenen Verduflerung solcher Gegenstinde, ausgenommen als Teil
eines fortbestehenden Geschiftsbereiches, keine auf dem Markt basierende Anhaltspunkte fiir den beizulegenden
Zeitwert, muss ein erwerbendes Unternehmen eventuell den beizulegenden Zeitwert unter Anwendung eines
Ertragswertverfahrens oder einer Methode des Wiederbeschaffungswertes nach Abschreibung schitzen.

fir immaterielle Vermogenswerte hat das erwerbende Unternehmen den beizulegenden Zeitwert zu bestimmen:
(i) durch Riickgriff auf einen aktiven Markt, wie in IAS 38 Immaterielle Vermigenswerte definiert;
oder

(i) wenn kein aktiver Markt existiert, bildet der Betrag die Basis, den das erwerbende Unternehmen auf der
Grundlage der besten verfiigbaren Informationen bei Transaktionen zu marktiiblichen Bedingungen zwi-
schen sachverstindigen, vertragswilligen und voneinander unabhingigen Geschiftspartnern unter markt-
tiblichen Bedingungen gezahlt hitte (siche IAS 38 fiir weitere Anleitung zur Bestimmung des beizulegenden
Zeitwertes eines bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbenen immateriellen Vermogenswertes);

fir den Saldo aus dem fiir Leistungen an Arbeitnehmer angelegten Vermogen, abziiglich Schulden fiir leistungs-
orientierte Plane, hat das erwerbende Unternehmen den Barwert einer leistungsorientierten Verpflichtung, abziig-
lich des beizulegenden Zeitwertes aller Vermogenswerte, die zur Deckung der Pline angesetzt sind, anzusetzen.
Ein Vermogenswert darf indes nur dann angesetzt werden, wenn es wahrscheinlich ist, dass der Vermogenswert
dem erwerbenden Unternehmen in der Form von Riickerstattungen aus dem Plan oder in Form geminderter kiinf-
tiger Beitragszahlungen zur Verfugung stehen wird.

fiir Steueranspriiche und Steuerschulden hat das erwerbende Unternehmen den Betrag des Steuervorteils, der sich
aus steuerlichen Verlusten ergibt, oder die zu zahlenden Steuern hinsichtlich der Gewinne und Verluste gemifs
IAS 12 Ertragsteuern anzusetzen, welche aus Sicht des zusammengeschlossenen Unternehmens zu beurteilen sind.
Die Steueranspriiche oder Steuerschulden werden, nachdem die Steuereffekte bei der Neubewertung der identi-
fizierbaren Vermdgenswerte, Schulden und Eventualschulden mit ihren beizulegenden Zeitwerten eingerechnet
wurden, bestimmt und nicht abgezinst.

fur Verbindlichkeiten und Wechselverbindlichkeiten, langfristige Verbindlichkeiten, Schulden, Riickstellungen und
sonstige féllige Leistungen hat das erwerbende Unternehmen die Barwerte anzusetzen, die unter Beriicksichti-
gung angemessener, derzeit giiltiger Marktzinsen aufgewendet werden miissten, um die Schulden zu begleichen.
Eine Abzinsung kurzfristiger Schulden ist indes dann nicht notwendig, wenn der Unterschied zwischen dem
Nominalwert und dem abgezinsten Betrag unwesentlich ist.

fir Verlustvertrage und andere identifizierbare Schulden des erworbenen Unternehmens hat das erwerbende
Unternchmen die Barwerte der Betrige anzusetzen, die aufgewendet werden miissten, um die Verpflichtungen zu
erfiillen, wobei angemessene, derzeit giiltige Marktzinsen zu Grunde gelegt werden.

fiir Eventualschulden des erworbenen Unternehmens hat das erwerbende Unternehmen die Betrage anzusetzen,
die eine dritte Partei berechnen wiirde, um diese Eventualschulden zu iibernehmen. Ein solcher Betrag hat alle
Erwartungen hinsichtlich moglicher Cashflows und nicht nur des einen wahrscheinlichsten oder des erwarteten
Hochst- oder Mindest-Cashflows widerzuspiegeln.

Einige der oben genannten Leitlinien schreiben vor, dass die beizulegenden Zeitwerte mittels Barwertmethoden
geschitzt werden. Wenn die Leitlinie fiir einen bestimmten Posten nicht auf die Anwendung der Barwertmethode ver-
weist, kann diese Methode dennoch fiir die Schitzung des beizulegenden Zeitwertes dieses Postens benutzt werden.
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ANHANG C

Anderungen anderer IFRS

Die Anderungen in diesem Anhang sind auf die Bilanzierung von Unternchmenszusammenschliissen anzuwenden, fiir die das Datum
des Vertragsabschlusses am oder nach dem 31. Marz liegt, sowie auf die Bilanzierung aller Geschdfts- oder Firmenwerte und immate-
rieller Vermagenswerte, die bei diesen Unternchmenszusammenschliissen erworben wurden. In jeder anderen Beziehung sind die Ande-
rungen in diesem Anhang erstmals in der ersten Berichtsperiode eines am 31. Mdrz 2004 oder danach beginnenden Geschftsjahres
anzuwenden.

Hat sich ein Unternehmen in Ubereinstimmung mit Paragraph 85 jedoch dazu entschieden, IFRS 3 irgendwann vor dem in den Para-
graphen 78-84 dargelegten Zeitpunkt des Inkrafitretens anzuwenden, so hat es auch diese Anderungen vom selben Zeitpunkt an pro-
spektiv anzuwenden.

C1

C2

C3

C4

In den International Financial Reporting Standards, einschlieflich der International Accounting Standards und der Inter-
pretationen, die ab dem 31. Marz 2004 anzuwenden sind, werden die Hinweise auf die aktuelle Fassung von IAS 22
Unternehmenszusammenschliisse auf IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse gedndert.

In IFRS 1 Erstmalige Anwendung der International Financial Reporting Standards wird Paragraph B 1 wie folgt gedndert.

B1

Ein erstmaliger Anwender kann beschliefen, IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse nicht riickwirkend auf vergan-
gene Unternehmenszusammenschliisse (Unternehmenszusammenschliisse, die vor dem Zeitpunkt des Ubergangs
auf IFRS stattfanden) anzuwenden. Falls ein erstmaliger Anwender einen Unternehmenszusammenschluss jedoch
berichtigt, um die Ubereinstimmung mit IFRS 3 herzustellen muss er alle spiteren Unternehmenszusammen-
schliisse anpassen und ebenfalls IAS 36 Wertminderung von Vermagenswerten (iiberarbeitet 2004) und IAS 38 imma-
terielle Vermagenswerte (iiberarbeitet 2004) von demselben Zeitpunkt an anwenden. Wenn ein erstmaliger
Anwender sich beispielsweise entschlief3t, einen Unternehmenszusammenschluss zu berichtigen, der am 30. Juni
2002 stattfand, muss er alle Unternehmenszusammenschliisse anpassen, die zwischen dem 30. Juni 2002 und
dem Zeitpunkt des Ubergangs auf IFRS vollzogen wurden, und ebenso IAS 36 (iiberarbeitet 2004) sowie IAS 38
(iiberarbeitet 2004) ab dem 30. Juni 2002 anwenden.

[Anderung betrifft nicht den Kerntext der Standards]

IAS 12 Ertragsteuern wird wie folgt gedndert.

Einfithrung

In Paragraph 1 wird der Buchstabe (c) wie folgt gedndert:

(©

die Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses werden den erworbenen identifizierbaren
Vermogenswerten und den iibernommenen Schulden unter Bezugnahme auf die beizulegenden Zeitwerte zuge-
wiesen, fiir steuerliche Zwecke wird jedoch keine entsprechende Bewertungsanpassung durchgefiihrt.

Die Paragraphen 6 und 9 werden wie folgt gedndert:

Der urspriingliche IAS 12 bezog sich nicht ausdriicklich auf Bewertungsanpassungen hinsichtlich des beizule-
genden Zeitwertes bei Unternechmenszusammenschliissen. Solche Anpassungen verursachen temporire Unter-
schiede, und gemaf$ IAS 12 (iiberarbeitet) wird von einem Unternehmen der Ansatz der entstehenden latenten
Steuerschuld oder (unter Voraussetzung der Erfillung der Wahrscheinlichkeitskriterien fiir den Ansatz) des laten-
ten Steueranspruches mit entsprechenden Konsequenzen fiir die Bestimmung des Betrages des Geschifts- oder
Firmenwertes oder jeglichen Uberschusses des Anteils des Erwerbers an dem beizulegenden Zeitwert der identi-
fizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens iiber die Anschaf-
fungskosten des Zusammenschlusses verlangt. IAS 12 (iiberarbeitet) untersagt jedoch den Ansatz von latenten
Steuerschulden, die aus dem erstmaligen Ansatz des Geschifts- oder Firmenwertes hervorgehen.

IFRS 3
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Im urspriinglichen IAS 12 fand sich keine explizite Bestimmung dazu, ob latente Steueranspriiche und latente
Steuerschulden abgezinst werden diirfen. IAS 12 (iiberarbeitet) untersagt eine Abzinsung latenter Steueransprii-
che und latenter Steuerschulden. Paragraph 16(i) von IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse untersagt die Abzin-
sung latenter Steueranspriiche und latenter Steuerschulden, die bei einem Unternehmenszusammenschluss erwor-
ben bzw. iibernommen wurden.

Standard

Im Abschnitt Zielsetzung wird der dritte Paragraph wie folgt gedndert:

Dieser Standard verlangt von einem Unternchmen die Bilanzierung der steuerlichen Konsequenzen von Trans-
aktionen und anderen Ereignissen grundsatzlich auf die gleiche Weise wie die Behandlung der Geschiftsvorfille
und anderen Ereignisse selbst. Demzufolge werden fiir Geschftsvorfille und andere Ereignisse, die erfolgswirksam
erfasst werden, alle damit verbundenen steuerlichen Auswirkungen ebenfalls erfolgswirksam erfasst. Fiir direkt im
Eigenkapital erfasste Geschiftsvorfille und andere Ereignisse werden alle damit verbundenen steuerlichen Aus-
wirkungen ebenfalls direkt im Eigenkapital erfasst. Gleichermafien beeinflusst der Ansatz latenter Steueransprii-
che und latenter Steuerschulden aus einem Unternechmenszusammenschluss den Betrag des Geschifts- oder
Firmenwertes oder jeglichen Uberschuss des Anteils des Erwerbers an dem beizulegenden Zeitwert der identifi-
zierbaren Vermégenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens, der iiber die
Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses hinausgeht.

Die Paragraphen 15, 18, 19 und 21 werden wie folgt gedndert:

15.

18.

19.

Fiir alle zu versteuernden tempordren Differenzen ist eine latente Steuerschuld anzusetzen, es sei denn, die
latente Steuerschuld erwichst aus:

(a) dem erstmaligen Ansatz des Geschiifts- oder Firmenwertes;

oder

Temporire Differenzen entstehen ebenfalls, wenn:

(@) die Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses den erworbenen identifizierbaren
Vermogenswerten und den iibernommenen Schulden unter Ansatz der beizulegenden Zeitwerte zugewie-
sen werden, jedoch keine entsprechende Bewertungsanpassung fiir Steuerzwecke erfolgt (siche
Paragraph 19).

(b) Vermogenswerte neu bewertet werden und fir Steuerzwecke keine entsprechende Bewertungsanpassung
durchgefiihrt wird (siche Paragraph 20);

(c) ein Geschifts- oder Firmenwert bei einem Unternehmenszusammenschluss entsteht (siche Paragraphen 21
und 32);

Die Anschaffungskosten des Unternechmenszusammenschlusses werden unter Ansatz der erworbenen identifi-
zierbaren Vermogenswerte und der iibernommenen identifizierbaren Schulden zu ihren beizulegenden Zeitwer-
ten zum Erwerbszeitpunkt zugewiesen. Temporire Differenzen entstehen, wenn die Steuerwerte der erworbenen
identifizierbaren Vermdgenswerte oder iibernommenen identifizierbaren Schulden vom Unternehmens-
zusammenschluss nicht oder anders beeinflusst werden. Wenn beispielsweise der Buchwert eines Vermdogens-
wertes auf seinen beizulegenden Zeitwert erhoht wird, der Steuerwert des Vermogenswertes jedoch weiterhin dem
Betrag der Anschaffungskosten des Vorbesitzers entsprich, fithrt dies zu einer zu versteuernden temporaren Dif-
ferenz bzw. zu einer latenten Steuerschuld. Die sich ergebende latente Steuerschuld beeinflusst den Geschifts- oder
Firmenwert (siche Paragraph 66).
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21.

Der bei einem Unternehmenszusammenschluss entstehende Geschifts- oder Firmenwert wird als der Unter-
schiedsbetrag zwischen den Anschaffungskosten eines Zusammenschlusses und dem Anteil des Erwerbers an den
beizulegenden Zeitwerten der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbe-
nen Unternehmens bewertet. Viele Steuerbehorden gestatten bei der Ermittlung des zu versteuernden Ergebnisses
keine Verringerungen des Buchwertes des Geschifts- oder Firmenwert als abzugsfihigen betrieblichen Aufwand.
Auferdem sind die Anschaffungskosten des Geschifts- oder Firmenwertes nach solchen Gesetzgebungen haufig
nicht abzugsfihig, wenn ein Tochterunternehmen sein zugrunde liegendes Geschift veraufert. Bei dieser Rechts-
lage hat der Geschifts- oder Firmenwert einen Steuerwert von Null. Jeglicher Unterschiedsbetrag zwischen dem
Buchwert des Geschifts- oder Firmenwertes und seinem Steuerwert von Null ist eine zu versteuernde temporire
Differenz. Dieser Standard erlaubt jedoch nicht den Ansatz der entstehenden latenten Steuerschuld, weil der
Geschifts- oder Firmenwert als ein Restwert bewertet wird und der Ansatz der latenten Steuerschuld wiederum
eine Erhohung des Buchwertes des Geschifts- oder Firmenwertes zur Folge hitte.

Die Paragraphen 21A und 21B werden hinzugefiigt:

21A. Nachtrigliche Verringerungen einer latenten Steuerschuld, die nicht angesetzt ist, da sie aus einem erstmaligen

21B.

Ansatz eines Geschifts- oder Firmenwertes hervorging, werden angesehen als wéren sie aus dem erstmaligen
Ansatz des Geschifts- oder Firmenwertes entstanden und daher nicht gemif$ Paragraph 15(a) angesetzt. Wenn
beispielsweise ein bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbener Geschifts- oder Firmenwert einen
Wert von 100 hat mit einem Steuerwert von Null, untersagt Paragraph 15(a) dem Unternehmen, die daraus ent-
stehende latente Steuerschuld anzusetzen. Wenn das Unternehmen nachtréglich einen Wertminderungsaufwand
von 20 fir diesen Geschifts- oder Firmenwert erfasst, so wird der Betrag der zu versteuernden tempordren Dif-
ferenz in Bezug auf den Geschifts- oder Firmenwert von 100 auf 80 vermindert mit einer sich daraus ergeben-
den Wertminderung der nicht bilanzierten latenten Steuerschuld. Diese Wertminderung der nicht bilanzierten
latenten Steuerschuld wird angeschen, als wire sie aus dem erstmaligen Ansatz des Geschifts- oder Firmenwertes
entstanden, und daher vom Ansatz gemaf8 Paragraph 15(a) ausgenommen.

Latente Steuerschulden fiir zu versteuernde temporire Differenzen werden jedoch in Bezug auf den Geschifts-
oder Firmenwert in dem Mafle angesetzt, in dem sie nicht aus dem erstmaligen Ansatz des Geschifts- oder
Firmenwertes hervorgehen. Wenn die Anschaffungskosten eines bei einem Unternehmenszusammenschluss
erworbenen Geschifts- oder Firmenwertes beispielsweise 100 betragen und mit einem Satz von 20 Prozent pro
Jahr steuerlich abzugsfahig sind, beginnend im Erwerbsjahr, so belduft sich der Steuerwert des Geschafts- oder
Firmenwertes bei erstmaligem Ansatz auf 100 und am Ende des Erwerbsjahres auf 80. Wenn der Buchwert des
Geschifts- oder Firmenwertes am Ende des Erwerbsjahres unverandert bei 100 liegt, entsteht am Ende dieses Jah-
res eine zu versteuernde tempordre Differenz von 20. Da diese zu versteuernde temporire Differenz sich nicht
auf den erstmaligen Ansatz des Geschifts- oder Firmenwertes bezieht, wird die daraus entstehende latente Steu-
erschuld angesetzt.

Die Paragraphen 22(a), 24 und 26(c) werden wie folgt geindert:

22.

24,

(@) bei einem Unternehmenszusammenschluss bilanziert ein Unternehmen alle latenten Steuerschulden und
latenten Steueranspriiche, und dies beeinflusst die Hohe des Geschiifts- oder Firmenwertes oder die Hohe des
Unterschiedsbetrags zwischen den Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses und dem
Anteil des Erwerbers an dem beizulegenden Zeitwert der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und
Eventualschulden des erworbenen Unternehmens (siehe Paragraph 19);

Ein latenter Steueranspruch ist fiir alle abzugsfihigen tempordren Differenzen in dem MafSe zu bilanzieren,
wie es wahrscheinlich ist, dass ein zu versteuerndes Ergebnis verfiigbar sein wird, gegen das die abzugsfihige
temporire Differenz verwendet werden kann, es sei denn, der latente Steueranspruch stammt aus dem erst-
maligen Ansatz eines Vermogenswertes oder einer Schuld zu einem Geschiiftsvorfall, der:

(a) kein Unternehmenszusammenschluss ist;

und

(b) zum Zeitpunkt des Geschiiftsvorfalles weder das handelsrechtliche Periodenergebnis (vor Ertragsteuern)
noch das zu versteuernde Ergebnis (den steuerlichen Verlust) beeinflusst.

IFRS 3
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26.

(c) die Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses werden unter Ansatz der erworbenen iden-
tifizierbaren Vermdgenswerte und der {ibernommenen identifizierbaren Schulden zu ihren beizulegenden
Zeitwerten zum Erwerbszeitpunkt verteilt. Wird eine ibernommene Schuld zum Erwerbszeitpunkt ange-
setzt, die damit verbundenen Kosten bei der Ermittlung des zu versteuernden Ergebnisses aber erst in einer
spateren Periode in Abzug gebracht, entsteht eine abzugsfihige temporire Differenz, die einen latenten Steu-
eranspruch zur Folge hat. Ein latenter Steueranspruch entsteht ebenfalls, wenn der beizulegende Zeitwert
eines erworbenen identifizierbaren Vermogenswertes geringer als sein Steuerwert ist. In beiden Fillen beein-
flusst der sich ergebende latente Steueranspruch den Geschifts- oder Firmenwert (siche Paragraph 66);

und

Paragraph 32 und die vorhergehende Uberschrift wurden gestrichen.

Die Paragraphen 58(b) und 66-68 und das Beispiel nach Paragraph 68 werden wie folgt gedndert und Paragraph 68C
hinzugefiigt:

58.

66.

67.

68.

(b) ein Unternehmenszusammenschluss (siche Paragraphen 66 bis 68).

Wie in den Paragraphen 19 und 26(c) erldutert, konnen temporire Unterschiede bei einem Unternehmens-
zusammenschluss entstehen. Gemaf IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse bilanziert ein Unternehmen alle sich
ergebenden latenten Steueranspriiche (in dem Umfang, wie sie die Ansatzkriterien des Paragraphen 24 erfiillen)
oder latente Steuerschulden als identifizierbare Vermdgenswerte und Schulden zum Erwerbszeitpunkt. Folglich
beeinflussen diese latenten Steueranspriiche und Steuerschulden den Geschifts- oder Firmenwertes oder jegli-
chen Unterschiedsbetrag zwischen dem Anteil des Erwerbers an dem beizulegenden Zeitwert der identifizierba-
ren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unternehmens und den Anschaffungs-
kosten des Unternehmenszusammenschlusses. Gemaf$ Paragraph 15(a) setzt ein Unternehmen jedoch keine
latenten Steuerschulden an, die aus dem erstmaligen Ansatz eines Geschifts- oder Firmenwertes entstanden sind.

Infolge eines Unternechmenszusammenschlusses kann ein Erwerber es fiir wahrscheinlich halten, dass er einen
eigenen latenten Steueranspruch, der vor dem Unternehmenszusammenschluss nicht angesetzt wurde, realisie-
ren kann. Beispielsweise kann ein Erwerber in der Lage sein, den Vorteil seiner noch nicht genutzten steuerli-
chen Verluste gegen das zukiinftige zu versteuernde Einkommen des erworbenen Unternehmens zu verwenden.
In solchen Fillen setzt der Erwerber einen latenten Steueranspruch an, schlieft ihn jedoch nicht als Teil der Bilan-
zierung des Unternechmenszusammenschlusses ein und beriicksichtigt ihn deshalb nicht bei der Bestimmung des
Geschifts- oder Firmenwertes oder des Unterschiedsbetrags zwischen dem Anteil des Erwerbers an dem beizu-
legenden Zeitwert der identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des erworbenen Unter-
nehmens und den Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses.

Wenn der potenzielle Nutzen eines ertragssteuerlichen Verlustvortrags oder anderer latenter Steueranspriiche des
erworbenen Unternehmens, der zum Zeitpunkt der erstmaligen Bilanzierung eines Unternchmenszusammen-
schlusses nicht die Kriterien fiir einen gesonderten Ansatz gemafs IFRS 3 erfiillte, nachtriglich jedoch realisiert
wurde, hat der Erwerber den sich daraus ergebenden Steuerertrag erfolgswirksam zu erfassen. Zusitzlich hat der
Erwerber:

(@) den Buchwert des Geschifts- oder Firmenwertes auf den Betrag zu verringern, der angesetzt worden wire,
wenn der latente Steueranspruch ab dem Erwerbszeitpunkt als ein identifizierbarer Vermogenswert bilan-
ziert worden wire;

und

(b) die Verringerung des Nettobuchwertes des Geschifts- oder Firmenwertes als Aufwand zu erfassen.

Diese Vorgehensweise fithrt jedoch weder dazu, einen Unterschiedsbetrag zwischen dem Anteil des Erwerbers
an dem beizulegenden Zeitwert der identifizierbaren Vermogenswerten, Schulden und Eventualschulden des
erworbenen Unternehmens und den Anschaffungskosten des Zusammenschlusses zu bilden, noch den zuvor
angesetzten Unterschiedsbetrag zu erhohen.
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Beispiel

Ein Unternehmen erwarb ein Tochterunternehmen, welches tiber abzugsfihige temporire Differenzen von 300 ver-
fugte. Der Steuersatz zum Zeitpunkt des Erwerbs betrug 30 Prozent. Der sich ergebende latente Steueranspruch
von 90 wurde bei der Ermittlung des Geschifts- oder Firmenwertes von 500 als Folge des Unternehmenszusammen-
schlusses nicht als identifizierbarer Vermogenswert angesetzt. Zwei Jahre nach dem Zusammenschluss beurteilte das
Unternehmen, dass das zukiinftige zu versteuernde Einkommen ausreichen wiirde, um den Nutzen aller abzugsfihigen
temporiren Differenzen zu realisieren.

Das Unternehmen bilanziert einen latenten Steueranspruch von 90 und erfasst im Periodenergebnis einen latenten Steuerertrag
von 90. Ebenfalls verringert das Unternchmen den Buchwert des Geschdfts- oder Firmenwertes um 90 und erfasst im Perioden-
ergebnis einen Aufwand fiir diesen Betrag. Folglich werden die Anschaffungskosten des Geschifts- oder Firmenwertes auf 410 ver-
ringert, den Betrag, der angesetzt worden wire, wenn der latente Steueranspruch von 90 zum Erwerbszeitpunkt als ein identifizier-
barer Vermagenswert bilanziert worden wire.

Bei einer Erhihung des Steuersatzes auf 40 Prozent hdtte das Unternehmen einen latenten Steueranspruch von 120 (40 % von 300)
angesetzt und im Periodenergebnis einen latenten Steuerertrag von 120 erfasst. Bei einer Senkung des Steuersatzes auf 20 Prozent
hdtte das Unternehmen einen latenten Steueranspruch von 60 (20 % von 300) und einen latenten Steuerertrag von 60 erfasst. In
beiden Fallen wiirde das Unternehmen ebenfalls den Buchwert des Geschifts- oder Firmenwertes um 90 verringern und einen Auf-
wand fiir diesen Betrag im Periodenergebnis erfassen.

68C. Wie in Paragraph 68A aufgefiihrt, kann sich der steuerlich absetzbare Betrag (oder der geméf$ Paragraph 68B
berechnete voraussichtliche kiinftige Steuerabzug) von dem dazugehérigen kumulativen Bezugsaufwand unter-
scheiden. Paragraph 58 des Standards verlangt, dass tatsichliche und latente Steuern als Ertrag oder Aufwand zu
erfassen und in das Periodenergebnis einzubeziehen sind, ausgenommen in dem Umfang, in dem die Steuer (a)
aus einer Transaktion oder einem Ereignis herriihrt, die bzw. das in der gleichen oder einer unterschiedlichen
Periode unmittelbar im Eigenkapital erfasst wird, oder (b) aus einem Unternechmenszusammenschluss. Wenn der
steuerlich absetzbare Betrag (oder der geschitzte kiinftige Steuerabzug) den Betrag des dazugehorigen Bezugs-
aufwands tibersteigt, weist dies drauf hin, dass sich der Steuerabzug nicht nur auf den Bezugsaufwand sondern
auch auf einen Eigenkapitalposten bezieht. In dieser Situation ist der Uberschuss der verbundenen tatsichlichen
und latenten Steuern direkt im Eigenkapital zu erfassen.

C5 IAS 14 Segmentberichterstattung wird wie folgt geandert.

Auf der Titelseite wird der zweite Paragraph nach dem Titel von IAS 14 wie folgt gedndert:

Die Paragraphen 129 und 130 von IAS 36 Wertminderung von Vermagenswerten geben Angabepflichten fiir die Bericht-
erstattung von Wertminderungsaufwendungen nach Segmenten vor.

Standard

Die Paragraphen 19 und 21 werden wie folgt gedndert:

19. Beispiele fiir Segmentvermégen sind u.a das Umlaufvermdgen, das in der betrieblichen Tatigkeit des Segments
benutzt wird, das Sachanlagevermogen, Vermogenswerte, die Gegenstand von Finanzierungsleasing-Vertrigen
(IAS 17 Leasingverhdltnisse) sind und immaterielle Vermogenswerte. Wenn ein bestimmter Posten der planméfi-
gen Abschreibungen in den Segmentaufwendungen enthalten ist, ist der korrespondierende Vermogenswert auch
im Segmentvermdgen enthalten. Das Segmentvermogen schlieflt keine Vermogenswerte ein, die fiir allgemeine
Unternchmens- oder Hauptgeschiftsstellenzwecke genutzt werden. Das Segmentvermogen enthilt betriebliche
Vermogenswerte, die von zwei oder mehr Segmenten geteilt werden, wenn eine verniinftige Grundlage zur Ver-
teilung existiert. Das Segmentvermdgen beinhaltet einen Geschifts- oder Firmenwert, der einem Segment direkt
zugeordnet oder der auf einer verniinftigen Grundlage auf ein Segment verteilt werden kann; die Segmentauf-
wendungen beinhalten alle fir den Geschifts- oder Firmenwert erfassten Wertminderungsaufwendungen.

21. Die Bewertung des Segmentvermdgens und der Segmentschulden schliet Anpassungen der fritheren Buchwerte
des bestimmbaren Segmentvermogens und der Segmentschulden eines im Rahmen eines Unternehmens-
zusammenschlusses erworbenen Unternehmens mit ein, auch wenn diese Anpassungen nur zum Zweck der Auf-
stellung von Konzernabschliissen gemacht werden und weder in dem Einzelabschluss des Mutterunternehmens
noch in dem des Tochterunternehmens aufgenommen werden. Gleiches gilt, wenn die Sachanlagen nach dem
Modell der Neubewertung von IAS 16 im Anschluss an den Erwerb neu bewertet wurden; dann spiegelt die Bewer-
tung des Segmentvermdgens diese Neubewertungen wider.

IFRS 3
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C6

Cc7

(@

c9

In IAS 16 Sachanlagen (in der im Jahr 2003 iiberarbeiteten Fassung) wurde Paragraph 64 gestrichen.

IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer wird wie folgt gedndert.

Standard

Paragraph 108 wird wie folgt gedndert:

108. Im Falle eines Unternehmenszusammenschlusses hat ein Unternehmen Vermdgenswerte und Schulden aus Pla-

nen fiir Leistungen nach Beendigung des Arbeitsverhaltnisses mit dem Barwert der zugesagten Leistungen abziig-
lich des beizulegenden Zeitwertes des vorhandenen Planvermogens anzusetzen (sieche IFRS 3 Unternehmens-
zusammenschliisse). Der Barwert der Leistungsverpflichtung beinhaltet alle folgenden Elemente, selbst wenn diese
zum Zeitpunkt des Erwerbs vom erworbenen Unternehmen noch nicht erfasst worden waren:

(@) versicherungsmathematische Gewinne und Verluste, die vor dem Erwerbszeitpunkt entstanden sind (unge-
achtet dessen, ob sie innerhalb des 10 %-Korridors liegen oder nicht);

(b) nachzuverrechnender Dienstzeitaufwand als Folge der Anderung oder Einfithrung eines Planes vor dem
Erwerbszeitpunkt;

und

In IAS 27 Konzern- und separate Einzelabschliisse nach IFRS wird Paragraph 30 wie folgt gedndert:

30.

Die Ertrage und Aufwendungen eines Tochterunternehmens sind gemif$ der Definition von IFRS 3 vom Erwerbs-
zeitpunkt an in den Konzernabschliissen enthalten. Die Ertrdge und Aufwendungen ...

IAS 28 Anteile an assoziierten Unternehmen wird wie folgt gedndert:

Die Definition von gemeinschaftlicher Fithrung in Paragraph 2 wird wie folgt geindert:

Gemeinschaftliche Fiihrung ist die vertraglich vereinbarte Teilhabe an der Kontrolle der wirtschaftlichen
Geschiiftstitigkeit und existiert nur dann, wenn die mit dieser Geschiftstitigkeit verbundene strategische
Finanz- und Geschiftspolitik die einstimmige Zustimmung der die Kontrolle teilenden Parteien erfordert (die
Partnerunternehmen).

Im Paragraph 15 wurde der Hinweis auf IAS 22 Unternehmenszusammenschliisse gestrichen. Infolge dieser Anderung und
der gemaR IFRS 5 Zur Verduflerung gehaltene langfristige Vermdgenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche erfolgten Ande-
rungen wird Paragraph 15 wie folgt gedndert:

15.

Wenn Anteile an einem assoziierten Unternehmen, das frither als zur Verduferung gehalten eingestuft war, nicht
mehr die Kriterien fiir eine solche Klassifizierung erfiillen, sind sie von dem Zeitpunkt der Klassifizierung ,als zur
Verduflerung gehalten® an mittels der Equity-Methode zu bilanzieren. Abschliisse fiir Berichtsperioden nach der
Klassifizierung ,als zur Verduferung gehalten” sind entsprechend zu dndern.

Die Paragraphen 23 und 33 werden wie folgt gedndert:

23.

Anteile an einem assoziierten Unternehmen werden von dem Zeitpunkt an mittels der Equity-Methode bilan-
ziert, an dem sie zu einem assoziierten Unternehmen werden. Bei dem Anteilserwerb ist jede Differenz zwischen
den Anschaffungskosten des Anteils und dem Anteil des Anteilseigners an den beizulegenden Zeitwerten der iden-
tifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des assoziierten Unternehmens gemaf$ IFRS 3
Unternehmenszusammenschliisse zu bilanzieren. Deswegen:

(a) ist der mit einem assoziierten Unternehmen verbundene Geschifts- oder Firmenwert im Buchwert des Anteils
enthalten. Die planmifSige Abschreibung dieses Geschifts- oder Firmenwertes ist jedoch untersagt und daher
nicht in die Bestimmung des Anteils des Gesellschafters an den Gewinnen oder Verlusten des assoziierten
Unternehmens einzuschliefen.
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(b) st jeder Unterschiedsbetrag zwischen dem Anteil des Gesellschafters am beizulegenden Nettozeitwert der

identifizierbaren Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des assoziierten Unternehmens und den
Anschaffungskosten des Anteils vom Buchwert des Anteils ausgeschlossen und statt dessen als Ertrag in die
Bestimmung des Anteils des Gesellschafters am Gewinn oder Verlust des assoziierten Unternehmens in der
Periode, in der der Anteil erworben wurde, einzuschliefen.

Der Anteil des Gesellschafters an den Gewinnen oder Verlusten des assoziierten Unternehmens nach dem Erwerb
wird sachgerecht angepasst, um beispielsweise die planmifiige Abschreibung von abschreibungsfihigen
Vermogenswerten auf der Basis ihrer beizulegenden Zeitwerte am Erwerbszeitpunkt zu beriicksichtigen. Auf dhn-
liche Weise wird der Anteil des Gesellschafters an den Gewinnen oder Verlusten des assoziierten Unternehmens
nach dem Erwerb sachgerecht angepasst in Bezug auf Wertminderungsaufwendungen, z.B. fiir den Geschifts- oder
Firmenwert oder Sachanlagen, die vom assoziierten Unternehmen erfasst wurden.

33. Da der im Buchwert eines Anteils an einem assoziierten Unternehmens eingeschlossene Geschifts- oder Firmen-
wert nicht getrennt ausgewiesen wird, wird er nicht gemif den Anforderungen fiir die Uberpriifung der Wert-
minderung beim Geschifts- oder Firmenwert nach IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten separat auf Wert-
minderung gepriift. Stattdessen wird der gesamte Buchwert des Anteils geméf3 IAS 36 auf Wertminderung gepriift,
indem sein erzielbarer Betrag (der hohere der beiden Betrdge, Nutzungswert und beizulegender Zeitwert abziig-
lich VerdufSerungskosten) mit dem Buchwert immer dann verglichen wird, wenn die Anwendung der Vorschrif-
ten von IAS 39 darauf hinweist, dass der Anteil wertgemindert sein konnte. Bei der Bestimmung des Nutzungs-
wertes des Anteils schitzt ein Unternehmen:

(a) seinen Anteil des Barwerts der geschitzten, erwarteten kiinftigen Cashflows, die von dem assoziierten Unter-
nehmen als Ganzes voraussichtlich erzeugt werden, einschlieflich der Cashflows aus den Tatigkeiten des
assoziierten Unternehmens und den Erlosen aus dem endgiiltigen Abgang des Anteils;

oder

(b) dem Barwert der geschitzten, erwarteten kiinftigen Cashflows, die aus den Dividenden des Anteils und aus
dem endgiiltigen Abgang resultieren.

Bei richtigen Annahmen fithren beide Methoden zu dem gleichen Ergebnis.

C10 IAS 31 Anteile an Joint Ventures wird wie folgt gedndert:

Die Definition von gemeinschaftlicher Fithrung in Paragraph 3 wird wie folgt gedndert:

Gemeinschaftliche Fiihrung ist die vertraglich vereinbarte Teilhabe an der Kontrolle der wirtschaftlichen
Geschiiftstitigkeit und existiert nur dann, wenn die mit dieser Geschiftstitigkeit verbundene strategische
Finanz- und Geschiiftspolitik die einstimmige Zustimmung der die Kontrolle teilenden Parteien erfordert (die
Partnerunternehmen).

Paragraph 11 wird wie folgt gedndert:

11. Die vertragliche Vereinbarung begriindet ein gemeinschaftliches Kontrollverhltnis bei dem Joint Venture. Eine
solche Voraussetzung stellt sicher, dass kein einzelnes Partnerunternchmen, eine uneingeschrankte Beherrschung
tiber die Aktivitdt haben kann.

Im Paragraph 43 wurde der Hinweis auf IAS 22 Unternchmenszusammenschliisse gestrichen. Infolge dieser Anderung und
der gemaf IFRS 5 Zur Verduferung gehaltene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche erfolgten Ande-
rungen wird Paragraph 43 wie folgt geindert:

43. Wenn ein Anteil an einem gemeinschaftlich kontrollierten Unternehmen, das frither als zur Verduferung gehal-
ten eingestuft war, nicht mehr die Kriterien fiir eine solche Klassifizierung erfillt, so ist es von dem Zeitpunkt der
Klassifizierung ,als zur VerdufSerung gehalten” an mittels einer Quotenkonsolidierung oder der Equity-Methode
zu bilanzieren. Abschliisse fiir Berichtsperioden nach der Klassifizierung ,als zur Verduferung gehalten sind ent-
sprechend zu dndern.
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C11 InIAS 32 Finanzinstrumente:Angaben und Darstellung (in der im Jahr 2003 tiberarbeiteten Fassung) wurde Paragraph 4(c)
in 4(d) umbenannt. Paragraph 4(d) wurde in 4(c) umbenannt und wie folgt gedndert:

C12

C13

]

Vertriige mit bedingter Gegenleistung im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses(siehe IFRS 3
Unternehmenszusammenschliisse). Diese Ausnahme ist nur auf den Erwerber anzuwenden.

Infolge dieser Anderung und der Anderungen gemif IFRS 4 Versicherungsvertrige wird der Paragraph 4(c)-(e) wie folgt
gedndert:

()

()

(e)

Vertrige mit bedingter Gegenleistung im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses(siehe IFRS 3
Unternehmenszusammenschliisse). Diese Ausnahme ist nur auf den Erwerber anzuwenden.

Versicherungsvertrige gemif der Definition von IFRS 4 Versicherungsvertrige.Dieser Standard ist indes auf
in Versicherungsvertrigen eingebettete Derivate anzuwenden, wenn IAS 39 von dem Unternehmen verlangt,
sie separat zu bilanzieren.

Finanzinstrumente, die zum Anwendungsbereich von IFRS 4 gehdren, da sie eine ermessensabhingige Uber-
schussbeteiligung enthalten. Der Emittent dieser Finanzinstrumente braucht auf diese Uberschussbeteiligung
die Paragraphen 15-32 und AG25AG35 dieses Standards beziiglich des Unterschieds zwischen finanziellen
Schulden und Eigenkapitalinstrumenten nicht anzuwenden. Diese Finanzinstrumente unterliegen indes allen
anderen Vorschriften dieses Standards. Auflerdem ist der vorliegende Standard auf in diese Finanzinstrumente
eingebettete Derivate anzuwenden (siche IAS 39).

Paragraph 4(f), der von IFRS 2 Anteilsbasierte Zahlungen eingefiigt wurde, bleibt unverandert.

In 1AS 33 Ergebnis je Aktie werden die Paragraphen 22 und 64 wie folgt gedndert:

22.

64.

Stammaktien, die als Teil der Anschaffungskosten eines Unternehmenszusammenschlusses ausgegeben wurden,
sind in der durchschnittlich gewichteten Anzahl der Aktien zum Erwerbszeitpunkt enthalten. Dies ist darauf
zuriickzufithren, dass der Erwerber die Gewinne und Verluste des erworbenen Unternechmens von dem Zeitpunkt
an in seine Gewinn- und Verlustrechnung mit einbezieht.

Wenn... ist anzugeben. Unverwisserte und verwisserte Ergebnisse je Aktie aller dargestellten Perioden sind
aufSerdem hinsichtlich der Auswirkungen von Fehlern und Berichtigungen aus Anderungen der Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden, die riickwirkend beriicksichtigt werden, anzupassen.

In IAS 34 Zwischenberichterstattung werden die Paragraphen 16(i) und 18 wie folgt gedndert:

16. ...

18.

(i) die Auswirkung von Anderungen in der Zusammensetzung eines Unternehmens wihrend der Zwischen-
berichtsperiode, einschlieflich Unternehmenszusammenschliissen, dem Erwerb oder der VeriufSerung von
Tochterunternehmen und langfristigen Finanzinvestitionen, RestrukturierungsmafSnahmen sowie Auf-
gabe von Geschiiftsbereichen. Im Fall von Unternehmenszusammenschliissen hat das Unternehmen die
Angaben zu machen, die der Angabepflicht gemif den Paragraphen 66-73 von IFRS 3 Unternehmens-
zusammenschliisse unterliegen;

und

Andere Standards schreiben Angaben vor, die in Abschliissen darzustellen sind. In diesem Zusammenhang sind
unter Abschliissen vollstandige Abschliisse zu verstehen, in der Art, wie sie normalerweise in einem Geschifts-
bericht und zuweilen in anderen Berichten enthalten sind. Mit Ausnahme der Vorschrift von Paragraph 16(i) sind
die von den anderen Standards vorgeschriebenen Angaben dann nicht erforderlich, wenn der Zwischenbericht des
Unternchmens keinen vollstandigen Abschluss, sondern nur einen verkiirzten Abschluss und ausgewahlte erldu-
ternde Anhangangaben enthalt.
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C14 In IAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden und Eventualforderungen wird Paragraph 5 wie folgt gedndert:

Wenn ein anderer Standard bestimmte Riickstellungen, Eventualschulden oder Eventualforderungen behandelt,
ist der betreffende Standard von dem Unternehmen an Stelle dieses Standards anzuwenden. IFRS 3 Unternehmens-
zusammenschliisse fiihrt beispielsweise die Behandlung von Eventualschulden durch einen Erwerber auf, die bei
einem Unternehmenszusammenschluss iibernommen wurden. Ahnlich werden gewisse Riickstellungsarten in
weiteren Standards behandelt:

C15 In IAS 39 Finanzinstrumente:Ansatz und Bewertung (in der im Jahr 2003 iiberarbeiteten Fassung) wurde Paragraph 2(f)
und (h) auf Grund von IFRS 4 Versicherungsvertrige gestrichen. Paragraph 2(g) wurde in 2(f) umbenannt und wie folgt
gedndert: Paragraph 2(g) wurde wie folgt hinzugefiigt. Infolge dieser Anderungen und der Anderungen gemaf IFRS 4
wird der Paragraph 2(d)-(g) wie folgt gedndert:

()

(e)

(g

Finanzinstrumente, die von dem Unternehmen emittiert wurden, und die die Definition eines Eigenkapital-
instruments gemdfl IAS 32 (einschlieflich Options- und Bezugsrechte) erfiillen. Der Inhaber solcher
Eigenkapitalinstrumente hat jedoch den vorliegenden Standard auf diese Instrumente anzuwenden, es sei denn
sie erfiillen die zuvor unter (a) aufgefiihrten Ausnahmen.

Rechte und Pflichten aus einem Versicherungsvertrag gemifS der Definition in IFRS 4 Versicherungsvertrige
oder aus einem Vertrag, der zum Anwendungsbereich von IFRS 4 gehért, da er eine ermessensabhiingige Uber-
schussbeteiligung beinhaltet. Dieser Standard ist indes auf ein in einem solchen Vertag eingebetteten Derivat
anzuwenden, sofern das Derivat selbst keinen Vertrag im Anwendungsbereich von IFRS 4 darstellt (siehe die
Paragraphen 10-13 und Anhang A Paragraphen AG23-AG33). Wenn dariiber hinaus ein Versicherungs-
vertrag eine Finanzgarantie ist, die bei der Ubertragung eines finanziellen Vermégenswertes oder einer finan-
ziellen Verbindlichkeit im Anwendungsbereich dieses Standards auf eine andere Partei gewdhrt oder zuriick
behalten wurde, wendet der Versicherer diesen Standard auf den Vertrag an (siche Paragraph 3 und Anhang A
Paragraph AG4A).

Vertrige mit bedingter Gegenleistung im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses(siehe IFRS 3
Unternehmenszusammenschliisse). Diese Ausnahme ist nur auf den Erwerber anzuwenden.

Vertrige zwischen einem Erwerber und einem Verkdufer in einem Unternehmenszusammenschluss, das erwor-
bene Unternehmen an einem zukiinftigen Zeitpunkt zu erwerben oder zu veriufSern.

Die Paragraphen 2(i) und (j) wurden zu 2(h) und (i) umbenannt. Paragraph 2(i) wurde auf Grund von IFRS 2 Anteils-
basierte Zahlungen eingeftigt.

C16 [Anderung betrifft nicht den Kerntext der Standards]

C17 [Anderung betrifft nicht den Kerntext der Standards]

C18 SIC-32 Immaterielle Vermdgenswerte-Websitekosten wird wie folgt gedndert.

Die Paragraphen 8-10 werden wie folgt gedndert:

Eine Website, der eine Entwicklung vorausgegangen ist, ist aber nur dann als immaterieller Vermogenswert zu
erfassen, wenn das Unternehmen aufler den allgemeinen Voraussetzungen fiir Ansatz und erstmalige Bewertung,
wie in IAS 38.21 beschrieben, auch die Voraussetzungen gemafs IAS 38.57 erfiillt. Insbesondere erfiillt ein Unter-
nehmen vielleicht die Voraussetzungen fiir den Nachweis, dass seine Website einen voraussichtlichen kiinftigen
wirtschaftlichen Nutzen gemidf IAS 38.57(d) erzeugen wird, wenn iiber sie zum Beispiel Ertrige erwirtschaftet
werden konnen, moglicherweise sogar direkte Ertrige, weil Bestellungen online aufgegeben werden konnen. Ein
Unternchmen ist nicht in der Lage, nachzuweisen, in welcher Weise eine Website, die ausschlieflich oder haupt-
sdchlich zu dem Zweck entwickelt wurde, die unternehmenseigenen Produkte und Dienstleistungen zu vermark-
ten und zu bewerben, einen voraussichtlichen kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen erzeugen wird, daraus folgt, dass
die Ausgaben fiir die Entwicklung der Website bei ihrem Anfall als Aufwand zu erfassen sind.

IFRS 3
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10.

Jede interne Ausgabe fiir die Entwicklung und den Betrieb einer unternehmenseigenen Website ist gemdfl IAS 38
auszuweisen. Die Art der jeweiligen Tatigkeit, fiir die Ausgaben entstehen (z.B. fur die Schulung von Angestellten
oder die Unterhaltung der Website) sowie die Entwicklung- und Nachentwicklungsphase der Website, ist zu
bewerten, um die angemessene Bilanzierungsmethode zu bestimmen (zusitzliche Anwendungsleitlinien sind im
Anhang dieser Interpretation zu entnehmen). Einige Beispiele:

(@) Die Planungsphase gleicht ihrer Art nach der Forschungsphase aus IAS 38.54-56. Ausgaben innerhalb die-
ser Phase sind bei ihrem Anfall als Aufwand zu erfassen.

(b) Die Phasen Anwendung und Entwicklung der Infrastruktur, Entwicklung des graphischen Designs und inhalt-
liche Entwicklung, gleichen ihrem Wesen nach, sofern der Inhalt nicht zum Zweck der Vermarktung und
Werbung der unternehmenseigenen Produkte und Dienstleistungen entwickelt wird, der Entwicklungsphase
aus IAS 38.57-64. Ausgaben, die in diesen Phasen getdtigt werden, sind Teil der Kosten einer Website, die
als immaterieller Vermogenswert geméf Paragraph 8 dieser Interpretation erfasst wird, wenn die Ausgaben
der Vorbereitung der Website fiir den beabsichtigten Gebrauch direkt oder auf einer verniinftiger und steti-
ger Basis zugeordnet werden konnen. Zum Beispiel sind Ausgaben fiir den Erwerb oder die Erstellung von
website-spezifischem Inhalt (bei dem es sich nicht um Inhalte handelt, die die unternehmenseigenen Pro-
dukte und Dienstleistungen vermarkten und fiir sie werben) oder Ausgaben, die den Gebrauch des Inhalts
der Website ermdglichen (z.B. die Zahlung einer Gebiihr fiir eine Nachdrucklizenz), als Teil der Entwicklungs-
kosten zu erfassen, wenn diese Bedingungen erfiillt werden. Gemaf8 IAS 38.71 sind Ausgaben fiir einen
immateriellen Posten, der urspriinglich in fritheren Abschliissen als Aufwand erfasst wurde, zu einem spa-
teren Zeitpunkt jedoch nicht mehr als Teil der Kosten eines immateriellen Vermogenswertes zu erfassen (z.B.
wenn die Kosten fiir das Copyright vollstindig abgeschrieben sind und der Inhalt danach auf einer Website
bereitgestellt wird).

(c) Ausgaben, die wihrend der Phase der inhaltlichten Entwicklung getitigt werden, wenn es um Inhalte geht,
die zur Vermarktung und Bewerbung der unternehmenseigenen Produkte und Dienstleistungen entwickelt
werden (z.B. Produkt-Fotografien), sind gemafs IAS 38.69(c) bei ihrem Anfall als Aufwand zu erfassen. Sind
zum Beispiel Ausgaben fiir professionelle Dienstleistungen im Zusammenhang mit dem Fotografieren von
unternchmenseigenen Produkten mit Digitaltechnik und der Verbesserung der Produktprisentation zu
bewerten, sind diese Ausgaben bei Erhalt der Dienstleistungen im laufenden Prozess als Aufwand zu erfas-
sen, nicht, wenn die Digitalaufnahmen auf der Website prasentiert werden.

(d) Die Betriebsphase beginnt, sobald die Entwicklung einer Website abgeschlossen ist. Ausgaben, die in dieser
Phase getdtigt werden, sind bei ihrem Anfall als Aufwand zu erfassen, es sei denn, sie erfiillen die Ansatz-
kriterien aus IAS 38.18.

Eine Website, die als ein immaterieller Vermdgenswert gemafs Paragraph 8 der vorliegenden Interpretation erfasst
wird, ist nach dem erstmaligen Ansatz durch die Erfiillung der Voraussetzungen aus IAS 38.72-87 zu bewerten.
Die bestmoglich geschitzte Nutzungsdauer einer Website hat kurz zu sein.

Der Paragraph , Zeitpunkt des Inkrafttretens” wird wie folgt geindert:

Zeitpunkt des Inkrafttretens: Diese Interpretation tritt am 25. Marz 2002 in Kraft. Die Auswirkungen der Umset-
zung dieser Interpretation sind nach den Ubergangsbestimmungen gemif TAS 38, in der 1998 herausgegebenen
Fassung, zu erfassen. Wenn eine Website also die Kriterien fiir eine Erfassung als immaterieller Vermogenswert
nicht erfiillt, aber vorher als Vermogenswert erfasst wurde, ist dieser Posten auszubuchen, wenn diese Interpre-
tation in Kraft tritt. Wenn eine Website bereits existiert und die Ausgaben fiir ihre Entwicklung die Kriterien fiir
die Erfassung als ein immaterieller Vermogenswert erfiillen, vorher aber nicht als Vermogenswert erfasst wurden,
ist der immaterielle Vermdgenswert nicht zu erfassen, wenn diese Interpretation in Kraft tritt. Wenn eine Website
bereits existiert und die Ausgaben fiir ihre Entwicklung die Kriterien fiir die Erfassung als ein immaterieller
Vermogenswert erfiillen und vorher als Vermdgenswert erfasst wurden und urspriinglich mit Herstellungskosten
bewertet wurden, wird der urspriinglich erfasste Betrag als richtig bestimmt angesehen.
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ZIELSETZUNG

1. Zielsetzung dieses IFRS ist es, die Rechnungslegung fiir Versicherungsvertrige fur jedes Unternehmen, das solche Ver-
trage im Bestand hilt (in diesem IFRS als ein Versicherer bezeichnet), zu bestimmen, bis der Board die zweite Phase des
Projektes iiber Versicherungsvertriage abgeschlossen hat. Insbesondere fordert dieser IFRS:

(@) begrenzte Verbesserungen der Rechnungslegung des Versicherers fiir Versicherungsvertrage.
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(b) Angaben zur Identifizierung und Erlduterung der aus Versicherungsvertragen stammenden Betrdge im Abschluss
eines Versicherers, die den Abschlussadressaten helfen, den Betrag, den Zeitpunkt und die Unsicherheit der kiinf-
tigen Cashflows aus Versicherungsvertrigen zu verstehen.

ANWENDUNGSBEREICH

Dieser IFRS ist von einem Unternehmen anzuwenden auf:

(@) Versicherungsvertrage (einschlielich Riickversicherungsvertrdge), die es im Bestand halt und Riickversicherungsver-
trige, die es nimmt.

(b) Finanzinstrumente mit einer ermessensabhdngigen Uberschussbeteiligung, die es im Bestand halt (siehe Paragraph 35).
IAS 32 Finanzinstrumente: Angaben und Darstellung verlangt Angaben zu Finanzinstrumenten, einschlieflich der
Finanzinstrumente, die solche Rechte beinhalten.

Dieser IFRS behandelt keine anderen Aspekte der Rechnungslegung von Versicherern, wie die Rechnungslegung fiir
finanzielle Vermogenswerte, die Versicherer halten und fiir finanzielle Verbindlichkeiten, die Versicherer begeben (siehe
IAS 32 und IAS 39 Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung), aufler in den in Paragraph 45 aufgefiihrten
Ubergangsvorschriften.

Dieser IFRS ist von einem Unternehmen nicht anzuwenden auf:

(a) Produktgewahrleistungen, die direkt vom Hersteller, Grofl- oder Einzelhdndler gewahrt werden (siche IAS 18
Ertrige und IAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden und Eventualforderungen).

(b) Vermogenswerte und Verbindlichkeiten von Arbeitgebern aufgrund von Versorgungsplanen fiir Arbeitnehmer
(siehe IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer und IFRS 2 Anteilsbasierte Zahlungen) und Verpflichtungen aus der
Versorgungszusage, die unter leistungsorientierten Altersversorgungsplinen berichtet werden (siche IAS 26 Bilan-
zierung und Berichterstattung von Altersversorgungspldnen).

(c) vertragliche Rechte oder vertragliche Verpflichtungen, die abhingig vom kiinftigen Gebrauch oder Gebrauchs-
recht eines nicht-finanziellen Sachverhalts (z.B. Lizenzgebiithren, Nutzungsentgelte, mogliche Leasingzahlungen
und dhnliche Sachverhalte) sowie von der in einem Finanzierungsleasing eingebetteten Restwertgarantie eines
Leasingnehmers sind (siehe IAS 17 Leasingverhdltnisse und IAS 38 Immaterielle Vermagenswerte).

(d) finanzielle Garantien, die ein Unternehmen eingeht oder die es zuriickbehalt, wenn es finanzielle Vermogenswerte
oder finanzielle Verbindlichkeiten, die in den Anwendungsbereich von IAS 39 fallen, an eine andere Partei tiber-
tragt, unabhingig davon, ob die finanziellen Garantien als finanzielle Garantien, Akkreditive oder Versicherungs-
vertrige bezeichnet werden (siche IAS 39).

(¢) im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses zu zahlende oder ausstehende bedingte Gegenleistungen
(siehe IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse).

(f)  Erstversicherungsvertrdge, die das Unternehmen nimmt (d.h. Erstversicherungsvertrige, in denen das Unternehmen
der Versicherungsnehmer ist). Ein Zedent indes hat diesen IFRS auf Riickversicherungsvertrdge anzuwenden, die er
nimmt.

Zur Vereinfachung der Bezugnahme bezeichnet dieser IFRS jedes Unternehmen, das einen Versicherungsvertrag im
Bestand halt, als einen Versicherer, unabhingig davon, ob der Halter fiir rechtliche Zwecke oder Aufsichtszwecke als
Versicherer angesehen wird.

Ein Riickversicherungsvertrag ist eine Form eines Versicherungsvertrages. Dementsprechend gelten in diesem IFRS alle
Hinweise auf Versicherungsvertrige ebenso fiir Riickversicherungsvertrage.
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Eingebettete Derivate

IAS 39 verlangt von einem Unternehmen, einige eingebettete Derivate von ihrem Basisvertrag abzutrennen, zu ihrem
beizulegenden Zeitwert zu bewerten und Anderungen des beizulegenden Zeitwertes erfolgswirksam zu beriicksichtigen.
IAS 39 ist auf Derivate anzuwenden, die in Versicherungsvertrigen eingebettet sind, sofern das eingebettete Derivat
nicht selbst ein Versicherungsvertrag ist.

Als eine Ausnahme von den Anforderungen in IAS 39 braucht ein Versicherer das Recht eines Versicherungsnehmers,
einen Versicherungsvertrag zu einem festen Betrag zuriickzukaufen (oder zu einem Betrag, der sich aus einem festen
Betrag und einem Zinssatz ergibt) nicht abzutrennen und zum beizulegenden Zeitwert zu bewerten, auch dann nicht,
wenn der Riickkaufswert vom Buchwert der Basis-Versicherungsverbindlichkeit abweicht. Die Anforderung in IAS 39 ist
indes nicht auf eine in Versicherungsvertridgen enthaltene Verkaufsoption oder ein Riickkaufsrecht anzuwenden, wenn
der Riickkaufswert sich infolge einer Anderung einer finanziellen Variablen (wie etwa ein Aktien- oder Warenpreis bzw.
-index) oder einer nicht-finanziellen Variablen, die nicht fir eine der Vertragsparteien spezifisch ist, verandert. AufSer-
dem gilt diese Anforderung ebenso, wenn das Recht des Inhabers auf Ausiibung einer Verkaufsoption oder eines Riick-
kaufsrechts von der Anderung einer solchen Variablen ausgelost wird (z.B. eine Verkaufsoption kann ausgeiibt werden,
wenn ein Borsenindex einen bestimmten Stand erreicht).

Paragraph 8 gilt ebenso fiir Riickkaufs- oder entsprechende Beendigungsrechte im Fall von Finanzinstrumenten mit
ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung.

Entflechtung von Einlagenkomponenten

10.

11.

12.

Einige Versicherungsvertrige enthalten sowohl eine Versicherungskomponenten wie auch eine Einlagenkomponente. In
einigen Fillen muss oder darf ein Versicherer diese Komponenten entflechten:

(@) eine Entflechtung ist erforderlich, wenn die beiden folgenden Bedingungen erfiillt sind:

(i) der Versicherer kann die Einlagenkomponente (einschlieflich aller eingebetteten Riickkaufsrechte) abgetrennt
(d.h. ohne Berticksichtigung der Versicherungskomponente) bewerten.

(i) ohne dies wiirden die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden des Versicherers nicht vorschreiben, alle Ver-
pflichtungen und Rechte, die aus der Einlagenkomponente resultieren, anzusetzen.

(b) eine Entflechtung ist erlaubt, aber nicht vorgeschrieben, wenn der Versicherer die Einlagenkomponente abgetrennt,
wie in (a)(i) beschrieben, bewerten kann, aber seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden den Ansatz aller Ver-
pflichtungen und Rechte aus der Einlagenkomponente verlangen, ungeachtet der Grundsitze, die fiir die Bewer-
tung dieser Rechte und Verpflichtungen verwendet werden.

(c) eine Entflechtung ist untersagt, wenn ein Versicherer die Einlagenkomponente nicht abgetrennt, wie in (a)(i)
beschrieben, bewerten kann.

Nachstehend ein Beispiel fiir den Fall, dass die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden eines Versicherers nicht ver-
langen, dass alle aus einer Einlagekomponente entstehenden Verpflichtungen angesetzt werden. Ein Zedent erhilt eine
Erstattung von Schiden von einem Riickversicherer, aber der Vertrag verpflichtet den Zedenten, die Erstattung in kiinf-
tigen Jahren zuriickzuzahlen. Diese Verpflichtung entstammt einer Einlagenkomponente. Wenn die Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden des Zedenten es andernfalls erlauben wiirden, die Erstattung als Ertrige zu erfassen, ohne die dar-
aus resultierende Verpflichtung anzusetzen, ist eine Entflechtung erforderlich.

Zur Entflechtung eines Vertrages hat ein Versicherer:

(a) diesen IFRS auf die Versicherungskomponente anzuwenden.

(b) IAS 39 auf die Einlagenkomponente anzuwenden.

IFRS 4
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ANSATZ UND BEWERTUNG

Voriibergehende Befreiung von der Anwendung einiger anderer IFRSs

13. Die Paragraphen 10-12 von IAS 8 Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden, Anderungen von Schitzungen und Fehler legen

die Kriterien fest, die ein Unternehmen zur Entwicklung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethode zu verwenden hat,
wenn kein IFRS ausdriicklich fiir einen Sachverhalt anwendbar ist. Der vorliegende IFRS nimmt jedoch Versicherer von
der Anwendung dieser Kriterien auf seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Folgendes aus:

(a) Versicherungsvertrige, die er im Bestand halt (einschliefSlich zugehoriger Abschlusskosten und zugehoriger imma-
terieller Vermogenswerte, wie solche, die in den Paragraphen 31 und 32 beschrieben sind);

und

(b) Riickversicherungsvertrage, die er nimmt.

14. Trotzdem nimmt der vorliegende IFRS den Versicherer von einigen Auswirkungen der in den Paragraphen 10-12 von

IAS 8 dargelegten Kriterien nicht aus. Ein Versicherer ist insbesondere verpflichtet:

(a) jede Riickstellung fur eventuelle kiinftige Schiden nicht als Verbindlichkeit anzusetzen, wenn diese Schiden
bei Versicherungsvertrigen anfallen, die am Berichtsstichtag nicht bestehen (wie z.B. Grofrisiken- und
Schwankungsriickstellungen).

(b) den Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten, wie in den Paragraphen 15-19 beschrieben, durchzufithren.

(c) eine Versicherungsverbindlichkeit (oder einen Teil einer Versicherungsverbindlichkeit) dann, und nur dann, aus
seiner Bilanz auszubuchen, wenn diese getilgt ist — d.h. wenn die im Vertrag genannte Verpflichtung erfiillt oder
gekiindigt oder erloschen ist.

(d) Folgendes nicht zu saldieren:

(i)  Riickversicherungsvermagenswerte mit den zugehorigen Versicherungsverbindlichkeiten;

oder

(ii) Ertrage oder Aufwendungen von Riickversicherungsvertragen mit den Aufwendungen oder Ertrigen von den
zugehorigen Versicherungsvertragen.

(¢) zu beriicksichtigen, ob seine Riickversicherungsvermdgenswerte wertgemindert sind (siche Paragraph 20).

Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten

15.

16.

Ein Versicherer hat an jedem Berichtsstichtag unter Verwendung aktueller Schitzungen der kiinftigen Cas-
hflows aufgrund seiner Versicherungsvertrige einzuschitzen, ob seine angesetzten Versicherungs-
verbindlichkeiten angemessen sind. Zeigt die Einschitzung, dass der Buchwert seiner Versicherungs-
verbindlichkeiten (abziiglich der zugehorigen abgegrenzten Abschlusskosten und der zugehorigen
immateriellen Vermdgenswerte, wie die in den Paragraphen 31 und 32 behandelten) im Hinblick auf die
geschiitzten kiinftigen Cashflows unangemessen ist, ist der gesamte Fehlbetrag erfolgswirksam zu erfassen.

Wendet ein Versicherer einen Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten an, der den spezifizierten Mindestanforde-
rungen entspricht, schreibt dieser IFRS keine weiteren Anforderungen vor. Die Mindestanforderungen sind die
Folgenden:

(a) Der Test beriicksichtigt aktuelle Schitzungen aller vertraglichen Cashflows und aller zugehorigen Cashflows, wie
Regulierungskosten und Cashflows, die aus enthaltenen Optionen und Garantien stammen.

(b)  Zeigt der Test, dass die Verbindlichkeit unangemessen ist, wird der gesamte Fehlbetrag erfolgswirksam erfasst.
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17. Verlangen die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden eines Versicherers keinen Angemessenheitstest fiir Verbind-

lichkeiten, der die im Paragraph 16 beschriebenen Mindestanforderungen erfillt, hat der Versicherer:

(@) den Buchwert der betreffenden Versicherungsverbindlichkeiten () festzustellen, der vermindert ist um den Buch-
wert von:

(i) allen zugehorigen abgegrenzten Abschlusskosten;
und

(ii) allen zugehorigen immateriellen Vermogenswerten, wie diejenigen, die bei einem Unternehmenszusammen-
schluss oder einer Bestandsiibertragung erworben wurden (siche Paragraphen 31 und 32). Zugehérige
Riickversicherungsvermogenswerte werden indes nicht beriicksichtigt, da ein Versicherer diese gesondert
bilanziert (siche Paragraph 20).

(b) festzustellen, ob der in (a) beschriebene Betrag geringer als der Buchwert ist, der gefordert wire, wenn die betref-
fende Versicherungsverbindlichkeit im Anwendungsbereich von IAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden und
Eventualforderungen lige. Wenn er geringer ist, hat der Versicherer die gesamte Differenz erfolgswirksam zu erfas-
sen und den Buchwert der zugehorigen abgegrenzten Abschlusskosten oder der zugehorigen immateriellen
Vermogenswerte zu vermindern bzw. den Buchwert der betreffenden Versicherungsverbindlichkeiten zu erhohen.

18. Erfullt der Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten eines Versicherers die Mindestanforderungen aus Paragraph 16,
wird der Test entsprechend der in ihm bestimmten Zusammenfassung von Vertrdgen angewendet. Wenn sein
Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten diese Mindestanforderungen nicht erfiillt, ist der in Paragraph 17 beschrie-
bene Vergleich auf einen Teilbestand von Vertrigen anzuwenden, die ungefihr dhnliche Risiken beinhalten und zusam-
men als ein Portefeuille gefiihrt werden.

19. Der im Paragraph 17(b) beschriebene Betrag (d.h. das Ergebnis der Anwendung von IAS 37) hat zukiinftige
Kapitalanlage-Margen (siche Paragraphen 27-29) dann widerzuspiegeln und nur dann, wenn der in Paragraph 17(a)
beschriebene Betrag auch diese Margen widerspiegelt.

Wertminderung von Riickversicherungsvermdgenswerten

20. Ist der Riickversicherungsvermogenswert eines Zedenten wertgemindert, hat der Zedent den Buchwert entsprechend
zu reduzieren und diesen Wertminderungsaufwand erfolgswirksam zu erfassen. Ein Riickversicherungsvermdgens-
wert ist dann und nur dann wertgemindert, wenn:

(a) ein objektiver substantieller Hinweis vorliegt, dass der Zedent als Folge eines nach dem erstmaligen Ansatz des
Riickversicherungsvermogenswertes eingetretenen Ereignisses moglicherweise nicht alle ihm nach den Vertrags-
bedingungen zustehenden Betrige erhalten wird;

und

(b) dieses Ereignis eine verlisslich bewertbare Auswirkung auf die Betrdge hat, die der Zedent vom Riickversicherer
erhalten wird.

Anderungen der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

21. Die Paragraphen 22-30 gelten sowohl fiir Anderungen, die ein Versicherer vornimmt, der bereits IFRSs verwendet als
auch fiir Anderungen, die ein Versicherer vornimmt, wenn er IFRSs zum ersten Mal anwendet.

22. Ein Versicherer darf seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsvertrige dann und nur
dann dndern, wenn diese Anderung den Abschluss fiir die wirtschaftliche Entscheidungsfindung der Adres-
saten relevanter macht, ohne weniger verlisslich zu sein, oder verlisslicher macht, ohne weniger relevant fiir
jene Entscheidungsfindung zu sein. Ein Versicherer hat die Relevanz und Verlisslichkeit anhand der Kriterien
von IAS 8 zu beurteilen.

() Die betreffenden Versicherungsverbindlichkeiten sind diejenigen Versicherungsverbindlichkeiten (und zugehérige abgegrenzte Abschluss-
kosten sowie zugehérige immaterielle Vermogenswerte), fiir die die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden des Versicherers keinen
Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten verlangen, der die Mindestanforderungen aus Paragraph 16 erfiillt.
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23.

Zur Rechtfertigung der Anderung seiner Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsvertrige hat ein
Versicherer zu zeigen, dass die Anderung seinen Abschluss néher an die Erfiillung der Kriterien in IAS 8 bringt, wobei
die Anderung eine vollstindige Ubereinstimmung mit jenen Kriterien nicht erreichen muss. Die folgenden besonderen
Sachverhalte werden nachstehend erlautert:

(a) aktuelle Zinssitze (Paragraph 24);

(b) Fortfithrung bestehender Vorgehensweisen (Paragraph 25);

(c) Vorsicht (Paragraph 26);

(d) zukiinftige Kapitalanlage-Margen (Paragraphen 27-29);
und

(¢) Schattenbilanzierung (Paragraph 30).

Aktuelle Marktzinssdtze

24.

Ein Versicherer darf, ohne dazu verpflichtet zu sein, seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden so dndern, dass er
eine Neubewertung bestimmter Versicherungsverbindlichkeiten () vornimmt, um die aktuellen Marktzinssitze wider-
zuspiegeln, und er die Anderungen dieser Verbindlichkeiten erfolgswirksam erfasst. Dabei darf er auch Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden einfithren, die andere aktuelle Schitzwerte und Annahmen fir die Bewertung dieser Ver-
bindlichkeiten fordern. Das Wahlrecht in diesem Paragraphen erlaubt einem Versicherer, seine Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden fiir bestimmte Verbindlichkeiten zu dndern, ohne diese Methoden konsequent auf alle dhnli-
chen Verbindlichkeiten anzuwenden, wie es andernfalls von IAS 8 verlangt wiirde. Wenn ein Versicherer Verbindlich-
keiten fur diese Wahl bestimmt, dann hat er die aktuellen Marktzinsen (und ggf. die anderen aktuellen Schatzwerte
und Annahmen) konsequent in allen Perioden auf alle diese Verbindlichkeiten anzuwenden, bis sie erloschen sind.

Fortfithrung bestehender Vorgehensweisen

25.

Ein Versicherer kann die folgenden Vorgehensweisen fortfithren, aber die Einfiihrung einer solchen erfiillt nicht
Paragraph 22:

(a) Bewertung von Versicherungsverbindlichkeiten auf einer nicht abgezinsten Basis.

(b) Bewertung der vertraglichen Rechte auf kiinftige Kapitalanlage-Gebiithren mit einem Betrag, der deren beizule-
genden Zeitwert iibersteigt, der durch einen Vergleich mit aktuellen Gebiihren, die von anderen Marktteilnehmern
fur dhnliche Dienstleistungen erhoben werden, angenahert werden kann. Es ist wahrscheinlich, dass der beizule-
gende Zeitwert bei Begriindung dieser vertraglichen Rechte den Anschaffungskosten entspricht, es sei denn die
kiinftigen Kapitalanlage-Gebiihren und die zugehorigen Kosten fallen aus dem Rahmen der Vergleichswerte im
Markt.

(¢) Der Gebrauch uneinheitlicher Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsvertrige (und zugehd-
rige abgegrenzte Abschlusskosten und zugehorige immaterielle Vermdgenswerte, sofern vorhanden) von Tochter-
unternchmen, abgesehen von denen, die durch Paragraph 24 erlaubt sind. Im Fall von uneinheitlichen
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden darf ein Versicherer sie dndern, sofern diese Anderung die Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden nicht noch uneinheitlicher macht und iiberdies die anderen Anforderungen in diesem
IFRS erfiillt.

Vorsicht

26.

0

Ein Versicherer braucht seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsvertrage nicht zu dndern, um
tibermafige Vorsicht zu beseitigen. Bewertet ein Versicherer indes seine Versicherungsvertrige bereits mit ausreichen-
der Vorsicht, so hat er keine zusitzliche Vorsicht mehr einzufiihren.

In diesem Paragraphen beinhalten Versicherungsverbindlichkeiten zugehérige Abschlusskosten und zugehérige immaterielle Vermogens-
werte, wie die in den Paragraphen 31 und 32 beschriebenen.
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Zukinftige Kapitalanlage-Margen

27.

28.

29.

Ein Versicherer braucht seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsvertrige nicht zu dndern, um
die Beriicksichtigung zukiinftiger Kapitalanlage-Margen zu unterlassen. Es besteht jedoch eine widerlegbare Vermu-
tung, dass der Abschluss eines Versicherers weniger relevant und verldsslich wird, wenn er eine Bilanzierungs- und
Bewertungsmethode einfiihrt, die zukiinftige Kapitalanlage-Margen bei der Bewertung von Versicherungsvertrigen
beriicksichtigt, es sei denn diese Margen beeinflussen die vertraglichen Zahlungen. Zwei Beispiele von Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden, die diese Margen beriicksichtigen, sind:

(a) Verwendung eines Abzinsungssatzes, der die geschitzten Ertridge aus den Vermogenswerten des Versicherers
beriicksichtigt;

oder

(b) Hochrechnung der Ertrige aus diesen Vermdgenswerten aufgrund einer geschitzten Verzinsung, Abzinsung die-
ser hochgerechneten Ertrdge mit einem anderen Zinssatz und Einschluss des Ergebnisses in die Bewertung der
Verbindlichkeit.

Ein Versicherer kann die in Paragraph 27 beschriebene widerlegbare Vermutung dann und nur dann widerlegen, wenn
die anderen Komponenten der Anderung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden die Relevanz und Verlasslich-
keit seiner Abschliisse gentigend verbessern, um die Verschlechterung der Relevanz und Verlasslichkeit aufzuwiegen,
die durch den Einschluss zukiinftiger Kapitalanlage-Margen bewirkt wird. Man nehme beispielsweise an, dass die beste-
henden Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden eines Versicherers fiir Versicherungsvertrage tiberméfig vorsichtige
bei Vertragsabschluss festzusetzende Annahmen und einen von einer Regulierungsbehorde vorgeschriebenen Abzin-
sungssatz ohne direkten Bezug zu den Marktkonditionen vorsehen und einige enthaltene Optionen und Garantien
ignorieren. Der Versicherer konnte seine Abschliisse relevanter und nicht weniger verldsslich machen, wenn er zu
umfassenden anleger-orientierten Grundsitzen der Rechnungslegung tibergehen wiirde, die weit gebriuchlich sind und
Folgendes vorsehen:

(a) aktuelle Schitzungen und Annahmen;

(b) eine verniinftige (aber nicht iibermifig vorsichtige) Marge, um das Risiko und die Ungewissheit zu
beriicksichtigen;

(c) Bewertungen, die sowohl den inneren Wert als auch den Zeitwert der enthaltenen Optionen und Garantien
beriicksichtigen;

und

(d) einen aktuellen Marktabzinsungssatz, selbst wenn dieser Abzinsungssatz die geschitzten Ertrige aus den
Vermogenswerten des Versicherers beriicksichtigt.

Bei einigen Bewertungsansatzen wird der Abzinsungssatz zur Bestimmung des Barwertes zukiinftiger Gewinnmargen
verwendet. Diese Gewinnmargen werden dann verschiedenen Perioden mittels einer Formel zugewiesen. Bei diesen
Methoden beeinflusst der Abzinsungssatz die Bewertung der Verbindlichkeit nur indirekt. Insbesondere hat die Ver-
wendung eines weniger geeigneten Abzinsungssatzes eine begrenzte oder keine Einwirkung auf die Bewertung der Ver-
bindlichkeit bei Vertragsabschluss. Bei anderen Methoden bestimmt der Abzinsungssatz jedoch die Bewertung der Ver-
bindlichkeit direkt. In letzterem Fall ist es hochst unwahrscheinlich, dass ein Versicherer die im Paragraphen 27
beschriebene widerlegbare Vermutung widerlegen kann, da die Einfithrung eines auf den Vermdgenswerten basieren-
den Abzinsungssatzes einen signifikanteren Effekt hat.

Schattenbilanzierung

30.

In einigen Rechnungslegungsmodellen haben die realisierten Gewinne und Verluste der Vermogenswerte eines Versi-
cherers einen direkten Effekt auf die Bewertung einiger oder aller seiner (a) Versicherungsverbindlichkeiten, (b) zuge-
horigen abgegrenzten Abschlusskosten und (c) zugehorigen immateriellen Vermogenswerten, wie die in den Paragra-
phen 31 und 32 beschriebenen. Ein Versicherer darf, ohne dazu verpflichtet zu sein, seine Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden so dndern, dass ein erfasster, aber nicht realisierter Gewinn oder Verlust aus einem Vermogens-
wert diese Bewertungen in der selben Weise beeinflussen kann, wie es ein realisierter Gewinn oder Verlust tite. Die
zugehorige Anpassung der Versicherungsverbindlichkeit (oder abgegrenzten Abschlusskosten oder immateriellen
Vermogenswerte) sind dann und nur dann im Eigenkapital zu beriicksichtigen, wenn die nicht realisierten Gewinne
oder Verluste direkt im Eigenkapital beriicksichtigt werden. Diese Vorgehensweise wird manchmal als ,Schatten-
bilanzierung® beschrieben.

IFRS 4
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Erwerb von Versicherungsvertrigen durch Unternehmenszusammenschluss oder Bestandsiibertragung

31.

32.

33.

Im Einklang mit IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse hat ein Versicherer zum Erwerbszeitpunkt die von ihm in einem
Unternehmenszusammenschluss iibernommenen Versicherungsverbindlichkeiten und erworbenen Versicherungs-
vermagenswerte mit dem beizulegenden Zeitwert zu bewerten. Ein Versicherer darf jedoch, ohne dazu verpflichtet zu sein,
eine ausgeweitete Darstellung verwenden, die den beizulegenden Zeitwert der erworbenen Versicherungsvertrige in
zwei Komponenten aufteilt:

(a) eine Verbindlichkeit, die gemaf den Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden des Versicherers fiir von ihm gehal-
tene Versicherungsvertriage bewertet wird;

und

(b) einen immateriellen Vermogenswert, der die Differenz zwischen (i) dem beizulegenden Zeitwert der erworbenen
vertraglichen Rechte und iibernommenen vertraglichen Verpflichtungen aus Versicherungsvertrigen und (i) dem
in (a) beschriebenen Betrag darstellt. Die Folgebewertung dieses Vermogenswertes hat im Einklang mit der Bewer-
tung der zugehorigen Versicherungsverbindlichkeit zu erfolgen.

Ein Versicherer, der einen Bestand von Versicherungsvertrigen erwirbt, kann die in Paragraph 31 beschriebene ausge-
weitete Darstellung verwenden.

Die in den Paragraphen 31 und 32 beschriebenen immateriellen Vermogenswerte sind vom Anwendungsbereich von
IAS 36 Wertminderung von Vermadgenswerten und von IAS 38 Immaterielle Vermagenswerte ausgenommen. IAS 36 und
IAS 38 sind jedoch auf Kundenlisten und Kundenbezichungen anzuwenden, die die Erwartungen auf kiinftige Vertrige
beinhalten, die nicht in den Rahmen der vertraglichen Rechte und Verpflichtungen der Versicherungsvertrige fallen,
die zum Zeitpunkt des Unternehmenszusammenschlusses oder der Bestandsiibertragung bestanden.

Ermessensabhdngige Uberschussbeteiligung

Ermessensabhingige Uberschussbeteiligung in Versicherungsvertrigen

34.

Einige Versicherungsvertrige enthalten sowohl eine ermessensabhingige Uberschussbeteiligung als auch ein garantier-
tes Element. Der Versicherer eines solchen Vertrages:

(@) darf, ohne dazu verpflichtet zu sein, das garantierte Element getrennt von der ermessensabhingigen Uberschuss-
beteiligung ansetzen. Wenn der Versicherer diese nicht getrennt ansetzt, hat er den gesamten Vertrag als eine Ver-
bindlichkeit zu klassifizieren. Setzt der Versicherer sie getrennt an, dann ist das garantierte Element als eine Ver-
bindlichkeit zu klassifizieren.

(b) hat, wenn er die ermessensabhingige Uberschussbeteiligung getrennt vom garantierten Element ansetzt, diese ent-
weder als eine Verbindlichkeit oder als eine gesonderte Komponente des Eigenkapitals zu Klassifizieren. Dieser
IFRS bestimmt nicht, wie der Versicherer festlegt, ob dieses Recht eine Verbindlichkeit oder Eigenkapital ist. Der
Versicherer darf dieses Recht in eine Verbindlichkeit und Eigenkapitalkomponenten aufteilen und hat fur diese
Aufteilung eine einheitliche Bilanzierungs- und Bewertungsmethode zu verwenden. Der Versicherer darf dieses
Recht nicht als eine Zwischenkategorie klassifizieren, die weder Verbindlichkeit noch Eigenkapital ist.

(c) darf alle erhaltenen Beitrige als Ertrdge erfassen, ohne dabei einen Teil abzutrennen, der zur Eigenkapital-
komponente gehért. Die sich ergebenden Anderungen des garantierten Elements und des Anteils an der
ermessensabhingigen Uberschussbeteiligung, der als Verbindlichkeit klassifiziert ist, sind erfolgswirksam zu erfas-
sen. Wenn ein Teil oder die gesamte ermessensabhingige Uberschussbeteiligung als Eigenkapital klassifiziert ist,
kann ein Teil des Gewinns oder Verlustes diesem Recht zugerechnet werden (auf dieselbe Weise wie ein Teil einem
Minderheitsanteil zugerechnet werden kann). Der Versicherer hat den Teil eines Gewinns oder Verlustes, der einer
Eigenkapitalkomponente einer ermessensabhingigen Uberschussbeteiligung zuzurechnen ist, als Ergebnis-
verwendung und nicht als Aufwendungen oder Ertrige erfassen (siche IAS 1 Darstellung des Abschlusses).

(d) hat fir den Fall, dass ein eingebettetes Derivat im Vertrag enthalten ist, das in den Anwendungsbereich von IAS 39
fallt, IAS 39 auf dieses eingebettete Derivat anzuwenden.

(¢) hat in jeder Hinsicht, soweit nichts anderes in den Paragraphen 14-20 und 34(a)-(d) aufgefiihrt ist, seine beste-
henden Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir solche Vertrige fortzufiihren, es sei denn er dndert seine
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden in Ubereinstimmung mit den Paragraphen 21-30.
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Ermessensabhidngige Uberschussbeteiligung in Finanzinstrumenten

35. Die Anforderungen in Paragraph 34 gelten ebenso fiir ein Finanzinstrument, das eine ermessensabhéngige Uberschuss-
beteiligung enthalt. Ferner:

@)

hat der Verpflichtete, wenn er die gesamte ermessensabhingige Uberschussbeteiligung als eine Verbindlichkeit
klassifiziert, den Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten nach den Paragraphen 15-19 auf den ganzen Vertrag
anzuwenden (d.h. sowohl auf das garantierte Element als auch auf die ermessensabhingige Uberschuss-
beteiligung). Der Verpflichtete braucht den Betrag, der sich aus der Anwendung von IAS 39 auf das garantierte
Element ergeben wiirde, nicht zu bestimmen.

darf, wenn der Verpflichtete das Recht teilweise oder ganz als eine getrennte Komponente des Eigenkapitals klas-
sifiziert, die fiir den ganzen Vertrag angesetzte Verbindlichkeit nicht kleiner als der Betrag sein, der sich bei der
Anwendung von IAS 39 auf das garantierte Element ergeben wiirde. Dieser Betrag beinhaltet den inneren Wert
einer Option, den Vertrag zuriickzukaufen, braucht jedoch nicht seinen Zeitwert zu beinhalten, wenn Paragraph 9
diese Option von der Bewertung zum beizulegenden Zeitwert ausnimmt. Der Verpflichtete braucht den Betrag,
der sich aus der Anwendung von IAS 39 auf das garantierte Element ergeben wiirde, weder anzugeben noch sepa-
rat auszuweisen. Weiterhin braucht der Verpflichtete diesen Betrag nicht zu bestimmen, wenn die gesamte ange-
setzte Verbindlichkeit offensichtlich hoher ist.

darf der Verpflichtete weiterhin die Beitrdge fur diese Vertrage als Ertrage und die sich ergebende Erhohung des
Buchwertes der Verbindlichkeit als Aufwand erfassen, obwohl diese Vertrige Finanzinstrumente sind.

ANGABEN

Erlduterung der ausgewiesenen Betrige

36. Ein Versicherer hat Angaben zu machen, die die Betrige in seinem Abschluss, die aus Versicherungsvertrigen
stammen, identifizieren und erliutern.

37. Zur Erfullung von Paragraph 36 hat der Versicherer folgende Angaben zu machen:

@)

seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsvertrage und zugehorige Vermogenswerte, Ver-
bindlichkeiten, Ertrage und Aufwendungen.

die angesetzten Vermogenswerte, Verbindlichkeiten, Ertrdge und Aufwendungen (und, wenn zur Darstellung der
Kapitalflussrechnung die direkte Methode verwendet wird, Cashflows), die sich aus Versicherungsvertrigen erge-
ben. Wenn der Versicherer ein Zedent ist, hat er auferdem folgende Angaben zu machen:

(i) erfolgswirksam erfasste Gewinne und Verluste aus der Riickversicherungsnahme;

und

(i) wenn der Zedent die Gewinne und Verluste, die sich aus Riickversicherungsnahmen ergeben, abgrenzt und
tilgt, die Tilgung fuir die Berichtsperiode und die ungetilgt verbleibenden Betrdge am Anfang und Ende der
Periode.

das zur Bestimmung der Annahmen verwendete Verfahren, die die grofite Auswirkung auf die Bewertung der
unter (b) beschriebenen angesetzten Betrdge haben. Sofern es durchfithrbar ist, hat ein Versicherer auch zahlen-
miflige Angaben dieser Annahmen zu geben.

die Auswirkung von Anderungen der zur Bewertung von Versicherungsvermogenswerten und Versicherungs-
verbindlichkeiten verwendeten Annahmen, wobei der Effekt jeder einzelnen Anderung, der sich wesentlich auf den
Abschluss auswirkt, gesondert aufgezeigt wird.

Uberleitungsrechnungen der Anderungen der Versicherungsverbindlichkeiten, Riickversicherungsvermogenswer-
ten und, sofern vorhanden, zugehoriger abgegrenzter Abschlusskosten.

IFRS 4
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Betrag, Zeitpunkt und Ungewissheit der Cashflows

38.

39.

40.

41.

Ein Versicherer hat Angaben zu machen, die den Abschlussadressaten helfen, den Betrag, den Zeitpunkt und
die Ungewissheit kiinftiger Cashflows aufgrund von Versicherungsvertrigen zu verstehen.

Zur Erfiillung von Paragraph 38 hat der Versicherer folgende Angaben zu machen:

(a) seine Ziele bei der Steuerung der Risiken, die sich aus Versicherungsvertrigen ergeben, und seine Methoden zum
Ausgleich dieser Risiken.

(b) die Bestimmungen und Bedingungen von Versicherungsvertragen, die sich wesentlich auf den Betrag, den Zeit-
punkt und die Ungewissheit der kiinftigen Cashflows des Versicherers auswirken.

(c) Informationen iiber das Versicherungsrisiko (sowohl vor als auch nach dem Ausgleich des Risikos durch Riickver-
sicherung), einschlieflich Informationen iiber:

(i) die Sensitivitit von Gewinn oder Verlust und Eigenkapital beziiglich Anderungen der Variablen, die einen
wesentlichen Effekt auf diese haben.

(i) Konzentrationen von Versicherungsrisiken.

(ili) tatsdchliche Schaden verglichen mit fritheren Schitzungen (d.h. Schadenentwicklung). Die Angaben zur
Schadenentwicklung gehen bis zu der Periode zuriick, in der der erste wesentliche Schaden eingetreten ist,
fiir den noch Ungewissheit iiber den Betrag und den Zeitpunkt der Schadenzahlung besteht, aber sie miissen
nicht mehr als zehn Jahre zuriickgehen. Ein Versicherer braucht diese Angaben nicht fiir Schaden zu machen,
fur die die Ungewissheit iiber den Betrag und den Zeitpunkt der Schadenzahlung iiblicherweise innerhalb
eines Jahres geklart ist.

(d) die Informationen iiber Zinsinderungsrisiken und Ausfallrisiken, die IAS 32 fordern wiirde, wenn die
Versicherungsvertrige in den Anwendungsbereich von IAS 32 fielen.

(¢) Informationen tiber Zinsinderungsrisiken oder Marktrisiken aus eingebetteten Derivaten, die in einem Basis-
versicherungsvertrag enthalten sind, wenn der Versicherer die eingebetteten Derivate nicht zum beizulegenden
Zeitwert bewerten muss und dies auch nicht tut.

ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS UND UBERGANGSVORSCHRIFTEN

Die Ubergangsvorschriften in den Paragraphen 41-45 gelten sowohl fiir ein Unternehmen, das bereits IFRSs anwendet,
wenn es erstmals diesen IFRS anwendet, und fiir ein Unternehmen, das IFRSs zum ersten Mal anwendet (Erstanwender).

Ein Unternchmen hat diesen IFRS erstmals in der ersten Berichtsperiode eines am 1. Januar 2005 oder danach begin-
nenden Geschiftsjahres anzuwenden. Eine frithere Anwendung wird empfohlen. Wendet ein Unternehmen diesen IFRS
auf eine frithere Periode an, so ist dies anzugeben.

Angaben

42.

43.

Ein Unternehmen braucht die Angabepflichten in diesem IFRS nicht auf Vergleichsinformationen anzuwenden, die sich
auf vor dem 1. Januar 2005 beginnende Geschiftsjahre beziehen, mit Ausnahme der Angaben geméf$ Paragraph 37(a)
und (b) tiber Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden und angesetzte Vermogenswerte, Verbindlichkeiten, Ertrige und
Aufwendungen (und Cashflows bei Verwendung der direkten Methode).

Wenn es undurchfiihrbar ist, eine bestimmte Vorschrift der Paragraphen 10-35 auf Vergleichsinformationen anzuwen-
den, die sich auf Geschiftsjahre bezichen, die vor dem 1. Januar 2005 beginnen, hat ein Unternehmen dies anzugeben.
Die Anwendung des Angemessenheitstests fur Verbindlichkeiten (Paragraphen 15-19) auf solche Vergleichs-
informationen konnte manchmal undurchfiithrbar sein, aber es ist hochst unwahrscheinlich, dass es undurchfithrbar
ist, andere Vorschriften der Paragraphen 10-35 bei solchen Vergleichsinformationen anzuwenden. IAS 8 erlautert den
Begriff ,undurchfithrbar*.
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44. Bei der Anwendung des Paragraphen 39(c)(iii) braucht ein Unternehmen keine Informationen iiber Schadenentwicklung

anzugeben, bei der der Schaden mehr als fiinf Jahre vor dem Ende des ersten Geschiftsjahres, fiir das dieser IFRS ange-
wendet wird, zuriickliegt. Ist es tiberdies bei erstmaliger Anwendung dieses IFRS undurchfithrbar, Informationen tiber
die Schadenentwicklung vor dem Beginn der frithesten Berichtsperiode bereit zu stellen, fiir die ein Unternehmen voll-
stindige Vergleichsinformationen in Ubereinstimmung mit diesem IFRS darlegt, so hat das Unternechmen dies
anzugeben.

Neueinstufung von finanziellen Vermogenswerten

45. Wenn ein Versicherer seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsverbindlichkeiten dndert, ist er
berechtigt, jedoch nicht verpflichtet, einige oder alle seiner finanziellen Vermdgenswerte als ,erfolgswirksam zum bei-
zulegenden Zeitwert bewertet* einzustufen. Diese Neueinstufung ist erlaubt, wenn ein Versicherer bei der erstmaligen
Anwendung dieses IFRS seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden dndert und wenn er nachfolgend Anderungen
der Methoden durchfiihrt, die von Paragraph 22 zugelassen sind. Diese Neueinstufung ist eine Anderung der
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden und IAS 8 ist anzuwenden.
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ANHANG A
Begriffsdefinitionen

Dieser Anhang ist Bestandteil des IFRS.
Zedent

Einlagenkomponente

Erstversicherungsvertrag

Ermessensabhingige
Uberschussbeteiligung

Beizulegender Zeitwert

Finanzrisiko

Garantierte Leistungen

Garantiertes Element

Versicherungsvermogenswert

Versicherungsvertrag

Versicherungsverbindlichkeit

Versicherungsrisiko

Versichertes Ereignis

Der Versicherungsnehmer eines Riickversicherungsvertrages.

Eine vertragliche Komponente, die nicht als ein Derivat nach IAS 39 bilanziert wird
und die in den Anwendungsbereich von IAS 39 fallen wiirde, wenn sie ein eigenstin-
diger Vertrag wire.

Ein Versicherungsvertrag, der kein Riickversicherungsvertrag ist.

Ein vertragliches Recht, als Erganzung zu garantierten Leistungen zusitzliche Leis-
tungen zu erhalten:

(a) die wahrscheinlich einen signifikanten Anteil an den gesamten vertraglichen
Leistungen ausmachen;

(b) deren Betrag oder Falligkeit vertraglich im Ermessen des Verpflichteten liegt;
und
(c) die vertraglich beruhen auf:

(i) dem Ergebnis eines bestimmten Bestands an Vertrdgen oder eines bestimm-
ten Typs von Vertragen;

(ii) den realisierten und/oder nicht realisierten Kapitalertragen eines bestimm-
ten Portefeuilles von Vermogenswerten, die vom Verpflichteten gehalten
werden;

oder

(ili) dem Gewinn oder Verlust der Gesellschaft, dem Sondervermogen oder der
Unternehmenseinheit, die bzw. das den Vertrag im Bestand halt.

Der Betrag, zu dem zwischen sachverstindigen, vertragswilligen und voneinander
unabhingigen Geschiftspartnern unter marktiiblichen Bedingungen ein Vermégens-
wert getauscht oder eine Schuld beglichen werden kénnte.

Das Risiko einer moglichen kiinftigen Anderung von einem oder mehreren eines
genannten Zinssatzes, Wertpapierkurses, Rohstoffpreises, Wechselkurses, Preis- oder
Zinsindexes, Bonitdtsratings oder Kreditindexes oder einer anderen Variablen, voraus-
gesetzt dass im Fall einer nicht-finanziellen Variablen die Variable nicht spezifisch fiir
eine der Parteien des Vertrages ist.

Zahlungen oder andere Leistungen, auf die der jeweilige Versicherungsnehmer oder
Investor einen unbedingten Anspruch hat, der nicht im Ermessen des Verpflichteten
liegt.

Eine Verpflichtung, garantierte Leistungen zu erbringen, die in einem Vertrag mit
ermessensabhingiger Uberschussbeteiligung enthalten sind.

Fin Netto-Anspruch des Versicherers aus einem Versicherungsvertrag.

Ein Vertrag, nach dem eine Partei (der Versicherer) ein signifikantes Versicherungs-
risiko von einer anderen Partei (dem Versicherungsnehmer) iibernimmt, indem sie
vereinbart dem Versicherungsnehmer eine Entschadigung zu leisten, wenn ein spezi-
fiziertes ungewisses kiinftiges Ereignis (das versicherte Ereignis) den Versicherungs-
nehmer nachteilig betrifft. (Fiir die Hinweise zu dieser Definition siche Anhang B.)

Eine Netto-Verpflichtung des Versicherers aus einem Versicherungsvertrag.

Ein Risiko, mit Ausnahme eines Finanzrisikos, das von demjenigen, der den Vertrag
nimmt, auf denjenigen, der ihn halt, iibertragen wird.

Ein ungewisses kiinftiges Ereignis, das von einem Versicherungsvertrag gedeckt ist
und ein Versicherungsrisiko bewirkt.
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Versicherer Die Partei, die nach einem Versicherungsvertrag eine Verpflichtung hat, den Ver-

Angemessenheitstest fiir
Verbindlichkeiten

Versicherungsnehmer
Riickversicherungsvermogens-
wert
Riickversicherungsvertrag

Riickversicherer

Entflechten

sicherungsnehmer zu entschidigen, falls ein versichertes Ereignis eintritt.

Eine Einschitzung, ob der Buchwert einer Versicherungsverbindlichkeit aufgrund
einer Uberpriifung der kiinftigen Cashflows erhéht (oder der Buchwert der zugeho-
rigen abgegrenzten Abschlusskosten oder der zugehorigen immateriellen Vermdgens-
werte gesenkt) werden muss.

Die Partei, die nach einem Versicherungsvertrag das Recht auf Entschidigung hat,
falls ein versichertes Ereignis eintritt.

Ein Netto-Anspruch des Zedenten aus einem Riickversicherungsvertrag.
Ein Versicherungsvertrag, den ein Versicherer (der Riickversicherer) hilt, nach
dem er einen anderen Versicherer (den Zedenten) fiir Schiden aus einem oder meh-

reren Vertrigen, die der Zedent im Bestand hilt, entschidigen muss.

Die Partei, die nach einem Riickversicherungsvertrag eine Verpflichtung hat, den
Zedenten zu entschidigen, falls ein versichertes Ereignis eintritt.

Bilanzieren der Komponenten eines Vertrages, als wiren sie selbststindige Vertrige.
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ANHANG B

Definition eines Versicherungsvertrages

Dieser Anhang ist Bestandteil des IFRS.

B1

B2

B3

B4

B5

Dieser Anhang enthilt Anwendungsleitlinien zur Definition eines Versicherungsvertrages in Anhang A. Er behandelt
die folgenden Sachverhalte:

(a) den Begriff ,ungewisses kiinftiges Ereignis“ (Paragraphen B2-B4);

(b) Naturalleistungen (Paragraphen B5-B7);

(c) Versicherungsrisiko und andere Risiken (Paragraphen B8-B17);

(d) Beispiele fiir Versicherungsvertrige (Paragraphen B18-B21);

() signifikantes Versicherungsrisiko (Paragraphen B22-B28);

und

(f) Anderungen im Umfang des Versicherungsrisikos (Paragraphen B29 und B30).

Ungewisses kiinftiges Ereignis

Ungewissheit (oder Risiko) ist das Wesentliche eines Versicherungsvertrages. Dementsprechend besteht bei Abschluss
eines Versicherungsvertrages mindestens bei einer der folgenden Fragen Ungewissheit:

(a) ob ein versichertes Ereignis eintreten wird;

(b) wann es eintreten wird;

oder

(c) wie hoch die Leistung des Versicherers sein wird, wenn es eintritt.

Bei einigen Versicherungsvertrdgen ist das versicherte Ereignis das Bekannt werden eines Schadens wiahrend der
Vertragslaufzeit, selbst wenn der Schaden die Folge eines Ereignisses ist, das vor Abschluss des Vertrages eintrat. In ande-
ren Versicherungsvertrigen ist das versicherte Ereignis ein Ereignis, das wihrend der Vertragslaufzeit eintritt, selbst
wenn der daraus resultierende Schaden nach Ende der Vertragslaufzeit bekannt wird.

Einige Versicherungsvertrage decken Ereignisse, die bereits eingetreten sind, aber deren finanzielle Auswirkung noch
ungewiss ist. Ein Beispiel ist ein Riickversicherungsvertrag, der dem Erstversicherer Deckung fiir ungiinstige Entwick-
lungen von Schiden gewihrt, die bereits von den Versicherungsnehmern gemeldet wurden. Bei solchen Vertrdgen ist
das versicherte Ereignis das Bekannt werden der endgiiltigen Hohe dieser Schiden.

Naturalleistungen

Einige Versicherungsvertrage verlangen oder erlauben die Erbringung von Naturalleistungen. Beispielsweise kann ein
Versicherer einen gestohlenen Gegenstand direkt ersetzen, statt dem Versicherungsnehmer eine Erstattung zu zahlen.
Als weiteres Beispiel nutzt ein Versicherer eigene Krankenhauser und medizinisches Personal, um medizinische Dienste
zu leisten, die durch die Vertrage zugesagt sind.
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B6

B7

B8

B9

B10

Einige Dienstleistungsvertrige gegen festes Entgelt, in denen der Umfang der Dienstleistung von einem ungewissen
Ereignis abhingt, erfiillen die Definition eines Versicherungsvertrages in diesem IFRS, fallen jedoch in einigen Lindern
nicht unter die Regulierungsvorschriften fiir Versicherungsvertrige. Ein Beispiel ist ein Wartungsvertrag, in dem der
Dienstleister sich verpflichtet, bestimmte Gerdte nach einer Funktionsstorung zu reparieren. Das feste Dienstleistungs-
entgelt beruht auf der erwarteten Anzahl von Funktionsstorungen, aber es ist ungewiss, ob ein bestimmtes Gerit defekt
sein wird. Die Funktionsstorung des Gerits betrifft dessen Betreiber nachteilig und der Vertrag entschidigt den Betrei-
ber (durch eine Dienstleistung, nicht durch Geld). Ein anderes Beispiel ist ein Vertrag iiber einen Pannenservice fiir Auto-
mobile, in dem sich der Dienstleister verpflichtet, fiir eine feste jahrliche Gebiihr Pannenhilfe zu leisten oder den Wagen
in eine nahegelegene Werkstatt zu schleppen. Der letztere Vertrag konnte die Definition eines Versicherungsvertrages
sogar dann erfiillen, wenn sich der Dienstleister nicht verpflichtet, Reparaturen durchzufiihren oder Teile zu ersetzen.

Die Anwendung des vorliegenden IFRS auf die in Paragraph B6 beschriebenen Vertrige ist wahrscheinlich nicht auf-
windiger als die Anwendung von denjenigen IFRSs, die giiltig wiren, wenn solche Vertrage aulerhalb des Anwendungs-
bereiches dieses IFRS lagen.

(a) Es ist unwahrscheinlich, dass es wesentliche Verbindlichkeiten fiir bereits eingetretene Funktionsstorungen und
Pannen gibt.

(b) Wenn IAS 18 Ertrage gelten wiirde, wiirde der Dienstleister Ertrage entsprechend dem Stand der Erfiillung (und
gemafs anderen spezifizierten Kriterien) ansetzen. Diese Methode ist ebenso nach diesem IFRS akzeptabel, was dem
Dienstleister erlaubt, (i) seine bestehenden Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir diese Vertrige weiterhin
anzuwenden, sofern sie keine durch Paragraph 14 verbotenen Vorgehensweisen beinhalten, und (i) seine
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden zu verbessern, wenn dies durch die Paragraphen 22-30 erlaubt ist.

(c) Der Dienstleister priift, ob die Kosten zur Erfillung seiner vertraglichen Verpflichtungen die im Voraus erhaltenen
Ertrige tberschreiten. Hierzu wendet er den in den Paragraphen 15-19 dieses IFRS beschriebenen
Angemessenheitstest fiir Verbindlichkeiten an. Wiirde dieser IFRS fiir diese Vertrige nicht gelten, wiirde der Dienst-
leister zur Bestimmung, ob diese Vertrige belastend sind, IAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden und Eventual-
forderungen anwenden.

(d) Fir diese Vertrage ist es unwahrscheinlich, dass die Angabepflichten in diesem IFRS die von anderen IFRSs gefor-
derten Angaben signifikant erh6hen.

Unterscheidung zwischen Versicherungsrisiko und anderen Risiken

Die Definition eines Versicherungsvertrages bezieht sich auf ein Versicherungsrisiko, das dieser IFRS als Risiko defi-
niert, mit Ausnahme eines Finanzrisikos, das vom Nehmer eines Vertrages auf den Halter tibertragen wird. Ein Vertrag,
der den Halter ohne signifikantes Versicherungsrisiko einem Finanzrisiko aussetzt, ist kein Versicherungsvertrag.

Die Definition von Finanzrisiko in Anhang A enthilt eine Liste von finanziellen und nicht-finanziellen Variablen. Diese
Liste umfasst auch nicht-finanzielle Variablen, die nicht spezifisch fiir eine Partei des Vertrages sind, so wie ein Index
tiber Erdbebenschiden in einem bestimmten Gebiet oder ein Index iiber Temperaturen in einer bestimmten Stadt.
Nicht-finanzielle Variablen, die spezifisch fiir eine Partei dieses Vertrages sind, so wie der Eintritt oder Nichteintritt eines
Feuers, das einen Vermogenswert dieser Partei beschadigt oder zerstort, sind hier ausgeschlossen. Auflerdem ist das
Risiko, dass sich der beizulegende Zeitwert eines nicht-finanziellen Vermogenswertes dndert, kein Finanzrisiko, wenn
der beizulegende Zeitwert nicht nur Anderungen der Marktpreise fiir solche Vermédgenswerte (eine finanzielle Vari-
able) widerspiegelt, sondern auch den Zustand eines bestimmten nicht-finanziellen Vermogenswertes im Besitz einer
Partei eines Vertrages (cine nicht-finanzielle Variable). Wenn beispielsweise eine Garantie des Restwertes eines bestimm-
ten Autos den Garantiegeber dem Risiko von Anderungen des physischen Zustands des Autos aussetzt, ist dieses Risiko
ein Versicherungsrisiko und kein Finanzrisiko.

Einige Vertrdge setzen den Halter zusitzlich zu einem signifikanten Versicherungsrisiko einem Finanzrisiko aus. Zum
Beispiel beinhalten viele Lebensversicherungsvertrage sowohl die Garantie einer Mindestverzinsung fiir die Versiche-
rungsnehmer (Finanzrisiko bewirkend) als auch die Zusage von Todesfallleistungen, die zu manchen Zeitpunkten den
Stand des Versicherungskontos iibersteigen (Versicherungsrisiko in Form von Sterblichkeitsrisiko bewirkend). Hierbei
handelt es sich um Versicherungsvertrage.
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B12

B13

B14

B15

B16

B17

B18

Bei einigen Vertrdgen lost das versicherte Ereignis die Zahlung eines Betrages aus, der an einen Preisindex gekoppelt
ist. Solche Vertrage sind Versicherungsvertrage, sofern die durch das versicherte Ereignis bedingte Zahlung signifikant
sein kann. Ist beispielsweise eine Leibrente an einen Index der Lebenshaltungskosten gebunden, so wird ein
Versicherungsrisiko iibertragen, weil die Zahlung durch ein ungewisses Ereignis — dem Uberleben des Leibrentners —
ausgelost wird. Die Kopplung an den Preisindex ist ein eingebettetes Derivat, gleichzeitig wird jedoch ein Versicherungs-
risiko iibertragen. Wenn die daraus folgende Ubertragung von Versicherungsrisiko signifikant ist, erfiillt das eingebet-
tete Derivat die Definition eines Versicherungsvertrages, in welchem Fall es nicht abgetrennt und zum beizulegenden
Zeitwert bewertet werden muss (siche Paragraph 7 dieses IFRS).

Die Definition von Versicherungsrisiko bezieht sich auf ein Risiko, das der Versicherer vom Versicherungsnehmer tiber-
nimmt. Mit anderen Worten ist Versicherungsrisiko ein vorher existierendes Risiko, das vom Versicherungsnehmer auf
den Versicherer iibertragen wird. Daher ist ein neues, durch den Vertrag entstandenes Risiko kein Versicherungsrisiko.

Die Definition eines Versicherungsvertrages bezieht sich auf eine nachteilige Wirkung auf den Versicherungsnehmer.
Die Definition begrenzt die Zahlung des Versicherers nicht auf einen Betrag, der der finanziellen Wirkung des nach-
teiligen Ereignisses entspricht. Zum Beispiel schliefit die Definition ,Neuwertversicherungen” nicht aus, unter denen
dem Versicherungsnehmer geniigend gezahlt wird, damit dieser den geschidigten bisherigen Vermégenswert durch
einen neuwertigen Vermogenswert ersetzen kann. Entsprechend beschrinkt die Definition die Zahlung aufgrund eines
Risikolebensversicherungsvertrages nicht auf den finanziellen Schaden, den die Angehorigen des Verstorbenen erlei-
den, noch schliefSt sie die Zahlung von vorher festgelegten Betrdgen aus, um den Schaden zu bewerten, der durch Tod
oder Unfall verursacht wiirde.

Einige Vertrige bestimmen eine Leistung, wenn ein spezifiziertes ungewisses Ereignis eintritt, aber schreiben nicht vor,
dass als Vorbedingung fiir die Leistung eine nachteilige Auswirkung auf den Versicherungsnehmer erfolgt sein muss.
Solch ein Vertrag ist kein Versicherungsvertrag, auch dann nicht wenn der Nehmer den Vertrag dazu benutzt, um ein
zugrunde liegendes Risiko, dem er ausgesetzt ist, auszugleichen. Benutzt der Nehmer beispielsweise ein Derivat, um
eine zugrunde liegende nicht-finanzielle Variable abzusichern, die mit Cashflows von einem Vermogenswert des Unter-
nehmens korreliert, so ist das Derivat kein Versicherungsvertrag, weil die Zahlung nicht davon abhingt, ob der Neh-
mer nachteilig durch die Minderung der Cashflows aus dem Vermogenswert betroffen ist. Umgekehrt bezieht sich die
Definition eines Versicherungsvertrages auf ein ungewisses Ereignis, fiir das eine nachteilige Wirkung auf den Versi-
cherungsnehmer eine vertragliche Voraussetzung fiir die Leistung ist. Diese vertragliche Voraussetzung verlangt vom
Versicherer keine Uberpriifung, ob das Ereignis tatsdchlich eine nachteilige Wirkung verursacht hat, aber sie erlaubt
dem Versicherer, eine Leistung zu verweigern, wenn er nicht iberzeugt ist, dass das Ereignis eine nachteilige Wirkung
verursacht hat.

Storno- oder Bestandsfestigkeitsrisiko (d.h. das Risiko, dass die Gegenpartei den Vertrag frither oder spater kiindigt als
bei der Preisfestsetzung des Vertrages vom Anbieter erwartet) ist kein Versicherungsrisiko, da die Leistung an die Gegen-
partei nicht von einem ungewissen kiinftigen Ereignis abhdngt, das die Gegenpartei nachteilig betrifft. Entsprechend
ist ein Kostenrisiko (d.h. das Risiko von unerwarteten Erh6hungen der Verwaltungskosten, die mit der Verwaltung eines
Vertrages, nicht jedoch der Kosten, die mit versicherten Ereignissen verbunden sind) kein Versicherungsrisiko, da eine
unerwartete Erhohung der Kosten die Gegenpartei nicht nachteilig betrifft.

Deswegen ist ein Vertrag, der den Halter einem Storno-, Bestandsfestigkeits- oder Kostenrisiko aussetzt, kein
Versicherungsvertrag, sofern er den Halter nicht auch einem Versicherungsrisiko aussetzt. Wenn jedoch der Halter die-
ses Vertrages dieses Risiko mithilfe eines zweiten Vertrages herabsetzt, in dem er einen Teil dieses Risikos auf eine
andere Partei tibertragt, so setzt dieser zweite Vertrag diese andere Partei einem Versicherungsrisiko aus.

Ein Versicherer kann signifikantes Versicherungsrisiko nur dann vom Versicherungsnehmer tibernehmen, wenn der
Versicherer ein vom Versicherungsnehmer getrenntes Unternchmen ist. Im Falle eines Gegenseitigkeitsversicherers
tibernimmt dieser von jedem Versicherungsnehmer Risiken und erreicht mit diesen einen Portefeuilleausgleich. Obwohl
die Versicherungsnehmer kollektiv das Portefeuillerisiko in ihrer Eigenschaft als Eigentiimer tragen, iibernimmt den-
noch der Gegenseitigkeitsversicherer das Risiko des einzelnen Versicherungsvertrages.

Beispiele fiir Versicherungsvertrige

Bei den folgenden Beispielen handelt es sich um Versicherungsvertrige, wenn das tibertragene Versicherungsrisiko sig-
nifikant ist:

(a) Diebstahlversicherung oder Sachversicherung.

(b) Produkthaftpflicht-, Berufshaftpflicht-, allgemeine Haftpflicht- oder Rechtsschutzversicherung.
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Lebensversicherung und Beerdigungskostenversicherung (obwohl der Tod sicher ist, ist es ungewiss, wann er ein-
treten wird oder bei einigen Formen der Lebensversicherung, ob der Tod wihrend der Versicherungsdauer ein-
treten wird).

Leibrenten und Pensionsversicherungen (d.h. Vertrdge, die eine Entschadigung fiir das ungewisse kiinftige Ereig-
nis — das Uberleben des Leibrentners oder Pensionirs — zusagen, um den Leibrentner oder Pensiondr zu unter-
stiitzen, einen bestimmten Lebensstandard aufrecht zu erhalten, der ansonsten nachteilig durch dessen Uberleben
beeintrichtigt werden wiirde).

Erwerbsminderungsversicherung und Krankheitskostenversicherung.

Biirgschaften, Kautionsversicherungen, Gewahrleistungsbiirgschaften und Bietungsbiirgschaften (d.h. Vertrige, die
eine Entschidigung zusagen, wenn eine andere Partei eine vertragliche Verpflichtung nicht erfillt, z.B. eine Ver-
pflichtung ein Gebdude zu errichten).

Kreditversicherung, die bestimmte Zahlungen zur Erstattung eines Schadens des Nehmers zusagt, den er erleidet,
weil ein bestimmter Schuldner gemif$ den urspriinglichen oder veranderten Bedingungen eines Schuldinstruments
eine fillige Zahlung nicht leistet. Diese Vertrdge konnen verschiedene rechtliche Formen haben, wie eine finan-
zielle Garantie, ein Akkreditiv, ein Verzugs-Kreditderivat oder ein Versicherungsvertrag. Diese Vertrige liegen
jedoch aufSerhalb des Anwendungsbereiches dieses IFRS, wenn sie das Unternehmen eingegangen ist oder zuriick-
behalten hat, wenn es finanzielle Vermogenswerte oder finanzielle Verbindlichkeiten aus dem Anwendungs-
bereich von IAS 39 auf eine andere Partei iibertragen hat (siche Paragraph 4(d)).

Produktgewahrleistungen. Produktgewihrleistungen, die von einer anderen Partei fiir vom Hersteller, Grof8- oder
Einzelhdndler verkaufte Waren gewihrt werden, fallen in den Anwendungsbereich dieses IFRS. Produkt-
gewihrleistungen, die hingegen direkt vom Hersteller, Grof8- oder Einzelhindler gewihrt werden, sind aufSerhalb
des Anwendungsbereichs, weil sie in den Anwendungsbereich von IAS 18 Ertrage und IAS 37 Riickstellungen,
Eventualschulden und Eventualforderungen fallen.

Rechtstitelversicherungen (d.h. Versicherung gegen die Aufdeckung von Mingeln eines Rechtstitels auf Grundei-
gentum, die bei Abschluss des Versicherungsvertrages nicht erkennbar waren). In diesem Fall ist die Aufdeckung
eines Mangels eines Rechtstitels das versicherte Ereignis und nicht der Mangel als solcher.

Reiseserviceversicherung (d.h. Entschiddigung in bar oder in Form von Dienstleistungen an Versicherungsnehmer
fiir Schidden, die sie wihrend einer Reise erlitten haben). Die Paragraphen B6 und B7 erldutern einige Vertrige die-
ser Art.

Katastrophenbonds, die verringerte Zahlungen von Kapital, Zinsen oder beidem vorschen, wenn ein bestimmtes
Ereignis den Emittenten des Bonds nachteilig betrifft (sofern dieses bestimmte Ereignis kein signifikantes
Versicherungsrisiko bewirkt, zum Beispiel wenn dieses Ereignis eine Anderung eines Zinssatzes oder Wechsel-
kurses ist).

Versicherungs-Swaps und andere Vertrige, die eine Zahlung auf Basis von Anderungen der klimatischen, geolo-
gischen oder sonstigen physikalischen Variablen vorsehen, die spezifisch fiir eine Partei des Vertrages sind.

(m) Riickversicherungsvertrige.

Die folgenden Beispiele stellen keine Versicherungsvertrage dar:

(@)

Kapitalanlagevertrage, die die rechtliche Form eines Versicherungsvertrages haben, aber den Versicherer keinem
signifikanten Versicherungsrisiko aussetzen, z.B. Lebensversicherungsvertrige, bei denen der Versicherer kein sig-
nifikantes Sterblichkeitsrisiko tragt (solche Vertrige sind nicht-versicherungsartige Finanzinstrumente oder
Dienstleistungsvertrage, siche Paragraphen B20 und B21).

Vertrige, die die rechtliche Form von Versicherungen haben, aber jedes signifikante Versicherungsrisiko durch
unkiindbare und durchsetzbare Mechanismen an den Versicherungsnehmer zuriickiibertragen, indem sie die kiinf-
tigen Zahlungen des Versicherungsnehmers als direkte Folge der versicherten Schaden anpassen, wie beispiels-
weise einige Finanzriickversicherungs- oder Gruppenversicherungsvertrige (solche Vertrage sind in der Regel
nicht-versicherungsartige Finanzinstrumente oder Dienstleistungsvertrage, siche Paragraphen B20 und B21).

IFRS 4
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B22

B23

(c)  Selbstversicherung, in anderen Worten Selbsttragung eines Risikos das durch eine Versicherung gedeckt werden
konnte (hier gibt es keinen Versicherungsvertrag, da es keine Vereinbarung mit einer anderen Partei gibt).

(d) Vertrage (wie Rechtsverhiltnisse von Spielbanken) die eine Zahlung bestimmen, wenn ein bestimmtes ungewis-
ses kiinftiges Ereignis eintritt, aber nicht als vertragliche Bedingung fiir die Zahlung verlangen, dass das Ereignis
den Versicherungsnehmer nachteilig betrifft. Dies schlieBt jedoch nicht die Festlegung eines vorab bestimmten
Auszahlungsbetrages zur Quantifizierung des durch ein spezifiziertes Ereignis, wie Tod oder Unfall, verursachten
Schadens aus (siche auch Paragraph B13).

(e) Derivate, die eine Partei einem Finanzrisiko aber nicht einem Versicherungsrisiko aussetzen, weil sie bestimmen,
dass diese Partei Zahlungen nur bei Anderungen eines oder mehrerer eines genannten Zinssatzes, Wertpapier-
kurses, Rohstoffpreises, Wechselkurses, Preis- oder Zinsindexes, Bonititsratings oder Kreditindexes oder einer
anderen Variablen zu leisten hat, sofern im Fall einer nicht-finanziellen Variablen die Variable nicht spezifisch fiir
eine Partei des Vertrages ist (siche IAS 39).

(f) eine finanzielle Garantie (oder Akkreditiv, Verzugskredit-Derivat oder Kreditversicherungsvertrag), die Zahlun-
gen auch dann verlangt, wenn der Inhaber keinen Schaden dadurch erleidet, dass der Schuldner eine fillige Zah-
lung nicht leistet (siche IAS 39).

(g) Vertrige, die eine auf einer klimatischen, geologischen oder physikalischen Variablen begriindete Zahlung vor-
sehen, die nicht spezifisch fiir eine Vertragspartei ist (allgemein als Wetterderivate bezeichnet).

(h) Katastrophenbonds, die verringerte Zahlungen von Kapital, Zinsen oder beidem vorsehen, welche auf einer kli-
matischen, geologischen oder anderen physikalischen Variablen beruhen, die nicht spezifisch fiir eine Vertrags-
partei ist.

Wenn die in Paragraph B19 beschriebenen Vertrdge finanzielle Vermogenswerte oder finanzielle Verbindlichkeiten
bewirken, fallen sie in den Anwendungsbereich von IAS 39. Unter anderem bedeutet dies, dass die Vertragsparteien
das manchmal als ,Einlagenbilanzierung” bezeichnete Verfahren verwenden, das Folgendes beinhaltet:

(a) eine Partei setzt die erhaltene Gegenleistung als eine finanzielle Verbindlichkeit an und nicht als Ertrage.

(b) die andere Partei setzt die gezahlte Gegenleistung als einen finanziellen Vermogenswert an und nicht als
Aufwendungen.

Wenn die in Paragraph B19 beschriebenen Vertrdge weder finanzielle Vermégenswerte noch finanzielle Verbindlich-
keiten bewirken, gilt IAS 18. GemifS IAS 18 werden Ertrige, die mit einem Geschift verbunden sind, welche die Erbrin-
gung von Dienstleistungen einschlief3t, entsprechend dem Fertigstellungsgrad des Geschifts angesetzt, wenn der Aus-
gang des Geschifts verldsslich geschitzt werden kann.

Signifikantes Versicherungsrisiko

Ein Vertrag ist nur dann ein Versicherungsvertrag, wenn er ein signifikantes Versicherungsrisiko tibertrdgt. Die Para-
graphen B8-B21 behandeln das Versicherungsrisiko. Die folgenden Paragraphen behandeln die Einschitzung, ob ein
Versicherungsrisiko signifikant ist.

Ein Versicherungsrisiko ist dann und nur dann signifikant, wenn ein versichertes Ereignis bewirken konnte, dass ein
Versicherer unter irgendwelchen Umstdnden signifikante zusitzliche Leistungen zu erbringen hat, ausgenommen der
Umstdnde, denen es an kommerzieller Bedeutung fehlt (d.h. die keine wahrnehmbare Wirkung auf die wirtschaftliche
Sicht des Geschifts haben). Wenn signifikante zusitzliche Leistungen unter Umstidnden von kommerzieller Bedeutung
zu erbringen wiren, kann die Bedingung des vorhergehenden Satzes sogar dann erfiillt sein, wenn das versicherte Ereig-
nis hochst unwahrscheinlich ist oder wenn der erwartete (d.h. wahrscheinlichkeitsgewichtete) Barwert der bedingten
Cashflows nur einen kleinen Teil des erwarteten Barwertes aller iibrigen vertraglichen Cashflows ausmacht.
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B24 Die in Paragraph 23 beschriebenen zusitzlichen Leistungen bezichen sich auf Betrdge, die tiber die zu Erbringenden

hinausgehen, wenn kein versichertes Ereignis eintreten wiirde (ausgenommen der Umstinde, denen es an kommerzi-
eller Bedeutung fehlt). Diese zusitzlichen Betrdge schliefen Schadensbearbeitungs- und Schadensfeststellungskosten
mit ein, aber beinhalten nicht:

(a) den Verlust der Moglichkeit, den Versicherungsnehmer fiir kiinftige Dienstleistungen zu belasten. So bedeutet bei-
spielsweise im Fall eines an Kapitalanlagen gebundenen Lebensversicherungsvertrages der Tod des Versicherungs-
nehmers, dass der Versicherer nicht linger Kapitalanlagedienstleistungen erbringt und dafiir eine Gebiihr ein-
nimmt. Dieser wirtschaftliche Schaden stellt fiir den Versicherer indes kein Versicherungsrisiko dar, wie auch ein
Investmentfondsmanager kein Versicherungsrisiko in Bezug auf den moglichen Tod eines Kunden tragt. Daher
ist der potenzielle Verlust von kiinftigen Kapitalanlagegebiihren bei der Einschdtzung, wie viel Versicherungs-
risiko von dem Vertrag tibertragen wird, nicht relevant.

(b) den Verzicht auf Abziige im Todesfall, die bei Kiindigung oder Riickkauf vorgenommen wiirden. Da der Vertrag
diese Abziige erst eingefithrt hat, stellt der Verzicht auf diese Abziige keine Entschidigung des Versicherungsneh-
mers fiir ein vorher bestehendes Risiko dar. Daher sind sie bei der Einschitzung, wie viel Versicherungsrisiko von
dem Vertrag iibertragen wird, nicht relevant.

(c) eine Zahlung, die von einem Ereignis abhingt, das keinen signifikanten Schaden fiir den Nehmer des Vertrages
hervorruft. Betrachtet man beispielsweise einen Vertrag, der den Anbieter verpflichtet, eine Million Wihrungs-
einheiten zu zahlen, wenn ein Vermdgenswert einen physischen Schaden erleidet, der einen insignifikanten wirt-
schaftlichen Schaden von einer Wihrungseinheit fiir den Besitzer verursacht. Durch diesen Vertrag tibertragt der
Nehmer auf den Versicherer das insignifikante Risiko, eine Wihrungseinheit zu verlieren. Gleichzeitig bewirkt der
Vertrag ein Risiko, das kein Versicherungsrisiko ist, aufgrund dessen der Anbieter 999 999 Wihrungseinheiten
zahlen muss, wenn das spezifizierte Ereignis eintritt. Weil der Anbieter kein signifikantes Versicherungsrisiko vom
Nehmer tibernimmt, ist der Vertrag kein Versicherungsvertrag.

(d) mogliche Riickversicherungsdeckung. Der Versicherer bilanziert diese gesondert.

B25 Ein Versicherer hat die Signifikanz des Versicherungsrisikos fiir jeden einzelnen Vertrag einzuschdtzen, ohne Bezug-

nahme auf die Wesentlichkeit fiir den Abschluss (*). Daher kann ein Versicherungsrisiko auch signifikant sein, selbst
wenn die Wahrscheinlichkeit wesentlicher Verluste aus dem Bestand an Vertrigen in Summe minimal ist. Diese Ein-
schatzung auf Basis des einzelnen Vertrages macht es eher maoglich, einen Vertrag als einen Versicherungsvertrag zu
klassifizieren. Ist indes von einem relativ homogenen Bestand von kleinen Vertrdgen bekannt, dass alle Versicherungs-
risiken tibertragen, braucht ein Versicherer nicht jeden Vertrag dieses Bestandes einzeln zu tiberpriifen, um nur wenige
Vertrige, die jedoch keine Derivate sein diirfen, mit einer Ubertragung von insignifikantem Versicherungsrisiko
herauszufinden.

B26 Aus den Paragraphen B23-B25 folgt, dass ein Vertrag, der die Zahlung einer tiber der Erlebensfallleistung liegenden

Todesfallleistung vorsieht, ein Versicherungsvertrag ist, es sei denn, dass die zusitzliche Todesfallleistung insignifikant
ist (beurteilt in Bezug auf den Vertrag und nicht auf den gesamten Bestand der Vertrdge). Wie in Paragraph B24(b) ver-
merkt, wird der Verzicht auf Kiindigungs- oder Riickkaufabziigen im Todesfall bei dieser Einschdtzung nicht beriick-
sichtigt, wenn dieser Verzicht den Versicherungsnehmer nicht fiir ein vorher bestehendes Risiko entschidigt. Entspre-
chend ist ein Rentenversicherungsvertrag, der fiir den Rest des Lebens des Versicherungsnehmers regelmafige
Zahlungen vorsieht, ein Versicherungsvertrag, es sei denn, die gesamten vom Uberleben abhingigen Zahlungen sind
insignifikant.

B27 Paragraph B23 bezieht sich auf zusdtzliche Leistungen. Diese zusdtzlichen Leistungen konnen eine Erfordernis bein-

halten, die Leistungen frither zu erbringen, wenn das versicherte Ereignis frither eintritt und die Zahlung nicht ent-
sprechend der Zinseffekte berichtigt ist. Ein Beispiel hierfiir ist eine lebensldngliche Todesfallversicherung mit fester Ver-
sicherungssumme (in anderen Worten, eine Versicherung, die eine feste Todesfallleistung vorsieht, wann immer der
Versicherungsnehmer stirbt, ohne Ende des Versicherungsschutzes). Es ist gewiss, dass der Versicherungsnehmer ster-
ben wird, aber der Zeitpunkt des Todes ist ungewiss. Der Versicherer wird bei jenen individuellen Vertragen einen Ver-
lust erleiden, deren Versicherungsnehmer friih sterben, selbst wenn es insgesamt im Bestand der Vertrage keinen Ver-
lust gibt.

B28 Wenn ein Versicherungsvertrag in eine Einlagenkomponente und eine Versicherungskomponente entflochten wird,

wird die Signifikanz des {ibertragenen Versicherungsrisikos in Bezug auf die Versicherungskomponente eingeschitzt.
Die Signifikanz des innerhalb eines eingebetteten Derivates tibertragenen Versicherungsrisikos wird in Bezug auf das
eingebettete Derivat eingeschitzt.

() Fiir diesen Zweck bilden Vertrige, die gleichzeitig mit einer einzigen Gegenpartei geschlossen wurden (oder Vertrige, die auf andere Weise

voneinander abhingig sind) einen einzigen Vertrag.
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B29

B30

Anderungen im Umfang des Versicherungsrisikos

Einige Vertrage tibertragen bei Abschluss kein Versicherungsrisiko auf den Versicherer, obwohl sie zu einer spiateren
Zeit Versicherungsrisiko tibertragen. Man betrachte z.B. einen Vertrag, der einen spezifizierten Kapitalertrag vorsieht
und ein Wahlrecht fiir den Versicherungsnehmer beinhaltet, das Ergebnis der Kapitalanlage bei Ablauf zum Erwerb
einer Leibrente zu benutzen, deren Preis sich nach den aktuellen Rentenbeitragssitzen bestimmt, die von dem Versi-
cherer zum Ausiibungszeitpunkt des Wahlrechtes von anderen neuen Leibrentnern erhoben werden. Der Vertrag iiber-
tragt kein Versicherungsrisiko auf den Versicherer, bis das Wahlrecht ausgeiibt wird, weil der Versicherer frei bleibt,
den Preis der Rente so zu bestimmen, dass sie das zu dem Zeitpunkt auf den Versicherer iibertragene Versicherungs-
risiko widerspiegelt. Wenn der Vertrag indes die Rentenfaktoren angibt (oder eine Grundlage fiir die Bestimmung der
Rentenfaktoren), iibertrdgt der Vertrag das Versicherungsrisiko auf den Versicherer ab Vertragsabschluss.

Ein Vertrag, der die Kriterien eines Versicherungsvertrages erfillt, bleibt ein Versicherungsvertrag bis alle Rechte und
Verpflichtungen aus dem Vertrag aufgehoben oder erloschen sind.
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ANHANG C

Anderungen anderer IFRSs

Die Anderungen in diesem Anhang sind erstmals in der ersten Berichtsperiode eines am 1. Januar 2005 beginnenden Geschdftsjahres
anzuwenden. Wenn ein Unternehmen diesen IFRS auf eine frithere Periode anwendet, sind auch diese Anderungen entsprechend fiir diese
frithere Perioden anzuwenden.

C1

C2

C3

C4

Anderungen zu IAS 32 und IAS 39

In IAS 32 Finanzinstrumente: Angaben und Darstellung (iiberarbeitet 2003) wird Paragraph 4(d) in 4(c) umbenannt. Para-
graph 4(c) wird in 4(d) umbenannt und gedndert, wie in Paragraph C4 beschrieben:

Paragraph 6 wird gestrichen.

Der folgende Satz wird am Ende von Paragraph AG8 hinzugefugt:

Einige dieser bedingten Rechte und Verpflichtungen kénnen Versicherungsvertrige im Anwendungsbereich von
IFRS 4 sein.

In IAS 39 Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung (iiberarbeitet 2003) wird Paragraph 2(e) in 2(d) umbenannt. Para-
graph 2(d) wird in 2(¢) umbenannt und gedndert, wie in Paragraph C5 beschrieben. Paragraph AG4 wird wie folgt
gedndert:

AG4. Dieser Standard ist auf finanzielle Vermogenswerte und finanzielle Verbindlichkeiten von Versicherern anzu-
wenden, mit Ausnahme der Rechte und Verpflichtungen, die Paragraph 2(e) ausschlieft, da sie sich aufgrund von
Vertragen im Anwendungsbereich von IFRS 4 ergeben.

Die Paragraphen 4(e) von IAS 32 und 2(h) von IAS 39 enthalten Ausschliisse vom Anwendungsbereich fiir Derivate,
die auf klimatischen, geologischen oder sonstigen physikalischen Variablen beruhen. Diese Paragraphen werden gestri-
chen. Demzufolge fallen solche Derivate in den Anwendungsbereich von IAS 32 und IAS 39, es sei denn sie erfiillen
die Definition eines Versicherungsvertrages und fallen in den Anwendungsbereich von IFRS 4. Aulerdem wird Para-
graph AG1 von IAS 39 wie folgt gedndert:

AG1. Einige Vertrige sehen eine Zahlung auf der Basis klimatischer, geologischer oder sonstiger physikalischer Vari-
ablen vor. (Solche auf klimatischen Variablen basierende Vertrige werden gelegentlich auch als ,Wetterderivate
bezeichnet“) Wenn diese Vertrige nicht im Anwendungsbereich von IFRS 4 Versicherungsvertrige liegen, fallen
sie in den Anwendungsbereich dieses Standards.

In TAS 32 wird ein neuer Paragraph 4(e) eingefiigt. Infolge dieser Anderung und der Anderungen, die von den Para-
graphen C1 und C3 sowie von IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse vorgenommen wurden, werden die Paragra-
phen 4(c)-(e) wie folgt gedndert:

(c) Vertrige mit bedingter Gegenleistung im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses(siehe IFRS 3
Unternehmenszusammenschliisse). Diese Ausnahme ist nur auf den Erwerber anzuwenden.

(d) Versicherungsvertrige gemdfS der Definition von IFRS 4 Versicherungsvertrige. Dieser Standard ist indes auf
Derivate anzuwenden, die in Versicherungsvertrigen eingebettet sind, wenn IAS 39 von dem Unternehmen ver-
langt, sie abgetrennt zu bilanzieren.

(e) Finanzinstrumente, die zum Anwendungsbereich von IFRS 4 gehiren, da sie eine ermessensabhingige Uber-
schussbeteiligung enthalten. Der Verpflichtete dieser Finanzinstrumente ist von der Anwendung der Paragra-
phen 15-32 und AG25-AG35 dieses Standards beziiglich der Unterscheidung zwischen finanziellen Verbindlich-
keiten und Eigenkapitalinstrumenten auf diese Uberschussbeteiligung ausgenommen. Diese Finanzinstrumente
unterliegen indes allen anderen Vorschriften dieses Standards. Auflerdem ist der vorliegende Standard auf Deri-
vate, die in diese Finanzinstrumente eingebettet sind, anzuwenden (siehe IAS 39).

Paragraph 4(f), der von IFRS 2 Anteilsbasierte Zahlungen eingefiigt wurde, bleibt unverandert.

IFRS 4
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C5 InTAS 39 wird Paragraph 2(f) gestrichen. Infolge dieser Anderung und der Anderungen, die von den Paragraphen C2
und C3 sowie von IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse vorgenommen wurden, erhalten die Paragraphen 2(d)-(g) fol-
gende Fassung:

(d)

(e)

(g

Finanzinstrumente, die von dem Unternehmen emittiert wurden, und die die Definition eines Eigenkapital-
instruments gemdfS IAS 32 (einschliefllich Options- und Bezugsrechte) erfiillen. Der Inhaber solcher
Eigenkapitalinstrumente hat jedoch den vorliegenden Standard auf diese Instrumente anzuwenden, es sei denn
sie erfiillen die zuvor unter (a) aufgefiihrten Ausnahmen.

Rechte und Verpflichtungen aus einem Versicherungsvertrag gemdfS der Definition in IFRS 4 Versicherungs-
vertrige oder aus einem Vertrag, der zum Anwendungsbereich von IFRS 4 gehort, da er eine ermessensab-
hiingige Uberschussbeteiligung beinhaltet. Dieser Standard ist indes auf ein Derivat, das in einen solchen Ver-
trag eingebettet ist, anzuwenden, sofern das Derivat selbst kein Vertrag im Anwendungsbereich von IFRS 4
ist (siehe Paragraphen 10-13 und Anhang A Paragraphen AG23 —AG33). Wenn dariiber hinaus ein
Versicherungsvertrag eine finanzielle Garantie ist, die bei der Ubertragung eines finanziellen Vermégenswertes
oder einer finanziellen Verbindlichkeit im Anwendungsbereich dieses Standards auf eine andere Partei gewdihrt
oder zuriickbehalten wurde, wendet der Versicherer diesen Standard auf den Vertrag an (siehe Paragraph 3 und
Anhang A Paragraph AG4A).

Vertrige mit bedingter Gegenleistung im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses(sieche IFRS 3
Unternehmenszusammenschliisse). Diese Ausnahme ist nur auf den Erwerber anzuwenden.

Vertriige zwischen einem Erwerber und einem Verkiufer in einem Unternehmenszusammenschluss, das erwor-
bene Unternehmen zu einem zukiinftigen Zeitpunkt zu erwerben oder zu veriufSern.

Die Paragraphen 2(i) und (j) werden zu 2(h) und (i) umbenannt. Paragraph 2(i) wurde auf Grund von IFRS 2 Anteils-
basierte Zahlungen eingefuigt.

Paragraph 3 wird gestrichen und durch einen neuen Paragraph 3 ersetzt und Paragraph AG4A wird hinzugefiigt, jeweils
wie folgt:

Einige finanzielle Garantien bestimmen, dass der Garantiegeber bestimmte Zahlungen zu leisten hat, um den
Inhaber fiir einen Schaden zu entschddigen, den er erleidet, weil ein bestimmter Schuldner gemdfl den
urspriinglichen oder verdnderten Bedingungen eines Schuldinstruments eine fillige Zahlung nicht leistet. Wenn
diese Bestimmungen ein signifikantes Risiko auf einen Garantiegeber tibertrigt, ist der Vertrag ein
Versicherungsvertrag, wie in IFRS 4 beschrieben (siche Paragraphen 2(¢) und AG4A). Andere finanzielle Garan-
tien bestimmen, dass Zahlungen nur bei Anderungen eines genannten Zinssatzes, Wertpapierkurses, Rohstoff-
preises, Wechselkurses, Preis- oder Zinsindexes, Bonititsratings oder Kreditindexes oder einer anderen Variab-
len vorzunehmen sind, sofern im Fall einer nicht-finanziellen Variablen die Variable nicht spezifisch fiir eine
Partei des Vertrages ist. Solche Vertrige fallen in den Anwendungsbereich dieses Standards.

AG4A. Finanzielle Garantien kénnen verschieden rechtliche Formen haben, wie eine finanzielle Garantie, ein Akkre-

ditiv, ein Verzugs-Kreditderivat oder ein Versicherungsvertrag. Thre Behandlung in der Rechnungslegung hingt
nicht von ihrer rechtlichen Form ab. Die folgenden Beispiele erldutern die entsprechende Behandlung (siehe
Paragraphen 2(e) und 3):

(a) Wenn der Vertrag kein Versicherungsvertrag gemaf$ der Definition von IFRS 4 ist, wendet der Garantie-
geber diesen Standard an. Daher gehort eine finanzielle Garantie, die Zahlungen fiir den Fall vorsicht, dass
das Bonititsrating eines Schuldners unter ein bestimmtes Niveau fillt, in den Anwendungsbereich dieses
Standards.

(b) Wenn der Garantiegeber die finanzielle Garantie iibernimmt oder zuriickbehalt, wenn er finanzielle
Vermdgenswerte oder finanzielle Verbindlichkeiten, die in den Anwendungsbereich dieses Standards fal-
len, an eine andere Partei tibertragt, wendet der Garantiegeber diesen Standard an.

() Wenn der Vertrag ein Versicherungsvertrag geméf$ der Definition von IFRS 4 ist, wendet der Garantie-
geber IFRS 4 an, aufler wenn (b) gilt.

(d) Wenn der Garantiegeber eine finanzielle Garantie in Verbindung mit dem Verkauf von Waren gibt, wen-
det der Garantiegeber IAS 18 bei der Bestimmung an, wann die resultierenden Ertrige zu erfassen sind.
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In Paragraph 9 von IAS 39 wird der Begriff ,einer anderen Variablen® in der Definition eines Derivates durch den Satz
Leiner anderen Variablen, vorausgesetzt, dass im Fall einer nicht-finanziellen Variablen die Variable nicht spezifisch fir
eine Partei des Vertrages ist™, ersetzt. Die gleiche Anderung erfolgt in Paragraph 10 von IAS 39. Der nachstehende neue
Paragraph AG12A wird zu IAS 39 hinzugefiigt:

AG12A. Die Definition eines Derivates bezieht sich auf nicht-finanzielle Variablen, die nicht spezifisch fiir eine Partei
des Vertrages sind. Diese beinhalten einen Index zu Erdbebenschidden in einem bestimmten Gebiet und einen
Index zu Temperaturen in einer bestimmten Stadt. Nicht-finanzielle Variablen, die spezifisch fiir eine Partei
dieses Vertrages sind, beinhalten den Eintritt oder Nichteintritt eines Feuers, das einen Vermogenswert einer
Vertragspartei beschidigt oder zerstort. Eine Anderung des beizulegenden Zeitwertes eines nicht-finanziellen
Vermégenswertes ist spezifisch fiir den Eigentiimer, wenn der beizulegende Zeitwert nicht nur Anderungen
der Marktpreise fiir solche Vermdgenswerte (eine finanzielle Variable) widerspiegelt, sondern auch den
Zustand des bestimmten, im Eigentum befindlichen nicht-finanziellen Vermdgenswert (eine nicht-finanzielle
Variable). Wenn beispielsweise eine Garantie des Restwertes eines bestimmten Autos den Garantiegeber dem
Risiko von Anderungen des physischen Zustands des Autos aussetzt, so ist die Anderung dieses Restwertes
spezifisch fiir den Eigentiimer des Autos.

In IAS 32 wird der folgende neue Paragraph 91A eingefiigt, und in Paragraph 86 wird der Querverweis auf Para-
graph 90 auf Paragraph 91A ausgeweitet:

91A. Einige finanzielle Vermogenswerte und finanzielle Verbindlichkeiten enthalten eine ermessensabhingige
Uberschussbeteiligung, wie in IFRS 4 Versicherungsvertriige beschrieben. Wenn ein Unternehmen den bei-
zulegenden Zeitwert eines solchen Rechtes nicht verlisslich bewerten kann, hat das Unternehmen diese Tat-
sache zusammen mit einer Beschreibung des Vertrages, seines Buchwertes, einer Erklirung, weshalb der bei-
zulegende Zeitwert nicht verlisslich bewertet werden kann, und, wenn méglich, den geschitzten Bereich, in
dem der beizulegende Zeitwert mit hoher Wahrscheinlichkeit liegt, anzugeben.

Im Paragraph 49(e) wird,Versicherungspolice* durch, Versicherungsvertrag ersetzt.

In Paragraph AG30 von IAS 39 werden Beispiele fiir eingebettete Derivate genannt, die als nicht eng mit einem Basis-
vertrag verbunden angesehen werden, und in Paragraph AG33 Beispicle fiir eingebettete Derivate, die als eng mit einem
Basisvertrag verbunden angeschen werden. Die Paragraphen AG30(g) und AG33(a), (b) und (d) werden durch die Ein-
fugung eines Hinweises auf Versicherungsvertrage wie folgt gedndert und in Paragraph AG33 werden (g) und (h)
hinzugefugt:

AG30 (g) Eine Kaufs-, Verkaufs- oder Vorauszahlungsoption, die in einen Basisvertrag oder Basis-Versicherungsvertrag
eingebettet ist, ist nicht eng mit dem Basisvertrag verbunden, wenn nicht der Ausiibungspreis der Option
an jedem Ausiibungszeitpunkt annihrend gleich den fortgefithrten Anschaffungskosten des Basis-
Schuldinstruments oder des Buchwertes des Basis-Versicherungsvertrages ist. Aus Sicht des Emittenten einer
Wandelschuldverschreibung mit einer eingebetteten Kaufs- oder Verkaufsoption wird die Einschitzung, ob
die Kaufs- oder Verkaufsoption eng mit dem Basis-Schuldinstrument verbunden ist, durchgefiihrt, bevor das
Eigenkapitalinstrument gemaf} IAS 32 abgetrennt wird.

AG33 (a) Ein eingebettetes Derivat, in dem das Basisobjekt ein Zinssatz oder ein Zinsindex ist, der den Betrag der
ansonsten aufgrund des verzinslichen Basis-Schuldinstruments oder Basis-Versicherungsvertrages zahlba-
ren oder zu erhaltenden Zinsen dndern kann, ist eng mit dem Basisvertrag verbunden, es sei denn der kom-
binierte Vertrag kann in einer solchen Weise erfiillt werden, dass der Inhaber im Wesentlichen nicht alle
seine Einlagen zuriickerhlt, oder das eingebettete Derivat kann zumindest die anfingliche Verzinsung des
Basisvertrages des Inhabers verdoppeln, und damit kann sich eine Verzinsung ergeben, die mindestens das
Zweifache des Marktzinses fiir einen Vertrag mit den gleichen Bedingungen wie der Basisvertrag betrigt.

(b) Eine eingebettete Ober- oder Untergrenze auf Zinssitze eines Schuldinstruments oder Versicherungs-
vertrages ist eng mit dem Basisvertrag verbunden, wenn zum Zeitpunkt des Abschlusses des Vertrages die
Zinsobergrenze gleich oder hoher als der herrschende Marktzins ist oder die Zinsuntergrenze gleich oder
unter dem herrschenden Marktzins liegt und die Zinsober- oder -untergrenze im Verhiltnis zum Basis-
vertrag keine Hebelwirkung aufweist. Ahnlich sind Bestimmungen in einem Vertrag iiber den Kauf oder Ver-
kauf eines Vermogenswertes (z.B. eines Rohstoffes), die eine Ober- oder Untergrenze auf den zu zahlenden
oder zu erhaltenden Preis fiir den Vermogenswert bilden, eng mit dem Basisvertrag verbunden, wenn
sowohl die Preisobergrenze als auch die Preisuntergrenze bei Abschluss unter Marktkonditionen liegen und
keine Hebelwirkung aufweisen.

IFRS 4
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(d) Ein eingebettetes Fremdwihrungsderivat in einem Basisvertrag, der ein Versicherungsvertrag bzw. kein
Finanzinstrument ist (wie ein Kauf- oder Verkaufvertrag fiir einen nicht-finanziellen Gegenstand, dessen
Preis auf eine Fremdwihrung lautet), ist eng mit dem Basisvertrag verbunden, sofern es keine Hebelwir-
kung aufweist, keine Optionsklausel beinhaltet und Zahlungen in einer der folgenden Wihrungen erfordert:

(i) die zustindige Wahrung einer substanziell an dem Vertrag beteiligten Partei;

(i) die im internationalen Handel tibliche Wahrung fiir die hiermit verbundenen erworbenen oder gelie-
ferten Waren oder Dienstleistungen (wie z.B. US-Dollar bei Erdolgeschiften);

oder

(iii) eine Wahrung, die tiblicherweise in Vertrigen verwendet wird, um nicht-finanzielle Objekte in dem
wirtschaftlichen Umfeld, in dem das Geschiift stattfindet, zu kaufen oder zu verkaufen (z.B. eine rela-
tiv stabile und verfiigbare Wahrung, die iiblicherweise bei ortlichen Geschiften oder im auswirtigen
Handel verwendet wird).

(2) Ein auf Anteilseinheiten lautendes Recht, das in einem Basis-Finanzinstrument oder Basis-Versicherungsvertrag
eingebettet ist, ist eng mit dem Basis-Instrument bzw. Basisvertrag verbunden, wenn die anteilsbestimmten
Zahlungen zum aktuellen Wert der Anteilseinheiten bestimmt werden, die dem beizulegenden Zeitwert der
Vermogenswerte des Fonds entsprechen. Ein auf Anteilseinheiten lautendes Recht ist eine vertragliche Bestim-
mung, die Zahlungen in Anteilseinheiten eines internen oder externen Investmentfonds vorschreibt.

(h) Ein Derivat, das in einen Versicherungsvertrag eingebettet ist, ist eng mit dem Basis-Versicherungsvertrag
verbunden, wenn das eingebettete Derivat und der Basis-Versicherungsvertrag so voneinander abhingig
sind, dass das Unternehmen das eingebettete Derivat nicht abgetrennt bewerten kann (d.h. ohne dabei den
Basisvertrag zu beriicksichtigen).

Anderungen anderer IFRSs

IAS 18 Ertrdge wird wie folgt gedndert.

Paragraph 6(c) wird wie folgt gedndert:

(c) Versicherungsvertrige im Anwendungsbereich von IFRS 4 Versicherungsvertrdge.

In IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer wird die folgende Fuinote zur Definition einer qualifizierten Versicherungspolice
im Paragraph 7 nach dem ersten Erscheinen des Wortes ,Versicherungspolice* hinzugefiigt:

() Eine qualifizierte Versicherungspolice ist nicht notwendigerweise ein Versicherungsvertrag, wie er in IFRS 4
Versicherungsvertrige definiert wird.

In IAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden und Eventualforderungen werden die Paragraphen 1(b) und 4 gestrichen und
eine neuer Paragraph 5(e) wie folgt eingefiigt:

(e) Versicherungsvertrage (siche IFRS 4 Versicherungsvertrige). Dieser Standard ist indes auf alle anderen Riickstellun-
gen, Eventualschulden und Eventualforderungen eines Versicherers anzuwenden, die sich nicht aus seinen ver-
traglichen Verpflichtungen und Rechten aus Versicherungsvertragen im Anwendungsbereich von IFRS 4 ergeben.

In Paragraph 2 (in der im Jahr 2003 iiberarbeiteten Fassung von IAS 39) wird der letzte Satz gestrichen.

In IAS 40 Als Finanzinvestition gehaltene Immobilien (iiberarbeitet 2003) werden die Paragraphen 32A-32C sowie 75(f)(iv)
hinzugefiigt und in Paragraph 30 ein Querverweis auf Paragraph 32A wie folgt eingefiigt:

30. Mit den in den Paragraphen 32A und 34 dargelegten Ausnahmen hat ein Unternehmen als seine
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden entweder das Modell des beizulegenden Zeitwertes gemifS den Para-
graphen 33-55 oder des Anschaffungskostenmodells gemif Paragraph 56 zu wihlen und diese Methode auf
alle als Finanzinvestition gehaltene Immobilien anzuwenden.
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Als Finanzinvestition gehaltene, mit Verbindlichkeiten verbundene Immobilien

32A.

32B.

32C.

75(f)(iv)

Ein Unternehmen kann:

(a) entweder das Modell des beizulegenden Zeitwertes oder das Anschaffungskostenmodell fiir alle als
Finanzinvestition gehaltene Immobilien wihlen, die Verbindlichkeiten bedecken, aufgrund derer die
Hohe der Riickzahlungen direkt von dem beizulegenden Zeitwert von bestimmten Vermdgenswerten
einschlieflich von als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien bzw. den Kapitalertrigen daraus
bestimmt wird;

und

(b) entweder das Modell des beizulegenden Zeitwertes oder das Anschaffungskostenmodell fiir alle ande-
ren als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien wihlen, ungeachtet der in (a) getroffenen Wahl.

Einige Versicherer und andere Unternechmen unterhalten einen internen Immobilienfonds, der fiktive Anteils-
einheiten ausgibt, die teilweise von Investoren in verbundenen Vertragen und teilweise vom Unternehmen
gehalten werden. Paragraph 32A untersagt einem Unternehmen, die im Fonds gehaltenen Immobilien teil-
weise zu Anschaffungskosten und teilweise zum beizulegenden Zeitwert zu bewerten.

Wenn ein Unternehmen verschiedene Modelle fiir die beiden in Paragraph 32A beschriebenen Kategorien
wihlt, sind Verkdufe von als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien zwischen Bestdnden von Vermdgens-
werten, die nach verschiedenen Modellen bewertet werden, zum beizulegenden Zeitwert anzusetzen und die
kumulativen Anderungen des beizulegenden Zeitwertes sind erfolgswirksam zu erfassen. Wenn eine als
Finanzinvestition gehaltene Immobilie von einem Bestand, fiir den das Modell des beizulegenden Zeitwertes
verwendet wird, an einen Bestand, fur den das Anschaffungskostenmodell verwendet wird, verkauft wird, wird
demzufolge der beizulegende Zeitwert der Immobilie zum Zeitpunkt des Verkaufs als deren Anschaffungs-
kosten angesehen.

die kumulierte Anderung des beizulegenden Zeitwertes, die beim Verkauf einer als Finanzinvestition gehal-
tenen Immobilie von einem Bestand von Vermogenswerten, in dem das Anschaffungskostenmodell ver-
wendet wird, an einen Bestand, in dem das Modell des beizulegenden Zeitwertes verwendet wird, erfolgs-
wirksam erfasst wird (siehe Paragraph 32C).

IFRS 1 Erstmalige Anwendung der International Financial Reporting Standards wird wie folgt geéndert.

In Paragraph 12 wird der Verweis auf die Paragraphen 13-25C auf die Paragraphen 13-25D gedndert.

Paragraph 13(g) und (h) wird wie folgt gedndert und ein neuer Unterparagraph (i) eingefiigt:

(@) Einstufung von frither angesetzten Finanzinstrumenten (Paragraph 25A);

(h) Transaktionen mit anteilsbasierten Zahlungen (Paragraphen 25B und 25C);

und

(i) Versicherungsvertrage (Paragraph 25D).

Nach Par.

agraph 25C wird eine neue Uberschrift und Paragraph 25D wie folgt eingefiigt:

Versicherungsvertrige

25D Ein

Erstanwender kann die Ubergangsvorschriften von IFRS 4 Versicherungsvertrige anwenden. IFRS 4 beschrinkt

Anderungen der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fiir Versicherungsvertrige und schlieRt Anderungen,

die

von Erstanwendern durchgefithrt wurden, mit ein.

IFRS 4
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Paragraph 36A und die vorangehende Uberschrift werden durch die Einfiigung von Verweisen auf IFRS 4 wie folgt
gedndert:

Befreiung von der Vorschrift, Vergleichsinformationen fiir IAS 39 und IFRS 4 anzupassen.

36A Ein Unternehmen, das vor dem 1. Januar 2006 IFRS anwendet, hat in seinem ersten IFRS Abschluss Vergleichs-
informationen von mindestens einem Jahr vorzulegen, die jedoch nicht mit IAS 32, IAS 39 und IFRS 4 iiberein-
stimmen miissen. Ein Unternehmen, das Vergleichsinformationen vorlegt, die im ersten Jahr des Ubergangs nicht
mit IAS 32, IAS 39 und IFRS 4 iibereinstimmen, hat:

(a) fur Finanzinstrumente im Anwendungsbereich von IAS 32 und IAS 39 und fiir Versicherungsvertrige im
Anwendungsbereich von IFRS 4 seine vorherigen Rechnungslegungsgrundsitze anzuwenden;

(b) diese Tatsache zusammen mit der zur Vorbereitung der Informationen benutzten Grundlage anzugeben;
und

(©) die Art der Hauptanpassungen anzugeben, die zur Ubereinstimmung der Informationen mit IAS 32, IAS 39
und IFRS 4 fithren wiirden. Das Unternehmen muss diese Anpassungen nicht quantifizieren. Das Unter-
nehmen hat jedoch jede Anpassung zwischen der Bilanz am Berichtsstichtag der Vergleichsberichtsperiode
(dh. die Bilanz, die Vergleichsinformationen gemafl den vorherigen Rechnungslegungsgrundsitzen ein-
schlieft) und der Bilanz zu Beginn der ersten IFRS Berichtsperiode (d.h. die erste Periode, in der mit IAS 32,
IAS 39 und IFRS 4 iibereinstimmende Informationen eingeschlossen sind) so zu behandeln, wie dies aus
einer Anderung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden hervorgeht und die im Paragraph 28(a)-(e) und
(f)(i) von IAS 8 geforderten Angaben darzulegen.

Paragraph 28(f)(i) wird nur auf die in der Bilanz am Berichtsstichtag der Vergleichsperiode ausgewiesenen Betrdge
angewendet.

Im Falle eines Unternehmens, das sich dazu entschlielt, nicht mit IAS 32, IAS 39 ur}'d IERS 4 iibereinstimmende
Vergleichsinformationen vorzulegen, bedeutet die Bezugnahme auf den ,Zeitpunkt des Ubergangs auf IFRSs* im Falle
dieser Standards nur der Beginn der ersten IFRS Berichtsperiode.

SIC-27 Beurteilung des wirtschaftlichen Gehalts von Transaktionen in der rechtlichen Form von Leasingverhdltnissen (gemaf
Anderung von IAS 39) wird wie folgt gedndert:

Paragraph 7 wird wie folgt gedndert:

7. Andere aus einer derartigen Vereinbarung resultierende Verpflichtungen, einschlieflich der Gewahrung von
Garantien und Verpflichtungen fiir den Fall der vorzeitigen Beendigung, sind je nach vereinbarten Bedingungen
gemifs IAS 37, IAS 39 oder IFRS4 zu bilanzieren.
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Zur Veriuflerung gehaltene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene

Geschiftsbereiche

INHALT

Ziffer
Zielsetzung 1
Anwendungsbereich 2-5
Klassifizierung von langfristigen Vermogenswerten (oder Verdusserungsgruppen) als zur Verduferung gehalten 6-14
Zur Stilllegung bestimmte langfristige Vermogenswerte 13-14
Bewertung von langfristigen Vermégenswerten (oder Verdusserungsgruppen), die als zur Verduflerung gehalten 15-29
klassifiziert werden
Bewertung eines langfristigen Vermégenswertes (oder einer Verduferungsgruppe) 15-19
Erfassung von Wertminderungsaufwendungen und Wertautholungen 20-25
Anderungen eines VerduRerungsplans 26-29
Darstellung und Angaben 30-42
Darstellung von aufgegebenen Geschiftsbereichen 31-36
Ergebnis aus fortzufiihrenden Geschiftsbereichen 37
Darstellung von langfristigen Vermégenswerten oder Verduerungsgruppen, die als zur Verduferung gehalten 38-40
klassifiziert werden
Zusitzliche Angaben 41-42
Ubergangsvorschriften 43
Zeitpunkt des Inkrafttretens 44
Riicknahme von 1AS 35 45

ZIELSETZUNG

1. Die Zielsetzung dieses IFRS ist es, die Bilanzierung von zur Verduflerung gehaltenen Vermogenswerten sowie die Dar-
stellung von und die Anhangangaben zu aufgegebenen Geschiftsbereichen festzulegen. Im Besonderen schreibt der
IERS vor:

Vermdgenswerte, die als zur Verduferung gehalten klassifiziert werden, sind mit dem niedrigeren Wert aus Buch-
wert und beizulegendem Zeitwert abziiglich Verduferungskosten zu bewerten und die Abschreibung dieser Vermégens-
werte auszusetzen;

und

Vermaogenswerte, die als zur Verduferung gehalten Klassifiziert werden, sind als gesonderter Posten in der Bilanz
und die Ergebnisse aufgegebener Geschiftsbereiche als gesonderte Posten in der Gewinn- und Verlustrechnung
auszuweisen.

IFRS 5
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ANWENDUNGSBEREICH

2. DieKlassifizierungs- und Darstellungspflichten dieses IFRS gelten fiir alle angesetzten langfristigen Vermogenswerte (‘) und
alle Verduferungsgruppen eines Unternehmens. Die Bewertungsvorschriften dieses IFRS sind auf alle angesetzten lang-
fristigen Vermégenswerte und Verduferungsgruppen (wie in Paragraph 4 beschrieben) anzuwenden, mit Ausnahme der
in Paragraph 5 aufgefiihrten Vermogenswerte, die weiterhin gemafl dem jeweils angegebenen Standard zu bewerten
sind.

3. Vermogenswerte, die gemifS IAS 1 Darstellung des Abschlusses (iiberarbeitet 2003) als langfristige Vermogenswerte ein-
gestuft wurden, diirfen nur dann in kurzfristige Vermogenswerte umgegliedert werden, wenn sie die Kriterien fiir eine
Klassifizierung als ,zur Verduflerung gehalten’ gemifS diesem IFRS erfiillen. Vermdgenswerte einer Gruppe, die ein
Unternchmen normalerweise als langfristige Vermogenswerte betrachten wiirde und die ausschlieflich mit der Absicht
einer Weiterverduerung erworben wurden, diirfen nur dann als kurzfristige Vermogenswerte eingestuft werden, wenn
sie die Kriterien fur eine Klassifizierung als ,zur Verduferung gehalten’ gemafl diesem IFRS erfiillen.

4. Manchmal verdufert ein Unternehmen eine Gruppe von Vermdogenswerten und moglicherweise einige direkt mit ihnen
in Verbindung stehende Schulden gemeinsam in einer einzigen Transaktion. Bei einer solchen Verduferungsgruppe
kann es sich um eine Gruppe von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, eine einzelne zahlungsmittelgenerierende Ein-
heit oder einen Teil einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit handeln. (™) Die Gruppe kann alle Arten von Vermdgens-
werten und Schulden des Unternehmens umfassen, einschlielich kurzfristige Vermégenswerte, kurzfristige Schulden
und Vermogenswerte, die gemafs Paragraph 5 von den Bewertungsvorschriften dieses IFRS ausgenommen sind. Enthalt
die Verduferungsgruppe einen langfristigen Vermogenswert, der in den Anwendungsbereich der Bewertungsvor-
schriften dieses IFRS fillt, sind diese Bewertungsvorschriften auf die gesamte Gruppe anzuwenden, d. h. die Gruppe ist
zum niedrigeren Wert aus Buchwert oder beizulegendem Zeitwert abziiglich Verduerungskosten anzusetzen. Die Vor-
schriften fiir die Bewertung der einzelnen Vermogenswerte und Schulden innerhalb einer Verduferungsgruppe werden
in den Paragraphen 18, 19 und 23 ausgefiihrt.

5. Die Bewertungsvorschriften dieses IFRS (") finden keine Anwendung auf die folgenden Vermogenswerte, die als ein-
zelne Vermogenswerte oder Bestandteil einer VerdufSerungsgruppe durch die nachfolgend angegebenen Standards abge-
deckt werden:

(a) latente Steueranspriiche (IAS 12 Ertragsteuern);

(b) Vermogenswerte, die aus Leistungen an Arbeitnehmer resultieren (IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer);

(o) finanzielle Vermogenswerte, die in den Anwendungsbereich von IAS 39 Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung
fallen;

(d) langfristige Vermogenswerte, die nach dem Modell des beizulegenden Zeitwertes in IAS 40 Als Finanzinvestition
gehaltene Immobilien bilanziert werden;

(e) langfristige Vermogenswerte, die mit dem beizulegenden Zeitwert abziiglich geschitzter Verkaufskosten gemaf3
IAS 41 Landwirtschaft angesetzt werden;

(f) vertragliche Rechte im Rahmen von Versicherungsvertrigen laut Definition in IFRS 4 Versicherungsvertrige.

KLASSIFIZIERUNG VON LANGFRISTIGEN VERMOGENSWERTEN (ODER VERAUSSERUNGSGRUPPEN) ALS ZUR
VERAUSSERUNG GEHALTEN

6. Ein langfristiger Vermdgenswert (oder eine Veriuflerungsgruppe) ist als zur Verduflerung gehalten zu klassi-
fizieren, wenn der zugehérige Buchwert iiberwiegend durch ein Veriuferungsgeschift und nicht durch fort-
gesetzte Nutzung realisiert wird.

(") Bei einer Klassifizierung der Vermdgenswerte gemdf einer Liquiditdtsdarstellung sind als langfristige Vermogenswerte alle Vermogens-

werte einzustufen, die Betrdge beinhalten, deren Realisierung nach mehr als zwolf Monaten nach dem Bilanzstichtag erwartet wird. Auf
die Klassifizierung solcher Vermogenswerte findet Paragraph 3 Anwendung.

(") Sobald jedoch erwartet wird, dass die in Verbindung mit einem Vermégenswert oder einer Gruppe von Vermdgenswerten anfallenden
Cashflows hauptsachlich durch Verduferung und nicht durch fortgesetzte Nutzung erzeugt werden, werden sie weniger abhingig von den
Cashflows aus anderen Vermdgenswerten, so dass eine VerduRerungsgruppe, die Bestandteil einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit
war, zu einer eigenen zahlungsmittelgenerierenden Einheit wird.

(**) Mit Ausnahme der Paragraphen 18 und 19, die eine Bewertung der betreffenden Vermogenswerte gemif anderen mafSgeblichen IFRS vor-
schreiben.
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10.

11.

12.

Damit dies der Fall ist, muss der Vermogenswert (oder die Verduferungsgruppe) im gegenwartigen Zustand zu Bedin-
gungen, die fir den Verkauf derartiger Vermogenswerte (oder Verduferungsgruppen) gingig und iiblich sind, sofort
verduflerbar und eine solche VerdufSerung hdchstwahrscheinlich sein.

Eine Verduferung ist dann hochstwahrscheinlich, wenn die zustindige Managementebene einen Plan fiir den Verkauf
des Vermdogenswertes (oder der Verduerungsgruppe) beschlossen hat und mit der Suche nach einem Kaufer und der
Durchfithrung des Plans aktiv begonnen wurde. Des Weiteren muss der Vermogenswert (oder die Verduerungsgruppe)
aktiv zum Erwerb fiir einen Preis angeboten werden, der in einem angemessenen Verhéltnis zum gegenwirtig beizu-
legenden Zeitwert steht. Auerdem muss die Verdufferung erwartungsgemaf8 innerhalb von einem Jahr ab dem Zeit-
punkt der Klassifizierung fiir eine Erfassung als abgeschlossener Verkauf in Betracht kommen, soweit gemafl Para-
graph 9 nicht etwas anderes gestattet ist, und die zur Umsetzung des Plans erforderlichen Mafnahmen miissen den
Schluss zulassen, dass wesentliche Anderungen am Plan oder eine Aufhebung des Plans unwahrscheinlich erscheinen.

Ereignisse oder Umstinde konnen dazu fithren, dass der Verkauf erst nach einem Jahr stattfindet. Eine Verlingerung
des fiir den Verkaufsabschluss benotigten Zeitraums schliefit nicht die Klassifizierung eines Vermégenswertes (oder
einer Verduferungsgruppe) als zur Verduflerung gehalten aus, wenn die Verzogerung auf Ereignisse oder Umstidnde
zuriickzufithren ist, die aulerhalb der Kontrolle des Unternehmens liegen, und ausreichende substanzielle Hinweise vor-
liegen, dass das Unternehmen weiterhin an seinem Plan zum Verkauf des Vermdgenswertes (oder der Verduferungs-
gruppe) festhilt. Dies ist der Fall, wenn die in Anhang B angegebenen Kriterien erfiillt werden.

Verduferungsgeschifte umfassen auch den Tausch von langfristigen Vermogenswerten gegen andere langfristige
Vermogenswerte, wenn der Tauschvorgang gemifS IAS 16 Sachanlagen wirtschaftliche Substanz hat.

Wird ein langfristiger Vermogenswert (oder eine Verduferungsgruppe) ausschlieflich mit der Absicht einer spiteren
Verduflerung erworben, darf der langfristige Vermogenswert (oder die Verduferungsgruppe) nur dann zum Erwerbs-
zeitpunkt als zur Verduferung gehalten klassifiziert werden, wenn das Ein-Jahres-Kriterium in Paragraph 8 erfiillt ist
(mit Ausnahme der in Paragraph 9 gestatteten Fille) und es hochstwahrscheinlich ist, dass andere in den Paragraphen 7
und 8 genannte Kriterien, die zum Erwerbszeitpunkt nicht erfiillt waren, innerhalb kurzer Zeit nach dem Erwerb (in
der Regel innerhalb von drei Monaten) erfiillt werden.

Werden die in den Paragraphen 7 und 8 genannten Kriterien nach dem Bilanzstichtag erfullt, darf der langfristige
Vermogenswert (oder die VerdufSerungsgruppe) im betreffenden veréffentlichten Abschluss nicht als zur Verduferung
gehalten klassifiziert werden. Werden diese Kriterien dagegen nach dem Bilanzstichtag, jedoch vor der Freigabe des
Abschlusses zur Verdffentlichung erfiillt, sind die in Paragraph 41(a), (b) und (d) enthaltenen Informationen im Anhang
anzugeben.

Zur Stilllegung bestimmte langfristige Vermogenswerte

13.

14.

Zur Stilllegung bestimmte langfristige Vermogenswerte (oder VerduRerungsgruppen) diirfen nicht als zur Verduferung
gehalten Klassifiziert werden. Dies ist darauf zuriickzuftihren, dass der zugehorige Buchwert tiberwiegend durch fort-
gesetzte Nutzung realisiert wird. Erfiillt die stillzulegende VerduRerungsgruppe jedoch die in Paragraph 32(a)-(c) genann-
ten Kriterien, sind die Ergebnisse und Cashflows der VerdufSerungsgruppe zu dem Zeitpunkt, zu dem sie nicht mehr
genutzt wird, als aufgegebener Geschiftsbereich gemafl den Paragraphen 33 und 34 darzustellen. Stillzulegende lang-
fristige Vermogenswerte (oder Verduferungsgruppen) beinhalten auch langfristige Vermogenswerte (oder
Verduferungsgruppen), die bis zum Ende ihrer wirtschaftlichen Nutzungsdauer genutzt werden sollen, und langfristige
Vermogenswerte (oder Verduferungsgruppen), die zur Stilllegung und nicht zur Verduflerung vorgesehen sind.

Ein langfristiger Vermogenswert, der voriibergehend aufler Betrieb genommen wurde, darf nicht wie ein stillgelegter
langfristiger Vermégenswert behandelt werden.

BEWERTUNG VON LANGFRISTIGEN VERMOGENSWERTEN (ODER VERAUSSERUNGSGRUPPEN), DIE ALS ZUR

VERAUSSERUNG GEHALTEN KLASSIFIZIERT WERDEN

Bewertung eines langfristigen Vermogenswertes (oder einer Verduerungsgruppe)

15.

Langfristige Vermogenswerte (oder Veriuflerungsgruppen), die als zur Veriuflerung gehalten klassifiziert
werden, sind zum niedrigeren Wert aus Buchwert und beizulegendem Zeitwert abziiglich Verduf8erungs-
kosten anzusetzen.

IFRS 5
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16.

17.

18.

19.

Wenn neu erworbene Vermdgenswerte (oder Verduflerungsgruppen) die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur Ver-
duflerung gehalten erfiillen (siche Paragraph 11), fihrt die Anwendung von Paragraph 15 dazu, dass diese Vermogens-
werte (oder VerdufSerungsgruppen) beim erstmaligen Ansatz mit dem niedrigeren Wert aus dem Buchwert, wenn eine
solche Klassifizierung nicht erfolgt wire (beispielsweise den Anschaffungs- oder Herstellungskosten), und dem beizu-
legenden Zeitwert abziiglich Verdufferungskosten bewertet werden. Dementsprechend sind Vermogenswerte (oder
Verduferungsgruppen), die im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses erworben werden, mit dem beizule-
genden Zeitwert abziiglich Verduferungskosten anzusetzen.

Wird der Verkauf erst nach einem Jahr erwartet, sind die VerdufSerungskosten mit ihrem Barwert zu bewerten. Ein
Anstieg des Barwertes der VerdufSerungskosten aufgrund des Zeitablaufs ist im Periodenergebnis unter Finanzierungs-
kosten auszuweisen.

Unmittelbar vor der erstmaligen Klassifizierung eines Vermogenswertes (oder einer VerdufSerungsgruppe) als zur Ver-
duflerung gehalten sind die Buchwerte des Vermogenswertes (bzw. alle Vermogenswerte und Schulden der Gruppe)
gemif den einschldgigen IFRS zu bewerten.

Bei einer spiteren Neubewertung einer Verduferungsgruppe sind die Buchwerte der Vermogenswerte und Schulden,
die nicht in den Anwendungsbereich der Bewertungsvorschriften dieses IFRS fallen, jedoch zu einer Verduflerungs-
gruppe gehoren, die als zur Verduferung gehalten Klassifiziert wird, zuerst gemaf8 den einschlagigen IFRS neu zu bewer-
ten und anschliefend mit dem beizulegenden Zeitwert abziiglich der Veraufferungskosten fiir die Verduferungsgruppe
anzusetzen.

Erfassung von Wertminderungsaufwendungen und Wertaufholungen

20.

21.

22.

23.

24,

25.

Ein Unternehmen hat bei einer erstmaligen oder spiteren auferplanméifSigen Abschreibung des Vermdgenswertes (oder
der Verduferungsgruppe) auf den beizulegenden Zeitwert abziiglich Verduferungskosten einen Wertminderungsauf-
wand zu erfassen, soweit dieser nicht gemaf8 Paragraph 19 beriicksichtigt wurde.

Ein spiterer Anstieg des beizulegenden Zeitwertes abziiglich VerdufSerungskosten fiir einen Vermogenswert ist als
Gewinn zu erfassen, jedoch nur bis zur Hohe des kumulierten Wertminderungsaufwands, der gemaf diesem IFRS oder
davor gemafd IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten erfasst wurde.

Ein spdterer Anstieg des beizulegenden Zeitwertes abziiglich Verduferungskosten fiir eine Verduferungsgruppe ist als
Gewinn zu erfassen:

(a) soweit dieser Anstieg nicht gemafl Paragraph 19 erfasst wurde;

jedoch

(b) nur bis zur Hohe des kumulativen Wertminderungsaufwands, der fiir die langfristigen Vermdgenswerte, die in den
Anwendungsbereich der Bewertungsvorschriften dieses IFRS fallen, gemif diesem IFRS oder davor gemafs IAS 36
erfasst wurde.

Der furr eine Verduferungsgruppe erfasste Wertminderungsaufwand (oder spitere Gewinn) verringert (bzw. erhoht) den
Buchwert der langfristigen Vermogenswerte in der Gruppe, die den Bewertungsvorschriften dieses IFRS unterliegen, in
der in den Paragraphen 104(a) und (b) und 122 des IAS 36 (iiberarbeitet 2004) angegebenen Verteilungsreihenfolge.

Ein Gewinn oder Verlust, der bis zum Tag der Verduferung eines langfristigen Vermogenswertes (oder einer
Verduflerungsgruppe) bisher nicht erfasst wurde, ist am Tag der Ausbuchung zu erfassen. Die Vorschriften zur Aus-
buchung sind dargelegt in:

(a) Paragraph 67-72 des IAS 16 (iiberarbeitet 2003) fur Sachanlagen

und

(b) Paragraph 112-117 des IAS 38 Immaterielle Vermogenswerte (iiberarbeitet 2004) fiir immaterielle Vermogenswerte.

Ein langfristiger Vermogenswert darf, solange er als zur Verduferung gehalten klassifiziert wird oder zu einer als zur
Verduflerung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe gehort, nicht planmifig abgeschrieben werden. Zinsen und
andere Aufwendungen, die den Schulden einer als zur VerdufSerung gehalten Klassifizierten Verduferungsgruppe zuge-
rechnet werden konnen, sind weiterhin zu erfassen.
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Anderungen eines Veriuflerungsplans

26.

27.

28.

29.

30.

Vermogenswerte (oder Verduferungsgruppen), die als zur VerduRerung gehalten klassifiziert werden, die in den Para-
graphen 7-9 genannten Kriterien jedoch nicht mehr erfiillen, diirfen nicht mehr als zur Verduferung gehalten klassi-
fiziert werden.

Fin langfristiger Vermogenswert, der nicht mehr als zur Verduferung gehalten klassifiziert wird (oder nicht mehr zu
einer als zur Verduflerung gehalten klassifizierten VerdufSerungsgruppe gehort) ist anzusetzen mit dem niedrigeren Wert
aus:

(@) dem Buchwert, bevor der Vermogenswert (oder die Verduferungsgruppe) als zur VerdufSerung gehalten klassifi-
ziert wurde, bereinigt um alle planmifigen Abschreibungen oder Neubewertungen, die ohne eine Klassifizierung
des Vermaogenswertes (oder der Verduferungsgruppe) als zur Verduferung gehalten erfasst worden wiren.

(b) dem erzielbaren Betrag zum Zeitpunkt der spdteren Entscheidung, nicht zu verkaufen ().

Notwendige Anpassungen des Buchwertes langfristiger Vermogenswerte, die nicht mehr als zur Verduferung gehalten
klassifiziert werden, sind in der Berichtsperiode, in der die Kriterien der Paragraphen 7-9 nicht mehr erfillt sind, in den
Ertrdgen (™) aus fortzufithrenden Geschiftsbereichen zu beriicksichtigen. Die Anpassung ist in der Gewinn- und Ver-
lustrechnung unter der gleichen Position wie die gegebenenfalls gemafl Paragraph 37 dargestellten Gewinne oder Ver-
luste auszuweisen.

Bei der Herausnahme einzelner Vermogenswerte oder Schulden aus einer als zur Verduferung gehalten klassifizierten
VerduBerungsgruppe sind die verbleibenden Vermogenswerte und Schulden der zum Verkauf stehenden VerduBerungs-
gruppe nur dann als Gruppe zu bewerten, wenn die Gruppe die Kriterien der Paragraphen 7-9 erfiillt. Andernfalls sind
die verbleibenden langfristigen Vermogenswerte der Gruppe, die fiir sich genommen die Kriterien fiir eine Klassifizie-
rung als zur Verduferung gehalten erfiillen, einzeln mit dem niedrigeren Wert aus Buchwert und dem zu diesem Zeit-
punkt beizulegenden Zeitwert abziiglich VerduBerungskosten anzusetzen. Alle langfristigen Vermdgenswerte, die die-
sen Kriterien nicht entsprechen, diirfen nicht mehr als zur Verduerung gehaltene langfristige Vermogenswerte gemaf
Paragraph 26 klassifiziert werden.

DARSTELLUNG UND ANGABEN

Ein Unternehmen hat Informationen darzustellen und anzugeben, die es den Abschlussadressaten ermégli-
chen, die finanziellen Auswirkungen von aufgegebenen Geschiftsbereichen und der Verduflerung langfristi-
ger Vermogenswerte (oder VerdufSerungsgruppen) zu beurteilen.

Darstellung von aufgegebenen Geschiiftsbereichen

31.

32.

0
)

Ein Unternehmensbestandteil bezeichnet einen Geschiftsbereich und die zugehorigen Cashflows, die betrieblich und fir
die Zwecke der Rechnungslegung vom restlichen Unternehmen klar abgegrenzt werden konnen. Mit anderen Worten:
ein Unternehmensbestandteil ist wihrend seiner Nutzungsdauer eine zahlungsmittelgenerierende Einheit oder eine
Gruppe von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten gewesen.

Ein aufgegebener Geschiftsbereich ist ein Unternechmensbestandteil, der verdufert wurde oder als zur Verduferung
gehalten Klassifiziert wird

und der

(a) einen gesonderten, wesentlichen Geschiftszweig oder geografischen Geschiftsbereich darstellt,

Ist der langfristige Vermdgenswert Bestandteil einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit, entspricht der erzielbare Betrag dem Buchwert,
der nach Verteilung eines Wertminderungsaufwands bei dieser zahlungsmittelgenerierenden Einheit gemaf IAS 36 erfasst worden wire.
Sofern die Vermdgenswerte keine Sachanlagen oder immateriellen Vermégenswerte sind, die vor einer Klassifizierung als zur Verdufe-
rung gehalten gemif IAS 16 oder IAS 38 neu bewertet wurden, ist die Anpassung als eine Zu- oder Abnahme auf Grund einer Neu-
bewertung zu behandeln.

IFRS 5
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(®)

©

Teil eines einzelnen, abgestimmten Plans zur VerdufSerung eines gesonderten wesentlichen Geschaftszweigs oder
geografischen Geschiftsbereichs ist

oder

ein Tochterunternchmen darstellt, das ausschlieBlich mit der Absicht einer Weiterverduflerung erworben wurde.

33. Folgende Angaben sind von einem Unternehmen zu machen:

34.

35.

@)

ein gesonderter Betrag in der Gewinn- und Verlustrechnung, welcher der Summe entspricht aus:

(i) dem Ergebnis nach Steuern des aufgegebenen Geschiftsbereichs

und

(ii) dem Ergebnis nach Steuern, das bei der Bewertung mit dem beizulegenden Zeitwert abziiglich Verduferungs-
kosten oder bei der VerdufSerung der Vermogenswerte oder VerduRerungsgruppe(n), die den aufgegebenen
Geschiftsbereich darstellen, erfasst wurde.

eine Untergliederung des gesonderten Betrags unter (a) in:

(i) Erlose, Aufwendungen und Ergebnis vor Steuern des aufgegebenen Geschiftsbereichs;

(i) den zugehorigen Ertragsteueraufwand gemif Paragraph 81(h) des IAS 12;

(iii) den Gewinn oder Verlust, der bei der Bewertung mit dem beizulegenden Zeitwert abziiglich Verduferungs-
kosten oder bei der Verduflerung der Vermogenswerte oder Verduferungsgruppe(n), die den aufgegebenen
Geschiftsbereich darstellen, erfasst wurde.

(iv) den zugehérigen Ertragsteueraufwand gemif$ Paragraph 81(h) von IAS 12.

Diese Gliederung kann in der Gewinn- und Verlustrechnung oder in den Anhangangaben zur Gewinn- und Ver-
lustrechnung dargestellt werden. Die Darstellung in der Gewinn- und Verlustrechnung hat in einem eigenen
Abschnitt fiir aufgegebene Geschiftsbereiche, also getrennt von den fortzufiihrenden Geschiftsbereichen, zu erfol-
gen. Eine Gliederung ist nicht fiir Verduerungsgruppen erforderlich, bei denen es sich um neu erworbene Tochter-
unternehmen handelt, die zum Erwerbszeitpunkt die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur VerdufSerung gehal-
ten erfiillen (siche Paragraph 11).

die Netto-Cashflows, die der laufenden Geschaftstatigkeit sowie der Investitions- und Finanzierungstatigkeit des
aufgegebenen Geschiftsbereichs zuzurechnen sind; diese Angaben konnen entweder in einem bestimmten
Abschlussbestandteil oder in den Anhangangaben dargestellt werden. Sie sind nicht fir VerdufSerungsgruppen
erforderlich, bei denen es sich um neu erworbene Tochterunternehmen handelt, die zum Erwerbszeitpunkt die Kri-
terien fiir eine Klassifizierung als zur Verduferung gehalten erfiillen (siche Paragraph 11).

Die Angaben gemafd Paragraph 33 sind fur frithere im Abschluss dargestellte Berichtsperioden so anzupassen, dass sich
die Angaben auf alle Geschiftsbereiche beziehen, die bis zum Bilanzstichtag der zuletzt dargestellten Berichtsperiode
aufgegeben wurden.

Alle in der gegenwirtigen Periode vorgenommenen Anderungen von Betrigen, die frither im Abschnitt fiir aufgege-
bene Geschiftsbereiche dargestellt wurden und in direktem Zusammenhang mit der VerdufSerung eines aufgegebenen
Geschiftsbereichs in einer vorangegangenen Periode stehen, sind unter diesem Abschnitt in einer gesonderten Katego-
rie auszuweisen. Es sind die Art und Hohe solcher Anpassungen anzugeben. Im Folgenden werden einige Beispiele fiir
Situationen genannt, in denen derartige Anpassungen auftreten konnen:

@)

Auflosung von Unsicherheiten, die durch die Bedingungen des Verduferungsgeschifts entstehen, wie beispiels-
weise die Auflosung von Kaufpreisanpassungen und Kldrung von Entschadigungsfragen mit dem Kéufer.
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36.

(b) Auflosung von Unsicherheiten, die auf die Geschiftstatigkeit des Unternehmensbestandteils vor seiner Verdufie-
rung zuriickzufithren sind oder in direktem Zusammenhang damit stehen, wie beispielsweise beim Verkaufer ver-
bliebene Verpflichtungen aus der Umwelt- und Produkthaftung.

(c) Abgeltung von Verpflichtungen im Rahmen eines Versorgungsplans fiir Arbeitnehmer, sofern diese Abgeltung in
direktem Zusammenhang mit dem Verduferungsgeschift steht.

Wird ein Unternehmensbestandteil nicht mehr als zur Verduerung gehalten klassifiziert, ist das Ergebnis dieses Unter-
nehmensbestandeteils, das zuvor gemif§ den Paragraphen 33-35 im Abschnitt fiir aufgegebene Geschiftsbereiche aus-
gewiesen wurde, umzugliedern und fiir alle dargestellten Berichtsperioden in die Ertrage aus fortzufithrenden Geschifts-
bereichen einzubeziehen. Die Betrige fiir vorangegangene Berichtsperioden sind mit dem Hinweis zu versehen, dass es
sich um angepasste Betrige handelt.

Ergebnis aus fortzufiihrenden Geschiftsbereichen

37.

Alle Gewinne oder Verluste aus der Neubewertung von langfristigen Vermogenswerten (oder Verduferungsgruppen),
die als zur Verduferung gehalten klassifiziert werden und nicht die Definition eines aufgegebenen Geschiftsbereichs
erfiillen, sind im Ergebnis aus fortzufithrenden Geschiftsbereichen zu erfassen.

Darstellung von langfristigen Vermogenswerten oder Verduf8erungsgruppen, die als zur Verduflerung gehalten
Kklassifiziert werden

38.

39.

40.

Langfristige Vermogenswerte, die als zur VerduRerung gehalten klassifiziert werden, sowie die Vermogenswerte einer
als zur VerdufSerung gehalten Klassifizierten Verduerungsgruppe sind in der Bilanz getrennt von anderen Vermdgens-
werten darzustellen. Die Schulden einer als zur VerduRerung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe sind getrennt
von anderen Schulden in der Bilanz auszuweisen. Diese Vermogenswerte und Schulden diirfen nicht miteinander sal-
diert und als gesonderter Betrag abgebildet werden. Die Hauptgruppen der Vermdgenswerte und Schulden, die als zur
Verduferung gehalten klassifiziert werden, sind aufSer in dem gemif$ Paragraph 39 gestatteten Fall entweder in der
Bilanz oder im Anhang gesondert anzugeben. Alle direkt im Eigenkapital erfassten kumulativen Ertrige oder Aufwen-
dungen, die in Verbindung mit langfristigen Vermogenswerten (oder Verduferungsgruppen) stehen, die als zur Verdu-
Berung gehalten klassifiziert werden, sind gesondert auszuweisen.

Handelt es sich bei der VerdufSerungsgruppe um ein neu erworbenes Tochterunternehmen, dass zum Erwerbszeitpunkt
die Kriterien fr eine Klassifizierung als zur Verduferung gehalten erfillt (siche Paragraph 11), ist eine Angabe der
Hauptklassen der Vermogenswerte und Schulden nicht erforderlich.

Die Betrdge, die fir langfristige Vermdgenswerte oder Vermogenswerte und Schulden von Verduferungsgruppen, die
als zur Verduferung gehalten klassifiziert werden, in den Bilanzen vorangegangener Berichtsperioden ausgewiesen wur-
den, sind nicht neu zu gliedern oder anzupassen, um die bilanzielle Gliederung fiir die zuletzt dargestellte Berichts-
periode widerzuspiegeln.

Zusitzliche Angaben

41.

Ein Unternchmen hat in der Berichtsperiode, in der ein langfristiger Vermogenswert (oder eine VerdufSerungsgruppe)
entweder als zur Verduflerung gehalten klassifiziert oder verkauft wurde, im Anhang die folgenden Informationen
anzugeben:

(a) eine Beschreibung des langfristigen Vermogenswertes (oder der Verduflerungsgruppe);

(b) eine Beschreibung der Sachverhalte und Umstinde der Verduferung oder der Sachverhalte und Umstinde, die zu
der erwarteten Verauferung fithren, sowie die voraussichtliche Art und Weise und der voraussichtliche Zeitpunkt
dieser Verduferung;

(c) der gemif$ den Paragraphen 20-22 erfasste Gewinn oder Verlust und, falls dieser nicht gesondert in der Gewinn-
und Verlustrechnung ausgewiesen wird, in welcher Kategorie der Gewinn- und Verlustrechnung dieser Gewinn
oder Verlust beriicksichtigt wurde;
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42.

43.

44,

45.

(d) gegebenenfalls das Segment, in dem der langfristige Vermogenswert (oder die Verduferungsgruppe) gemafd IAS 14
Segmentberichterstattung ausgewiesen wird.

Wenn die Paragraphen 26 oder 29 Anwendung finden, sind in der Berichtsperiode, in der eine Anderung des Plans zur
Verduflerung des langfristigen Vermogenswertes (oder der VerdufSerungsgruppe) beschlossen wurde, die Sachverhalte
und Umstinde zu beschreiben, die zu dieser Entscheidung gefithrt haben, und die Auswirkungen der Entscheidung auf
das Ergebnis fur die dargestellte Berichtsperiode und die dargestellten vorangegangenen Berichtsperioden anzugeben.

UBERGANGSVORSCHRIFTEN

Der IFRS ist prospektiv auf langfristige Vermogenswerte (oder Verduferungsgruppen) anzuwenden, welche nach dem
Zeitpunkt des Inkrafttretens des IFRS die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur Verduferung gehalten erfiillen, sowie
auf Geschiftsbereiche, welche nach dem Zeitpunkt des Inkrafttretens die Kriterien fiir eine Klassifizierung als aufgege-
bene Geschiftsbereiche erfiillen. Die Vorschriften des IFRS konnen auf alle langfristigen Vermogenswerte (oder
Verduflerungsgruppen) angewendet werden, die vor dem Zeitpunkt des Inkrafttretens die Kriterien fiir eine Klassifizie-
rung als zur VerdufSerung gehalten erfiillen, sowie auf Geschiftsbereiche, welche die Kriterien fiir eine Klassifizierung
als aufgegebene Geschiftsbereiche erfiillen, sofern die Bewertungen und anderen notwendigen Informationen zur
Anwendung des IFRS zu dem Zeitpunkt durchgefithrt bzw. eingeholt wurden, zu dem diese Kriterien urspriinglich
erfiillt wurden.

ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS

Dieser IFRS ist erstmals in der ersten Berichtsperiode eines am 1. Januar 2005 oder danach beginnenden Geschiftsjah-
res anzuwenden. Eine frithere Anwendung wird empfohlen. Wenn ein Unternehmen den IFRS fiir Berichtsperioden
anwendet, die vor dem 1. Januar 2005 beginnen, so ist diese Tatsache anzugeben.

RUCKNAHME VON IAS 35

Dieser IFRS ersetzt IAS 35 Aufgabe von Geschdftsbereichen.
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Dieser Anhang ist Bestandteil des IFRS.

Zahlungsmittelgenerierende Ein-

heit

Unternehmensbestandteil

Veriuflerungskosten

kurzfristiger Vermogenswert

aufgegebener Geschiftsbereich

VeriuflerungsgruppeVeriufle-
rungsgruppe

beizulegender Zeitwert

feste Kaufverpflichtung

ANHANG A

Begriffsbestimmungen

Die kleinste identifizierbare Gruppe von Vermdogenswerten, die Mittelzufliisse erzeugt,
die weitestgehend unabhingig von den Mittelzufliissen anderer Vermdgenswerte oder
anderer Gruppen von Vermdogenswerten sind.

Ein Geschiftsbereich und die zugehorigen Cashflows, die betrieblich und fiir die Zwe-
cke der Rechnungslegung vom restlichen Unternehmen klar abgegrenzt werden kon-
nen.

Zusdtzliche Kosten, die der Verduferung eines Vermogenswertes (oder einer
VeriduBerungsgruppe) direkt zugeordnet werden konnen, mit Ausnahme der
Finanzierungskosten und des Ertragsteueraufwands.

Ein Vermdgenswert, der eines der nachfolgenden Kriterien erfiillt:

(a) seine Realisation wird innerhalb des normalen Verlaufs des Geschiftszyklus des
Unternehmens erwartet oder er wird zum Verkauf oder Verbrauch innerhalb die-
ses Zeitraums gehalten;

(b) er wird primdr fiir Handelszwecke gehalten;

(c) seine Realisation wird innerhalb von zwolf Monaten nach dem Bilanzstichtag
erwartet;

oder

(d) es handelt sich um Zahlungsmittel oder Zahlungsmitteldquivalente, es sei denn,
der Tausch oder die Nutzung des Vermogenswertes zur Erfiillung einer Ver-
pflichtung sind fiir einen Zeitraum von mindestens 12 Monaten nach dem
Bilanzstichtag eingeschrankt.

Ein Unternehmensbestandteil, der veridufert wurde oder als zur VerduRerung gehal-
ten klassifiziert wird und:

(a) einen gesonderten, wesentlichen Geschiftszweig oder geografischen Geschifts-
bereich darstellt,

(b) Teil eines einzelnen, abgestimmten Plans zur Verduflerung eines gesonderten
wesentlichen Geschiftszweigs oder geografischen Geschiftsbereichs ist

oder

(c) ein Tochterunternehmen darstellt, das ausschlieflich mit der Absicht einer
Weiterverduflerung erworben wurde.

Eine Gruppe von Vermogenswerten, die gemeinsam in einer einzigen Transaktion
durch Verkauf oder auf andere Weise verdufSert werden sollen, sowie die direkt mit
ihnen in Verbindung stehenden Schulden, die bei der Transaktion tibertragen wer-
den. Die Gruppe beinhaltet den bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbe-
nen Geschifts- oder Firmenwert, wenn sie eine zahlungsmittelgenerierende Einheit
darstellt, welcher der Geschifts- oder Firmenwert gemdfd den Vorschriften der Para-
graphen 80-87 des IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten (iiberarbeitet 2004)
zugeordnet wurde, oder es sich um einen Geschiftsbereich innerhalb einer solchen
zahlungsmittelgenerierenden Einheit handelt.

Der Betrag, zu dem zwischen sachverstindigen, vertragswilligen und voneinander
unabhidngigen Geschiftspartnern unter marktiiblichen Bedingungen ein Vermdégens-
wert getauscht oder eine Schuld beglichen werden kénnte.

Eine fiir beide Parteien verbindliche und in der Regel einklagbare Vereinbarung mit
einer nicht nahe stehenden Partei, die (a) alle wesentlichen Bestimmungen, einschlief3-
lich Preis und Zeitpunkt der Transaktionen, enthilt und (b) so schwerwiegende Kon-
sequenzen bei einer Nichterfiillung festlegt, dass eine Erfiillung héchstwahrschein-
lich ist.
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héchstwahrscheinlich

langfristiger Vermogenswert

wahrscheinlich

erzielbarer Betrag

Nutzungswert

Erheblich wahrscheinlicher als wahrscheinlich.

Fin Vermdgenswert, der nicht die Definition eines kurzfristigen Vermogenswertes
erfiillt.

es spricht mehr dafiir als dagegen

Der hohere Betrag aus dem beizulegenden Zeitwert eines Vermogenswertes abziig-
lich Verduflerungskosten und seinem Nutzungswert.

Der Barwert der geschitzten kiinftigen Cashflows, die aus der fortgesetzten Nutzung
eines Vermogenswertes und seinem Abgang am Ende seiner Nutzungsdauer erwartet
werden.
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ANHANG B

Erginzungen zu Anwendungen

Dieser Anhang ist Bestandteil des IFRS.

VERLANGERUNG DES FUR DEN VERKAUFSABSCHLUSS BENOTIGTEN ZEITRAUMS

Bl Wie in Paragraph 9 ausgefiihrt, schlieft eine Verlingerung des fiir den Verkaufsabschluss benétigten Zeitraums nicht
die Klassifizierung eines Vermogenswertes (oder einer Verduferungsgruppe) als zur Verduferung gehalten aus, wenn
die Verzogerung auf Ereignisse oder Umstéinde zuriickzufiihren ist, die aufSerhalb der Kontrolle des Unternehmens lie-
gen, und ausreichende substanzielle Hinweise vorliegen, dass das Unternehmen weiterhin an seinem Plan zum Verkauf
des Vermogenswertes (oder der VerduRerungsgruppe) festhilt. Ein Abweichen von der in Paragraph 8 vorgeschriebe-
nen Ein-Jahres-Frist ist daher in den folgenden Situationen zuldssig, in denen solche Ereignisse oder Umstinde eintreten:

(@)

zu dem Zeitpunkt, zu dem das Unternehmen einen Plan zur VerdufSerung eines langfristigen Vermogenswertes
(oder einer Verduferungsgruppe) beschlief3t, erwartet es bei verniinftiger Betrachtungsweise, dass andere Parteien
(mit Ausnahme des Kdufers) die Ubertragung des Vermogenswertes (oder der VerduRerungsgruppe) von Bedin-
gungen abhingig machen werden, durch die sich der fiir den Verkaufsabschluss bendtigte Zeitraum verldngern
wird, und:

(i) die zur Erfiillung dieser Bedingungen erforderlichen Manahmen konnen erst nach Erlangen einer festen Kauf-
verpflichtung ergriffen werden,

und
(ii) es ist hochstwahrscheinlich, dass eine feste Kaufverpflichtung innerhalb von einem Jahr erlangt wird.

ein Unternehmen erlangt eine feste Kaufverpflichtung, in deren Folge ein Kdufer oder andere Parteien die Uber-
tragung eines Vermogenswertes (oder einer Verduflerungsgruppe), die vorher als zur Verduferung gehalten klas-
sifiziert wurden, unerwartet von Bedingungen abhingig machen, durch die sich der fiir den Verkaufsabschluss
benétigte Zeitraum verldngern wird, und:

(i) es sind rechtzeitig Mafnahmen zur Erfiillung der Bedingungen ergriffen worden,
und
(ii) es wird ein giinstiger Ausgang der den Verkauf verzogernden Faktoren erwartet.

wihrend der urspriinglichen Ein-Jahres-Frist treten Umstdnde ein, die vorher fiir unwahrscheinlich erachtet wur-
den, auf Grund dessen langfristige Vermdgenswerte (oder Verduferungsgruppen), die vorher als zur Verduferung
gehalten Klassifiziert wurden, nicht bis zum Ablauf dieser Frist verdufSert werden, und:

(i) wihrend der urspriinglichen Ein-Jahres-Frist hat das Unternehmen die erforderlichen Mafnahmen zur
Beriicksichtigung der gednderten Umstinde ergriffen,

(ii) der langfristige Vermogenswert (oder die Verduferungsgruppe) wird aktiv zu einem Preis vermarktet, der
angesichts der geidnderten Umstinde angemessen ist,

und

(iii) die in den Paragraphen 7 und 8 genannten Kriterien werden erfiillt.

IFRS 5
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ANHANG C

Anderungen anderer IFRS

Die Anderungen in diesem Anhang sind erstmals in der ersten Berichtsperiode eines am 1. Januar 2005 oder danach beginnenden
Geschiftsjahres anzuwenden. Wird dieser IFRS auf eine frithere Periode angewendet, sind diese Anderungen entsprechend auch
anzuwenden.

C1 IAS 1 Darstellung des Abschlusses (iiberarbeitet 2003) wird wie folgt gedndert.
Paragraph 68 wird wie folgt gedndert:

68. In der Bilanz sind zumindest nachfolgende Posten darzustellen, soweit sie nicht in Ubereinstimmung mit Para-
graph 68A ausgewiesen werden:

(@)
Paragraph 68A wird wie folgt hinzugefiigt:
68A. In der Bilanz sind auch nachfolgende Posten darzustellen:

(a) die Summe der Vermogenswerte, die gemdf IFRS 5 Zur Veriuferung gehaltene langfristige
Vermogenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche als zur VerdufSerung gehalten klassifiziert wer-
den, und der Vermogenswerte, die zu einer als zur Veriuflerung gehalten klassifizierten VerdufSerungs-

gruppe gehoren;
und

(b) die Schulden, die den Veriuferungsgruppen zugeordnet sind, die gemifS IFRS 5 als zur VeriufSerung
gehalten klassifiziert werden.

Paragraph 81 wird wie folgt geandert:

81. Im Abschluss sind fiir die betreffende Periode zumindest nachfolgende Posten darzustellen:

(d) Steueraufwendungen;

(e) ein gesonderter Betrag, welcher der Summe entspricht aus (i) dem Ergebnis nach Steuern des aufgegebe-
nen Geschiiftsbereichs und (ii) dem Ergebnis nach Steuern, das bei der Bewertung mit dem beizulegenden
Zeitwert abziiglich Veriduferungskosten oder der Veriuflerung der Vermigenswerte oder VerdufSerungs-
gruppe(n), die den aufgegebenen Geschiiftsbereich darstellen, erfasst wurde;

und
(f) Ergebnis.
Paragraph 87(e) wird wie folgt geandert:
() aufgegebene Geschiftsbereiche;
C2 InIAS 10 Ereignisse nach dem Bilanzstichtag wird Paragraph 22(b) und (c) wie folgt gedndert:

(b) Bekanntgabe eines Plans zur Aufgabe eines Geschiftsbereichs;
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(c) umfangreiche Kdufe von Vermogenswerten, Klassifizierung von Vermogenswerten als zur VerdufSerung gehalten

gemdf [FRS 5 Zur Verduferung gehaltene langfristige Vermagenswerte und aufgegebene Geschdftsbereiche, andere Ver-
duflerungen von Vermogenswerten oder Enteignung von umfangreichen Vermogenswerten durch die offentliche
Hand;

IAS 14 Segmentberichterstattung wird wie folgt gedndert.
Paragraph 52 wird wie folgt gedndert:

52. Ein Unternehmen hat fiir jedes berichtspflichtige Segment das Segmentergebnis anzugeben, wobei das Ergeb-
nis aus fortzufiihrenden Geschiiftsbereichen getrennt vom Ergebnis aus aufgegebenen Geschiiftsbereichen aus-
zuweisen ist.

Paragraph 52A wird wie folgt hinzugeftigt:

52A. Ein Unternehmen hat die im Abschluss dargestellten Segmentergebnisse vorangegangener Berichtsperioden
so anzupassen, dass die nach Paragraph 52 erforderlichen Angaben fiir aufgegebene Geschiiftsbereiche sich
auf alle Geschiiftsbereiche beziehen, die zum Bilanzstichtag der zuletzt dargestellten Berichtsperiode als auf-
gegeben klassifiziert waren.

Paragraph 67 wird wie folgt gedndert:

67. Ein Unternehmen hat eine Uberleitungsrechnung zwischen den fiir die berichtspflichtigen Segmente angege-
benen Informationen und den zusammengefassten Informationen im Konzern- oder Einzelabschluss darzu-
stellen. Bei der Darstellung der Uberleitungsrechnung sind die Segmentertrige auf die Unternehmensertrige
von externen Kunden iiberzuleiten (einschliefSlich der Angabe des Betrags der Unternehmenserlése von exter-
nen Kunden, die nicht in irgendwelche Segmentertrige einbezogen wurden). Das Segmentergebnis ist auf ein
vergleichbares MafS sowohl des betrieblichen Gewinnes oder Verlustes eines Unternehmens aus fortzufiihren-
den Geschiftsbereichen als auch des Gewinnes oder Verlustes eines Unternehmens aus aufgegebenen
Geschiftsbereichen iiberzuleiten. Das Segmentergebnis aus aufgegebenen Geschiftsbereichen ist auf den
Gewinn oder Verlust des Unternehmens aus aufgegebenen Geschiftsbereichen iiberzuleiten. Das Segment-
vermadgen ist...

IAS 16 Sachanlagen (iberarbeitet 2003) wird wie folgt gedndert.
Paragraph 3 wird wie folgt gedndert:
3. Dieser Standard ist nicht anwendbar auf:

(a) Sachanlagen, die gemafd IFRS 5 Zur Verduferung gehaltene langfristige Vermagenswerte und aufgegebene Geschifts-
bereiche als zur Verduerung gehalten klassifiziert werden;

(b) biologische Vermogenswerte...;
bzw.
(c) Abbau- und Schiirfrechte...

Jedoch gilt dieser Standard fur Sachanlagen, die verwendet werden, um die unter (b) und (c) beschriebenen
Vermogenswerte auszuiiben bzw. zu erhalten.

Paragraph 55 wird wie folgt gedndert:

55. ... Die Abschreibung eines Vermogenswertes endet an dem Tag, an dem der Vermdgenswert gemdafs IFRS 5 als
zur Verduferung gehalten klassifiziert (oder in eine als zur Verduferung gehalten Klassifizierte VerduRerungs-
gruppe aufgenommen) wird, spatestens jedoch an dem Tag, an dem er ausgebucht wird. Demzufolge hort die
Abschreibung nicht auf, wenn der Vermogenswert nicht mehr genutzt wird oder aus dem aktiven Gebrauch aus-
geschieden ist, sofern der Vermogenswert nicht vollkommen abgeschrieben ist. Allerdings...
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Paragraph 73(e)(ii) wird wie folgt geandert:

(ii) Vermdgenswerte, die gemdfS IFRS 5 als zur VerdufSerung gehalten klassifiziert werden oder zu einer als zur
VeriufSerung gehalten klassifizierten Veriuferungsgruppe gehoren, und andere Abginge;

Paragraph 79(c) wird wie folgt gedndert:

() der Buchwert von Sachanlagen, die nicht mehr genutzt werden und die nicht gemaf IFRS 5 als zur VerdufSerung
gehalten Klassifiziert werden;

In IAS 17 Leasingverhdltnisse (iiberarbeitet 2003) wird Paragraph 41A wie folgt hinzugeftigt:

41A. Vermogenswerte aus einem Finanzierungsleasing, die gemdf IFRS 5 als zur Verduferung gehalten klassifiziert
werden (oder zu einer als zur Verduferung gehalten Klassifizierten Verduferungsgruppe gehéren), sind gemaf3
diesem IFRS zu bilanzieren.

IAS 27 Konzernabschliisse und separate Einzelabschliisse nach IFRS wird wie folgt gedndert.
Paragraph 12 wird wie folgt gedndert:

12. Der Konzernabschluss schliefSt alle Tochterunternehmen des Mutterunternehmens ein, mit Ausnahme der in
Paragraph 16 aufgefiihrten(’).

Paragraph 12 wird mit der folgenden FuSnote erginzt:

() Erfiillt ein Tochterunternehmen zum Erwerbszeitpunkt die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur Verdu-
Berung gehalten gemaf IFRS 5 Zur Verduflerung gehaltene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene Geschdfts-
bereiche, ist es gemaf diesem Standard zu bilanzieren.

Die Paragraphen 16-18 werden gestrichen.
Paragraph 37 wird wie folgt gedndert:

37. Werden separate Einzelabschliisse nach IFRS aufgestellt, dann sind die Anteile an Tochterunternehmen,
gemeinsam gefiihrten Unternehmen und assoziierten Unternehmen, die nicht gemdf IFRS 5 als zur VerdiufSe-
rung gehalten klassifiziert werden (oder zu einer als zur Veriuflerung gehalten klassifizierten VerdufSerungs-
gruppe gehiren), wie folgt zu bilanzieren:

(a) zu Anschaffungskosten
oder
(b) in Ubereinstimmung mit IAS 39.

Fiir jede Kategorie von Anteilen gelten die gleichen Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden. Anteile an
Tochterunternehmen, gemeinsam gefiihrten Unternehmen und assoziierten Unternehmen, die gemifS IFRS 5
als zur VeriufSerung gehalten klassifiziert werden (oder zu einer als zur Veriuflerung gehalten klassifizierten
Veriuferungsgruppe gehoren), sind gemifS diesem IFRS zu bilanzieren.

Paragraph 39 wird wie folgt geindert:

39. Anteile an gemeinsam gefiihrten Unternehmen und assoziierten Unternehmen, die im Konzernabschluss in
Ubereinstimmung mit IAS 39 bilanziert werden, sind im separaten Einzelabschluss des Anteilseigners nach
IFRS in gleicher Weise zu bilanzieren.
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Paragraph 40(a) und (b) wird gestrichen.
C7 1AS 28 Anteile an assoziierten Unternehmen wird wie folgt gedndert.

Paragraph 13 wird wie folgt gedndert:

13. Anteile an einem assoziierten Unternehmen sind nach der Equity-Methode zu bilanzieren, ausgenommen wenn:
(a) die Anteile gemifS IFRS 5 Zur Veriuflerung gehaltene langfristige Vermdgenswerte und aufgegebene

Geschiftsbereiche als zur Veriuflerung gehalten klassifiziert werden;
(b)

Paragraph 14 wird wie folgt gedndert:

14. Die in Paragraph 13(a) beschriebenen Anteile sind in Ubereinstimmung mit IFRS 5 zu bilanzieren.

In Paragraph 15 wird, nachdem der Verweis auf IAS 22 Unternehmenszusammenschliisse als Folge von IFRS 3 Unter-

nehmenszusammenschliisse gestrichen wurde, wie folgt gedndert:

15. Wenn zuvor als zur Verduerung gehalten klassifizierte Anteile an einem assoziierten Unternehmen die Kriterien
fur eine derartige Klassifizierung nicht mehr erfiillen, miissen sie ab dem Zeitpunkt ihrer Klassifizierung als zur
Veriuferung gehaltene Anteile unter Anwendung der Equity-Methode bilanziert werden. Die Abschliisse fiir die
Perioden seit der Klassifizierung als zur Verduferung gehalten sind entsprechend anzupassen.

Paragraph 16 wird gestrichen.

Paragraph 38 wird wie folgt gedndert:

38. ...anzugeben. Der Anteil des Anteilseigners an allen aufgegebenen Geschiiftsbereichen der assoziierten Unter-
nehmen ist ebenfalls gesondert anzugeben.

C8 IAS 31 Anteile an Joint Ventures wird wie folgt gedndert.

Paragraph 2(a) wird wie folgt geandert:

(a) der Anteil ist gemifS IFRS 5 Zur VeriuBerung gehaltene langfristige Vermdgenswerte und aufgegebene
Geschiftsbereiche als zur VerdufSerung gehalten klassifiziert;

Paragraph 42 wird wie folgt gedndert:

42. Anteile an gemeinschaftlich gefiihrten Unternechmen, die gemifs IFRS 5 als zur VerdufSerung gehalten klas-
sifiziert werden, sind in Ubereinstimmung mit diesem IFRS zu bilanzieren.

In Paragraph 43 wird der Verweis auf IAS 22 Unternehmenszusammenschliisse durch IFRS 3 gestrichen und der Wortlaut
wie folgt gedndert:

43. Wenn zuvor als zur Verduferung gehalten klassifizierte Anteile an einem gemeinschaftlich gefithrten Unterneh-
men die Kriterien fiir eine derartige Klassifizierung nicht mehr erfiillen, miissen sie ab dem Zeitpunkt ihrer Klas-
sifizierung als zur Verauflerung gehaltene Anteile unter Anwendung der Equity-Methode bilanziert werden. Die
Abschliisse fiir die Perioden seit der Klassifizierung als zur Verdufferung gehalten sind entsprechend anzupassen.

Paragraph 44 wird gestrichen.
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IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten (herausgegeben 1998) wird wie folgt gedndert.

Paragraph 1 wird wie folgt gedndert:

1.  Dieser Standard muss auf die Bilanzierung einer Wertminderung von allen Vermégenswerten angewendet wer-
den, davon ausgenommen sind:

(@)

(f) ... (siehe IAS 40 Als Finanzinvestition gehaltene Immobilien);

(g) ... (siehe IAS 41 Landwirtschaft);

und

(h) langfristige Vermigenswerte (oder Veriuflerungsgruppen), die gemdfS IFRS 5 Zur Veriuflerung gehal-
tene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene Geschiiftsbereiche als zur VeriufSerung gehalten
klassifiziert werden.

Paragraph 2 wird wie folgt gedndert:

2. IAS 36 gilt nicht fiir Wertminderungen von Vorriten, Vermdgenswerten aus Fertigungsauftragen, latenten Steuer-
anspriichen, in Verbindung mit Leistungen an Arbeitnehmer entstechenden Vermogenswerten oder Vermaogens-
werten, die als zur VerdufSerung gehalten klassifiziert werden (oder zu einer als zur Verduflerung gehalten klas-
sifizierten Verduflerungsgruppe gehoren), da die auf diese Vermogenswerte anwendbaren bestehenden Standards
bereits spezielle Vorschriften fiir den Ansatz und die Bewertung dieser Vermogenswerte enthalten.

In Paragraph 5 wird die Definition einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit wie folgt gedndert:

Eine zahlungsmittelgenerierende Einheit ist die kleinste identifizierbare Gruppe von Vermégenswerten, die Mittel-
zufliisse erzeugen, die weitestgehend unabhingig von den Mittelzufliissen anderer Vermogenswerte oder anderer
Gruppen von Vermogenswerten sind.

Der letzte Satz von Paragraph 9(f) wird mit der folgenden Fuffnote erginzt:

() Sobald ein Vermogenswert die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur VerduRerung gehalten erfiillt (oder in eine
als zur Verduferung gehalten klassifizierte Verduerungsgruppe aufgenommen wird), fillt er nicht mehr in den
Anwendungsbereich des IAS 36, sondern ist gemifs IFRS 5 zu bilanzieren.

IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten (iiberarbeitet 2004) wird wie folgt gedndert.

Alle Verweise auf «Nettoveriuflerungspreis» werden durch «beizulegender Zeitwert abziiglich Veriuflerungs-
kosten» ersetzt.

Paragraph 2 wird wie folgt gedndert:

2. Dieser Standard muss auf die Bilanzierung einer Wertminderung von allen Verméogenswerten angewendet wer-
den, davon ausgenommen sind:

(@)

(i) langfristige Vermigenswerte (oder Veriuferungsgruppen), die gemdfS IFRS 5 Zur Veriuflerung gehal-
tene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene Geschiiftsbereiche als zur VeriufSerung gehalten
klassifiziert werden.
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Paragraph 3 wird wie folgt gedndert:

3. IAS 36 gilt nicht fir Wertminderungen von Vorriten, Vermogenswerten aus Fertigungsauftragen, latenten Steuer-
anspriichen, in Verbindung mit Leistungen an Arbeitnehmer entstehenden Vermogenswerten oder Vermagens-
werten, die als zur VerduRerung gehalten klassifiziert werden (oder zu einer als zur Verduferung gehalten klas-
sifizierten Verduflerungsgruppe gehoren), da die auf diese Vermogenswerte anwendbaren bestehenden Standards
Vorschriften fiir den Ansatz und die Bewertung dieser Vermogenswerte enthalten.

In Paragraph 6 wird die Definition einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit wie folgt gedndert:

Eine zahlungsmittelgenerierende Einheit ist die kleinste identifizierbare Gruppe von Vermogenswerten, die Mittel-
zufliisse erzeugen, die weitestgehend unabhingig von den Mittelzufliissen anderer Vermiogenswerte oder anderer
Gruppen von Vermégenswerten sind.

Der letzte Satz von Paragraph 12(f) wird mit der folgenden Fufinote erganzt:

() Sobald ein Vermdgenswert die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur Verduerung gehalten erfiillt (oder in eine
als zur Verduferung gehalten klassifizierte Verduerungsgruppe aufgenommen wird), fallt er nicht mehr in den
Anwendungsbereich des IAS 36, sondern ist gemifS IFRS 5 zu bilanzieren.

C11 InIAS 37 Riickstellungen, Eventualschulden und Eventualforderungen wird Paragraph 9 wie folgt gedndert:

9. Dieser Standard ist auf Riickstellungen fiir Restrukturierungsmaffnahmen (einschlieflich aufgegebene Geschifts-
bereiche) anzuwenden. Wenn eine Restrukturierungsmaffnahme der Definition eines aufgegebenen Geschiftsbe-
reichs entspricht, konnen zusitzliche Angaben nach IFRS 5 Zur Verduflerung gehaltene langfristige Vermagenswerte
und aufgegebene Geschiftsbereiche erforderlich werden.

C12 1AS 38 Immaterielle Vermogenswerte (herausgegeben 1998) (') wird wie folgt gedndert.

Paragraph 2 wird wie folgt gedndert:

2. ...Dieser Standard findet beispielsweise keine Anwendung auf:
@)
© .
(f) ... und Bewertung);
und

(@) langfristige immaterielle Vermogenswerte, die gemafd IFRS 5 Zur Verduflerung gehaltene langfristige Vermogens-
werte und aufgegebene Geschiftsbereiche als zur Verduferung gehalten klassifiziert werden (oder zu einer als zur
Veriuferung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe gehoren).

Paragraph 79 wird wie folgt gedndert:

79. ... Die Abschreibung endet an dem Tag, an dem der Verméogenswert gemdfS IFRS 5 Zur Veriuflerung gehal-
tene langfristige Vermdgenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche als zur VeriufSerung gehalten klas-
sifiziert wird (oder in eine als zur VeriufSerung gehalten klassifizierte Veriuferungsgruppe aufgenommen
wird), spitestens jedoch an dem Tag, an dem er ausgebucht wird.

Paragraph 106 wird wie folgt gedndert:

106. Die Abschreibung hort nicht auf, wenn der immaterielle Vermogenswert nicht mehr genutzt wird, sofern der
Vermogenswert nicht vollkommen abgeschrieben ist oder gemaf IFRS 5 als zur Verduferung gehalten klassifi-
ziert wird (oder zu einer als zur Verduflerung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe gehort).

() Wie 2003 durch IAS 16 geindert.



L 392/80 Amtsblatt der Europdischen Union 31.12.2004

IFRS 5
Paragraph 107 (e)(ii) wird wie folgt gedndert:

(ii) Vermogenswerte, die gemifS IFRS 5 als zur Verauerung gehalten Klassifiziert werden oder zu einer als zur Ver-
duferung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe gehoren, und andere Abginge;

C13 IAS 38 Immaterielle Vermogenswerte (iiberarbeitet 2004)wird wie folgt geandert.
Paragraph 3 wird wie folgt gedndert:
3. ... Dieser Standard findet beispielsweise keine Anwendung auf:
(@

(h) langfristige immaterielle Vermogenswerte, die gemafd IFRS 5 Zur VerdufSerung gehaltene langfristige Vermagens-
werte und aufgegebene Geschdftsbereiche als zur Verduferung gehalten klassifiziert werden (oder in einer als zur
Verduflerung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe enthalten sind).

Paragraph 97 wird wie folgt gedndert:

97. ... Die Abschreibung endet an dem Tag, an dem der Verméogenswert gemdfs IFRS 5 Zur Veriuflerung gehal-
tene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene Geschiiftsbereiche als zur VeriufSerung gehalten klas-
sifiziert wird (oder in eine als zur Veriuferung gehalten klassifizierte Veriuflerungsgruppe aufgenommen
wird), spiitestens jedoch an dem Tag, an dem er ausgebucht wird...

Paragraph 117 wird wie folgt gedndert:

117. Die Abschreibung eines immateriellen Vermogenswertes mit einer begrenzten Nutzungsdauer hort nicht auf,
wenn der immaterielle Vermogenswert nicht mehr genutzt wird, sofern der Vermdgenswert nicht vollkommen
abgeschrieben ist oder gemaf$ IFRS 5 als zur Verduferung gehalten klassifiziert wird (oder zu einer als zur Ver-
duferung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe gehort).

Paragraph 118(e)(ii) wird wie folgt gedndert:

(i) Vermogenswerte, die gemafd IFRS 5 als zur Verduferung gehalten Klassifiziert werden oder zu einer als zur Ver-
duferung gehalten klassifizierten VerdufSerungsgruppe gehoren, und andere Abginge;

C14 IAS 40 Als Finanzinvestition gehaltene Immobilien (iiberarbeitet 2003)wird wie folgt gedndert.
Paragraph 9(a) wird wie folgt gedndert:
(@ Immobilien, die zum Verkauf im Rahmen der gewohnlichen Geschiftstitigkeit ... bestimmt sind...;
Paragraph 56 wird wie folgt geandert:

56. Sofern sich ein Unternehmen nach dem erstmaligen Ansatz fiir das Anschaffungskostenmodell entscheidet,
hat es seine gesamten als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien nach den Vorschriften des IAS 16 fiir die-
ses Modell zu bewerten, ausgenommen solche, die gemdfS IFRS 5 Zur VeriuBerung gehaltene langfristige
Vermégenswerte und aufgegebene Geschiiftsbereiche als zur VeriufSerung gehalten klassifiziert werden
(oder zu einer als zur Veriuferung gehalten klassifizierten Veriuferungsgruppe gehéren). Als Finanz-
investition gehaltene Immobilien, welche die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur VerdufSerung gehalten
erfiillen (oder zu einer als zur Veriuferung gehalten klassifizierten VeriufSerungsgruppe gehéren), sind in
Ubereinstimmung mit IFRS 5 zu bewerten.

Paragraph 76(c) wird wie folgt gedndert:

(c) Vermigenswerte, die gemifS IFRS 5 als zur VerdufSerung gehalten klassifiziert werden oder zu einer als zur
VeriufSerung gehalten klassifizierten Veriuferungsgruppe gehiren, und andere Abginge;
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Paragraph 79(d)(iii) wird wie folgt geandert:

(iii) Vermdgenswerte, die gemdfS IFRS 5 als zur VerdufSerung gehalten klassifiziert werden oder zu einer als zur

Veriuflerung gehalten klassifizierten Verduferungsgruppe gehiren, und andere Abgiinge;

IAS 41 Landwirtschaft wird wie folgt gedndert.

Paragraph 30 wird wie folgt geandert:

30.

Es wird angenommen, dass der beizulegende Zeitwert fiir einen biologischen Vermdgenswert verlisslich
bestimmt werden kann. Diese Annahme kann jedoch lediglich beim erstmaligen Ansatz eines biologischen
Vermdgenswertes widerlegt werden, fiir den marktbestimmte Preise oder Werte nicht vorhanden sind und fiir
den alternative Schitzungen des beizulegenden Zeitwerts als eindeutig nicht verlisslich gelten. In solch einem
Fall ist dieser biologische Vermdogenswert mit seinen Anschaffungs- oder Herstellungskosten abziiglich aller
kumulierten Abschreibungen und aller kumulierten Wertminderungsaufwendungen zu bewerten. Sobald der
beizulegende Zeitwert eines solchen biologischen Vermigenswertes verlisslich ermittelbar wird, hat ein Unter-
nehmen ihn zum beizulegenden Zeitwert abziiglich der geschitzten Verkaufskosten zu bewerten. Der beizule-
gende Zeitwert gilt als verlisslich ermittelbar, sobald ein langfristiger biologischer Verméogenswert gemdf3
IFRS 5 Zur Veriuerung gehaltene langfristige Vermogenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche die
Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur VerdufSerung gehalten erfiillt (oder in eine als zur VerdufSerung gehal-
ten klassifizierte VeriufSerungsgruppe aufgenommen wird).

Paragraph 50(c) wird wie folgt gedndert:

(c)

Verringerungen infolge von Verkiufen und biologische Vermogenswerte, die gemdfS IFRS 5 als zur VeriufSe-
rung gehalten klassifiziert werden (oder zu einer als zur Verduferung gehalten klassifizierten VerdufSerungs-

gruppe gehoren);

[FRS 1 Erstmalige Anwendung der International Financial Reporting Standards wird wie folgt gedndert:

Paragraph 12(b) wird wie folgt gedndert:

(b)

Die Paragraphen 26-34B verbieten die retrospektive Anwendung einiger Aspekte anderer IFRS.

Paragraph 26 wird wie folgt geandert:

26.

Dieser IFRS verbietet die retrospektive Anwendung einiger Aspekte anderer IFRS hinsichtlich der:

(b) Bilanzierung von Sicherungsgeschiften (Paragraphen 28-30);

(c) Schitzungen (Paragraphen 31-34);

und

(d) als zur Verduferung gehalten klassifizierten Vermogenswerten und aufgegebenen Geschiftsbereichen.

Paragraph 34A wird wie folgt hinzugefiigt:

34A. IFRS 5 schreibt die prospektive Anwendung auf langfristige Vermogenswerte (oder Verduflerungsgruppen) vor,

welche die Kriterien fiir eine Klassifizierung als zur Verdufferung gehalten nach dem Inkrafttreten des IFRS erfiil-
len, sowie auf Geschiftsbereiche, welche die Kriterien fiir eine Klassifizierung als aufgegebene Geschiftsbereiche
nach dem Inkrafttreten des IFRS erfiillen. IFRS 5 gestattet eine Anwendung der Vorschriften des IFRS auf alle
langfristigen Vermogenswerte (oder Verduferungsgruppen), die vor dem Zeitpunkt des Inkrafttretens die Krite-
rien fur eine Klassifizierung als zur Verduferung gehalten erfiillen, sowie auf Geschiftsbereiche, welche die Kri-
terien fiir eine Klassifizierung als aufgegebene Geschiftsbereiche erfiillen, sofern die Bewertungen und anderen
notwendigen Informationen zur Anwendung des IFRS zu dem Zeitpunkt durchgefithrt bzw. eingeholt wurden,
zu dem diese Kriterien urspriinglich erfiillt wurden.

IFRS 5
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Paragraph 34B wird wie folgt hinzugefiigt:

34B. Ein Unternehmen, das vor dem 1. Januar 2005 auf IFRS umstellt, hat die Ubergangsbestimmungen des IFRS 5

anzuwenden. Erfolgt die Umstellung auf IFRS am oder nach dem 1. Januar 2005, ist IFRS 5 retrospektiv
anzuwenden.

C17 IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse wird wie folgt gedndert.

Paragraph 36 wird wie folgt geindert:

36.

Zum Erwerbszeitpunkt hat der Erwerber die Anschaffungskosten des Unternehmenszusammenschlusses
zu verteilen, indem er die identifizierbaren Vermégenswerte, Schulden und Eventualschulden des erwor-
benen Unternehmens, die die Ansatzkriterien in Paragraph 37 etfiillen, zu ihren zu dem Zeitpunkt giil-
tigen beizulegenden Zeitwerten ansetzt, mit Ausnahme der langfristigen Vermdgenswerte (oder
Veriduerungsgruppen), die gemifd IFRS 5 Zur Verduflerung gehaltene langfristige Verméogenswerte und
aufgegebene Geschiiftsbereiche als zur Verduf8erung gehalten eingestuft sind und die zum beizulegenden
Zeitwert abziiglich der Veriuerungskosten anzusetzen sind. Jegliche Differenz...

Paragraph 75(b) und (d) wird wie folgt gedndert:

(b)

zusitzlichen Geschifts- oder Firmenwert, der wihrend der Berichtsperiode angesetzt wird, mit Ausnahme von
dem Geschifts- oder Firmenwert, der in einer Verduferungsgruppe enthalten ist, die beim Erwerb die Kriterien
zur Einstufung ,als zur Verduflerung gehalten’ gemafs IFRS 5 erfillt;

einen Geschifts- oder Firmenwert, der in einer gemafl IFRS 5 als zur ,Verduflerung gehalten’ eingestuften
Verduferungsgruppe enthalten ist, und einen Geschifts- oder Firmenwert, der wihrend der Berichtsperiode aus-
gebucht wurde, ohne vorher zu einer als ,zur Verduferung gehalten’ eingestuften VerdufSerungsgruppe gehort zu
haben;

C18 Inden zum 31. Mirz 2004 anwendbaren International Financial Reporting Standards, einschlieflich der International
Accounting Standards und Interpretationen, werden alle Bezugnahmen auf «aufzugebende Geschiftsbereiche» in «auf-
gegebene Geschiftsbereiche» gedndert.
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INTERNATIONAL ACCOUNTING STANDARD 36
Wertminderung von Vermogenswerten
INHALT

Zielsetzung

Anwendungsbereich

Definitionen

Identifizierung eines Vermogenswertes, der wertgemindert sein konnte
Bewertung des erzielbaren Betrages

Bewertung des erzielbaren Betrages eines immateriellen Vermogenswertes mit einer unbegrenzten Nutzungs-
dauer

Beizulegender Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten

Nutzungswert

Grundlage fuir die Schitzungen der kiinftigen Cashflows

Zusammensetzung der Schitzungen der kiinftigen Cashflows

Kiinftige Cashflows in Fremdwahrung

Abzinsungssatz

Erfassung und Bewertung eines Wertminderungsaufwands

Zahlungsmittelgenerierende Einheiten und Geschifts- oder Firmenwert

Identifizierung der zahlungsmittelgenerierenden Einheit, zu der ein Vermogenswert gehort
Erzielbarer Betrag und Buchwert einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit

Geschifts- oder Firmenwert

Zuordnung von Geschifts- oder Firmenwert zu zahlungsmittelgenerierenden Einheiten

Uberpriifung von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten mit einem Geschifts- oder Firmenwert auf eine
Wertminderung

Minderheitsanteile

Zeitpunkt der Prisfungen auf Wertminderung

Gemeinschaftliche Vermdgenswerte

Wertminderungsaufwand fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit
Wertaufholung

Wertaufholung fiir einen einzelnen Vermogenswert

Wertaufholung fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit

Wertaufholung fiir einen Geschifts- oder Firmenwert

Ziffer

25-29

30-57

33-38

39-53

54

55-57

58-64

65-108

66-73

74-103

80-99

80-87

88-90

91-95

96-99

100-103

104-108

109-125

117-121

122-123

124-125
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Ziffer

Angaben 126-137

Schitzungen, die zur Bewertung der erzielbaren Betrdge der zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, die einen 134-137

Geschifts- oder Firmenwert oder immaterielle Vermogenswerte mit unbegrenzter Nutzungsdauer enthalten,

benutzt werden

Ubergangsvorschriften und zeitpunkt des inkrafttretens 138-140

Riicknahme von IAS 36 (herausgegeben 1998) 141

Dieser iberarbeitete Standard ersetzt IAS 36 (1998) Wertminderung von Vermogenswerten und ist anzuwenden

(@)

(b)

auf im Rahmen von Unternehmenszusammenschliissen mit Datum vom 31. Mirz 2004 oder danach erworbenen
Geschifts- oder Firmenwert und erworbene immaterielle Vermogenswerte,

auf alle anderen Vermogenswerte in der ersten Berichtsperiode eines am 31. Mdrz 2004 oder danach beginnenden
Geschiftsjahres.

Eine frithere Anwendung wird empfohlen.

ZIELSETZUNG

Die Zielsetzung dieses Standards ist es, die Verfahren vorzuschreiben, die ein Unternehmen anwendet, um sicherzu-
stellen, dass seine Vermogenswerte nicht mit mehr als ihrem erzielbaren Betrag bewertet werden. Ein Vermogenswert
wird mit mehr als seinem erzielbaren Betrag bewertet, wenn sein Buchwert den Betrag tibersteigt, der durch die Nut-
zung oder den Verkauf des Vermogenswertes erzielt werden konnte. Wenn dies der Fall ist, wird der Vermogenswert
als wertgemindert bezeichnet und der Standard verlangt, dass das Unternehmen einen Wertminderungsaufwand erfasst.
Der Standard konkretisiert ebenso, wann ein Unternchmen einen Wertminderungsaufwand aufzuheben hat und
schreibt Angaben vor.

ANWENDUNGSBEREICH

Dieser Standard muss auf die Bilanzierung einer Wertminderung von allen Vermidgenswerten angewendet werden,
davon ausgenommen sind:

(a) Vorrite (siehe IAS 2 Vorrite);

(b) Vermdgenswerte, die aus Fertigungsauftrigen entstehen (siehe IAS 11 Fertigungsauftrige);

(c) latente Steueranspriiche (siche IAS 12 Ertragsteuern);

(d) Vermdigenswerte, die aus Leistungen an Arbeitnehmer resultieren (siehe IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer);

(e) finanzielle Vermagenswerte, die in den Anwendungsbereich des IAS 39 Finanzinstrumente:Ansatz und
Bewertung fallen;

(f) als Finanzinvestition gehaltene Immobilien, die zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden (siche IAS 40 Als
Finanzinvestition gehaltene Immobilien);

(g) mit landwirtschaftlicher Titigkeit im Zusammenhang stehende biologische Vermogenswerte, die zum beizu-
legenden Zeitwert abziiglich der geschiitzten Verkaufskosten bewertet werden (siche IAS 41 Landwirtschaft);
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(h) abgegrenzte Anschaffungskosten und immaterielle Vermogenswerte, die aus den vertraglichen Rechten eines
Versicherers aufgrund von Versicherungsvertrigen entstehen, und in den Anwendungsbereich von IFRS 4
Versicherungsvertrige fallen;

und

(i) langfristige Vermigenswerte (oder VeriufSerungsgruppen), die gemif§ IFRS 5 Langfristige zur Verduferung
gehaltene Vermdgenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche als zum Veriuflerung gehalten eingestuft
werden.

Dieser Standard ist nicht auf Vorrite, auf Vermogenswerte, die aus Fertigungsauftrigen entstehen, auf latente Steuer-
anspriiche, auf Vermogenswerte, die aus Leistungen an Arbeitnehmer resultieren oder auf Vermdgenswerte, die als zur
VerdufSerung gehalten eingestuft sind (bzw. die Teil einer zur VerduRerung gehaltenen Gruppe sind) anzuwenden, da
auf diese Sachverhalte anzuwendende bestehende Standards Regelungen fiir den Ansatz und die Bewertung dieser
Vermogenswerte enthalten.

Dieser Standard ist auf finanzielle Vermogenswerte anzuwenden, die wie folgt eingestuft sind:

(@) Tochterunternechmen, wie in IAS 27 Konzernabschliisse und separate Einzelabschliisse nach IFRS definiert;

(b) assoziierte Unternehmen, wie in IAS 28 Anteile an assoziierten Unternehmen definiert;

und

(c) Joint Ventures, wie in IAS 31 Anteile an Joint Ventures definiert.

Bei Wertminderungen anderer finanzieller Vermogenswerte ist IAS 39 heranzuziehen.

Dieser Standard ist nicht auf finanzielle Vermogenswerte, die in den Anwendungsbereich von IAS 39 fallen, auf als
Finanzinvestition gehaltene Immobilien, die zum beizulegenden Zeitwert gemafs IAS 40 bewertet werden, oder auf bio-
logische Vermogenswerte, die mit landwirtschaftlicher Tatigkeit in Zusammenhang stehen und die gemaf IAS 41 zum
beizulegenden Zeitwert abziiglich der geschitzten Verkaufskosten bewertet werden, anzuwenden. Dieser Standard ist
jedoch auf Vermogenswerte anzuwenden, die zum Neubewertungsbetrag (d.h. beizulegenden Zeitwert) nach anderen
Standards, wie dem Neubewertungsmodell gemdf IAS 16 Sachanlagen angesetzt werden. Die Identifizierung, ob ein neu
bewerteter Vermogenswert wertgemindert sein konnte, hingt von der Grundlage ab, die zur Bestimmung des beizu-
legenden Zeitwertes benutzt wird:

(@) wenn der beizulegende Zeitwert des Vermogenswertes seinem Marktwert entspricht, besteht die Differenz zwi-
schen dem beizulegenden Zeitwert des Vermogenswertes und dessen beizulegenden Zeitwert abziiglich der
Verkaufskosten in den direkt zurechenbaren Kosten fiir den Abgang des Vermogenswertes:

(i) wenn die Verdauerungskosten unbedeutend sind, ist der erzielbare Betrag des neu bewerteten Vermdgens-
wertes notwendigerweise fast identisch mit, oder grofer als, dessen Neubewertungsbetrag (d.h. beizulegen-
der Zeitwert). Nach Anwendung der Anforderungen fiir eine Neubewertung ist es in diesem Fall unwahr-
scheinlich, dass der neu bewertete Vermogenswert wertgemindert ist, und eine Schitzung des erzielbaren
Betrages ist nicht notwendig.

(i) wenn die Verduerungskosten nicht unbedeutend sind, ist der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufs-
kosten des neu bewerteten Vermdgenswertes notwendigerweise geringer als sein beizulegender Zeitwert. Des-
halb wird der neu bewertete Vermogenswert wertgemindert sein, wenn sein Nutzungswert geringer ist als
sein Neubewertungsbetrag (d.h. beizulegender Zeitwert). Nach Anwendung der Anforderungen fiir eine Neu-
bewertung wendet ein Unternchmen in diesem Fall diesen Standard an, um zu ermitteln, ob der Vermégens-
wert wertgemindert sein konnte.

(b) wenn der beizulegende Zeitwert auf einer anderen Grundlage als der des Marktwertes bestimmt worden ist, kann
der Neubewertungsbetrag (d.h. beizulegende Zeitwert) grofer oder kleiner als der erzielbare Betrag des Vermdgens-
wertes sein. Nach der Anwendung der Regelungen fiir eine Neubewertung wendet ein Unternehmen daher diesen
Standard an, um zu ermitteln, ob der Vermogenswert wertgemindert sein konnte.

IAS 36
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DEFINITIONEN

Folgende Begriffe werden in diesem Standard mit der angegebenen Bedeutung verwendet:

Ein aktiver Markt ist ein Markt, der die nachstehenden Bedingungen kumulativ erfiillt:

(a) die auf dem Markt gehandelten Produkte sind homogen;

(b) vertragswillige Kiufer und Verkiufer konnen in der Regel jederzeit gefunden werden;

und

(c) Preise stehen der Offentlichkeit zur Verfiigung.

Das Datum des Vertragsabschlusses bei einem Unternehmenszusammenschluss ist das Datum, an dem der grund-
legende Vertrag zwischen den sich zusammenschliefSenden Parteien geschlossen wird und, im Falle von borsen-
notierten Unternehmen, ffentlich bekannt gegeben wird. Im Falle einer feindlichen Ubernahme wird der Tag, an
dem eine ausreichende Anzahl von Eigentiimern des erworbenen Unternehmens das Angebot des erwerbenden
Unternehmens angenommen hat, damit das erwerbende Unternehmen die Beherrschung iiber das erworbene Unter-
nehmen erlangen kann, als der friiheste Zeitpunkt eines grundlegenden Vertragsabschlusses zwischen den sich
zusammenschliefenden Parteien angesehen.

Der Buchwert ist der Betrag, mit dem ein Verméogenswert nach Abzug aller kumulierten Abschreibungen (Amor-
tisationen) und aller kumulierten Wertminderungsaufwendungen angesetzt wird.

Eine zahlungsmittelgenerierende Einheit ist die kleinste identifizierbare Gruppe von Vermégenswerten, die Mittel-
zufliisse erzeugen, die weitestgehend unabhingig von den Mittelzufliissen anderer Vermigenswerte oder anderer
Gruppen von Vermogenswerten sind.

Gemeinschaftliche Vermigenswerte sind Vermogenswerte, aufler dem Geschiifts- oder Firmenwert, die zu den kiinf-
tigen Cashflows sowohl der zu priifenden zahlungsmittelgenerierenden Einheit als auch anderer zahlungsmittel-
generierender Einheiten beitragen.

Die Veriuferungskosten sind zusitzliche Kosten, die dem Verkauf eines Verméogenswertes oder einer zahlungsmittel-
generierenden Einheit direkt zugeordnet werden kénnen, mit Ausnahme der Finanzierungskosten und des
Ertragsteueraufwands.

Das Abschreibungsvolumen umfasst die Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines Vermigenswertes oder einen
Ersatzbetrag abziiglich seines Restwertes.

Abschreibung (Amortisation) ist die systematische Verteilung des Abschreibungsvolumens eines Verméogenswertes
iiber dessen Nutzungsdauer () .

Der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten ist der Betrag, der durch den Verkauf eines Vermogens-
wertes oder einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit in einer Transaktion zu Marktbedingungen zwischen sach-
verstindigen, vertragswilligen Parteien nach Abzug der VeriufSerungskosten erzielt werden konnte.

Ein Wertminderungsaufwand ist der Betrag, um den der Buchwert eines Vermdgenswertes oder einer zahlungsmittel-
generierenden Einheit seinen erzielbaren Betrag iibersteigt.

Der erzielbare Betrag eines Vermégenswertes oder einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit ist der hohere der bei-
den Betrige aus beizulegendem Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten und Nutzungswert.

() Im Fall eines immateriellen Vermogenswertes wird grundsatzlich der Ausdruck Amortisation anstelle von Abschreibung benutzt. Beide

Ausdriicke haben dieselbe Bedeutung.
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Die Nutzungsdauer ist entweder:

(a) die voraussichtliche Nutzungszeit des Vermigenswertes im Unternehmen;
oder

(b) die voraussichtlich durch den Vermogenswert im Unternehmen zu erzielende Anzahl an Produktionseinheiten
oder ihnlichen MafSgrifSen.

Der Nutzungswert ist der Barwert der kiinftigen Cashflows, der voraussichtlich aus einem Vermogenswert oder einer
zahlungsmittelgenerierenden Einheit abgeleitet werden kann.

IDENTIFIZIERUNG EINES VERMOGENSWERTES, DER WERTGEMINDERT SEIN KONNTE

Die Paragraphen 8-17 konkretisieren, wann der erzielbare Betrag zu bestimmen ist. Diese Anforderungen benutzen den
Begriff ,ein Vermogenswert®, aber sind ebenso auf einen einzelnen Vermogenswert wie auf eine zahlungsmittel-
generierende Einheit anzuwenden. Der iibrige Teil dieses Standards ist folgendermafien aufgebaut:

(a) Die Paragraphen 18-57 beschreiben die Anforderungen an die Bewertung des erzielbaren Betrages. Diese Anfor-
derungen benutzen auch den Begriff ,ein Vermdgenswert®, sind aber ebenso auf einen einzelnen Vermogenswert
wie auf eine zahlungsmittelgenerierende Einheit anzuwenden.

(b) Die Paragraphen 58-108 beschreiben die Anforderungen an die Erfassung und die Bewertung von
Wertminderungsaufwendungen. Die Erfassung und die Bewertung von Wertminderungsaufwendungen fiir ein-
zelne Vermogenswerte, aufler dem Geschifts- oder Firmenwert, werden in den Paragraphen 58-64 behandelt. Die
Paragraphen 65-108 behandeln die Erfassung und Bewertung von Wertminderungsaufwendungen fiir
zahlungsmittelgenerierende Einheiten und den Geschifts- oder Firmenwert.

(c) Die Paragraphen 109-116 beschreiben die Anforderungen an die Umkehr eines in fritheren Berichtsperioden fiir
einen Vermogenswert oder eine zahlungsmittelgenerierende Einheit erfassten Wertminderungsaufwands. Diese
Anforderungen benutzen wiederum den Begriff ,ein Vermogenswert®, sind aber ebenso auf einen einzelnen
Vermogenswert wie auf eine zahlungsmittelgenerierende Einheit anzuwenden. Zusitzliche Anforderungen sind fur
einen einzelnen Vermdgenswert in den Paragraphen 117-121, fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit in den
Paragraphen 122 und 123 und fur den Geschifts- oder Firmenwert in den Paragraphen 124 und 125 festgelegt.

(d) Die Paragraphen 126-133 konkretisieren die Informationen, die iiber Wertminderungsaufwendungen und
Wertaufholungen fiir Vermogenswerte und zahlungsmittelgenerierende Einheiten anzugeben sind. Die Paragra-
phen 134-137 konkretisieren zusitzliche Angabepflichten fiir zahlungsmittelgenerierende Einheiten, denen ein
Geschifts- oder Firmenwert bzw. immaterielle Vermogenswerte mit unbestimmter Nutzungsdauer zwecks Uber-
priifung auf Wertminderung zugeordnet wurden.

Ein Vermdogenswert ist wertgemindert, wenn sein Buchwert seinen erzielbaren Betrag iibersteigt. Die Paragraphen 12-14
beschreiben einige Anhaltspunkte dafiir, dass sich eine Wertminderung ereignet haben konnte. Wenn einer von diesen
Anhaltspunkten vorliegt, ist ein Unternehmen verpflichtet, eine formelle Schitzung des erzielbaren Betrages vorzuneh-
men. Wenn kein Anhaltspunkt fiir einen Wertminderungsaufwand vorliegt, verlangt dieser Standard von einem Unter-
nehmen nicht, eine formale Schitzung des erzielbaren Betrages vorzunehmen, es sei denn, es ist etwas anderes in Para-
graph 10 beschrieben.

Ein Unternehmen hat an jedem Bilanzstichtag einzuschitzen, ob irgendein Anhaltspunkt dafiir vorliegt, dass ein
Vermdgenswert wertgemindert sein konnte. Wenn ein solcher Anhaltspunkt vorliegt, hat das Unternehmen den
erzielbaren Betrag des Vermdgenswertes zu schitzen.

Unabhiingig davon, ob irgendein Anhaltspunkt fiir eine Wertminderung vorliegt, muss ein Unternehmen auch:

(a) einen immateriellen Vermogenswert mit einer unbestimmten Nutzungsdauer oder einen noch nicht nutzungs-
bereiten immateriellen Vermdgenswert jihrlich auf Wertminderung iiberpriifen, indem sein Buchwert mit sei-
nem erzielbaren Betrag verglichen wird. Diese Uberpriifung auf Wertminderung kann zu jedem Zeitpunkt
innerhalb des Geschiiftsjahres durchgefiihrt werden, vorausgesetzt, sie wird immer zum gleichen Zeitpunkt
jedes Jahres durchgefiihrt. Verschiedene immaterielle Vermigenswerte konnen zu unterschiedlichen Zeiten auf
Wertminderung gepriift werden. Wenn ein solcher immaterieller Verméogenswert jedoch erstmals in der aktu-
ellen Berichtsperiode angesetzt wurde, muss dieser immaterielle Vermiogenswert vor Ende der aktuellen
Berichtsperiode auf Wertminderung gepriift werden.

IAS 36
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11.

12.

13.

14.

0

(b) den bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbenen Geschiifts- oder Firmenwert jihrlich auf Wertmin-
derung gemiif$ den Paragraphen 80-99 iiberpriifen.

Die Fihigkeit eines immateriellen Vermogenswertes ausreichend kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen zu erzeugen, um
seinen Buchwert zu erzielen, unterliegt, bis der Vermogenswert zum Gebrauch zur Verfigung steht, fiir gewohnlich
grofSerer Ungewissheit, als nachdem er nutzungsbereit ist. Daher verlangt dieser Standard von einem Unternehmen, den
Buchwert eines noch nicht zum Gebrauch verfiigbaren immateriellen Vermogenswertes mindestens jahrlich auf Wert-
minderung zu priifen.

Bei der Beurteilung, ob irgendein Anhaltspunkt vorliegt, dass ein Vermigenswert wertgemindert sein konnte, hat
ein Unternehmen mindestens die folgenden Anhaltspunkte zu beriicksichtigen:

Externe Informationsquellen

(a) Wiihrend der Berichtsperiode ist der Marktwert eines Vermigenswertes deutlich stirker gesunken als dies durch
den Zeitablauf oder die gewohnliche Nutzung zu erwarten wiire.

(b) Wiihrend der Berichtsperiode sind signifikante Verinderungen mit nachteiligen Folgen fiir das Unternehmen
im technischen, marktbezogenen, 6konomischen oder gesetzlichen Umfeld, in welchem das Unternehmen titig
ist, oder in Bezug auf den Markt, fiir den der Verméogenswert bestimmt ist, eingetreten oder werden in der
néchsten Zukunft eintreten.

(c) Die Marktzinssitze oder andere Marktrenditen haben sich wihrend der Berichtsperiode erhoht und solche Erhé-
hungen werden sich wahrscheinlich auf den Abzinsungssatz, der fiir die Berechnung des Nutzungswertes her-
angezogen wird, auswirken und den erzielbaren Betrag des Vermdgenswertes wesentlich vermindern.

(d) Der Buchwert des Reinvermégens des Unternehmens ist grofSer als seine Marktkapitalisierung.
Interne Informationsquellen

(¢) Es liegen substanzielle Hinweise fiir eine Uberalterung oder einen physischen Schaden eines
Vermdgenswertes vor.

(f) Wiihrend der Berichtsperiode haben sich signifikante Verinderungen mit nachteiligen Folgen fiir das Unter-
nehmen in dem Umfang oder der Weise, in dem bzw. der der Verméogenswert genutzt wird oder aller Erwar-
tung nach genutzt werden wird, ereignet oder werden fiir die nihere Zukunft erwartet. Diese Verinderungen
umfassen die Stilllegung des Vermogenswertes, Planungen fiir die Einstellung oder Restrukturierung des Berei-
ches, zu dem ein Vermdgenswert gehort, Planungen fiir den Abgang eines Vermagenswertes vor dem urspriing-
lich erwarteten Zeitpunkt und die Neueinschitzung der Nutzungsdauer eines Vermégenswertes als begrenzt
vielmehr als unbegrenzt (') .

(g) Das interne Berichtswesen liefert substanzielle Hinweise dafiir, dass die wirtschaftliche Ertragskraft eines
Vermdégenswertes schlechter ist oder sein wird als erwartet.

Die Liste in Paragraph 12 ist nicht abschliefend. Ein Unternechmen kann andere Anhaltspunkte, dass ein Vermogens-
wert wertgemindert sein konnte, identifizieren, und diese wiirden das Unternehmen ebenso verpflichten, den erziel-
baren Betrag des Vermogenswertes zu bestimmen, oder im Falle eines Geschifts- oder Firmenwertes eine
Wertminderungsiiberpriifung gemifl den Paragraphen 80-99 vorzunehmen.

Substanzielle Hinweise aus dem internen Berichtswesen, die anzeigen, dass ein Vermogenswert wertgemindert sein
konnte, schlieBen folgende Faktoren ein:

(a) Cashflows ftir den Erwerb des Vermogenswertes, oder nachfolgende Mittelerfordernisse fiir den Betrieb oder die
Unterhaltung des Vermogenswertes, die signifikant hoher sind als urspriinglich geplant;

(b) tatsichliche Netto-Cashflows oder betriebliche Gewinne oder Verluste, die aus der Nutzung des Vermdgenswertes
resultieren, die signifikant schlechter als urspriinglich geplant sind;

Sobald ein Vermogenswert die Kriterien erfiillt, um als ,zur Verduferung gehalten® eingestuft zu werden (oder Teil einer Gruppe ist, die
als zur Verduferung gehalten eingestuft wird), wird er vom Anwendungsbereich dieses Standards ausgeschlossen und gemaf$ IFRS 5 Lang-

fristige zur Verduferung gehaltene Vermagenswerte und aufgegebene Geschiftsbereiche bilanziert.
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16.

17.

18.

19.

(c) ein wesentlicher Riickgang der geplanten Netto-Cashflows oder des betrieblichen Ergebnisses oder eine signifi-
kante Erhohung der geplanten Verluste, die aus der Nutzung des Vermdgenswertes resultieren;

oder

(d) Dbetriebliche Verluste oder Nettomittelabfliisse in Bezug auf den Vermogenswert, wenn die gegenwirtigen Betrige
fur die Berichtsperiode mit den veranschlagten Betrigen fiir die Zukunft zusammengefasst werden.

Wie in Paragraph 10 angegeben, verlangt dieser Standard, dass ein immaterieller Vermogenswert mit einer unbegrenz-
ten Nutzungsdauer oder einer, der noch nicht zum Gebrauch verfiigbar ist, und ein Geschifts- oder Firmenwert min-
destens jahrlich auf Wertminderung zu tiberpriifen sind. AufSer bei Anwendung der in Paragraph 10 dargestellten
Anforderungen ist das Konzept der Wesentlichkeit bei der Identifizierung, ob der erzielbare Betrag eines Vermdgens-
wertes zu schdtzen ist, heranzuziehen. Wenn frithere Berechnungen beispielsweise zeigen, dass der erzielbare Betrag
eines Vermogenswertes erheblich iiber dessen Buchwert liegt, braucht das Unternehmen den erzielbaren Betrag des
Vermdgenswertes nicht erneut zu schitzen, soweit sich keine Ereignisse ereignet haben, die diese Differenz beseitigt
haben konnten. Entsprechend kann eine frithere Analyse zeigen, dass der erzielbare Betrag eines Vermogenswertes auf
einen (oder mehrere) der in Paragraph 12 aufgelisteten Anhaltspunkte nicht sensibel reagiert.

Zur Veranschaulichung von Paragraph 15 ist ein Unternehmen, wenn die Marktzinssitze oder andere Marktrenditen
fir Finanzinvestitionen wihrend der Berichtsperiode gestiegen sind, in den folgenden Fillen nicht verpflichtet, eine for-
male Schitzung des erzielbaren Betrages eines Vermogenswertes vorzunehmen:

(@) wenn der Abzinsungssatz, der bei der Berechnung des Nutzungswertes des Vermogenswertes benutzt wird, wahr-
scheinlich nicht von der Erhohung dieser Marktrenditen beeinflusst wird. Eine Erhohung der kurzfristigen Zins-
sdtze muss sich beispielsweise nicht wesentlich auf den Abzinsungssatz auswirken, der fiir einen Vermogenswert
benutzt wird, der noch eine lange Restnutzungsdauer hat.

(b) Wenn der Abzinsungssatz, der bei der Berechnung des Nutzungswertes des Vermogenswertes benutzt wird, wahr-
scheinlich von der Erhohung dieser Marktzinssdtze betroffen ist, aber eine frithere Sensitivitdtsanalyse des erziel-
baren Betrages zeigt, dass:

(i) esunwahrscheinlich ist, dass es zu einer wesentlichen Verringerung des erzielbaren Betrages kommen wird,
weil die kiinftigen Cashflows wahrscheinlich ebenso steigen werden (in einigen Fillen kann ein Unterneh-
men beispielsweise in der Lage sein zu zeigen, dass es seine Erlose anpasst, um jegliche Erhéhungen der
Marktzinssitze zu kompensieren);

oder

(i) es unwahrscheinlich ist, dass die Abnahme des erzielbaren Betrages einen wesentlichen Wertminderungs-
aufwand zur Folge hat.

Wenn ein Anhaltspunkt vorliegt, dass ein Vermdgenswert wertgemindert sein konnte, kann dies darauf hindeuten, dass
die Restnutzungsdauer, die Abschreibungs-/Amortisationsmethode oder der Restwert des Vermogenswertes tiberpriift
und entsprechend dem auf den Vermogenswert anwendbaren Standard angepasst werden muss, auch wenn kein
Wertminderungsaufwand fiir den Vermogenswert erfasst wird.

BEWERTUNG DES ERZIELBAREN BETRAGES

Dieser Standard definiert den erzielbaren Betrag als den hoheren der beiden Betrage aus beizulegendem Zeitwert abziig-
lich der Verkaufskosten und Nutzungswert eines Vermogenswertes oder einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit. Die
Paragraphen 19-57 beschreiben die Anforderungen an die Bewertung des erzielbaren Betrages. Diese Anforderungen
benutzen den Begriff ,ein Vermogenswert”, aber sind ebenso auf einen einzelnen Vermogenswert wie auf eine
zahlungsmittelgenerierende Einheit anzuwenden.

Es ist nicht immer erforderlich, sowohl den beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten als auch den
Nutzungswert eines Vermogenswertes zu bestimmen. Wenn einer dieser Werte den Buchwert des Vermogenswertes
tibersteigt, ist der Vermdgenswert nicht wertgemindert und es ist nicht erforderlich, den anderen Wert zu schitzen.
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21.

22.

23.

Es kann moglich sein, den beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten auch dann zu bestimmen, wenn der
Vermogenswert nicht an einem aktiven Markt gehandelt wird. Manchmal wird es indes nicht méglich sein, den beizu-
legenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten zu bestimmen, weil keine Grundlage fiir eine verldssliche Schitzung
des Betrages aus dem Verkauf des Vermogenswertes zu Marktbedingungen zwischen sachverstindigen und vertrags-
willigen Parteien besteht. In diesem Fall kann das Unternehmen den Nutzungswert des Vermdgenswertes als seinen
erzielbaren Betrag verwenden.

Liegt kein Grund zu der Annahme vor, dass der Nutzungswert eines Vermogenswertes seinen beizulegenden Zeitwert
abziiglich der Verkaufskosten wesentlich iibersteigt, kann der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten als
erzielbarer Betrag des Vermdgenswertes angesehen werden. Dies ist hdufig bei Vermogenswerten der Fall, die zu
Verduflerungszwecken gehalten werden. Das liegt daran, dass der Nutzungswert eines Vermdgenswertes, der zu
Veriduferungszwecken gehalten wird, hauptsichlich aus den NettoverduRerungserlosen besteht, da die kiinftigen Cas-
hflows aus der fortgesetzten Nutzung des Vermogenswertes bis zu seinem Abgang wahrscheinlich unbedeutend sein
werden.

Der erzielbare Betrag ist fiir einen einzelnen Vermogenswert zu bestimmen, es sei denn, ein Vermdgenswert erzeugt
keine Mittelzufliisse, die weitestgehend unabhingig von denen anderer Vermdgenswerte oder anderer Gruppen von
Vermogenswerten sind. Wenn dies der Fall ist, ist der erzielbare Betrag fiir die zahlungsmittelgenerierende Einheit zu
bestimmen, zu der der Vermogenswert gehort (siche Paragraphen 65-103), es sei denn, dass entweder:

(a) der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten des Vermdgenswertes hoher ist als sein Buchwert;

oder

(b) der Nutzungswert des Vermogenswertes Schatzungen zufolge nahezu dem beizulegenden Zeitwert abziiglich der
Verkaufskosten entspricht, und der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten ermittelt werden kann.

In einigen Fillen konnen Schitzungen, Durchschnittswerte und computerunterstiitzte abgekiirzte Verfahren angemes-
sene Anndherungen an die in diesem Standard dargestellten ausfiihrlichen Berechnungen zur Bestimmung des beizu-
legenden Zeitwertes abziiglich der Verkaufskosten oder des Nutzungswertes liefern.

Bewertung des erzielbaren Betrages eines immateriellen Vermdgenswertes mit einer unbegrenzten Nutzungsdauer

24.

Paragraph 10 verlangt, dass ein immaterieller Vermogenswert mit einer unbegrenzten Nutzungsdauer jahrlich auf Wert-
minderung zu tiberpriifen ist, wobei sein Buchwert mit seinem erzielbaren Betrag verglichen wird, unabhingig davon
ob irgendetwas auf eine Wertminderung hindeutet. Die jiingsten ausfithrlichen Berechnungen des erzielbaren Betrages
eines solchen Vermdgenswertes, der in einer vorhergehenden Berichtsperiode ermittelt wurde, konnen jedoch fiir die
Uberpriifung auf Wertminderung dieses Vermdgenswertes in der aktuellen Berichtsperiode benutzt werden, vorausge-
setzt, dass alle nachstehenden Kriterien erfiillt sind:

(a) wenn der immaterielle Vermogenswert keine Mittelzufliisse aus der fortgesetzten Nutzung erzeugt, die von denen
anderer Vermogenswerte oder Gruppen von Vermogenswerten weitestgehend unabhingig sind, und daher als Teil
der zahlungsmittelgenerierenden Einheit, zu der er gehort, auf Wertminderung iiberpriift wird, haben sich die diese
Einheit bildenden Vermogenswerte und Schulden seit der letzten Berechnung des erzielbaren Betrages nicht
wesentlich gedndert;

(b) die letzte Berechnung des erzielbaren Betrages ergab einen Betrag, der den Buchwert des Vermogenswertes wesent-
lich tiberstieg;

und

(c) auf der Grundlage einer Analyse der seit der letzten Berechnung des erziclbaren Betrages aufgetretenen Ereignisse
und gednderten Umstinde ist die Wahrscheinlichkeit, dass bei einer aktuellen Ermittlung der erzielbare Betrag
niedriger als der Buchwert des Vermogenswertes sein wiirde, dufSerst gering.

Beizulegender Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten

25.

Der bestmogliche substanzielle Hinweis fiir den beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten eines Vermdgens-
wertes ist der in einem bindenden Verkaufsvertrag zwischen unabhingigen Geschiftspartnern festgelegte Preis, nach
Abzug der zusitzlichen Kosten, die dem Verkauf des Vermogenswertes direkt zugeordnet werden konnen.



31.12.2004 Amtsblatt der Europdischen Union L 392/91
IAS 36
26. Wenn kein bindender Verkaufsvertrag vorliegt, der Vermégenswert jedoch an einem aktiven Markt gehandelt wird, ist

27.

28.

29.

der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten der Marktpreis des Vermogenswertes abziiglich der
VerdufSerungskosten. Der aktuelle Angebotspreis wird fir gewohnlich als geeigneter Marktpreis erachtet. Wenn aktu-
elle Angebotspreise nicht zur Verfugung stehen, kann der Preis der jiingsten Transaktion eine geeignete Grundlage fiir
die Schitzung des beizulegenden Zeitwertes abziiglich der Verkaufskosten liefern, vorausgesetzt, dass zwischen dem
Zeitpunkt der Transaktion und dem Zeitpunkt, zu dem die Schitzung vorgenommen wurde, keine signifikante Ver-
anderung der wirtschaftlichen Verhiltnisse eingetreten ist.

Wenn kein bindender Verkaufsvertrag oder aktiver Markt fiir einen Vermogenswert besteht, basiert der beizulegende
Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten auf der Grundlage der besten verfiigbaren Informationen, um den Betrag wider-
zuspiegeln, den ein Unternechmen an dem Bilanzstichtag aus dem Verkauf des Vermogenswertes zu Marktbedingungen
zwischen sachverstindigen, vertragswilligen und voneinander unabhingigen Geschiftspartnern nach dem Abzug der
Verduflerungskosten erzielen konnte. Bei der Bestimmung dieses Betrages beriicksichtigt ein Unternehmen das Ergeb-
nis der jiingsten Transaktionen fiir dhnliche Vermogenswerte innerhalb derselben Branche. Der beizulegende Zeitwert
abziiglich der Verkaufskosten spiegelt nicht das Ergebnis eines Zwangsverkaufs wider, sofern das Management nicht
zum sofortigen Verkauf gezwungen ist.

Sofern die Verduferungskosten nicht als Schulden angesetzt wurden, werden sie bei der Bestimmung des beizulegen-
den Zeitwertes abziiglich der Verkaufskosten abgezogen. Beispiele fiir derartige Kosten sind Gerichts- und Anwalts-
kosten, Borsenumsatzsteuern und dhnliche Transaktionssteuern, die Aufwendungen fiir die Beseitigung des Vermdgens-
wertes und die direkt zurechenbaren zusitzlichen Aufwendungen, um den Vermdgenswert in den entsprechenden
Zustand fiir seinen Verkauf zu versetzen. Leistungen aus Anlass der Beendigung des Arbeitsverhiltnisses (wie in IAS 19
Leistungen an Arbeitnehmer definiert) und Aufwendungen, die mit der Verringerung oder Reorganisation eines Geschifts-
bereichs nach dem Verkauf eines Vermdgenswertes verbunden sind, sind indes keine direkt zurechenbaren zusitzli-
chen Kosten fiir die Verduflerung des Vermogenswertes.

Manchmal erfordert die VerdufSerung eines Vermogenswertes, dass der Kaufer eine Schuld tibernimmt, und fir den
Vermogenswert und die Schuld ist nur ein einziger beizulegender Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten vorhanden.
Paragraph 78 erldutert, wie in solchen Fillen zu verfahren ist.

Nutzungswert

30.

31.

In der Berechnung des Nutzungswertes eines Vermdgenswertes miissen sich die folgenden Elemente widerspiegeln:

(a) eine Schitzung der kiinftigen Cashflows, die das Unternehmen durch den Vermigenswert zu erzielen erhofft;

(b) Erwartungen im Hinblick auf eventuelle wertmifSige oder zeitliche Verinderungen dieser kiinftigen Cashflows;

(c) der Zinseffekt, der durch den risikolosen Zinssatz des aktuellen Marktes dargestellt wird;

(d) der Preis, um die mit dem Vermdgenswert verbundene Unsicherheit zu tragen;

und

(e) andere Faktoren, wie Illiquiditit, die Marktteilnehmer bei der Preisgestaltung der kiinftigen Cashflows, die das
Unternehmen durch den Vermigenswert zu erzielen erhofft, widerspiegeln wiirden.

Die Schdtzung des Nutzungswertes eines Vermogenswertes umfasst die folgenden Schritte:

(a) die Schitzung der kiinftigen Cashflows aus der fortgesetzten Nutzung des Vermdgenswertes und aus seiner letzt-
endlichen Verduferung;

sowie

(b) die Anwendung eines angemessenen Abzinsungssatzes fiir jene kiinftigen Cashflows.
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32.

Die in Paragraph 30(b), (d) und (e) aufgefithrten Elemente konnen entweder als Anpassungen der kiinftigen Cashflows
oder als Anpassungen des Abzinsungssatzes widergespiegelt werden. Welchen Ansatz ein Unternehmen auch anwen-
det, um Erwartungen hinsichtlich eventueller wertméRiger oder zeitlicher Anderungen der kiinftigen Cashflows wider-
zuspiegeln, es muss letztendlich der erwartete Barwert der kiinftigen Cashflows, d.h. der gewichtete Durchschnitt aller
moglichen Ergebnisse widergespiegelt werden. Anhang A enthilt zusitzliche Leitlinien fiir die Anwendung der Barwert-
Methoden, um den Nutzungswert eines Vermogenswertes zu bewerten.

Grundlage fiir die Schitzungen der kiinftigen Cashflows

33.

34.

35.

36.

37.

38.

Bei der Ermittlung des Nutzungswertes muss ein Unternehmen:

(a) die Cashflow-Prognosen auf verniinftigen und vertretbaren Annahmen aufbauen, die die beste vom Manage-
ment vorgenommene Einschitzung der 6konomischen Rahmenbedingungen reprisentieren, die fiir die Rest-
nutzungsdauer eines Vermogenswertes bestehen werden. Ein groferes Gewicht ist dabei auf externe Hinweise
zu legen.

(b) die Cashflow-Prognosen auf den jiingsten vom Management genehmigten Finanzplinen/Vorhersagen auf-
bauen, die jedoch alle geschiitzten kiinftigen Mittelzufliisse bzw. Mittelabfliisse, die aus kiinftigen Restruk-
turierungen oder aus der Verbesserung bzw. Erhéhung der Ertragskraft des Vermigenswertes erwartet wer-
den, ausschliefSen sollen. Auf diesen Finanzplinen/Vorhersagen basierende Prognosen sollen sich auf einen
Zeitraum von maximal fiinf Jahren erstrecken, es sei denn, dass ein lingerer Zeitraum gerechtfertigt werden
kann.

(c) die Cashflow-Prognosen jenseits des Zeitraums schitzen, auf den sich die jiingsten Finanzpline/Vorhersagen
beziehen, unter Anwendung einer gleich bleibenden oder riickliufigen Wachstumsrate fiir die Folgejahre durch
eine Extrapolation der Prognosen, die auf den Finanzplinen/Vorhersagen beruhen, es sei denn, dass eine stei-
gende Rate gerechtfertigt werden kann. Diese Wachstumsrate darf die langfristige Durchschnitts-
wachstumsrate fiir die Produkte, die Branchen oder das Land bzw. die Linder, in dem/denen das Unternehmen
titig ist, oder fiir den Markt, in welchem der Vermdgenswert genutzt wird, nicht iiberschreiten, es sei denn,
dass eine hohere Rate gerechtfertigt werden kann.

Das Management beurteilt die Angemessenheit der Annahmen, auf denen seine aktuellen Cashflow-Prognosen beru-
hen, indem es die Griinde fiir Differenzen zwischen den vorherigen Cashflow-Prognosen und den aktuellen Cashflows
tiberpriift. Das Management hat sicherzustellen, dass die Annahmen, auf denen die aktuellen Cashflow-Prognosen beru-
hen, mit den effektiven Ergebnissen der Vergangenheit iibereinstimmen, vorausgesetzt, dass die Auswirkungen von
Ereignissen und Umstdnden, die, nachdem die effektiven Cashflows generiert waren, auftraten, dies als geeignet erschei-
nen lassen.

Detaillierte, eindeutige und verldssliche Finanzpline/Vorhersagen fiir kiinftige Cashflows fiir lingere Perioden als fiinf
Jahre sind in der Regel nicht verfiigbar. Aus diesem Grund beruhen die Schitzungen des Managements iber die kiinf-
tigen Cashflows auf den jiingsten Finanzplanen/Vorhersagen fiir einen Zeitraum von maximal funf Jahren. Das Manage-
ment kann auch Cashflow-Prognosen verwenden, die sich auf Finanzplane/Vorhersagen fiir einen lingeren Zeitraum
als funf Jahre erstrecken, wenn es sicher ist, dass diese Prognosen verlisslich sind und es seine Fahigkeit unter Beweis
stellen kann, basierend auf vergangenen Erfahrungen, die Cashflows iiber den entsprechenden lingeren Zeitraum genau
vorherzusagen.

Cashflow-Prognosen bis zum Ende der Nutzungsdauer eines Vermdgenswertes werden durch die Extrapolation der
Cashflow-Prognosen auf der Basis der Finanzpline/Vorhersagen unter Verwendung einer Wachstumsrate fiir die Folge-
jahre vorgenommen. Diese Rate ist gleich bleibend oder fallend, es sei denn, dass eine Steigerung der Rate objektiven
Informationen iiber den Verlauf des Lebenszyklus eines Produktes oder einer Branche entspricht. Falls angemessen, ist
die Wachstumsrate gleich Null oder negativ.

Soweit die Bedingungen giinstig sind, werden Wettbewerber wahrscheinlich in den Markt eintreten und das Wachs-
tum beschrinken. Deshalb ist es fir ein Unternehmen schwierig, die durchschnittliche historische Wachstumsrate fiir
die Produkte, die Branchen, das Land oder die Lander, in dem/denen das Unternehmen tatig ist, oder fiir den Markt fiir
den der Vermogenswert genutzt wird, tiber einen lingeren Zeitraum (beispielsweise zwanzig Jahre) zu iiberschreiten.

Bei der Verwendung der Informationen aus den Finanzplinen/Vorhersagen beriicksichtigt ein Unternehmen, ob die
Informationen auf verniinftigen und vertretbaren Annahmen beruhen und die beste Einschitzung des Managements
tiber die 6konomischen Rahmenbedingungen, die iiber die Restnutzungsdauer eines Vermogenswertes bestehen wer-
den, darstellen.
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Zusammensetzung der Schidtzungen der kinftigen Cashflows

39.

40.

41.

42.

43.

44,

45.

In die Schitzungen der kiinftigen Cashflows sind die folgenden Elemente einzubeziehen:
(a) Prognosen der Mittelzufliisse aus der fortgesetzten Nutzung des Vermégenswertes;

(b) Prognosen der Mittelabfliisse, die notwendigerweise entstehen, um Mittelzufliisse aus der fortgesetzten Nut-
zung eines Vermigenswertes zu erzielen (einschlieflich der Mittelabfliisse zur Vorbereitung des Vermigens-
wertes fiir seine Nutzung), die direkt oder auf einer verniinftigen und stetigen Basis dem Vermigenswert zuge-
ordnet werden konnen;

und

(c) Netto-Cashflows, die ggf. fiir den Abgang des Vermigenswertes am Ende seiner Nutzungsdauer eingehen (oder
gezahlt werden).

Schitzungen der kiinftigen Cashflows und des Abzinsungssatzes spiegeln stetige Annahmen iiber die auf die allge-
meine Inflation zuriickzufithrenden Preissteigerungen wider. Wenn der Abzinsungssatz die Wirkung von Preissteige-
rungen, die auf die allgemeine Inflation zuriickzufithren sind, einbezieht, werden die kiinftigen Cashflows in nomina-
len Betrdgen geschitzt. Wenn der Abzinsungssatz die Wirkung von Preissteigerungen, die auf die allgemeine Inflation
zuriickzufithren sind, nicht einbezieht, werden die kiinftigen Cashflows in realen Betrdgen geschitzt (schlieSen aber
kiinftige spezifische Preissteigerungen oder -senkungen ein).

Die Prognosen der Mittelabfliisse schliefen jene fiir die tigliche Wartung des Vermogenswertes als auch kiinftige
Gemeinkosten ein, die der Nutzung des Vermdgenswertes direkt zugerechnet oder auf einer verniinftigen und stetigen
Basis zugeordnet werden konnen.

Wenn der Buchwert eines Vermogenswertes noch nicht alle Mittelabfliisse enthalt, die anfallen werden, bevor dieser
nutzungs- oder verkaufsbereit ist, enthélt die Schatzung der kiinftigen Mittelabfliisse eine Schitzung aller weiteren
kiinftigen Mittelabfliisse, die erwartungsgemaf$ anfallen werden, bevor der Vermogenswert nutzungs- oder verkaufs-
bereit ist. Dies ist beispielsweise der Fall fiir ein im Bau befindliches Gebiude oder bei einem noch nicht abgeschlos-
senen Entwicklungsprojekt.

Um Doppelzihlungen zu vermeiden, beziehen die Schatzungen der kiinftigen Cashflows die folgenden Faktoren nicht
mit ein:

(@) Mittelzufliisse von Vermogenswerten, die Mittelzufliisse erzeugen, die weitgehend unabhingig von den Mittelzu-
flisssen des zu priifenden Vermogenswertes sind (beispielsweise finanzielle Vermogenswerte wie Forderungen);

und

(b) Mittelabfliisse, die sich auf als Schulden angesetzte Verpflichtungen beziehen (beispielsweise Verbindlichkeiten,
Pensionen oder Riickstellungen).

Kiinftige Cashflows sind fiir einen Vermégenswert in seinem gegenwiirtigen Zustand zu schiitzen. Schitzungen der
kiinftigen Cashflows diirfen nicht die geschiitzten kiinftigen Cashflows umfassen, deren Entstehung erwartet wird,

aufgrund

(a) einer kiinftigen Restrukturierung, zu der ein Unternehmen noch nicht verpflichtet ist;
oder

(b) einer Verbesserung oder Erhohung der Ertragskraft des Vermiogenswertes.

Da die kiinftigen Cashflows fiir einen Vermogenswert in seinem gegenwirtigen Zustand geschitzt werden, spiegelt der
Nutzungswert nicht die folgenden Faktoren wider:

(a) kiinftige Mittelabfliisse oder die dazugehorigen Kosteneinsparungen (beispielsweise durch die Verminderung des
Personalaufwands) oder der erwartete Nutzen aus einer kiinftigen Restrukturierung, zu der ein Unternchmen noch
nicht verpflichtet ist;

oder

IAS 36
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46.

47.

48.

49.

50.

51.

52.

53.

(b) kiinftige Mittelabfliisse, die die Ertragskraft des Vermogenswertes verbessern oder erhohen werden, oder die dazu-
gehorigen Mittelzufliisse, die aus solchen Mittelabfliisse entstehen sollen.

Eine Restrukturierung ist ein vom Management geplantes und gesteuertes Programm, das entweder den Umfang der
Geschiftstatigkeit oder die Weise, in der das Geschift gefithrt wird, wesentlich verdndert. IAS 37 Riickstellungen,
Eventualschulden und Eventualforderungen konkretisiert, wann sich ein Unternehmen zu einer Restrukturierung verpflich-
tet hat.

Wenn ein Unternehmen zu einer Restrukturierung verpflichtet ist, sind wahrscheinlich einige Vermogenswerte von der
Restrukturierung betroffen sein. Sobald das Unternehmen zur Restrukturierung verpflichtet ist:

(a) spiegeln seine zwecks Bestimmung des Nutzungswertes kiinftigen Schitzungen der Cashflows die Kosteneinspa-
rungen und den sonstigen Nutzen aus der Restrukturierung wider (auf Basis der jiingsten vom Management gebil-
ligten Finanzpldne/Vorhersagen);

und

(b) werden seine Schitzungen kiinftiger Mittelabfliisse fiir die Restrukturierung in einer Restrukturierungsriickstel-
lung in Ubereinstimmung mit IAS 37 erfasst.

Das erlduternde Beispiel 5 veranschaulicht die Wirkung einer kiinftigen Restrukturierung auf die Berechnung des
Nutzungswertes.

Bis ein Unternehmen Mittelabfliisse titigt, die die Ertragskraft des Vermogenswertes verbessern oder erhohen, enthal-
ten die Schdtzungen der kiinftigen Cashflows keine kiinftigen geschitzten Mittelzufliisse, die infolge der Erhohung des
mit dem Mittelabfluss verbundenen wirtschaftlichen Nutzens zufliefen werden (siche erlduterndes Beispiel 6).

Schitzungen der kiinftigen Cashflows umfassen auch kiinftige Mittelabfliisse, die erforderlich sind, um den wirtschaft-
lichen Nutzen des Vermdgenswertes auf dem gegenwirtigen Niveau zu halten. Wenn eine zahlungsmittelgenerierende
Einheit aus Vermogenswerten mit verschiedenen geschitzten Nutzungsdauern besteht, die alle fiir den laufenden
Betrieb der Einheit notwendig sind, wird bei der Schitzung der mit der Einheit verbundenen kiinftigen Cashflows der
Ersatz von Vermdgenswerten kiirzerer Nutzungsdauer als Teil der tiglichen Wartung der Einheit betrachtet. Ahnliches
gilt, wenn ein einzelner Vermogenswert aus Bestandteilen mit unterschiedlichen Nutzungsdauern besteht, dann wird
der Ersatz der Bestandteile kiirzerer Nutzungsdauer als Teil der tiglichen Wartung des Vermdgenswertes betrachtet,
wenn die vom Vermogenswert generierten kiinftigen Cashflows geschatzt werden.

In den Schiitzungen der kiinftigen Cashflows sind folgende Elemente nicht enthalten:
(a) Mittelzu- oder -abfliisse aus Finanzierungstitigkeiten;

oder
(b) Ertragsteuereinnahmen oder -zahlungen.

Geschitzte kiinftige Cashflows spiegeln Annahmen wider, die der Art und Weise der Bestimmung des Abzinsungs-
satzes entsprechen. Andernfalls wiirden die Wirkungen einiger Annahmen zweimal angerechnet oder ignoriert wer-
den. Da der Zinseffekt bei der Diskontierung der kiinftigen Cashflows beriicksichtigt wird, schlielen diese Cashflows
Mittelzu- oder -abfliisse aus Finanzierungstitigkeit aus. Da der Abzinsungssatz auf einer Vorsteuerbasis bestimmt wird,
werden auch die kiinftigen Cashflows auf einer Vorsteuerbasis geschitzt.

Die Schitzung der Netto-Cashflows, die fiir den Abgang eines Vermigenswertes am Ende seiner Nutzungsdauer
eingehen (oder gezahlt werden), muss dem Betrag entsprechen, den ein Unternehmen aus dem Verkauf des
Vermagenswertes zwischen sachverstindigen, vertragswilligen und voneinander unabhdingigen Geschiftspartnern
nach Abzug der geschiitzten Veriuflerungskosten erzielen konnte.

Die Schitzung der Netto-Cashflows, die fiir den Abgang eines Vermdgenswertes am Ende seiner Nutzungsdauer ein-
gehen (oder gezahlt werden), ist in einer dhnlichen Weise wie beim beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufs-
kosten eines Vermdgenswertes zu bestimmen, aufler dass bei der Schitzung dieser Netto-Cashflows:

(a) ein Unternchmen die Preise verwendet, die zum Zeitpunkt der Schitzung fir dhnlichen Vermdgenswerte gelten,
die das Ende ihrer Nutzungsdauer erreicht haben und die unter Bedingungen betrieben wurden, die mit den Bedin-
gungen vergleichbar sind, unter denen der Vermogenswert genutzt werden soll.
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(b) Das Unternehmen passt diese Preise im Hinblick auf die Auswirkungen kiinftiger Preiserh6hungen aufgrund der
allgemeinen Inflation und spezieller kiinftiger Preissteigerungen/-senkungen an. Wenn die Schatzungen der kiinf-
tigen Cashflows aus der fortgesetzten Nutzung des Vermogenswertes und des Abzinsungssatzes die Wirkung der
allgemeinen Inflation indes ausschliefen, dann beriicksichtigt das Unternehmen diese Wirkung auch nicht bei der
Schitzung der Netto-Cashflows des Abgangs.

Kiinftige Cashflows in Fremdwahrung

54. Kinftige Cashflows werden in der Wihrung geschitzt, in der sie generiert werden, und werden mit einem fiir diese
Wihrung angemessenen Abzinsungssatz abgezinst. Ein Unternehmen rechnet den Barwert mithilfe des am Tag der
Berechnung des Nutzungswertes geltenden Devisenkassakurses um.

Abzinsungssatz

55. Bei dem Abzinsungssatz (den Abzinsungssitzen) muss es sich um einen Zinssatz (Zinssitze) vor Steuern handeln,
der (die) die gegenwiirtigen Marktbewertungen folgender Faktoren widerspiegelt (widerspiegeln):

(a) den Zinseffekt;
und

(b) die speziellen Risiken eines Vermdgenswertes, fiir die die geschitzten kiinftigen Cashflows nicht angepasst
wurden.

56. Ein Zinssatz, der die gegenwirtigen Markteinschitzungen des Zinseffektes und die speziellen Risiken eines Vermdgens-
wertes widerspiegelt, ist die Rendite, die Investoren verlangen wiirden, wenn eine Finanzinvestition zu wihlen wire,
die Cashflows iiber Betrige, Zeitrdume und Risikoprofile erzeugen wiirde, die vergleichbar mit denen wiren, die das
Unternechmen von dem Vermogenswert zu erzielen erhofft. Dieser Zinssatz ist auf der Basis des Zinssatzes zu schit-
zen, der bei gegenwirtigen Markttransaktionen fiir vergleichbare Vermogenswerte verwendet wird, oder auf der Basis
der durchschnittlich gewichteten Kapitalkosten eines borsennotierten Unternehmens, das einen einzelnen Vermdgens-
wert (oder einen Bestand an Vermogenswerten) besitzt, der mit dem zu priifenden Vermogenswert im Hinblick auf
das Nutzungspotenzial und die Risiken vergleichbar ist. Der Abzinsungssatz (die Abzinsungssitze), der (die) zur Berech-
nung des Nutzungswertes eines Vermogenswertes verwendet wird (werden), darf (diirfen) jedoch keine Risiken wider-
spiegeln, fiir die die geschitzten kiinftigen Cashflows bereits angepasst wurden. Andernfalls wiirden die Wirkungen
einiger Annahmen doppelt angerechnet.

57. Wenn ein vermogenswertspezifischer Zinssatz nicht direkt tiber den Markt erhiltlich ist, verwendet ein Unternehmen
Ersatzfaktoren zur Schitzung des Abzinsungssatzes. Anhang A enthélt zusitzliche Leitlinien zur Schitzung von Abzin-
sungssitzen unter diesen Umstanden.

ERFASSUNG UND BEWERTUNG EINES WERTMINDERUNGSAUFWANDS

58. Die Paragraphen 59-64 beschreiben die Anforderungen an die Erfassung und Bewertung eines Wertminderungs-
aufwands fiir einen einzelnen Vermogenswert mit Ausnahme eines Geschifts- oder Firmenwertes. Die Erfassung und
Bewertung des Wertminderungsaufwands einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit und eines Geschifts- oder Firmen-
wertes werden in den Paragraphen 65-108 behandelt.

59. Dann, und nur dann, wenn der erzielbare Betrag eines Vermdgenswertes geringer ist als sein Buchwert, ist der Buch-
wert des Vermigenswertes auf seinen erzielbaren Betrag zu verringern. Diese Verringerung stellt einen
Wertminderungsaufwand dar.

60. Ein Wertminderungsaufwand ist sofort im Periodenergebnis zu erfassen, es sei denn, dass der Vermogenswert zum
Neubewertungsbetrag nach einem anderen Standard (beispielsweise nach dem Neubewertungsmodell in IAS 16
Sachanlagen) erfasst wird. Jeder Wertminderungsaufwand eines neu bewerteten Vermégenswertes ist als eine Neu-
bewertungsabnahme in Ubereinstimmung mit diesem anderen Standard zu behandeln.

61. Ein Wertminderungsaufwand eines nicht neu bewerteten Vermdgenswertes wird im Periodenergebnis erfasst. Ein
Wertminderungsaufwand eines neu bewerteten Vermogenswertes wird indes direkt gegen die Neubewertungsriicklage
des Vermogenswertes verrechnet, soweit der Wertminderungsaufwand nicht den in der Neubewertungsriicklage fiir
denselben Vermogenswert erfassten Betrag iibersteigt.

IAS 36
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2. Wenn der geschiitzte Betrag des Wertminderungsaufwands grifSer ist als der Buchwert des Vermdgenswertes, hat

63.

64.

65.

ein Unternehmen dann, und nur dann, eine Schuld anzusetzen, wenn dies von einem anderen Standard verlangt
wird.

Nach der Erfassung eines Wertminderungsaufwands ist der Abschreibungs-/Amortisationsaufwand eines
Vermdégenswertes in kiinftigen Perioden anzupassen, um den berichtigten Buchwert des Vermégenswertes, abziig-
lich eines etwaigen Restwertes systematisch iiber seine Restnutzungsdauer zu verteilen.

Wenn ein Wertminderungsaufwand erfasst worden ist, werden alle damit in Bezichung stehenden latenten Steueran-
spriiche oder -schulden nach IAS 12 Ertragsteuern bestimmt, indem der berichtigte Buchwert des Vermdgenswertes mit
seinem Steuerwert verglichen wird (siche erlduterndes Beispiel 3).

ZAHLUNGSMITTELGENERIERENDE EINHEITEN UND GESCHAFTS- ODER FIRMENWERT

Die Paragraphen 66-108 beschreiben die Anforderungen an die Identifizierung der zahlungsmittelgenerierenden Ein-
heit, zu der ein Vermogenswert gehort, sowie an die Bestimmung des Buchwertes und die Erfassung der
Wertminderungsaufwendungen fiir zahlungsmittelgenerierende Einheiten und Geschifts- oder Firmenwerte.

Identifizierung der zahlungsmittelgenerierenden Einheit, zu der ein Vermagenswert gehort

66.

67.

Wenn irgendein Anhaltspunkt dafiir vorliegt, dass ein Vermogenswert wertgemindert sein konnte, ist der erzielbare
Betrag fiir den einzelnen Vermogenswert zu schitzen. Falls es nicht moglich ist, den erzielbaren Betrag fiir den ein-
zelnen Vermogenswert zu schitzen, hat ein Unternehmen den erzielbaren Betrag der zahlungsmittelgenerierenden
Einheit zu bestimmen, zu der der Vermdigenswert gehort (die zahlungsmittelgenerierende Einheit des
Vermaogenswertes).

Der erzielbare Betrag eines einzelnen Vermogenswertes kann nicht bestimmt werden, wenn:

(a) der Nutzungswert des Vermogenswertes nicht nah an seinem beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufs-
kosten geschitzt werden kann (wenn beispiclsweise die kiinftigen Cashflows aus der fortgesetzten Nutzung des
Vermogenswertes nicht als unbedeutend eingeschitzt werden konnen);

und

(b) der Vermogenswert keine Mittelzufliisse erzeugt, die weitestgehend unabhingig von denen anderer Vermogens-
werte sind.

In derartigen Fillen kann ein Nutzungswert und demzufolge ein erzielbarer Betrag nur fiir die zahlungsmittel-
generierende Einheit des Vermogenswertes bestimmt werden.

Beispiel

Ein Bergbauunternehmen besitzt eine private Eisenbahn zur Unterstiitzung seiner Bergbautitigkeit. Die private Eisen-
bahn konnte nur zum Schrottwert verkauft werden und sie erzeugt keine Mittelzufliisse, die weitestgehend unabhingig
von den Mittelzufliissen der anderen Vermogenswerte des Bergwerkes sind.

Es ist nicht moglich, den erzielbaren Betrag der privaten Eisenbahn zu schdtzen, weil ihr Nutzungswert nicht bestimmt werden kann
und wahrscheinlich von dem Schrottwert abweicht. Deshalb schdtzt das Unternehmen den erzielbaren Betrag der zahlungsmittel-
generierenden Einheit, zu der die private Eisenbahn gehort, d.h. des Bergwerkes als Ganzes.
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68. Wie in Paragraph 6 definiert, ist die zahlungsmittelgenerierende Einheit eines Vermogenswertes die kleinste Gruppe von
Vermogenswerten, die den Vermogenswert enthilt und Mittelzufliisse erzeugt, die weitestgehend unabhingig von den
Mittelzufliissen anderer Vermogenswerte oder einer anderen Gruppe von Vermogenswerten sind. Die Identifizierung
der zahlungsmittelgenerierenden Einheit eines Vermogenswertes erfordert Einschidtzungen. Wenn der erzielbare Betrag
nicht fiir einen einzelnen Vermogenswert bestimmt werden kann, identifiziert ein Unternechmen die kleinste Zusam-

menfassung von Vermogenswerten, die weitestgehend unabhingige Mittelzufliisse erzeugt.

Beispiel

Fine Busgesellschaft bietet Beforderungsleistungen im Rahmen eines Vertrages mit einer Gemeinde an, der auf finf ver-
schiedenen Strecken jeweils einen Mindestservice verlangt. Die auf jeder Strecke eingesetzten Vermdgenswerte und die
Cashflows von jeder Strecke konnen gesondert identifiziert werden. Auf einer der Stecken wird ein erheblicher Verlust
erwirtschaftet.

Da das Unternehmen nicht die Maglichkeit hat, eine der Busrouten einzuschrénken, ist die niedrigste Einheit identifizierbarer Mittel-
zufliisse, die weitestgehend von den Mittelzufliissen anderer Vermogenswerte oder anderer Gruppen von Verméogenswerten unabhdn-
gig sind, die von den fiinf Routen gemeinsam erzeugten Mittelzufliisse. Die zahlungsmittelgenerierende Einheit fiir jede der Strecken
ist die Busgesellschaft als Ganzes.

70.

71.

69. Mittelzufliisse sind die Zufliisse von Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteldquivalenten, die von Parteien auflerhalb des
Unternehmens zufliefen. Bei der Identifizierung, ob die Mittelzufliisse von einem Vermdgenswert (oder einer Gruppe
von Vermogenswerten) weitestgehend von den Mittelzufliissen anderer Vermogenswerte (oder anderer Gruppen von
Vermogenswerten) unabhingig sind, beriicksichtigt ein Unternehmen verschiedene Faktoren einschlieflich der Frage,
wie das Management die Unternehmenstitigkeiten steuert (z. B. nach Produktlinien, Geschiftsfeldern, einzelnen Stand-
orten, Bezirken oder regionalen Gebieten), oder wie das Management Entscheidungen tiber die Fortsetzung oder den
Abgang der Vermogenswerte bzw. die Einstellung von Unternehmenstitigkeiten trifft. Das erlduternde Beispiel 1 ent-

halt Beispiele fiir die Identifizierung einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit.

indem:

(a) die zur Bestimmung des Nutzungswertes des Vermogenswertes oder der zahlungsmittelgenerierenden Einheit

verwendeten kiinftigen Mittelzufliisse geschitzt werden;

und

(b) die kiinftigen Mittelabfliisse geschitzt werden, die zur Bestimmung des Nutzungswertes aller anderen von der
Berechnung interner Verrechnungspreise betroffenen Verméogenswerte oder zahlungsmittelgenerierenden Ein-

heiten verwendet werden.

die kiinftigen Preise, die bei Transaktionen zu marktiiblichen Bedingungen erzielt werden konnten, widerspiegeln.

Wenn ein aktiver Markt fiir die von einem Vermigenswert oder einer Gruppe von Vermégenswerten produzierten
Erzeugnisse und erstellten Dienstleistungen besteht, ist dieser Verméogenswert oder diese Gruppe von Vermogens-
werten als eine zahlungsmittelgenerierende Einheit zu identifizieren, auch wenn die produzierten Erzeugnisse oder
erstellten Dienstleistungen ganz oder teilweise intern genutzt werden. Wenn die von einem Verméogenswert oder
einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit erzeugten Mittelzufliisse von der Berechnung interner Verrechnungs-
preise betroffen sind, so hat ein Unternehmen die bestméglichste Schitzung des Managements iiber den (die) kiinf-
tigen Preis(e), der (die) bei Transaktionen zu marktiiblichen Bedingungen erzielt werden konnte(n), zu verwenden,

Auch wenn ein Teil oder die gesamten produzierten Erzeugnisse und erstellten Dienstleistungen, die von einem
Vermaogenswert oder einer Gruppe von Vermdgenswerten erzeugt werden, von anderen Einheiten des Unternehmens
genutzt werden (beispielsweise Produkte fiir eine Zwischenstufe im Produktionsprozess), bildet dieser Vermdgenswert
oder diese Gruppe von Vermogenswerten eine gesonderte zahlungsmittelgenerierende Einheit, wenn das Unterneh-
men diese produzierten Erzeugnisse und erstellten Dienstleistungen auf einem aktiven Markt verkaufen kann. Das liegt
daran, dass der Vermdgenswert oder die Gruppe von Vermdgenswerten Mittelzufliisse erzeugen kann, die weitestge-
hend von den Mittelzufliissen von anderen Vermogenswerten oder einer anderen Gruppe von Vermogenswerten unab-
hingig wiren. Bei der Verwendung von Informationen, die auf Finanzplinen/Vorhersagen basieren, die sich auf eine
solche zahlungsmittelgenerierende Einheit oder auf jeden anderen Vermogenswert bzw. jede andere zahlungsmittel-
generierende Einheit, die von der internen Verrechnungspreisermittlung betroffen ist, beziehen, passt ein Unterneh-
men diese Informationen an, wenn die internen Verrechnungspreise nicht die beste Schitzung des Managements tiber
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72.

73.

Zahlungsmittelgenerierende Einheiten sind von Periode zu Periode fiir die gleichen Vermdgenswerte oder Arten von
Vermdégenswerten stetig zu identifizieren, es sei denn, dass eine Anderung gerechtfertigt ist.

Wenn ein Unternehmen bestimmt, dass ein Vermdgenswert zu einer anderen zahlungsmittelgenerierende Einheit als
in den vorangegangenen Berichtsperioden gehort, oder dass die Arten von Vermogenswerten, die zu der zahlungsmittel-
generierenden Einheit des Vermdgenswertes zusammengefasst werden, sich gedndert haben, verlangt Paragraph 130
Angaben iiber die zahlungsmittelgenerierende Einheit, wenn ein Wertminderungsaufwand fir die zahlungsmittel-
generierende Einheit erfasst oder aufgehoben wird.

Erzielbarer Betrag und Buchwert einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit

74.

75.

76.

77.

78.

Der erzielbare Betrag einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit ist der hohere der beiden Betrige aus beizulegendem
Zeitwert abziiglich Verkaufskosten und Nutzungswert einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit. Fiir den Zweck der
Bestimmung des erzielbaren Betrages einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit ist jeder Bezug in den Paragra-
phen 19-57 auf ,einen Vermogenswert” als ein Bezug auf ,eine zahlungsmittelgenerierende Einheit® zu verstehen.

Der Buchwert einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit ist in Ubereinstimmung mit der Art, in der der erzielbare
Betrag einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit bestimmt wird, zu ermitteln.

Der Buchwert einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit:

(a) enthilt den Buchwert nur solcher Vermogenswerte, die der zahlungsmittelgenerierenden Einheit direkt zugerech-
net oder auf einer verniinftigen und stetigen Basis zugeordnet werden konnen, und die kiinftige Mittelzufliisse
erzeugen werden, die bei der Bestimmung des Nutzungswertes der zahlungsmittelgenerierenden Einheit verwen-
det wurden;

und

(b) enthdlt nicht den Buchwert irgendeiner angesetzten Schuld, es sei denn, dass der erzielbare Betrag der
zahlungsmittelgenerierenden Einheit nicht ohne die Beriicksichtigung dieser Schuld bestimmt werden kann.

Das liegt daran, dass der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten und der Nutzungswert einer
zahlungsmittelgenerierenden Einheit unter Ausschluss der Cashflows bestimmt werden, die sich auf die Vermogens-
werte beziehen, die nicht Teil der zahlungsmittelgenerierenden Einheit sind und unter Ausschluss der bereits erfassten
Schulden (siehe Paragraphen 28 und 43).

Soweit Vermogenswerte fiir die Beurteilung der Erzielbarkeit zusammengefasst werden, ist es wichtig, in die
zahlungsmittelgenerierende Einheit alle Vermogenswerte einzubezichen, die den entsprechenden Strom von Mittelzu-
fliissen erzeugen oder zur Erzeugung verwendet werden. Andernfalls konnte die zahlungsmittelgenerierende Einheit als
voll erzielbar erscheinen, obwohl tatsichlich ein Wertminderungsaufwand eingetreten ist. In einigen Fillen konnen
gewisse Vermogenswerte nicht zu einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit auf einer verniinftigen und stetigen Basis
zugeordnet werden, obwohl sie zu den geschitzten kiinftigen Cashflows einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit bei-
tragen. Dies kann beim Geschifts- oder Firmenwert oder bei gemeinschaftlichen Vermogenswerten, wie den
Vermogenswerten der Hauptverwaltung der Fall sein. Die Paragraphen 80-103 erldutern, wie mit diesen Vermdogens-
werten bei der Untersuchung einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit auf eine Wertminderung zu verfahren ist.

Es kann notwendig sein, gewisse angesetzte Schulden zu beriicksichtigen, um den erzielbaren Betrag einer
zahlungsmittelgenerierenden Einheit zu bestimmen. Dies konnte auftreten, wenn der Verkauf einer zahlungsmittel-
generierenden Einheit den Kaufer verpflichtet, die Schuld zu tibernehmen. In diesem Fall setzt sich der beizulegende
Zeitwert abziglich der Verkaufskosten (oder die geschitzten Cashflows aus dem endgiiltigen Abgang) einer
zahlungsmittelgenerierenden Einheit aus dem geschitzten Verkaufspreis der Vermogenswerte der zahlungsmittel-
generierenden Einheit und der Schuld zusammen, nach Abzug der Verduerungskosten. Um einen aussagekriftigen
Vergleich zwischen dem Buchwert einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit und ihrem erzielbaren Betrag anzustel-
len, wird der Buchwert der Schuld bei der Bestimmung beider Werte, also sowohl des Nutzungswertes als auch des
Buchwertes der zahlungsmittelgenerierenden Einheit, abgezogen.
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Beispiel

Eine Gesellschaft betreibt ein Bergwerk in einem Staat, in dem der Eigentiimer gesetzlich verpflichtet ist, den Bereich der
Forderung nach Beendigung der Abbautitigkeiten wiederherzustellen. Die Instandsetzungsaufwendungen schlieSen die
Wiederherstellung der Oberfliche mit ein, welche entfernt werden musste, bevor die Abbautitigkeiten beginnen konn-
ten. Eine Rickstellung fiir die Aufwendungen fiir die Wiederherstellung der Oberfliche wurde zu dem Zeitpunkt der
Entfernung der Oberflache angesetzt. Der bereitgestellte Betrag wurde als Teil der Anschaffungskosten des Bergwerks
erfasst und tiber die Nutzungsdauer des Bergwerks abgeschrieben. Der Buchwert der Riickstellung fiir die Wiederher-
stellungskosten betrdgt 500 WE (), dies entspricht dem Barwert der Wiederherstellungskosten.

Das Unternehmen iiberpriift das Bergwerk auf eine Wertminderung. Die zahlungsmittelgenerierende Einheit des Berg-
werkes ist das Bergwerk als Ganzes. Das Unternehmen hat verschiedene Kaufangebote fiir das Bergwerk zu einem Preis
von 800 WE erhalten. Dieser Preis beriicksichtigt die Tatsache, dass der Kdufer die Verpflichtung zur Wiederherstellung
der Oberfliche iibernehmen wird. Die Verkaufskosten fiir das Bergwerk sind unbedeutend. Der Nutzungswert des Berg-
werkes betrdgt annihernd 1200 WE, ohne die Wiederherstellungskosten. Der Buchwert des Bergwerkes betrigt
1 000 WE.

Der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten betragt fiir die zahlungsmittelgenerierende Einheit 800 WE. Dieser Wert
beriicksichtigt die Wiederherstellungskosten, die bereits bereitgestellt worden sind. Infolgedessen wird der Nutzungswert der
zahlungsmittelgenerierenden Einheit nach der Beriicksichtigung der Wiederherstellungskosten bestimmt und auf 700 WE geschatzt
(1 200 WE minus 500 WE). Der Buchwert der zahlungsmittelgenerierenden Einheit betrdgt 500 WE, dies entspricht dem Buch-
wert des Bergwerkes (1 000 WE), nach Abzug des Buchwertes der Riickstellungen fiir die Wiederherstellungskosten (500 WE). Der
erzielbare Betrag der zahlungsmittelgenerierenden Einheit ist also hoher als ihr Buchwert.

79. Aus praktischen Griinden wird der erzielbare Betrag einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit manchmal nach Beriick-
sichtigung der Vermogenswerte bestimmt, die nicht Teil der zahlungsmittelgenerierenden Einheit sind (beispielsweise
Forderungen oder anderes Finanzvermdgen) oder bereits erfasste Schulden (beispielsweise Verbindlichkeiten, Pensio-
nen und andere Riickstellungen). In diesen Fillen wird der Buchwert der zahlungsmittelgenerierenden Einheit um den
Buchwert solcher Vermogenswerte erhoht und um den Buchwert solcher Schulden vermindert.

Geschifts- oder Firmenwert
Zuordnung von Geschifts- oder Firmenwert zu zahlungsmittelgenerierenden Einheiten

80. Zum Zweck der Uberpriifung auf eine Wertminderung muss ein Geschiifts- oder Firmenwert, der bei einem Unter-
nehmenszusammenschluss erworben wurde, vom Ubernahmetag an jeder der zahlungsmittelgenerierenden Einhei-
ten bzw. Gruppen von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten des erwerbenden Unternehmens, die aus den Syner-
gien des Zusammenschlusses Nutzen ziehen sollen, zugeordnet werden, unabhingig davon ob andere
Vermaigenswerte oder Schulden des erwerbenden Unternehmens diesen Einheiten oder Gruppen von Einheiten
bereits zugewiesen worden sind. Jede Einheit oder Gruppe von Einheiten, zu der der Geschiifts- oder Firmenwert so
zugeordnet worden ist,

(a) hat die niedrigste Ebene innerhalb des Unternehmens darzustellen, zu der der Geschiifts- oder Firmenwert fiir
interne Managementzwecke iiberwacht wird;

und

(b) darf nicht grofer sein als ein Segment, das entweder auf dem primiiren oder dem sekundiren Berichtsformat
des Unternehmens basiert, wie es gemdfS IAS 14 Segmentberichterstattung festgelegt ist.

81. Der bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbene Geschifts- oder Firmenwert stellt eine Zahlung dar, die ein
Erwerber in der Erwartung kiinftigen wirtschaftlichen Nutzens von Vermogenswerten, die nicht einzeln identifiziert
oder getrennt erfasst werden konnen, geleistet hat. Der Geschifts- oder Firmenwert erzeugt keine Cashflows, die unab-
hingig von anderen Vermdgenswerten oder Gruppen von Vermogenswerten sind, und tragt oft zu den Cashflows von
mehreren zahlungsmittelgenerierenden Einheiten bei. Der Geschifts- oder Firmenwert kann nicht unwillkiirlich zu ein-
zelnen zahlungsmittelgenerierenden Einheiten sondern nur zu Gruppen von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten
zugeordnet werden. Daraus folgt, dass die niedrigste Ebene innerhalb der Einheit, auf der der Geschifts- oder Firmen-
wert fir interne Managementzwecke iiberwacht wird, manchmal mehrere zahlungsmittelgenerierende Einheiten
umfasst, auf die sich der Geschifts- oder Firmenwert bezieht, zu denen er jedoch nicht zugeordnet werden kann. Die
in den Paragraphen 83-99 aufgefithrten Verweise auf eine zahlungsmittelgenerierende Einheit, zu der ein Geschifts-
oder Firmenwert zugeordnet ist, sind ebenso als Verweise auf eine Gruppe von zahlungsmittelgenerierenden Einhei-
ten, zu der ein Geschifts- oder Firmenwert zugeordnet ist, zu verstehen.

() In diesem Standard werden Geldbetrige in , Wahrungseinheiten“ (WE) angegeben.
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83.

84.

85.

86.

Die Anwendung der Anforderungen in Paragraph 80 fiihrt dazu, dass der Geschifts- oder Firmenwert auf einer Ebene
auf eine Wertminderung iiberpriift wird, die die Art und Weise der Fithrung der Geschiftstitigkeit der Einheit wider-
spiegelt, mit der der Geschifts- oder Firmenwert natiirlich verbunden wire. Die Entwicklung zusatzlicher Berichts-
systeme ist daher selbstverstandlich nicht erforderlich.

Eine zahlungsmittelgenerierende Einheit, zu der ein Geschifts- oder Firmenwert zwecks Uberpriifung auf eine Wert-
minderung zugeordnet ist, fallt eventuell nicht mit der Einheit zusammen, zu der der Geschifts- oder Firmenwert
gemif IAS 21 Auswirkungen von Anderungen der Wechselkurse fiir die Bewertung von Wiahrungsgewinnen/-verlusten
zugeordnet ist. Wenn IAS 21 von einer Einheit beispielsweise verlangt, dass der Geschifts- oder Firmenwert fiir die
Bewertung von Fremdwidhrungsgewinnen und -verlusten einer relativ niedrigen Ebene zugeordnet wird, wird damit
nicht verlangt, dass die Uberpriifung auf eine Wertminderung des Geschifts- oder Firmenwertes auf der selben Ebene
zu erfolgen hat, es sei denn, der Geschifts- oder Firmenwert wird auch auf dieser Ebene fiir interne Managementzwecke
iiberwacht.

Wenn die erstmalige Zuordnung eines bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbenen Geschiifts- oder
Firmenwertes nicht vor Ende der Berichtsperiode, in der der Unternehmenszusammenschluss stattfand, erfolgen
kann, muss die erstmalige Zuordnung vor dem Ende der ersten Berichtsperiode, die nach dem Erwerbsdatum

beginnt, erfolgt sein.

Wenn die erstmalige Bilanzierung fiir einen Unternehmenszusammenschluss am Ende der Berichtsperiode, in der der
Zusammenschluss stattfand, nur provisorisch festgestellt werden kann, hat das erwerbende Unternehmen gemaifS
IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse:

(a) mit jenen provisorischen Werten die Bilanz fiir den Zusammenschluss zu erstellen;

und

(b) alle Anpassungen dieser provisorischen Werte infolge der Fertigstellung der ersten Bilanzierung innerhalb von
zwolf Monaten nach dem Erwerbsdatum zu erfassen.

Unter diesen Umstdnden konnte es auch nicht méglich sein, die erstmalige Zuordnung des bei dem Zusammenschluss
erworbenen Geschifts- oder Firmenwertes vor dem Ende der Berichtsperiode, in der der Zusammenschluss stattfand,
fertig zu stellen. Wenn dies der Fall ist, gibt das Unternchmen die in Paragraph 133 geforderten Informationen an.

Wenn ein Geschiifts- oder Firmenwert einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit zugeordnet wurde, und das Unter-
nehmen einen Geschiftsbereich dieser Einheit verduflert, so ist der mit diesem verdufSerten Geschiftsbereich ver-
bundene Geschiifts- oder Firmenwert:

(a) bei der Feststellung des Gewinnes oder Verlustes aus der Veriuferung im Buchwert des Geschiiftsbereiches
enthalten;

und

(b) auf der Grundlage der relativen Werte des veriufSerten Geschiiftsbereiches und dem Teil der zuriickbehalte-
nen zahlungsmittelgenerierenden Einheit zu bewerten, es sei denn, das Unternehmen kann beweisen, dass eine
andere Methode den mit dem verdufSerten Geschiiftsbereich verbundenen Geschiifts- oder Firmenwert besser
widerspiegelt.

Beispiel

Ein Unternehmen verkauft fiir 100 WE einen Geschiftsbereich, der Teil einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit war,
zu der ein Geschifts- oder Firmenwert zugeordnet worden ist. Der zu der Einheit zugeordnete Geschifts- oder Firmen-
wert kann nicht identifiziert oder mit einer Gruppe von Vermogenswerten auf einer niedrigeren Ebene als dieser Einheit
verbunden werden, aufSer willkiirlich. Der erzielbare Betrag des Teils der zuriickbehaltenen zahlungsmittelgenerierenden
Einheit betrdgt 300 WE:

Da der zur zahlungsmittelgenerierenden Einheit zugeordnete Geschdfts- oder Firmenwert nicht unwillkiirlich identifiziert oder mit
einer Gruppe von Vermagenswerten auf einer niedrigeren Ebene als dieser Einheit verbunden werden kann, wird der mit diesem ver-
auferten Geschiftsbereich verbundene Geschifts- oder Firmenwert auf der Grundlage der relativen Werte des verdufeerten Geschifts-
bereiches und dem Teil der zuriickbehaltenen Einheit bewertet. 25 Prozent des zur zahlungsmittelgenerierenden Einheit zugeordneten
Geschifts- oder Firmenwertes sind deshalb im Buchwert des verkauften Geschdftsbereiches enthalten.
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87. Wenn ein Unternehmen seine Berichtsstruktur in einer Art reorganisiert, die die Zusammensetzung einer oder meh-
rerer zahlungsmittelgenerierender Einheiten, zu denen ein Geschiifts- oder Firmenwert zugeordnet ist, dndert, muss
der Geschiifts- oder Firmenwert zu den Einheiten neu zugeordnet werden. Diese Neuzuordnung hat unter Anwen-
dung eines relativen Wertansatzes zu erfolgen, der dhnlich dem ist, der verwendet wird, wenn ein Unternehmen
einen Geschiftsbereich innerhalb einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit veriufSert, es sei denn, das Unterneh-
men kann beweisen, dass eine andere Methode den mit den reorganisierten Einheiten verbundenen Geschiifts- oder
Firmenwert besser widerspiegelt.

Beispiel

Der Geschifts- oder Firmenwert wurde bisher zur zahlungsmittelgenerierenden Einheit A zugeordnet. Der zu A zuge-
ordnete Geschifts- oder Firmenwert kann nicht identifiziert oder mit einer Gruppe von Vermdgenswerten auf einer nied-
rigeren Ebene als A verbunden werden, aufSer willkiirlich. A muss geteilt und in drei andere zahlungsmittelgenerierende
Einheiten, B, C und D, integriert werden.

Da der zu A zugeordnete Geschifts- oder Firmenwert nicht unwillkiirlich identifiziert oder mit einer Gruppe von Vermdgenswerten
auf einer niedrigeren Ebene als A verbunden werden kann, wird er auf der Grundlage der relativen Werte der drei Teile von A, bevor
diese Teile in B, C und D integriert werden, zu den Einheiten B, C und D neu zugeordnet.

Uberpriifung von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten mit einem Geschifts- oder
Firmenwert auf eine Wertminderung

88. Wenn sich der Geschiifts- oder Firmenwert, wie in Paragraph 81 beschrieben, auf eine zahlungsmittelgenerierende
Einheit bezieht, dieser jedoch nicht zugeordnet ist, so ist die Einheit auf eine Wertminderung hin zu priifen, wann
immer es einen Anhaltspunkt gibt, dass die Einheit wertgemindert sein konnte, indem der Buchwert der Einheit
ohne den Geschiifts- oder Firmenwert mit dem erzielbaren Betrag verglichen wird. Jeder Wertminderungsaufwand
ist gemdifS Paragraph 104 zu erfassen.

89. Wenn eine zahlungsmittelgenerierende Einheit, wie in Paragraph 88 beschrieben, einen immateriellen Vermogenswert
mit einer unbegrenzten Nutzungsdauer, oder der noch nicht gebrauchsfihig ist, einschlieft, und wenn dieser
Vermogenswert nur als Teil der zahlungsmittelgenerierenden Einheit auf eine Wertminderung hin gepriift werden
kann, so verlangt Paragraph 10, dass diese Einheit auch jahrlich auf Wertminderung gepriift wird.

90. Eine zahlungsmittelgenerierende Einheit, der ein Geschiifts- oder Firmenwert zugeordnet worden ist, ist jihrlich
und, wann immer es einen Anhaltspunkt gibt, dass die Einheit wertgemindert sein konnte, zu priifen, indem der
Buchwert der Einheit, einschliefSlich des Geschiifts- oder Firmenwertes, mit dem erzielbaren Betrag verglichen wird.
Wenn der erzielbare Betrag der Einheit hoher ist als ihr Buchwert, so sind die Einheit und der ihr zugeordnete
Geschiifts- oder Firmenwert als nicht wertgemindert anzusehen. Wenn der Buchwert der Einheit hoher ist als ihr
erzielbarer Betrag, so hat das Unternehmen den Wertminderungsaufwand gemifS Paragraph 104 zu erfassen.

Minderheitsanteile

91. Der bei einem Unternehmenszusammenschluss erfasste Geschifts- oder Firmenwert stellt gemaf IFRS 3 den Geschifts-
oder Firmenwert dar, der von einem Mutterunternechmen eher aufgrund der Beteiligung des Mutterunternechmens
erworben wurde als aufgrund des Betrags des Geschifts- oder Firmenwertes, der infolge des Unternehmenszusammen-
schlusses vom Mutterunternehmen beherrscht wird. Der einem Minderheitsanteil zurechenbare Geschifts- oder Fir-
menwert wird daher nicht im Konzernabschluss des Mutterunternehmens erfasst. Wenn es einen Minderheitsanteil an
einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit gibt, zu der ein Geschifts- oder Firmenwert zugeordnet ist, enthalt der Buch-
wert dieser Einheit demzufolge:

(a) sowohl die Anteile des Mutterunternehmens als auch die Minderheitsanteile am identifizierbaren Nettovermogen
der Einheit;

und

(b) die Anteile des Mutterunternehmens am Geschifts- oder Firmenwert.

Ein nach diesem Standard bestimmter Teil des erzielbaren Betrags der zahlungsmittelgenerierenden Einheit wird jedoch
dem Minderheitsanteil an dem Geschifts- oder Firmenwert zugerechnet.
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93.

94.

95.

Zum Zweck der Priifung auf Wertminderung einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit mit einem Geschifts- oder Fir-
menwert, die nicht vollstindig im Besitz eines Mutterunternchmens ist, wird folglich der Buchwert fiktiv berichtigt,
ehe er mit dem erzielbaren Betrag verglichen wird. Dies wird erreicht, indem der Bruttobetrag des Buchwertes des zur
Einheit zugeordneten Geschifts- oder Firmenwertes ermittelt wird, um den dem Minderheitsanteil zuzurechnenden
Geschifts- oder Firmenwert einzuschliefen. Der fiktiv berichtigte Buchwert wird dann mit dem erzielbaren Betrag der
Einheit verglichen, um zu bestimmen, ob die zahlungsmittelgenerierende Einheit wertgemindert ist. Wenn dem so ist,
dann nimmt das Unternechmen eine Zuordnung des Wertminderungsaufwands gemaf$ Paragraph 104 vor, um zuerst
den Buchwert des zur Einheit zugeordneten Geschifts- oder Firmenwertes zu reduzieren.

Da der Geschifts- oder Firmenwert jedoch nur entsprechend der Beteiligung des Mutterunternehmens erfasst wird, wird
jeder Wertminderungsaufwand beziiglich des Geschifts- oder Firmenwertes zwischen dem Teil, der dem Mutterunter-
nehmen zuzurechnen ist, und demjenigen, der dem Minderheitsanteil zuzurechnen ist, aufgeteilt, wobei nur der ers-
tere als Wertminderungsaufwand des Geschifts- oder Firmenwertes erfasst wird.

Wenn der gesamte Wertminderungsaufwand, der sich auf den Geschifts- oder Firmenwert bezieht, niedriger ist als der
Betrag, durch den der fiktiv berichtigte Buchwert der zahlungsmittelgenerierenden Einheit seinen erzielbaren Betrag
iiberschreitet, verlangt Paragraph 104, dass der restliche Uberhang den anderen Vermégenswerten der Einheit anteilig
zugeordnet wird, basierend auf dem Buchwert jedes Vermogenswertes dieser Einheit.

Das erlduternde Beispiel 7 veranschaulicht die Priifung auf Wertminderung einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit
mit einem Geschifts- oder Firmenwert, die kein hundertprozentiges Tochterunternehmen ist.

Zeitpunkt der Prifungen auf Wertminderung

96.

97.

98.

99.

Die jihrliche Priifung auf Wertminderung fiir zahlungsmittelgenerierende Einheiten mit zugeordnetem Geschiifts-
oder Firmenwert kann im Laufe der Berichtsperiode jederzeit durchgefiihrt werden, vorausgesetzt, dass die Priifung
immer zur gleichen Zeit jedes Jahr stattfindet. Verschiedene zahlungsmittelgenerierende Einheiten knnen zu unter-
schiedlichen Zeiten auf Wertminderung gepriift werden. Wenn einige oder alle Geschiifts- oder Firmenwerte, die
einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit zugeordnet sind, bei einem Unternehmenszusammenschluss im Laufe der
gegenwirtigen Berichtsperiode erworben wurden, so ist diese Einheit auf Wertminderung vor Ablauf der aktuellen
Berichtsperiode zu iiberpriifen.

Wenn die Vermogenswerte, aus denen die zahlungsmittelgenerierende Einheit besteht, zu der der Geschiifts- oder
Firmenwert zugeordnet worden ist, zur selben Zeit auf Wertminderung gepriift werden wie die Einheit, die den
Geschiifts- oder Firmenwert enthiilt, so sind sie vor der den Geschiifts- oder Firmenwert enthaltenen Einheit zu iiber-
priifen. Ahnlich ist es, wenn die zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, aus denen eine Gruppe von zahlungsmittel-
generierenden Einheiten besteht, zu der der Geschiifts- oder Firmenwert zugeordnet worden ist, zur selben Zeit auf
Wertminderung gepriift werden wie die Gruppe von Einheiten, die den Geschiifts- oder Firmenwert enthiilt, so sind
die einzelnen Einheiten vor der den Geschiifts- oder Firmenwert enthaltenen Gruppe von Einheiten zu iiberpriifen.

Zum Zeitpunkt der Priifung auf Wertminderung einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit, der ein Geschifts- oder
Firmenwert zugeordnet worden ist, konnte es einen Anhaltspunkt auf eine Wertminderung bei einem Vermogenswert
innerhalb der Einheit, die den Geschifts- oder Firmenwert enthilt, geben. Unter diesen Umstidnden priift das Unter-
nehmen zuerst den Vermogenswert auf eine Wertminderung und erfasst jeglichen Wertminderungsaufwand fiir die-
sen Vermogenswert, che es die den Geschifts- oder Firmenwert enthaltende zahlungsmittelgenerierende Einheit auf
eine Wertminderung iiberpriift. Entsprechend konnte es einen Anhaltspunkt auf eine Wertminderung bei einer
zahlungsmittelgenerierenden Einheit innerhalb einer Gruppe von Einheiten, die den Geschifts- oder Firmenwert ent-
hilt, geben. Unter diesen Umstinden priift das Unternehmen zuerst die zahlungsmittelgenerierende Einheit auf eine
Wertminderung und erfasst jeglichen Wertminderungsaufwand fiir diese Einheit, ehe es die Gruppe von Einheiten, der
der Geschifts- oder Firmenwert zugeordnet ist, auf eine Wertminderung tiberpriift.

Die jiingste ausfiihrliche Berechnung des erzielbaren Betrages einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit, der ein
Geschiifts- oder Firmenwert zugeordnet worden ist, der in einer vorhergehenden Berichtsperiode ermittelt wurde,
kann fiir die Uberpriifung dieser Einheit auf Wertminderung in der aktuellen Berichtsperiode benutzt werden, vor-
ausgesetzt, dass alle folgenden Kriterien erfiillt sind:

(a) die Vermégenswerte und Schulden, die diese Einheit bilden, haben sich seit der letzten Berechnung des erziel-
baren Betrages nicht wesentlich geindert;
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(b) die letzte Berechnung des erzielbaren Betrages ergab einen Betrag, der den Buchwert der Einheit wesentlich
iiberstieg;

und

(c) auf der Grundlage einer Analyse der seit der letzten Berechnung des erzielbaren Betrages aufgetretenen Ereig-
nisse und geinderten Umstinde ist die Wahrscheinlichkeit, dass bei einer aktuellen Ermittlung der erzielbare
Betrag niedriger als der aktuelle Buchwert des Vermigenswertes sein wiirde, duflerst gering.

Gemeinschaftliche Vermogenswerte

100.

101.

102.

103.

Gemeinschaftliche Vermdgenswerte umfassen Vermogenswerte des Konzerns oder einzelner Unternehmensbereiche,
wie das Gebdude der Hauptverwaltung oder eines Geschiftsbereiches, EDV-Ausriistung oder ein Forschungszent-
rum. Die Struktur eines Unternehmens bestimmt, ob ein Vermogenswert die Definition dieses Standards fiir gemein-
schaftliche Vermogenswerte einer bestimmten zahlungsmittelgenerierenden Einheit erfiillt. Die charakteristischen
Merkmale von gemeinschaftlichen Vermogenswerten sind, dass sie keine Mittelzufliisse erzeugen, die unabhingig von
anderen Vermogenswerten oder Gruppen von Vermogenswerten sind, und dass ihr Buchwert der zu priifenden
zahlungsmittelgenerierenden Einheit nicht vollstindig zugeordnet werden kann.

Da gemeinschaftliche Vermogenswerte keine gesonderten Mittelzufliisse erzeugen, kann der erzielbare Betrag eines
einzelnen gemeinschaftlichen Vermogenswertes nicht bestimmt werden, sofern das Management nicht den Verkauf
des Vermogenswertes beschlossen hat. Wenn daher ein Anhaltspunkt dafiir vorliegt, dass ein gemeinschaftlicher
Vermogenswert wertgemindert sein konnte, wird der erzielbare Betrag fiir die zahlungsmittelgenerierende Einheit
oder die Gruppe von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten bestimmt, zu der der gemeinschaftliche Vermdgens-
wert gehort, der dann mit dem Buchwert dieser zahlungsmittelgenerierenden Einheit oder Gruppe von
zahlungsmittelgenerierenden Einheiten verglichen wird. Jeglicher Wertminderungsaufwand ist gemafd Paragraph 104
zu erfassen.

Bei der Uberpriifung einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit auf eine Wertminderung hat ein Unternehmen
alle gemeinschaftlichen Verméogenswerte zu bestimmen, die zu der zu priifenden zahlungsmittelgenerierenden Ein-
heit in Beziehung stehen. Wenn ein Teil des Buchwertes eines gemeinschaftlichen Vermigenswertes:

(a) auf einer verniinftigen und stetigen Basis dieser Einheit zugeordnet werden kann, hat das Unternehmen den
Buchwert der Einheit, einschlieflich des Teils des Buchwertes des gemeinschaftlichen Verméogenswertes, der
der Einheit zugeordnet ist, mit deren erzielbaren Betrag zu vergleichen. Jeglicher Wertminderungsaufwand
ist gemdfS Paragraph 104 zu erfassen.

(b) nicht auf einer verniinftigen und stetigen Basis dieser Einheit zugeordnet werden kann, hat das Unternehmen:

(i)  den Buchwert der Einheit ohne den gemeinschaftlichen Vermogenswert mit deren erzielbaren Betrag zu
vergleichen und jeglichen Wertminderungsaufwand gemifS Paragraph 104 zu erfassen;

(ii) die kleinste Gruppe von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten zu bestimmen, die die zu priifende
zahlungsmittelgenerierende Einheit einschlieft und der ein Teil des Buchwertes des gemeinschaftlichen
Vermdégenswertes auf einer verniinftigen und stetigen Basis zugeordnet werden kann;

und

(iii) den Buchwert dieser Gruppe von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, einschliefSlich des Teils des
Buchwertes des gemeinschaftlichen Vermigenswertes, der dieser Gruppe von Einheiten zugeordnet ist,
mit dem erzielbaren Betrag der Gruppe von Einheiten zu vergleichen. Jeglicher Wertminderungsauf-
wand ist gemifS Paragraph 104 zu erfassen.

Das erlduternde Beispiel 8 veranschaulicht die Anwendung dieser Anforderungen an gemeinschaftliche
Vermaogenswerte.

IAS 36
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Wertminderungsaufwand fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit

104. Ein Wertminderungsaufwand ist dann, und nur dann, fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit (die kleinste

105.

106.

107.

Gruppe von zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, der ein Geschifts- oder Firmenwert bzw. ein gemeinschaftli-
cher Vermdgenswert zugeordnet worden ist) zu erfassen, wenn der erzielbare Betrag der Einheit (Gruppe von Ein-
heiten) geringer ist als der Buchwert der Einheit (Gruppe von Einheiten). Der Wertminderungsaufwand ist fol-
gendermafSen zu verteilen, um den Buchwert der Vermdgenswerte der Einheit (Gruppe von Einheiten) in der
folgenden Reihenfolge zu vermindern:

(a) zuerst den Buchwert jeglichen Geschifts- oder Firmenwertes, der der zahlungsmittelgenerierenden Einheit
(Gruppe von Einheiten) zugeordnet ist;

und

(b) dann anteilig die anderen Verméogenswerte der Einheit (Gruppe von Einheiten) auf Basis der Buchwerte jedes
einzelnen Vermdgenswertes der Einheit (Gruppe von Einheiten).

Diese Verminderungen der Buchwerte sind als Wertminderungsaufwendungen fiir einzelne Vermigenswerte zu
behandeln und gemifS Paragraph 60 zu erfassen.

Bei der Zuordnung eines Wertminderungsaufwands gemifS Paragraph 104 darf ein Unternehmen den Buchwert
eines Vermogenswertes nicht unter den hiochsten der folgenden Werte vermindern:

(a) seinen beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten (sofern bestimmbar);

(b) seinen Nutzungswert (sofern bestimmbar);

und

(c) Null

Der Betrag des Wertminderungsaufwands, der andernfalls dem Vermégenswert zugeordnet worden wire, ist antei-
lig den anderen Vermégenswerten der Einheit (Gruppe von Einheiten) zuzuordnen.

Ist die Schitzung des erzielbaren Betrages jedes einzelnen Vermogenswertes der zahlungsmittelgenerierenden Einheit
nicht durchfithrbar, verlangt dieser Standard eine willkiirliche Zuordnung des Wertminderungsaufwands auf die
Vermogenswerte der Einheit, mit Ausnahme des Geschifts- oder Firmenwertes, da alle Vermdgenswerte der
zahlungsmittelgenerierenden Einheit zusammenarbeiten.

Wenn der erzielbare Betrag eines einzelnen Vermégenswertes nicht bestimmt werden kann (siehe Paragraph 67):

(@) wird ein Wertminderungsaufwand fir den Vermogenswert erfasst, wenn dessen Buchwert grofer ist als der
hohere der beiden Betrige aus beizulegendem Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten und dem Ergebnis der in
den Paragraphen 104 und 105 beschriebenen Zuordnungsverfahren;

und

(b) wird kein Wertminderungsaufwand fiir den Vermdgenswert erfasst, wenn die damit verbundene zahlungsmittel-
generierende Einheit nicht wertgemindert ist. Dies gilt auch dann, wenn der beizulegende Zeitwert abziiglich der
Verkaufskosten des Vermogenswertes unter dessen Buchwert liegt.
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Beispiel

Eine Maschine wurde beschidigt, funktioniert aber noch, wenn auch nicht so gut wie vor der Beschddigung. Der bei-
zulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten der Maschine ist geringer als deren Buchwert. Die Maschine erzeugt
keine unabhangigen Mittelzufliisse. Die kleinste identifizierbare Gruppe von Vermogenswerten, die die Maschine ein-
schlieBt und die Mittelzufliisse erzeugt, die weitestgehend unabhingig von den Mittelzufliissen anderer Vermogenswerte
sind, ist die Produktionslinie, zu der die Maschine gehort. Der erzielbare Betrag der Produktionslinie zeigt, dass die
Produktionslinie als Ganzes nicht wertgemindert ist.

Annahme 1: Die vom Management genehmigten Pline/Vorhersagen enthalten keine Verpflichtung des Managements,
die Maschine zu ersetzen.

Der erzielbare Betrag der Maschine allein kann nicht geschtzt werden, da der Nutzungswert der Maschine:
(a) von deren beizulegendem Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten abweichen kann;
und

(b)  nur fiir die zahlungsmittelgenerierende Einheit, zu der die Maschine gehort (die Produktionslinie), bestimmt werden kann.

Die Produktionslinie ist nicht wertgemindert. Deshalb wird kein Wertminderungsaufwand fiir die Maschine erfasst. Dennoch kann
es notwendig sein, dass das Unternehmen den Abschreibungszeitraum oder die Abschreibungsmethode fiir die Maschine neu fest-
setzt. Vielleicht ist ein kiirzerer Abschreibungszeitraum oder eine schnellere Abschreibungsmethode erforderlich, um die erwartete Rest-
nutzungsdauer der Maschine oder den Verlauf, nach dem der wirtschaftliche Nutzen von dem Unternehmen voraussichtlich ver-
braucht wird, widerzuspiegeln.

Annahme 2: Die vom Management gebilligten Plane/Vorhersagen enthalten eine Verpflichtung des Managements, die
Maschine zu ersetzen und sie in naher Zukunft zu verkaufen. Die Cashflows aus der fortgesetzten Nutzung der Maschine
bis zu ithrem Verkauf werden als unbedeutend eingeschitzt.

Der Nutzungswert der Maschine kann als nah an deren beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten geschdtzt werden. Der
erzielbare Betrag der Maschine kann demzufolge bestimmt werden, und die zahlungsmittelgenerierende Einheit, zu der die Maschine
gehort (d.h. die Produktionslinie), wird nicht beriicksichtigt. Da der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten der Maschine
geringer ist als deren Buchwert, wird ein Wertminderungsaufwand fiir die Maschine erfasst.

108. Nach Anwendung der Anforderungen der Paragraphen 104 und 105 ist eine Schuld fiir jeden verbleibenden Rest-

betrag eines Wertminderungsaufwands einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit dann, und nur dann, anzuset-
zen, wenn dies von einem anderen Standard verlangt wird.

WERTAUFHOLUNG

109. Die Paragraphen 110-116 beschreiben die Anforderungen an die Aufholung eines in fritheren Berichtsperioden fiir
einen Vermogenswert oder eine zahlungsmittelgenerierende Einheit erfassten Wertminderungsaufwands. Diese Anfor-
derungen benutzen den Begriff ,ein Vermogenswert®, aber sind ebenso auf einen einzelnen Vermogenswert wie auf

eine zahlungsmittelgenerierende Einheit anzuwenden. Zusitzliche Anforderungen sind fir einen einzelnen
Vermogenswert in den Paragraphen 117-121, fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit in den Paragraphen 122
und 123 und fiir den Geschifts- oder Firmenwert in den Paragraphen 124 und 125 festgelegt.

110. Ein Unternehmen hat an jedem Berichtsstichtag zu priifen, ob irgendein Anhaltspunkt vorliegt, dass ein

Wertminderungsaufwand, der fiir einen Vermogenswert mit Ausnahme von einem Geschiifts- oder Firmenwert in
friiheren Berichtsperioden erfasst worden ist, nicht linger besteht oder sich vermindert haben kénnte. Wenn ein
solcher Anhaltspunkt vorliegt, hat das Unternehmen den erzielbaren Betrag dieses Vermégenswertes zu schitzen.

111. Bei der Beurteilung, ob irgendein Anhaltspunkt vorliegt, dass ein Wertminderungsaufwand, der fiir einen

Vermdgenswert mit Ausnahme von einem Geschiifts- oder Firmenwert in friiheren Berichtsperioden erfasst wurde,
nicht linger besteht oder sich verringert haben kénnte, hat ein Unternehmen mindestens die folgenden Anhalts-
punkte zu beriicksichtigen:

IAS 36
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112.

113.

114.

115.

Externe Informationsquellen

(a) der Marktwert eines Vermégenswertes ist wihrend der Berichtsperiode signifikant gestiegen.

(b) wiihrend der Berichtsperiode sind signifikante Verinderungen mit giinstigen Folgen fiir das Unternehmen in
dem technischen, marktbezogenen, dkonomischen oder gesetzlichen Umfeld, in welchem das Unternehmen
titig ist oder in Bezug auf den Markt, auf den der Vermogenswert abzielt, eingetreten, oder werden in der
niheren Zukunft eintreten.

(c) die Marktzinssitze oder andere Marktrenditen fiir Finanzinvestitionen sind wihrend der Berichtsperiode
gesunken, und diese Riickginge werden sich wahrscheinlich auf den Abzinsungssatz, der fiir die Berechnung
des Nutzungswertes herangezogen wird, auswirken und den erzielbaren Betrag des Vermigenswertes wesent-
lich erhohen.

Interne Informationsquellen

(d) wihrend der Berichtsperiode haben sich signifikante Verinderungen mit giinstigen Folgen fiir das Unterneh-
men in dem Umfang oder der Weise, in dem bzw. der ein Vermiogenswert genutzt wird oder aller Erwartung
nach genutzt werden soll, ereignet oder werden fiir die nichste Zukunft erwartet. Diese Verinderungen ent-
halten Kosten, die wihrend der Berichtsperiode entstanden sind, um die Ertragskraft eines Vermigenswertes
zu verbessern bzw. zu erhihen oder den Betrieb zu restrukturieren, zu dem der Vermégenswert gehort.

(e) das interne Berichtswesen liefert substanzielle Hinweise dafiir, dass die wirtschaftliche Ertragskraft eines
Vermagenswertes besser ist oder sein wird als erwartet.

Die Anhaltspunkte fiir eine mogliche Verringerung eines Wertminderungsaufwands in Paragraph 111 spiegeln wei-
testgehend die Anhaltspunkte fiir einen moglichen Wertminderungsaufwand nach Paragraph 12 wider.

Wenn ein Anhaltspunkt dafiir vorliegt, dass ein erfasster Wertminderungsaufwand fiir einen Vermogenswert mit Aus-
nahme von einem Geschifts- oder Firmenwert nicht mehr langer besteht oder sich verringert hat, kann dies darauf
hindeuten, dass die Restnutzungsdauer, die Abschreibungs-/Amortisationsmethode oder der Restwert iiberpriift und
in Ubereinstimmung mit dem auf den Vermogenswert anzuwendenden Standard angepasst werden muss, auch wenn
kein Wertminderungsaufwand fiir den Vermogenswert aufgehoben wird.

Ein in friiheren Berichtsperioden fiir einen Vermégenswert mit Ausnahme von einem Geschiifts- oder Firmenwert
erfasster Wertminderungsaufwand ist dann, und nur dann, aufzuheben, wenn sich seit der Erfassung des letzten
Wertminderungsaufwands eine Anderung in den Schitzungen ergeben hat, die bei der Bestimmung des erzielbaren
Betrages herangezogen wurden. Wenn dies der Fall ist, ist der Buchwert des Vermigenswertes auf seinen erziel-
baren Betrag zu erhihen, es sei denn, es ist anders in Paragraph 117 beschrieben. Diese Erhohung ist eine
Wertaufholung.

Eine Wertaufholung spiegelt eine Erhchung des geschitzten Leistungspotenzials eines Vermdgenswertes entweder
durch Nutzung oder Verkauf seit dem Zeitpunkt wider, an dem ein Unternehmen zuletzt einen Wertminderungsauf-
wand fiir diesen Vermdgenswert erfasst hat. Paragraph 130 verlangt von einem Unternehmen, die Anderung von
Schitzungen zu identifizieren, die einen Anstieg des geschitzten Leistungspotenzials begriinden. Beispiele fiir Ande-
rungen von Schitzungen umfassen:

(@) eine Anderung der Grundlage des erzielbaren Betrages (d.h., ob der erzielbare Betrag auf dem beizulegendem Zeit-
wert abziiglich der Verkaufskosten oder auf dem Nutzungswert basiert);

(b) falls der erzielbare Betrag auf dem Nutzungswert basierte, eine Anderung in dem Betrag oder in dem zeitlichen
Anfall der geschitzten kiinftigen Cashflows oder in dem Abzinsungssatz;

oder

() falls der erzielbare Betrag auf dem beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten basierte, eine Anderung
der Schitzung der Bestandteile des beizulegenden Zeitwertes abziiglich der Verkaufskosten.
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116. Der Nutzungswert eines Vermogenswertes kann den Buchwert des Vermogenswertes aus dem einfachen Grunde tiber-

steigen, dass sich der Barwert der kiinftigen Mittelzufliisse erhoht, wenn diese zeitlich naher kommen. Das Leistungs-
potenzial des Vermogenswertes hat sich indes nicht erhoht. Ein Wertminderungsaufwand wird daher nicht nur wegen
des Zeitablaufs (manchmal als ,Abwicklung” der Diskontierung bezeichnet) aufgehoben, auch wenn der erzielbare
Betrag des Vermogenswertes dessen Buchwert iibersteigt.

Wertaufholung fiir einen einzelnen Vermagenswert

117.

118.

119.

120.

121.

Der infolge einer Wertaufholung erhohte Buchwert eines Vermiogenswertes mit Ausnahme von einem Geschiifts-
oder Firmenwert darf nicht den Buchwert iibersteigen, der bestimmt worden wire (abziiglich der Amortisationen
oder Abschreibungen), wenn in den friiheren Jahren kein Wertminderungsaufwand erfasst worden wire.

Jede Erhohung des Buchwertes eines Vermogenswertes, mit Ausnahme von einem Geschifts- oder Firmenwert, tiber
den Buchwert hinaus, der bestimmt worden wire (abziiglich der Amortisationen oder Abschreibungen), wenn in den
fritheren Jahren kein Wertminderungsaufwand erfasst worden wire, ist eine Neubewertung. Bei der Bilanzierung einer
solchen Neubewertung wendet ein Unternehmen den auf den Vermégenswert anwendbaren Standard an.

Eine Wertaufholung eines Vermdgenswertes, mit Ausnahme von einem Geschiift- oder Firmenwert, ist sofort im
Periodenergebnis zu erfassen, es sei denn, dass der Vermogenswert zum Neubewertungsbetrag nach einem anderen
Standard (beispielsweise nach dem Modell der Neubewertung in IAS 16 Sachanlagen) erfasst wird. Jede Wertauf-
holung eines neu bewerteten Vermégenswertes ist als eine Wertsteigerung durch Neubewertung gemdfS diesem
anderen Standard zu behandeln.

Eine Wertaufholung fiir einen neu bewerteten Vermogenswert wird direkt im Eigenkapital unter dem Posten Neu-
bewertungsriicklage erfasst. Bis zu dem Betrag jedoch, zu dem ein Wertminderungsaufwand fiir denselben neu bewer-
teten Vermogenswert vorher im Periodenergebnis erfasst wurde, wird eine Wertautholung ebenso im Periodenergebnis
erfasst.

Nachdem eine Wertaufholung erfasst worden ist, ist der Abschreibungs-/Amortisationsaufwand des Vermégens-
wertes in kiinftigen Berichtsperioden anzupassen, um den berichtigten Buchwert des Vermdgenswertes, abziiglich
eines etwaigen Restbuchwertes systematisch auf seine Restnutzungsdauer zu verteilen.

Wertaufholung fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit

122.

123.

Eine Wertaufholung fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit ist den Vermogenswerten der Einheit, bis auf den
Geschiifts- oder Firmenwert, anteilig des Buchwertes dieser Vermigenswerte zuzuordnen. Diese Erhéhungen der
Buchwerte sind als Wertaufholungen fiir einzelne Vermogenswerte zu behandeln und gemdfS Paragraph 119 zu
erfassen.

Bei der Zuordnung einer Wertaufholung fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit gemdfS Paragraph 122 ist der
Buchwert eines Vermogenswertes nicht iiber den niedrigeren der folgenden Werte zu erhéhen:

(a) seinen erzielbaren Betrag (sofern bestimmbar);

und

(b) den Buchwert, der bestimmt worden wire (abziiglich von Amortisationen oder Abschreibungen), wenn in frii-
heren Berichtsperioden kein Wertminderungsaufwand fiir den Verméogenswert erfasst worden wire.

Der Betrag der Wertaufholung, der andernfalls dem Vermogenswert zugeordnet worden wire, ist anteilig den ande-
ren Vermogenswerten der Einheit, mit Ausnahme des Geschiifts- oder Firmenwertes, zuzuordnen.
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Wertaufholung fiir einen Geschdfts- oder Firmenwert

124.

125.

126.

127.

128.

129.

130.

Ein fiir den Geschiifts- oder Firmenwert erfasster Wertminderungsaufwand darf nicht in den nachfolgenden
Berichtsperioden aufgeholt werden.

IAS 38 Immaterielle Vermagenswerte verbietet den Ansatz eines selbst geschaffenen Geschifts- oder Firmenwert. Bei jeder
Erhohung des erzielbaren Betrages des Geschifts- oder Firmenwertes, die in Berichtsperioden nach der Erfassung des
Wertminderungsaufwands fiir diesen Geschifts- oder Firmenwert stattfindet, wird es sich wahrscheinlich eher um
einen selbst geschaffenen Geschifts- oder Firmenwert, als um eine, fiir den erworbenen Geschifts- oder Firmenwert
erfasste, Wertaufholung handeln.

ANGABEN

Ein Unternehmen hat fiir jede Gruppe von Vermégenswerten die folgenden Angaben zu machen:

(a) die Hohe der im Periodenergebnis wihrend der Berichtsperiode erfassten Wertminderungsaufwendungen und
der/die Posten der Gewinn- und Verlustrechnung, in dem/denen jene Wertminderungsaufwendungen enthal-
ten sind;

(b) die Hohe der im Periodenergebnis wihrend der Berichtsperiode erfassten Wertaufholungen und der/die Pos-
ten der Gewinn- und Verlustrechnung, in dem/denen solche Wertminderungsaufwendungen aufgehoben
wurden;

(c) die Hohe der Wertminderungsaufwendungen bei neu bewerteten Vermigenswerten, die wihrend der Berichts-
periode direkt im Eigenkapital erfasst wurden;

(d) die Hohe der Wertaufholungen bei neu bewerteten Verméogenswerten, die wihrend der Berichtsperiode direkt
im Eigenkapital erfasst wurden.

Eine Gruppe von Vermdgenswerten ist eine Zusammenfassung von Vermogenswerten, die sich durch eine dhnliche
Art und Verwendung im Unternehmen auszeichnen.

Die in Paragraph 126 verlangten Informationen kénnen gemeinsam mit anderen Informationen fiir diese Gruppe von
Vermogenswerten angegeben werden. Diese Informationen kénnten beispielsweise in eine Uberleitungsrechnung des
Buchwertes der Sachanlagen am Anfang und am Ende der Berichtsperiode, wie in IAS 16 Sachanlagen gefordert, ein-
bezogen werden.

Ein Unternehmen, das gemiifS IAS 14 Segmentberichtserstattung Informationen fiir Segmente darstellt, hat fiir
jedes berichtspflichtige Segment, basierend auf dem primdren Berichtsformat des Unternehmens, folgende Anga-
ben zu machen:

(a) die Hohe des Wertminderungsaufwands, der wihrend der Berichtsperiode im Periodenergebnis und direkt im
Eigenkapital erfasst wurde.

(b) die Hohe der Wertaufholung, die wihrend der Berichtsperiode im Periodenergebnis und direkt im Eigenkapi-
tal erfasst wurde.

Ein Unternehmen hat fiir jeden wesentlichen Wertminderungsaufwand, der fiir einen einzelnen Vermogenswert,
einschliefllich Geschiifts- oder Firmenwert, oder eine zahlungsmittelgenerierende Einheit wihrend der Berichts-
periode erfasst oder aufgehoben wurde, folgende Angaben zu machen:

(a) die Ereignisse und Umstdinde, die zu der Erfassung oder der Wertaufholungen gefiihrt haben.

(b) die Héhe des erfassten oder aufgehobenen Wertminderungsaufwands.
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131.

132.

133.

(c) fiir einen einzelnen Vermdgenswert:

(i) die Art des Vermigenswertes;

und

(ii) falls das Unternehmen gemdfS IAS 14 Informationen fiir Segmente darstellt, das berichtspflichtige Seg-
ment, zu dem der Vermigenswert gehort, basierend auf dem primiren Berichtsformat des Unternehmens.

(d) fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit:

(i) eine Beschreibung der zahlungsmittelgenerierenden Einheit (beispielsweise, ob es sich dabei um eine
Produktlinie, ein Werk, eine Geschiiftstitigkeit, einen geografischen Bereich oder ein berichtspflichtiges
Segment, wie in IAS 14 definiert, handelt);

(ii) die Hohe des erfassten oder aufgehobenen Wertminderungsaufwands bei der Gruppe von Vermigens-
werten und, falls das Unternehmen gemdfS IAS 14 Informationen fiir Segmente darstellt, bei dem
berichtspflichtigen Segment, basierend auf dem primiren Berichtsformat des Unternehmens;

und

(iii) wenn sich die Zusammenfassung von Vermdgenswerten fiir die Identifizierung der zahlungsmittel-
generierenden Einheit seit der vorhergehenden Schitzung des etwaig erzielbaren Betrages der
zahlungsmittelgenerierenden Einheit geindert hat, eine Beschreibung der gegenwirtigen und der friihe-
ren Art der Zusammenfassung der Vermigenswerte sowie der Griinde fiir die Anderung der Art, wie die
zahlungsmittelgenerierende Einheit identifiziert wird.

(e) ob der fiir den Vermiogenswert (die zahlungsmittelgenerierende Einheit) erzielbare Betrag dessen (deren) bei-
zulegendem Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten oder dessen (deren) Nutzungswert entspricht.

() wenn der erzielbare Betrag dem beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten entspricht, die Grund-
lage, die benutzt wurde, um den beizulegenden Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten zu bestimmen (bei-
spielsweise, ob der beizulegende Zeitwert durch die Bezugnahme eines aktiven Marktes bestimmt wurde).

(g) wenn der erzielbare Betrag der Nutzungswert ist, der Abzinsungssatz (-sitze), der bei der gegenwirtigen und
der vorhergehenden Schitzung (sofern vorhanden) des Nutzungswertes benutzt wurde.

Ein Unternehmen hat fiir die Summe der Wertminderungsaufwendungen und die Summe der Wertaufholungen,
die wihrend der Berichtsperiode erfasst wurden, und fiir die keine Angaben gemdf Paragraph 130 gemacht wur-
den, die folgenden Informationen anzugeben:

(a) die wichtigsten Gruppen von Vermigenswerten, die von Wertminderungsaufwendungen betroffen sind, sowie
die wichtigsten Gruppen von Vermigenswerten, die von Wertaufholungen betroffen sind.

(b) die wichtigsten Ereignisse und Umstinde, die zu der Erfassung dieser Wertminderungsaufwendungen und
Wertaufholungen gefiihrt haben.

Einem Unternchmen wird empfohlen, die wahrend der Berichtsperiode benutzten Annahmen zur Bestimmung des
erzielbaren Betrages der Vermogenswerte (der zahlungsmittelgenerierenden Einheiten) anzugeben. Paragraph 134 ver-
langt indes von einem Unternchmen, Angaben iiber die Schdtzungen zu machen, die fir die Bewertung des erziel-
baren Betrages einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit benutzt werden, wenn ein Geschifts- oder Firmenwert oder
ein immaterieller Vermogenswert mit einer unbegrenzten Nutzungsdauer in dem Buchwert dieser Einheit enthalten ist.

Wenn gemdfS Paragraph 84 irgendein Teil eines Geschiifts- oder Firmenwertes, der wiihrend der Berichtsperiode
bei einem Unternehmenszusammenschluss erworben wurde, zum Berichtsstichtag nicht zu einer zahlungsmittel-
generierenden Einheit (Gruppe von Einheiten) zugeordnet worden ist, muss der Betrag des nicht zugeordneten
Geschiifts- oder Firmenwertes zusammen mit den Griinden, warum dieser Betrag nicht zugeordnet worden ist, ange-
geben werden.

IAS 36
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Schdtzungen, die zur Bewertung der erzielbaren Betrige der zahlungsmittelgenerierenden Einheiten, die einen Geschdfts- oder Firmenwert
oder immaterielle Vermagenswerte mit unbegrenzter Nutzungsdauer enthalten, benutzt werden

134. Ein Unternehmen hat fiir jede zahlungsmittelgenerierende Einheit (Gruppe von Einheiten), fiir die der Buchwert
des Geschiifts- oder Firmenwertes oder der immateriellen Vermdgenswerte mit unbegrenzter Nutzungsdauer, die
dieser Einheit (Gruppe von Einheiten) zugeordnet sind, signifikant ist im Vergleich zum Gesamtbuchwert des
Geschiifts- oder Firmenwertes oder der immateriellen Vermdgenswerte mit unbegrenzter Nutzungsdauer des Unter-
nehmens, die unter (a) — (f) geforderten Angaben zu machen:

(a) der Buchwert des der Einheit (Gruppe von Einheiten) zugeordneten Geschifts- oder Firmenwertes.

(b) der Buchwert der der Einheit (Gruppe von Einheiten) zugeordneten immateriellen Vermogenswerten mit unbe-
grenzter Nutzungsdauer.

(c) die Grundlage, auf der der erzielbare Betrag der Einheit (Gruppe von Einheiten) bestimmt worden ist (d.h. der
Nutzungswert oder der beizulegende Zeitwert abziiglich der Verkaufskosten).

(d) wenn der erzielbare Betrag der Einheit (Gruppe von Einheiten) auf dem Nutzungswert basiert:

(i)

(i)

eine Beschreibung jeder wesentlichen Annahme, auf der das Management seine Cashflow-Prognosen fiir
den durch die jiingsten Finanzpline/Vorhersagen abgedeckten Zeitraum aufgebaut hat. Die wesentli-
chen Annahmen sind diejenigen, auf die der erzielbare Betrag der Einheit (Gruppe von Einheiten) am sen-
sibelsten reagiert.

eine Beschreibung des Managementansatzes zur Bestimmung der (des) zu jeder wesentlichen Annahme
zugewiesenen Werte(s), ob diese Werte vergangene Erfahrungen widerspiegeln, oder ob sie ggf. mit exter-
nen Informationsquellen iibereinstimmen, und wenn nicht, auf welche Art und aus welchem Grund sie
sich von vergangenen Erfahrungen oder externen Informationsquellen unterscheiden.

(iii) der Zeitraum, fiir den das Management die Cashflows geplant hat, die auf den vom Management geneh-

(iv)

)

migten Finanzplinen/Vorhersagen beruhen, und wenn fiir eine zahlungsmittelgenerierende Einheit
(Gruppe von Einheiten) ein Zeitraum von mehr als fiinf Jahren benutzt wird, eine Erklirung iiber den
Grund, der diesen lingeren Zeitraum rechtfertigt.

die Wachstumsrate, die zur Extrapolation der Cashflow-Prognosen jenseits des Zeitraums benutzt wird,
auf den sich die jiingsten Finanzpline/Vorhersagen beziehen, und die Rechtfertigung fiir die Anwen-
dung jeglicher Wachstumsrate, die die langfristige durchschnittliche Wachstumsrate fiir die Produkte,
Industriezweige oder Land bzw. Linder, in welchen das Unternehmen titig ist oder fiir den Markt, fiir
den die Einheit (Gruppe von Einheiten) bestimmt ist, iibersteigt.

der (die) auf die Cashflow-Prognosen angewendete Abzinsungssatz (-siitze).

(e) falls der erzielbare Betrag der Einheit (Gruppe von Einheiten) auf dem beizulegendem Zeitwert abziiglich der
VerdufSerungskosten basiert, die fiir die Bestimmung des beizulegenden Zeitwertes abziiglich der Verkaufs-
kosten verwendete Methode. Wenn fiir eine Einheit (Gruppe von Einheiten) der beizulegende Zeitwert abziig-
lich der Verkaufskosten nicht anhand eines direkt beobachteten Marktpreises bestimmt wird, sind auch fol-
gende Angaben zu machen:

(i)

(i)

eine Beschreibung jeder wesentlichen Annahme, nach der das Management den beizulegenden Zeitwert
abziiglich der Verkaufskosten bestimmt. Die wesentlichen Annahmen sind diejenigen, auf die der erziel-
bare Betrag der Einheit (Gruppe von Einheiten) am sensibelsten reagiert.

eine Beschreibung des Managementansatzes zur Bestimmung der (des) zu jeder wesentlichen Annahme
zugewiesenen Werte(s), ob diese Werte vergangene Erfahrungen widerspiegeln, oder ob sie ggf. mit exter-
nen Informationsquellen iibereinstimmen, und wenn nicht, auf welche Art und aus welchem Grund sie
sich von vergangenen Erfahrungen oder externen Informationsquellen unterscheiden.
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135.

136.

(f) wenn eine fiir moglich gehaltene Anderung einer wesentlichen Annahme, auf der das Management seine
Bestimmung des erzielbaren Betrages der Einheit (Gruppe von Einheiten) aufgebaut hat, verursachen wiirde,
dass der Buchwert der Einheit (Gruppe von Einheiten) deren erzielbaren Betrag iibersteigt:

(i) der Betrag, mit dem der erzielbare Betrag der Einheit (Gruppe von Einheiten) deren Buchwert iibersteigt.
(ii) der der wesentlichen Annahme zugewiesene Wert.

(iii) der Betrag, der die Anderung des Wertes der wesentlichen Annahme hervorruft, nach Einbezug aller
nachfolgenden Auswirkungen dieser Anderung auf die anderen Variablen, die zur Bewertung des erziel-
baren Betrages eingesetzt werden, damit der erzielbare Betrag der Einheit (Gruppe von Einheiten) gleich
deren Buchwert ist.

Wenn ein Teil oder der gesamte Buchwert eines Geschiifts- oder Firmenwertes oder eines immateriellen Vermogens-
wertes mit unbegrenzter Nutzungsdauer mehreren zahlungsmittelgenerierenden Einheiten (Gruppen von Einhei-
ten) zugeordnet ist, und der auf diese Weise jeder einzelnen Einheit (Gruppe von Einheiten) zugeordnete Betrag
nicht signifikant ist, im Vergleich zu dem Gesamtbuchwert des Geschiifts- oder Firmenwertes oder des immateri-
ellen Vermogenswertes mit unbegrenzter Nutzungsdauer des Unternehmens, ist diese Tatsache zusammen mit der
Summe der Buchwerte des Geschiifts- oder Firmenwertes oder der immateriellen Vermégenswerte mit unbegrenz-
ter Nutzungsdauer, die diesen Einheiten (Gruppen von Einheiten) zugeordnet sind, anzugeben. Wenn dariiber hin-
aus die erzielbaren Betrige irgendeiner dieser Einheiten (Gruppen von Einheiten) auf denselben wesentlichen
Annahmen beruhen und die Summe der Buchwerte des Geschiifts- oder Firmenwertes oder der immateriellen
Vermdogenswerte mit unbegrenzter Nutzungsdauer, die diesen Einheiten zugeordnet sind, signifikant ist im Ver-
gleich zum Gesamtbuchwert des Geschiifts- oder Firmenwertes oder der immateriellen Vermogenswerte mit unbe-
grenzter Nutzungsdauer des Unternehmens, so hat ein Unternehmen Angaben iiber diese und die folgenden Tat-
sachen zu machen:

(a) die Summe der Buchwerte des diesen Einheiten (Gruppen von Einheiten) zugeordneten Geschifts- oder
Firmenwertes.

(b) die Summe der Buchwerte der diesen Einheiten (Gruppen von Einheiten) zugeordneten immateriellen
Vermaégenswerte mit unbegrenzter Nutzungsdauer.

(c) eine Beschreibung der wesentlichen Annahme(n).

(d) eine Beschreibung des Managementansatzes zur Bestimmung der (des) zu der (den) wesentlichen Annahme(n)
zugewiesenen Werte(s), ob diese Werte vergangene Erfahrungen widerspiegeln, oder ob sie ggf. mit externen
Informationsquellen iibereinstimmen, und wenn nicht, auf welche Art und aus welchem Grund sie sich von
vergangenen Erfahrungen oder externen Informationsquellen unterscheiden.

(e) wenn eine fiir miglich gehaltene Anderung der wesentlichen Annahme(n) verursachen wiirde, dass die Summe
der Buchwerte der Einheiten (Gruppen von Einheiten) die Summe der erzielbaren Betrige iibersteigen wiirde:

(i) der Betrag, mit dem die Summe der erzielbaren Betrige der Einheiten (Gruppen von Einheiten) die
Summe der Buchwerte iibersteigt.

(ii) der (die) der (den) wesentlichen Annahme(n) zugewiesene(n) Wert(e).

(iii) der Betrag, der die Anderung des (der) Werte(s) der wesentlichen Annahme(n) hervorruft, nach Einbezug
aller nachfolgenden Auswirkungen dieser Anderung auf die anderen Variablen, die zur Bewertung des
erzielbaren Betrages eingesetzt werden, damit die Summe der erzielbaren Betrige der Einheiten (Grup-
pen von Einheiten) gleich der Summe der Buchwerte ist.

Die jiingste ausfiihrliche Berechnung des erzielbaren Betrages einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit (Gruppe von
Einheiten), der in einer vorhergehenden Berichtsperiode ermittelt wurde, kann gemafd Paragraph 24 oder 99 vorge-
tragen werden und fiir die Uberpriifung dieser Einheit (Gruppe von Einheiten) auf eine Wertminderung in der aktu-
ellen Berichtsperiode benutzt werden, vorausgesetzt, dass bestimmte Kriterien erfiillt sind. Ist dies der Fall, bezichen
sich die Informationen fiir diese Einheit (Gruppe von Einheiten), die in den von den Paragraphen 134 und 135 ver-
langten Angaben eingegliedert sind, auf die Berechnung fiir den Vortrag des erzielbaren Betrages.

IAS 36
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137. Das erlduternde Beispiel 9 veranschaulicht die von den Paragraphen 134 und 135 geforderten Angaben.

UBERGANGSVORSCHRIFTEN UND ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS

138. Wenn sich ein Unternehmen in Ubereinstimmung mit Paragraph 85 von IFRS 3 Unternehmenszusammen-
schliisse dazu entschieden hat, IFRS 3 irgendwann vor dem in den Paragraphen 78-84 von IFRS 3 dargelegtem
Zeitpunkt des Inkrafttretens anzuwenden, so hat es auch diesen Standard von demselben Zeitpunkt an prospektiv
anzuwenden.

139. Andernfalls hat ein Unternehmen diesen Standard anzuwenden:

(a) auf einen Geschiifts- oder Firmenwert und immaterielle Verméogenswerte, die bei Unternehmenszusammen-
schliissen, fiir die das Datum des Vertragsabschlusses am oder nach dem 31. Mirz 2004 liegt, erworben wor-
den sind;

und

(b) prospektiv auf alle anderen Vermogenswerte vom Beginn der ersten Berichtsperiode des Geschiiftsjahres, das
am oder nach dem 31. Mirz 2004 beginnt.

140. Unternehmen, auf die der Paragraph 139 anwendbar ist, wird empfohlen, diesen Standard vor dem in Para-
graph 139 spezifizierten Zeitpunkt des Inkrafttretens anzuwenden. Wenn ein Unternehmen diesen Standard vor
dem Zeitpunkt des Inkrafttretens anwendet, hat es gleichzeitig IFRS 3 und IAS 38 Immaterielle Vermdgenswerte
(iiberarbeitet 2004) anzuwenden.

RUCKNAHME VON IAS 36 (HERAUSGEGEBEN 1998)

141. Dieser Standard ersetzt IAS 36 Wertminderung von Vermdgenswerten (herausgegeben 1998).
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ANHANG A

Die Anwendung von Barwert-Verfahren zur Bewertung des Nutzungswertes

Dieser Anhang ist Bestandteil des Standards. Er enthdlt zusdtzliche Leitlinien fiir die Anwendung von Barwert-Verfahren zur Ermittlung
des Nutzungswertes. Obwohl in den Leitlinien der Begriff ,Vermogenswert* benutzt wird, sind sie ebenso auf eine Gruppe von Vermagens-
werten, die eine zahlungsmittelgenerierende Einheit bildet, anzuwenden.

Al.

A2.

A3.

Die Bestandteile einer Barwert-Ermittlung

Die folgenden Elemente erfassen gemeinsam die wirtschaftlichen Unterschiede zwischen den Vermogenswerten:

(a) eine Schitzung des kiinftigen Cashflows bzw. in komplexeren Fillen von Serien kiinftiger Cashflows, die das
Unternehmen durch die Vermogenswerte zu erzielen erhofft;

(b) Erwartungen im Hinblick auf eventuelle wertmifige oder zeitliche Veranderungen dieser Cashflows;

(0) der Zinseffekt, der durch den risikolosen Zinssatz des aktuellen Marktes dargestellt wird;

(d) der Preis fir die mit dem Vermogenswert verbundene Unsicherheit;

und

(¢) andere, manchmal nicht identifizierbare Faktoren (wie Illiquiditit), die Marktteilnehmer bei der Preisgestaltung der
kiinftigen Cashflows, die das Unternehmen durch die Vermogenswerte zu erzielen erhofft, widerspiegeln wiirden.

Dieser Anhang stellt zwei Ansétze zur Berechnung des Barwertes gegeniiber, jeder von ihnen kann den Umstdnden ent-
sprechend fiir die Schitzung des Nutzungswertes eines Vermogenswertes benutzt werden. Bei dem ,traditionellen®
Ansatz sind die Anpassungen fiir die im Paragraph A1 beschriebenen Faktoren (b)-(e) im Abzinsungssatz enthalten. Bei
dem ,erwarteten Cashflow” Ansatz verursachen die Faktoren (b), (d) und (e) Anpassungen bei den risikobereinigten
erwarteten Cashflows. Welchen Ansatz ein Unternehmen auch anwendet, um Erwartungen hinsichtlich eventueller
wertmaRiger oder zeitlicher Anderungen der kiinftigen Cashflows widerzuspiegeln, letztendlich muss der erwartete Bar-
wert der kiinftigen Cashflows, d.h. der gewichtete Durchschnitt aller moglichen Ergebnisse widergespiegelt werden.

Allgemeine Prinzipien

Die Verfahren, die zur Schitzung kiinftiger Cashflows und Zinssitze benutzt werden, variieren von einer Situation zur
anderen, je nach den Umstinden, die den betreffenden Vermogenswert umgeben. Die folgenden allgemeinen Prinzi-
pien regeln jedoch jede Anwendung von Barwert-Verfahren bei der Bewertung von Vermogenswerten:

(@) Zinssitze, die zur Abzinsung von Cashflows benutzt werden, haben die Annahmen widerzuspiegeln, die mit denen
der geschitzten Cashflows iibereinstimmen. Andernfalls wiirden die Wirkungen einiger Annahmen doppelt ange-
rechnet oder ignoriert werden. Ein Abzinsungssatz von 12 Prozent konnte beispielsweise auf vertragliche Cash-
flows einer Darlehensforderung angewendet werden. Dieser Satz spiegelt die Erwartungen tiber kiinftigen
Zahlungsverzug bei Darlehen mit besonderen Merkmalen wider. Derselbe 12 Prozent Zinssatz ist nicht zur Abzin-
sung erwarteter Cashflows zu verwenden, da solche Cashflows bereits die Annahmen tiber kiinftigen Zahlungs-
verzug widerspiegeln.

(b) geschitzte Cashflows und Abzinsungssitze miissen sowohl frei von verzerrenden Einfliissen als auch von Fakto-
ren sein, die nicht mit dem betreffenden Vermogenswert in Verbindung stehen. Ein verzerrender Einfluss wird bei-
spielsweise in die Bewertung eingebracht, wenn geschitzte Netto-Cashflows absichtlich zu niedrig dargestellt wer-
den, um die offensichtliche kiinftige Rentabilitit eines Vermdgenswertes zu verbessern.

(c) geschitzte Cashflows oder Abzinsungssitze miissen cher die Bandbreite moglicher Ergebnisse widerspiegeln als
einen einzigen Betrag, hochstwahrscheinlich den moglichen Mindest- oder Hochstbetrag.

IAS 36



L 392/114

Amtsblatt der Européischen Union

31.12.2004

IAS 36

Traditioneller Ansatz und ,erwarteter Cashflow’ Ansatz zur Darstellung des Barwertes

Traditioneller Ansatz

A4. Anwendungen der Bilanzierung eines Barwertes haben traditionell einen einzigen Satz geschitzter Cashflows und einen

Ab5.

Ab6.

einzigen Abzinsungssatz benutzt, der oft als der ,dem Risiko entsprechende Zinssatz* beschrieben wurde. In der Tat
nimmt der traditionelle Ansatz an, dass eine einzige Abzinsungssatz-Regel alle Erwartungen iiber die kiinftigen Cash-
flows und den angemessenen Risikozuschlag enthalten kann. Daher legt der traditionelle Ansatz grofften Wert auf die
Auswahl des Abzinsungssatzes.

Unter gewissen Umstinden, wenn beispielsweise vergleichbare Vermogenswerte auf dem Markt beobachtet werden
konnen, ist es relativ einfach einen traditionellen Ansatz anzuwenden. Fiir Vermdgenswerte mit vertraglichen Cash-
flows stimmt dies mit der Art und Weise iiberein, in der die Marktteilnehmer die Vermogenswerte beschreiben, wie bei
Leiner 12-prozentigen Anleihe”.

Der traditionelle Ansatz kann jedoch gewisse komplexe Bewertungsprobleme nicht angemessen behandeln, wie bei-
spielsweise die Bewertung von nicht-finanziellen Vermdgenswerten, fiir die es keinen Markt oder keinen vergleichba-
ren Posten gibt. Eine angemessene Suche nach ,dem Risiko entsprechenden Zinssatz“ verlangt eine Analyse von zumin-
dest zwei Posten — einem Vermogenswert, der auf dem Markt existiert und einen beobachteten Zinssatz hat und dem
zu bewertenden Vermogenswert. Der entsprechende Abzinsungssatz fiir die zu bewertenden Cashflows muss aus dem
in diesem anderen Vermogenswert erkennbaren Zinssatz hergeleitet werden. Um diese Schlussfolgerung ziehen zu kon-
nen, miissen die Merkmale der Cashflows des anderen Vermdgenswertes dhnlich derer des zu bewertenden Vermdgens-
wertes sein. Daher muss fiir die Bewertung folgendermafien vorgegangen werden:

(a) Identifizierung des Satzes von Cashflows, die abgezinst werden;

(b) Identifizierung eines anderen Vermdgenswertes auf dem Markt, der dhnliche Cashflow-Merkmale zu haben scheint;

(c) Vergleich der Cashflow-Sitze beider Posten um sicherzustellen, dass sie dhnlich sind (zum Beispiel: Sind beide
Sitze vertragliche Cashflows, oder ist der eine ein vertraglicher und der andere ein geschétzter Cashflow?);

(d) Beurteilung, ob es bei einem Posten ein Element gibt, das es bei dem anderen nicht gibt (zum Beispiel: Ist einer
weniger liquide als der andere?);

und

(¢) Beurteilung, ob beide Cashflow-Sitze sich bei sich dndernden wirtschaftlichen Bedingungen voraussichtlich dhn-
lich verhalten (d.h. variieren).

Erwarteter Cashflow’ Ansatz

A7.

In gewissen Situationen ist der ,erwartete Cashflow’ Ansatz ein effektiveres Bewertungsinstrument als der traditionelle
Ansatz. Bei der Erarbeitung einer Bewertung benutzt der erwartete Cashflow” Ansatz alle Erwartungen iiber mégliche
Cashflows anstelle des einzigen Cashflows, der am dhnlichsten ist. Beispielsweise konnte ein Cashflow 100 WE,
200 WE oder 300 WE sein mit Wahrscheinlichkeiten von 10 Prozent bzw. 60 Prozent oder 30 Prozent. Der erwar-
tete Cashflow betrigt 220 WE. Der ,erwartete Cashflow’ Ansatz unterscheidet sich somit vom traditionellen Ansatz
dadurch, dass er sich auf die direkte Analyse der betreffenden Cashflows und auf prazisere Darstellungen der bei der
Bewertung benutzten Annahmen konzentriert.
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A8.

A9.

A10.

All.

Al2.

Der ,erwartete Cashflow’ Ansatz erlaubt auch die Anwendung des Barwert-Verfahrens, wenn die zeitliche Abstim-
mung der Cashflows ungewiss ist. Beispielsweise konnte ein Cashflow von 1 000 WE in einem Jahr, zwei Jahren oder
drei Jahren mit Wahrscheinlichkeiten von 10 Prozent bzw. 60 Prozent oder 30 Prozent erhalten werden. Das nach-
stehende Beispiel zeigt die Berechnung des erwarteten Barwertes in dieser Situation.

Barwert von 1 000 WE in 1 Jahrzu 5 % 952,38 WE
Wahrscheinlichkeit 10,00 % 95,24 WE

Barwert von 1 000 WE in 2 Jahren zu 5,25 % 902,73 WE
Wahrscheinlichkeit 60,00 % 541,64 WE

Barwert von 1 000 WE in 3 Jahren zu 5,50 % 851,61 WE
Wahrscheinlichkeit 30,00 % 255,48 WE

Erwarteter Barwert 892,36 WE

Der erwartete Barwert von 892,36 WE unterscheidet sich von der traditionellen Auffassung einer bestmoglichen
Schitzung von 902,73 WE (die 60 Prozent Wahrscheinlichkeit). Eine auf dieses Beispiel angewendete traditionelle Bar-
wertberechnung verlangt eine Entscheidung dariiber, welche maéglichen Zeitpunkte der Cashflows anzusetzen sind,
und wiirde demzufolge die Wahrscheinlichkeiten anderer Zeitpunkte nicht widerspiegeln. Das beruht darauf, dass bei
einer traditionellen Berechnung des Barwertes der Abzinsungssatz keine Ungewissheiten iiber die Zeitpunkte wider-
spiegeln kann.

Die Benutzung von Wahrscheinlichkeiten ist ein wesentliches Element des ,erwarteten Cashflow” Ansatzes. In Frage
gestellt wird, ob die Zuweisung von Wahrscheinlichkeiten zu hohen subjektiven Schitzungen groRere Prizision ver-
muten ldsst, als dass sie in der Tat existiert. Die richtige Anwendung des traditionellen Ansatzes (wie in Paragraph A6
beschrieben) verlangt hingegen dieselben Schitzungen und dieselbe Subjektivitit ohne die computerunterstiitzte
Transparenz des ,erwarteten Cashflow’ Ansatzes zu liefern.

Viele in der gegenwirtigen Praxis entwickelte Schitzungen beinhalten bereits informell die Elemente der erwarteten
Cashflows. AufSerdem werden Rechnungsleger oft mit der Notwendigkeit konfrontiert, einen Vermogenswert zu
bewerten und dabei begrenzte Informationen tiber die Wahrscheinlichkeiten moglicher Cashflows zu benutzen. Ein
Rechnungsleger konnte beispielsweise mit den folgenden Situationen konfrontiert werden:

(a) der geschitzte Betrag liegt irgendwo zwischen 50 WE und 250 WE, aber kein Betrag, der in diesem Bereich liegt,
kommt eher in Frage als irgendein ein anderer Betrag. Auf der Grundlage dieser begrenzten Information belduft
sich der geschitzte erwartete Cashflow auf 150 WE [(50 + 250)/2].

(b) der geschitzte Betrag liegt irgendwo zwischen 50 WE und 250 WE und der wahrscheinlichste Betrag ist 100 WE.
Die mit jedem Betrag verbundenen Wahrscheinlichkeiten sind unbekannt. Auf der Grundlage dieser begrenzten
Information belduft sich der geschitzte erwartete Cashflow auf 133,33 WE [(50 + 250)/3].

(c) der geschitzte Betrag betragt 50 WE (10 Prozent Wahrscheinlichkeit), 250 WE (30 Prozent Wahrscheinlichkeit)
oder 100 WE (60 Prozent Wahrscheinlichkeit). Auf der Grundlage dieser begrenzten Information belduft sich
der geschitzte erwartete Cashflow auf 140 WE [(50 x 0,10) + (250 x 0,30) + (100 x 0,60)].

In jedem Fall liefert der geschitzte erwartete Cashflow voraussichtlich eine bessere Schitzung des Nutzungswertes als
wahrscheinlich der Mindestbetrag oder der Hochstbetrag alleine genommen.

Die Anwendung eines ,erwarteten Cashflow’ Ansatzes ist abhingig von einer Kosten-Nutzen Auflage. In manchen Fil-
len kann ein Unternehmen Zugriff auf zahlreiche Daten haben und somit viele Cashflow Szenarien entwickeln. In
anderen Fillen kann es sein, dass ein Unternehmen nicht mehr als die allgemeinen Darstellungen iiber die Schwan-
kung der Cashflows ohne Beriicksichtigung wesentlicher Kosten entwickeln kann. Das Unternehmen muss die Kosten
fiir den Erhalt zusitzlicher Informationen mit der zusitzlichen Verlisslichkeit, die diese Informationen fiir die Bewer-
tung bringen wird, abwégen.

IAS 36
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Al3.

Al4.

Al5.

Al6.

Al7.

Al8.

Einige behaupten, dass erwartete Cashflow-Verfahren ungeeignet fiir die Bewertung eines einzelnen Postens oder eines
Postens mit einer begrenzten Anzahl von moglichen Ergebnissen sind. Sie geben ein Beispiel eines Vermogenswertes
mit zwei moglichen Ergebnissen an: eine 90-prozentige Wahrscheinlichkeit, dass der Cashflow 10 WE und eine
10-prozentige Wahrscheinlichkeit, dass der Cashflow 1 000 WE betragen wird. Sie beobachten, dass der erwartete Cas-
hflow in diesem Beispiel 109 WE betrigt und kritisieren dieses Ergebnis, weil es keinen der Betrdge darstellt, die letzt-
endlich bezahlt werden konnten.

Behauptungen, wie die gerade dargelegte, spiegeln die zugrunde liegende Unstimmigkeit hinsichtlich der Bewertungs-
ziele wider. Wenn die Kumulierung der einzugehenden Kosten die Zielsetzung ist, konnten die erwarteten Cashflows
keine reprisentativ glaubwiirdige Schitzung der erwarteten Kosten erzeugen. Dieser Standard befasst sich indes mit
der Bewertung des erzielbaren Betrages eines Vermogenswertes. Der erzielbare Betrag des Vermogenswertes aus die-
sem Beispiel ist voraussichtlich nicht 10 WE, selbst wenn dies der wahrscheinlichste Cashflow ist. Der Grund hierfiir
ist, dass eine Bewertung von 10 WE nicht die Ungewissheit des Cashflows bei der Bewertung des Vermdgenswertes
beinhaltet. Stattdessen wird der ungewisse Cashflow dargestellt, als wire er ein gewisser Cashflow. Kein rational han-
delndes Unternehmen wiirde einen Vermogenswert mit diesen Merkmalen fiir 10 WE verkaufen.

Abzinsungssatz

Welchen Ansatz ein Unternehmen auch fir die Bewertung des Nutzungswertes eines Vermogenswertes wahlt, die
Zinssdtze, die zur Abzinsung der Cashflows benutzt werden, diirfen nicht die Risiken widerspiegeln, aufgrund derer
die geschitzten Cashflows angepasst worden sind. Andernfalls wiirden die Wirkungen einiger Annahmen doppelt
angerechnet.

Wenn ein vermogenswertspezifischer Zinssatz nicht direkt iiber den Markt erhaltlich ist, verwendet ein Unternehmen
Ersatzfaktoren zur Schitzung des Abzinsungssatzes. Ziel ist es, so weit wie moglich, die Marktbeurteilung folgender
Faktoren zu schitzen:

(a) den Zinseffekt fiir die Berichtsperioden bis zum Ende der Nutzungsdauer des Vermogenswertes;

und

(b) die in Paragraph A1 beschriebenen Faktoren (b), (d) und (e), soweit diese Faktoren keine Anpassungen bei den
geschitzten Cashflows verursacht haben.

Als Ausgangspunkt kann ein Unternehmen bei der Erstellung einer solchen Schitzung die folgenden Zinssitze
beriicksichtigen:

(a) die durchschnittlich gewichteten Kapitalkosten des Unternehmens, die mithilfe von Verfahren wie dem Capital
Asset Pricing Model bestimmt werden konnen;

(b) den Zinssatz fiir Neukredite des Unternehmens;

und

(c) andere marktiibliche Fremdkapitalzinssitze.

Diese Zinssitze miissen jedoch angepasst werden:

(@) um die Art und Weise widerzuspiegeln, auf die der Markt die spezifischen Risiken, die mit den geschitzten Cas-
hflows verbunden sind, bewerten wiirde;

und

(b) um Risiken auszuschliefSen, die fiir die geschdtzten Cashflows der Vermogenswerte nicht relevant sind, oder auf-
grund derer bereits eine Anpassung der geschitzten Cashflows vorgenommen wurde.

Beriicksichtigt werden Risiken, wie das Landerrisiko, das Wahrungsrisiko und das Preisrisiko.
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A19. Der Abzinsungssatz ist unabhingig von der Kapitalstruktur des Unternehmens und von der Art und Weise, wie das

Unternehmen den Kauf des Vermogenswertes finanziert, weil die kiinftig erwarteten Cashflows aus dem Vermdgens-
wert nicht von der Art und Weise abhangen, wie das Unternehmen den Kauf des Vermdgenswertes finanziert hat.

A20. Paragraph 55 verlangt, dass der benutzte Abzinsungssatz ein Vor-Steuer-Zinssatz ist. Wenn daher die Grundlage fiir
die Schitzung des Abzinsungssatzes eine Betrachtung nach Steuern ist, ist diese Grundlage anzupassen, um einen Zins-
satz vor Steuern widerzuspiegeln.

A21. Ein Unternehmen verwendet normalerweise einen einzigen Abzinsungssatz zur Schitzung des Nutzungswertes eines
Vermaogenswertes. Ein Unternechmen verwendet indes unterschiedliche Abzinsungssitze fiir die verschiedenen kiinf-
tigen Berichtsperioden, wenn der Nutzungswert sensibel auf die unterschiedlichen Risiken in den verschiedenen Peri-
oden oder auf die Laufzeitstruktur der Zinssitze reagiert.



L 392/118

Amtsblatt der Européischen Union

31.12.2004

IAS 36

ANHANG B

Anderung zu IAS 16

Die Anderung in diesem Anhang ist anzuwenden, wenn ein Unternehmen IAS 16 Sachanlagen (iiberarbeitet 2003) anwendet. Der
Anhang wird ersetzt, wenn IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten (iiberarbeitet 2004) in Kraft tritt. Er ersetzt die Folge-
danderungen, die von IAS 16 (iiberarbeitet 2003) zu IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten (herausgegeben 1998) gemacht
wurden. IAS 36 (iiberarbeitet 2004) enthalt die Regelungen der in diesem Anhang aufgefiihrten Paragraphen. Folglich sind die Ande-
rungen von IAS 16 (iiberarbeitet 2003) nicht erforderlich, wenn ein Unternehmen IAS 36 (iiberarbeitet 2004) anwendet. Dieser Anhang
ist demzufolge nur von Unternehmen anzuwenden, die sich entscheiden, IAS 16 (iiberarbeitet 2003) vor dem Zeitpunkt des Inkrafttre-

tens anzuwenden.

B1. IAS 16 Sachanlagen wird wie folgt geandert.

Paragraph A4 im Anhang wird wie folgt gedndert:

A4. IAS 36 Wertminderung von Vermogenswerten (herausgegeben 1998) wird wie folgt gedndert:

In diesem Standard werden die Paragraphen 4, 9, 34, 37, 38, 41, 42, 59, 96 und 104 wie folgt gedndert:

34.

37.

Dieser Standard ist auf Vermogenswerte anzuwenden, die zum Neubewertungsbetrag (beizulegenden Zeit-
wert) nach anderen Standards, wie dem Neubewertungsmodell gemafs IAS 16 Sachanlagen angesetzt wer-
den. Die Identifizierung, ob ein neu bewerteter Vermogenswert wertgemindert sein konnte, hangt jedoch
von der Grundlage ab, die zur Bestimmung des beizulegenden Zeitwertes benutzt wird:

Bei der Beurteilung, ob irgendein Anhaltspunkt vorliegt, dass ein Vermigenswert wertgemindert sein
konnte, hat ein Unternehmen mindestens die folgenden Anhaltspunkte zu beriicksichtigen:

Interne Informationsquellen

(f) Wiihrend der Berichtsperiode haben sich signifikante Verinderungen mit nachteiligen Folgen fiir das
Unternehmen in dem Umfang oder der Weise, in dem bzw. der der Vermigenswert genutzt wird oder
aller Erwartung nach genutzt werden wird, ereignet oder werden fiir die nihere Zukunft erwartet.
Diese Verinderungen umfassen die Stilllegung des Vermdgenswertes, Planungen fiir die Einstel-
lung oder Restrukturierung des Bereiches, zu dem ein Vermdgenswert gehirt, oder Planungen fiir
den Abgang eines Vermogenswertes vor dem urspriinglich erwarteten Zeitpunkt;

und

Die Prognosen der Mittelabfliisse schliefSen jene fiir die tigliche Wartung des Vermogenswertes als auch
kiinftige Gemeinkosten ein, die der Nutzung des Vermogenswertes direkt zugerechnet oder auf einer ver-
niinftigen und stetigen Basis zugeordnet werden konnen.

Kiinftige Cashflows sind fiir einen Vermégenswert in seinem gegenwirtigen Zustand zu schitzen. Schiit-
zungen der kiinftigen Cashflows diirfen nicht die geschitzten kiinftigen Cashflows umfassen, deren Ent-
stehung erwartet wird, aufgrund:

(b) einer Verbesserung oder Erhéhung der Ertragskraft des Verméogenswertes.
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38.

41.

42.

59.

96.

104.

Da die kiinftigen Cashflows fiir einen Vermogenswert in seinem gegenwirtigen Zustand geschitzt werden,
spiegelt der Nutzungswert nicht die folgenden Faktoren wider:

(b) kiinftige Mittelabfliisse, die die Ertragskraft des Vermogenswertes verbessern oder erhchen werden,
oder die dazugehorigen Mittelzufliisse, die aus solchen Mittelabfliisse entstehen sollen.

Bis ein Unternehmen Mittelabfliisse titigt, die die Ertragskraft des Vermogenswertes verbessern oder erhé-
hen, enthalten die Schitzungen der kiinftigen Cashflows keine kiinftigen geschitzten Mittelzufliisse, die
infolge der Erhohung des mit dem Mittelabfluss verbundenen wirtschaftlichen Nutzens zuflieen werden
(siehe Anhang A, Beispiel 6).

Schitzungen der kiinftigen Cashflows umfassen auch kiinftige Mittelabfliisse, die erforderlich sind, um den
wirtschaftlichen Nutzen des Vermdgenswertes auf dem gegenwirtigen Niveau zu halten. Wenn eine
zahlungsmittelgenerierende Einheit aus Vermogenswerten mit verschiedenen geschatzten Nutzungsdauern
besteht, die alle fir den laufenden Betrieb der Einheit notwendig sind, wird bei der Schitzung der mit der
Einheit verbundenen kiinftigen Cashflows der Ersatz von Vermogenswerten kiirzerer Nutzungsdauer als Teil
der tiglichen Wartung der Einheit betrachtet. Ahnliches gilt, wenn ein einzelner Vermdogenswert aus
Bestandteilen mit unterschiedlichen Nutzungsdauern besteht, dann wird der Ersatz der Bestandteile kiirze-
rer Nutzungsdauer als Teil der tiglichen Wartung des Vermdgenswertes betrachtet, wenn die vom
Vermogenswert generierten kiinftigen Cashflows geschitzt werden.

Ein Wertminderungsaufwand ist sofort als Aufwand im Periodenergebnis zu erfassen, es sei denn, dass
der Vermogenswert zum Neubewertungsbetrag nach einem anderen Standard (beispielsweise nach dem
Neuberwertungsmodell in IAS 16 Sachanlagen) angesetzt wird. Jeder Wertminderungsaufwand eines neu
bewerteten Vermogenswertes ist als eine Neubewertungsabnahme nach diesem anderen Standard zu
behandeln.

Bei der Beurteilung, ob irgendein Anhaltspunkt vorliegt, dass ein Wertminderungsaufwand, der fiir einen
Vermdgenswert in friiheren Jahren erfasst wurde, nicht linger besteht oder sich verringert haben konnte,
hat ein Unternehmen mindestens die folgenden Anhaltspunkte zu beriicksichtigen:

Interne Informationsquellen

(d) wihrend der Berichtsperiode haben sich signifikante Verdnderungen mit giinstigen Folgen fiir das
Unternehmen in dem Umfang oder der Weise, in dem bzw. der ein Vermdgenswert genutzt wird oder
aller Erwartung nach genutzt werden soll, ereignet oder werden fiir die nichste Zukunft erwartet.
Diese Verinderungen enthalten Kosten, die wihrend der Berichtsperiode entstanden sind, um die
Ertragskraft eines Vermigenswertes zu verbessern bzw. zu erhihen oder den Betrieb zu restruktu-
rieren, zu dem der Vermégenswert gehort;

und

Eine Wertaufholung eines Vermogenswertes ist sofort als Aufwand in der Gewinn- und Verlustrechnung
zu erfassen, es sei denn, dass der Verméogenswert zum Neubewertungsbetrag nach einem anderen Stan-
dard (beispielsweise nach dem Neubewertungsmodell in IAS 16 Sachanlagen) erfasst wird. Jede Wertauf-
holung eines neu bewerteten Vermigenswertes ist als eine Wertsteigerung durch Neubewertung gemifS
diesem anderen Standard zu behandeln.

IAS 36



L 392/120

Amtsblatt der Européischen Union

31.12.2004

IAS 38

INTERNATIONAL ACCOUNTING STANDARD 38

Immaterielle Vermogenswerte

INHALT

Zielsetzung

Anwendungsbereich

Definitionen

Immaterielle Vermogenswerte

Identifizierbarkeit

Beherrschung

Kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen

Ansatz und Bewertung

Gesonderte Anschaffung

Erwerb im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses

Bewertung des beizulegenden Zeitwertes eines bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbenen
immateriellen Vermogenswertes

Nachtragliche Ausgaben fiir ein erworbenes laufendes Forschungs- und Entwicklungsprojekt
Erwerb durch eine Zuwendung der offentlichen Hand

Tausch von Vermégenswerten

Selbst geschaffener Geschifts- oder Firmenwert

Selbst geschaffene immaterielle Vermogenswerte

Forschungsphase

Entwicklungsphase

Herstellungskosten eines selbst geschaffenen immateriellen Vermogenswertes
Erfassung eines Aufwands

Keine Erfassung fritherer Aufwendungen als Vermogenswert

Folgebewertung

Anschaffungskostenmodell

Neubewertungsmodell

Nutzungsdauer

Immaterielle Vermogenswerte mit begrenzter Nutzungsdauer
Abschreibungsperiode und Abschreibungsmethode

Restwert

Uberpriifung der Abschreibungsperiode und der Abschreibungsmethode

Ziffer

9-17

11-12

13-16

17

18-67

25-32

33-43

35-41

42-43

44

4547

48-50

51-67

54-56

57-64

65-67

68-71

71

72-87

74

75-87

88-96

97-106

97-99

100-103

104-106
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Immaterielle Vermogenswerte mit unbegrenzter Nutzungsdauer
Uberpriifung der Einschitzung der Nutzungsdauer

Erzielbarkeit des Buchwertes — Wertminderungsaufwand
Stilllegungen und Abginge

Angaben

Allgemeines

Folgebewertung von immateriellen Vermogenswerten nach dem Neubewertungsmodell
Forschungs- und Entwicklungsausgaben

Sonstige Informationen

Ubergangsvorschriften und Zeitpunkt des Inkrafttretens

Tausch von dhnlichen Vermogenswerten

Frithzeitige Anwendung

Riicknahme von IAS 38 (herausgegeben 1998)

Dieser iiberarbeitete Standard ersetzt IAS 38 (1998) Immaterielle Vermigenswerte und ist anzuwenden auf

(@) im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses erworbene immaterielle Vermogenswerte, wenn der Vertragsab-

schluss am 31. Mérz 2004 oder danach erfolgt,

Ziffer

107-110

109-110

111

112-117

118-128

118-123

124-125

126-127

128

129-132

131

132

133

(b) alle anderen immateriellen Vermdgenswerte fiir Geschiftsjahre, die am 31. Marz 2004 oder danach beginnen,

Eine frithere Anwendung wird empfohlen.

ZIELSETZUNG

1.  Die Zielsetzung dieses Standards ist die Regelung der Bilanzierung immaterieller Vermogenswerte, die nicht in anderen
Standards konkret behandelt werden. Dieser Standard verlangt von einem Unternehmen den Ansatz eines immateri-
ellen Vermogenswertes dann, aber nur dann, wenn bestimmte Kriterien erfiillt sind. Der Standard bestimmt ferner, wie
der Buchwert immaterieller Vermogenswerte zu ermitteln ist, und fordert bestimmte Angaben in Bezug auf immate-

rielle Vermégenswerte.

ANWENDUNGSBEREICH

2. Dieser Standard ist auf die bilanzielle Behandlung immaterieller Vermogenswerte anzuwenden, mit Ausnahme von:

(a) immateriellen Vermogenswerten, die in den Anwendungsbereich eines anderen Standards fallen;

IAS 38
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(b) finanziellen Vermogenswerten, wie sie in IAS 39 Finanzinstrumente:Ansatz und Bewertung definiert sind;

und

(c) Abbau- und Schiirfrechten und Ausgaben fiir die Erschlieflung oder die Forderung und den Abbau von Mine-
ralien, Ol, Erdgas und dhnlichen nicht regenerativen Ressourcen.

3. Wenn ein anderer Standard die Bilanzierung fiir eine bestimmte Art eines immateriellen Vermogenswertes vorschreibt,
wendet ein Unternehmen diesen Standard anstatt des vorliegenden Standards an. Dieser Standard findet beispielsweise
keine Anwendung auf:

(a) immaterielle Vermogenswerte, die von einem Unternehmen zum Verkauf im normalen Geschiftsgang gehalten
werden (siehe IAS 2 Vorrdte und IAS 11 Fertigungsauftrige).

(b) latente Steueranspriiche (siche IAS 12 Ertragsteuern).

(c) Leasingverhiltnisse, die in den Anwendungsbereich von IAS 17 Leasingverhdltnisse fallen.

(d) Vermogenswerte, die aus Leistungen an Arbeitnehmer resultieren (siche IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer).

() finanzielle Vermogenswerte, wie sie in IAS 39 definiert sind. Der Ansatz und die Bewertung einiger finanzieller
Vermogenswerte werden von IAS 27 Konzernabschliisse und separate Einzelabschliisse nach IFRS, von IAS 28 Anteile
an assoziierten Unternehmen und von 1AS 31 Anteile an Joint Ventures abgedeckt.

(fy einen bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbenen Geschifts- oder Firmenwert (siche IFRS 3
Unternehmenszusammenschliisse).

(g) abgegrenzte Anschaffungskosten und immaterielle Vermdgenswerte, die aus den vertraglichen Rechten eines Ver-
sicherers aufgrund von Versicherungsvertrigen entstchen und in den Anwendungsbereich von IFRS 4
Versicherungsvertrage fallen. IFRS 4 fiihrt spezielle Angabepflichten fiir diese abgegrenzten Anschaffungskosten auf,
jedoch nicht fiir diese immateriellen Vermogenswerte. Daher sind die in diesem Standard aufgefithrten Angabe-
pflichten auf diese immateriellen Vermdgenswerte anzuwenden.

(h) langfristige immaterielle Vermogenswerte, die gemafS IFRS 5 Langfristige zur VerdufSerung gehaltene Vermogenswerte
und aufgegebene Geschdftsbereiche als zur Verduferung gehalten eingestuft werden (oder die zu einer Gruppe geho-
ren, die als zur Verduferung gehalten eingestuft ist).

4. Einige immaterielle Vermogenswerte konnen in oder auf einer physischen Substanz enthalten sein, wie beispielsweise
einer Compact Disk (im Fall von Computersoftware), einem Rechtsdokument (im Falle einer Lizenz oder eines Paten-
tes) oder einem Film. Bei der Feststellung, ob ein Vermdgenswert, der sowohl immaterielle als auch materielle Elemente
in sich vereint, gemdfl IAS 16 Sachanlagen oder als immaterieller Vermogenswert gemafl dem vorliegenden Standard zu
behandeln ist, beurteilt ein Unternehmen nach eigenem Ermessen, welches Element wesentlicher ist. Beispielsweise ist
die Computersoftware fiir eine computergesteuerte Werkzeugmaschine, die ohne diese bestimmte Software nicht
betriebsfihig ist, integraler Bestandteil der zugehorigen Hardware und wird daher als Sachanlage behandelt. Gleiches
gilt fiir das Betriebssystem eines Computers. Wenn die Software kein integraler Bestandteil der zugehorigen Hardware
ist, wird die Computersoftware als immaterieller Vermogenswert behandelt.

5. Dieser Standard bezieht sich u.a. auf Ausgaben fir Werbung, Aus- und Weiterbildung, Griindung und Anlauf eines
Geschiftsbetriebes sowie Forschungs- und Entwicklungsaktivititen. Forschungs- und Entwicklungsaktivitdten zielen auf
die Wissenserweiterung ab. Obwohl diese Aktivititen zu einem Vermogenswert mit physischer Substanz (z.B. einem
Prototypen) fithren konnen, ist das physische Element des Vermogenswertes sekunddr im Vergleich zu seiner imma-
teriellen Komponente, d.h. das durch ihn verkorperte Wissen.

6. Im Falle eines Finanzierungsleasings kann der zu Grunde liegende Vermogenswert entweder materieller oder immate-
rieller Natur sein. Nach erstmaligem Ansatz bilanziert ein Leasingnehmer einen immateriellen Vermogenswert, den er
im Rahmen eines Finanzierungsleasings nutzt, nach diesem Standard. Rechte aus Lizenzvereinbarungen, beispielsweise
iiber Filmmaterial, Videoaufnahmen, Theaterstiicke, Manuskripte, Patente und Urheberrechte sind aus dem
Anwendungsbereich von IAS 17 ausgeschlossen und fallen in den Anwendungsbereich dieses Standards.
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Der Ausschluss aus dem Anwendungsbereich eines Standards kann vorliegen, wenn bestimmte Aktivititen oder
Geschiftsvorfille so speziell sind, dass sie zu Rechnungslegungsfragen fithren, die gegebenenfalls auf eine andere Art
und Weise zu behandeln sind. Derartige Fragen entstehen bei der Bilanzierung der Ausgaben fiir die Erschlieung oder
die Forderung und den Abbau von Erdol, Erdgas und Bodenschitzen bei der rohstoffgewinnenden Industrie sowie im
Fall von Versicherungsvertragen. Aus diesem Grunde bezieht sich dieser Standard nicht auf Ausgaben fiir derartige Akti-
vititen und Vertrdge. Dieser Standard gilt jedoch fiir sonstige immaterielle Vermégenswerte (z.B. Computersoftware)
und sonstige Ausgaben (z.B. Kosten fiir die Griindung und den Anlauf eines Geschiftsbetriebes), die in der rohstoff-
gewinnenden Industrie oder bei Versicherern genutzt werden bzw. anfallen.

DEFINITIONEN
Die folgenden Begriffe werden in diesem Standard mit der angegebenen Bedeutung verwendet:
Ein aktiver Markt ist ein Markt, der die nachstehenden Bedingungen kumulativ erfiillt:
(a) die auf dem Markt gehandelten Produkte sind homogen;
(b) vertragswillige Kiufer und Verkiufer konnen in der Regel jederzeit gefunden werden;
und
(c) Preise stehen der Offentlichkeit zur Verfiigung.

Das Datum des Vertragsabschlusses bei einem Unternehmenszusammenschluss ist das Datum, an dem der grund-
legende Vertrag zwischen den sich zusammenschliefSenden Parteien geschlossen wird und, im Falle von bérsen-
notierten Unternehmen, dffentlich bekannt gegeben wird. Im Falle einer feindlichen Ubernahme wird der Tag, an
dem eine ausreichende Anzahl von Eigentiimern des erworbenen Unternehmens das Angebot des erwerbenden
Unternehmens angenommen hat, damit das erwerbende Unternehmen die Beherrschung iiber das erworbene Unter-
nehmen erlangen kann, als der friiheste Zeitpunkt eines grundlegenden Vertragsabschlusses zwischen den sich
zusammenschlieflenden Parteien angesehen.

Abschreibung (Amortisation) ist die systematische Verteilung des gesamten Abschreibungsvolumens eines imma-
teriellen Vermdgenswertes iiber dessen Nutzungsdauer.

Ein Vermogenswert ist eine Ressource:
(a) die auf Grund von Ereignissen der Vergangenheit von einem Unternehmen beherrscht wird;
und
(b) von der erwartet wird, dass dem Unternehmen durch sie kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen zuflieft.

Der Buchwert ist der Betrag, mit dem ein Vermégenswert in der Bilanz nach Abzug aller der auf ihn entfallenden
kumulierten Abschreibungen und kumulierten Wertminderungsaufwendungen angesetzt wird.

Die Anschaffungs- oder Herstellungskosten sind der zum Erwerb oder zur Herstellung eines Verméogenswertes ent-
richtete Betrag an Zahlungsmitteln oder Zahlungsmitteliquivalenten bzw. der beizulegende Zeitwert einer anderen
Entgeltform zum Zeitpunkt des Erwerbes bzw. der Herstellung, oder wenn zutreffend der diesem Vermdgenswert
beim erstmaligen Ansatz zugewiesene Betrag in Ubereinstimmung mit den spezifischen Anforderungen anderer
IFRS, wie z.B. IFRS 2 Aktienbasierte Entlohnung.

Das Abschreibungsvolumen ist die Differenz zwischen Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines Vermagens-
wertes oder eines Ersatzbetrages und dem Restwert.

Entwicklung ist die Anwendung von Forschungsergebnissen oder von anderem Wissen auf einen Plan oder Entwurf
fiir die Produktion von neuen oder betrichtlich verbesserten Materialien, Vorrichtungen, Produkten, Verfahren, Sys-
temen oder Dienstleistungen. Die Entwicklung findet dabei vor Beginn der kommerziellen Produktion oder Nut-
zung statt.

IAS 38
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Der unternehmensspezifische Wert ist der Barwert der Cashflows, von denen ein Unternehmen erwartet, dass sie
aus der fortgesetzten Nutzung eines Vermigenswertes und seinem Abgang am Ende seiner Nutzungsdauer oder bei
Begleichung einer Schuld entstehen.

Der beizulegende Zeitwert ist der Betrag, zu dem zwischen sachverstindigen, vertragswilligen und voneinander
unabhingigen Geschiftspartnern ein Vermogenswert getauscht werden konnte.

Ein Wertminderungsaufwand ist der Betrag, um den der Buchwert eines Vermégenswertes seinen erzielbaren Betrag
iibersteigt.

Ein immaterieller Vermigenswert ist ein identifizierbarer, nicht monetirer Vermigenswert ohne physische Substanz.

Monetire Vermogenswerte sind im Bestand befindliche Geldmittel und Vermogenswerte, fiir die das Unternehmen
einen festen oder bestimmbaren Geldbetrag erhiilt.

Forschung ist die eigenstindige und planmafSige Suche mit der Aussicht, zu neuen wissenschaftlichen oder techni-
schen Erkenntnissen zu gelangen.

Der Restwert eines immateriellen Verméogenswertes ist der geschiitzte Betrag, den ein Unternehmen gegenwirtig bei
Abgang des Vermogenswertes nach Abzug der geschitzten VeriufSerungskosten erhalten wiirde, wenn der
Vermdgenswert alters- und zustandsgemifS schon am Ende seiner Nutzungsdauer angelangt wiire.

Die Nutzungsdauer ist:

(a) der Zeitraum, iiber den ein Vermdogenswert voraussichtlich von einem Unternehmen nutzbar ist;

oder

(b) die voraussichtlich durch den Vermdgenswert im Unternehmen zu erzielende Anzahl an Produktionseinheiten
oder dhnlichen MafSgrifSen.

Immaterielle Vermogenswerte

10.

Unternchmen verwenden hdufig Ressourcen oder gehen Schulden ein im Hinblick auf die Anschaffung, Entwicklung,
Erhaltung oder Wertsteigerung immaterieller Ressourcen, wie beispielsweise wissenschaftliche oder technische Erkennt-
nisse, Entwurf und Implementierung neuer Prozesse oder Systeme, Lizenzen, geistiges Eigentum, Marktkenntnisse und
Warenzeichen (einschliefSlich Markennamen und Verlagsrechte). Gangige Beispiele fiir Rechte und Werte, die unter diese
Oberbegriffe fallen, sind Computersoftware, Patente, Urheberrechte, Filmmaterial, Kundenlisten, Hypotheken-
bedienungsrechte, Fischereilizenzen, Importquoten, Franchisevertrage, Kunden- oder Lieferantenbeziehungen, Kunden-
loyalitit, Marktanteile und Absatzrechte.

Nicht alle der in Paragraph 9 beschriebenen Sachverhalte erfiillen die Definitionskriterien eines immateriellen
Vermdgenswertes, d. h. Identifizierbarkeit, Beherrschung einer Ressource und Bestehen eines kiinftigen wirtschaftli-
chen Nutzens. Wenn ein in den Anwendungsbereich dieses Standards fallender Posten der Definition eines immateri-
ellen Vermogenswertes nicht entspricht, werden die Kosten fiir seinen Erwerb oder seine interne Erstellung in der Peri-
ode als Aufwand erfasst, in der sie anfallen. Wird der Posten jedoch bei einem Unternehmenszusammenschluss
erworben, ist er Teil des zum Erwerbszeitpunkt angesetzten Geschifts- oder Firmenwertes (siche Paragraph 68).

Identifizierbarkeit

11.

Die Definition eines immateriellen Vermogenswertes verlangt, dass ein immaterieller Vermogenswert identifizierbar
ist, um ihn vom Geschifts- oder Firmenwert unterscheiden zu konnen. Der bei einem Unternehmenszusammenschluss
erworbene Geschifts- oder Firmenwert stellt eine Zahlung dar, die der Erwerber in der Erwartung kiinftigen wirtschaft-
lichen Nutzens aus Vermogenswerten, die nicht einzeln identifiziert oder getrennt angesetzt werden konnen, geleistet
hat. Der kiinftige wirtschaftliche Nutzen kann das Ergebnis von Synergien zwischen den erworbenen identifizierbaren
Vermdgenswerten sein. Er kann aber auch aus Vermogenswerten resultieren, die nicht im Abschluss angesetzt werden
konnen, fir die der Erwerber jedoch bereit ist, im Rahmen des Unternehmenszusammenschlusses eine Zahlung zu
leisten.
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12. Ein Vermdgenswert erfiillt die Definitionskriterien in Bezug auf die Identifizierbarkeit eines immateriellen

Vermaogenswertes, wenn:

(a) er separierbar ist, d.h. er kann vom Unternehmen getrennt und somit verkauft, iibertragen, lizenziert, vermie-
tet oder getauscht werden. Dies kann einzeln oder in Verbindung mit einem Vertrag, einem Vermdgenswert
oder einer Schuld erfolgen;

oder

(b) er aus vertraglichen oder anderen gesetzlichen Rechten entsteht, unabhingig davon, ob diese Rechte vom
Unternehmen oder von anderen Rechten und Verpflichtungen iibertragbar oder separierbar sind.

Beherrschung

13. Ein Unternechmen beherrscht einen Vermogenswert, wenn das Unternehmen die Macht hat, sich den kiinftigen wirt-
schaftlichen Nutzen, der aus der zu Grunde liegenden Ressource zuflieft, zu verschaffen, und es den Zugriff Dritter
auf diesen Nutzen beschranken kann. Die Fihigkeit eines Unternehmens, den kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen aus
einem immateriellen Vermogenswert zu beherrschen, basiert normalerweise auf juristisch durchsetzbaren Ansprii-
chen. Sind derartige Rechtsanspriiche nicht vorhanden, gestaltet sich der Nachweis der Beherrschung schwieriger. Aller-
dings ist die juristische Durchsetzbarkeit eines Rechtes keine notwendige Voraussetzung fiir Beherrschung, da ein
Unternehmen in der Lage sein kann, den kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen auf andere Weise zu beherrschen.

14. Marktkenntnisse und technische Erkenntnisse konnen zu kiinftigem wirtschaftlichen Nutzen fithren. Ein Unterneh-
men beherrscht diesen Nutzen, wenn das Wissen geschiitzt wird, beispielsweise durch Rechtsanspriiche wie Urheber-
rechte, einen eingeschrankten Handelsvertrag (wo zuldssig) oder durch eine den Arbeitnehmern auferlegte gesetzliche
Vertraulichkeitspflicht.

15. Ein Unternehmen kann diber ein Team von Fachkriften verfiigen und in der Lage sein, zusitzliche Mitarbeiter-
fahigkeiten zu identifizieren, die auf Grund von Schulungsmafinahmen zu einem kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen
fithren. Das Unternechmen kann auch erwarten, dass die Arbeitnehmer ihre Fihigkeiten dem Unternehmen weiterhin
zur Verfligung stellen werden. Fiir gewohnlich hat ein Unternehmen jedoch keine hinreichende Beherrschung des vor-
aussichtlichen kiinftigen wirtschaftlichen Nutzens, der ihm durch ein Team von Fachkriften und die Weiterbildung
erwichst, damit diese Werte die Definition eines immateriellen Vermogenswertes erfiillen. Aus einem dhnlichen Grund
ist es unwahrscheinlich, dass eine bestimmte Management- oder fachliche Begabung die Definition eines immateriel-
len Vermogenswertes erfiillt, es sei denn, dass deren Nutzung und der Erhalt des von ihr zu erwartenden kiinftigen
wirtschaftlichen Nutzens durch Rechtsanspriiche geschiitzt sind und sie zudem die iibrigen Definitionskriterien erfiillt.

16. Ein Unternehmen kann iiber einen Kundenstamm oder Marktanteil verfiigen und erwarten, dass die Kunden dem
Unternehmen auf Grund seiner Bemithungen, Kundenbeziehungen und Kundenloyalitit aufzubauen, treu bleiben wer-
den. Fehlen jedoch die rechtlichen Anspriiche zum Schutz oder sonstige Mittel und Wege zur Kontrolle der Kunden-
bezichungen oder der Loyalitit der Kunden gegeniiber dem Unternchmen, so hat das Unternehmen fiir gewohnlich
eine unzureichende Beherrschung des voraussichtlichen wirtschaftlichen Nutzens aus Kundenbezichungen und
Kundenloyalitit, damit solche Werte (z.B. Kundenstamm, Marktanteile, Kundenbeziehungen, Kundenloyalitit) die Defi-
nition als immaterielle Vermdgenswerte erfiillen. Sind derartige Rechtsanspriiche zum Schutz der Kundenbeziehungen
nicht vorhanden, erbringen Tauschtransaktionen fiir dieselben oder dhnliche nicht vertragsgebundene Kunden-
bezichungen (wenn es sich nicht um einen Teil eines Unternehmenszusammenschlusse handelt) den Nachweis, dass
ein Unternehmen dennoch fihig ist, den voraussichtlichen kiinftigen wirtschaftliche Nutzen aus den Kunden-
bezichungen zu beherrschen. Da solche Tauschtransaktionen auch den Nachweis erbringen, dass Kundenbeziehungen
separierbar sind, erfiillen diese Kundenbezichungen die Definition eines immateriellen Vermogenswertes.

Kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen

17. Der kiinftige wirtschaftliche Nutzen aus einem immateriellen Vermdgenswert kann Erlose aus dem Verkauf von Pro-
dukten oder der Erbringung von Dienstleistungen, Kosteneinsparungen oder andere Vorteile, die sich fiir das Unter-
nehmen aus der Eigenverwendung des Vermogenswertes ergeben, beinhalten. So ist es beispiclsweise wahrscheinlich,
dass die Nutzung geistigen Eigentums in einem Herstellungsprozess eher die kiinftigen Herstellungskosten reduziert,
als dass es zu kiinftigen Erlossteigerungen fiihrt.
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ANSATZ UND BEWERTUNG

18. Der Ansatz eines Postens als immateriellen Vermogenswert verlangt von einem Unternehmen den Nachweis, dass die-
ser Posten:

(a) der Definition eines immateriellen Vermogenswertes entspricht (siche Paragraphen 8-17);

und

(b) die Ansatzkriterien erfiillt (siche Paragraphen 21-23).

Diese Anforderung besteht fiir Anschaffungs- oder Herstellungskosten, die erstmalig beim Erwerb oder der internen
Erzeugung von immateriellen Vermogenswerten entstehen, und fiir spater anfallende Kosten, um dem Vermogenswert
etwas hinzuzufiigen, ihn zu ersetzen oder zu warten.

19. Die Paragraphen 25-32 befassen sich mit der Anwendung der Kriterien fiir den Ansatz von einzeln erworbenen imma-
teriellen Vermogenswerten, und die Paragraphen 33-43 befassen sich mit deren Anwendung auf immaterielle
Vermogenswerte, die bei einem Unternehmenszusammenschluss erworben wurden. Paragraph 44 befasst sich mit der
erstmaligen Bewertung von immateriellen Vermogenswerten, die durch eine Zuwendung der 6ffentlichen Hand erwor-
ben wurden, die Paragraphen 45-47 mit dem Tausch von immateriellen Vermégenswerten und die Paragraphen 48-50
mit der Behandlung von selbst geschaffenem Geschifts- oder Firmenwert. Die Paragraphen 51-67 befassen sich mit dem
erstmaligen Ansatz und der erstmaligen Bewertung von selbst geschaffenen immateriellen Vermogenswerten.

20. Immaterielle Vermogenswerte sind von solcher Natur, dass es in vielen Fillen keine Erweiterungen eines solchen
Vermogenswertes bzw. keinen Ersatz von Teilen eines solchen gibt. Demzufolge werden die meisten nachtriglichen
Ausgaben wahrscheinlich eher den erwarteten kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen eines bestehenden immateriellen
Vermogenswertes erhalten, als die Definition eines immateriellen Vermogenswertes und dessen Ansatzkriterien dieses
Standards erfiillen. Zudem ist es oftmals schwierig, nachtrigliche Ausgabeneinem bestimmten immateriellen
Vermogenswert direkt zuzuordnen und nicht dem Unternehmen als Ganzes. Aus diesem Grunde werden nachtrigli-
che Ausgaben — Ausgaben, die nach erstmaligem Ansatz eines erworbenen immateriellen Vermogenswertes oder nach
der Fertigstellung eines selbst geschaffenen immateriellen Vermogenswertes anfallen — nur selten im Buchwert eines
Vermogenswertes erfasst. In Ubereinstimmung mit Paragraph 63 werden nachtrigliche Ausgaben fiir Markennamen,
Drucktitel, Verlagsrechte, Kundenlisten und ihrem Wesen nach dhnliche Sachverhalte (ob extern erworben oder selbst
geschaffen) immer erfolgswirksam erfasst, wenn sie anfallen. Dies beruht darauf, dass solche Ausgaben nicht von den
Ausgaben fiir die Entwicklung des Unternehmens als Ganzes unterschieden werden konnen.

21. Ein immaterieller Vermogenswert ist dann anzusetzen, aber nur dann, wenn:

(a) es wahrscheinlich ist, dass dem Unternehmen der erwartete kiinftige wirtschaftliche Nutzen aus dem
Vermégenswert zuflieflen wird;

und

(b) die Anschaffungs- oder Herstellungskosten des Vermigenswertes verlisslich bewertet werden kinnen.

22. Ein Unternehmen hat die Wahrscheinlichkeit eines erwarteten kiinftigen wirtschaftlichen Nutzens anhand von ver-
niinftigen und begriindeten Annahmen zu beurteilen. Diese Annahmen beruhen auf der bestméglichen Einschiit-
zung seitens des Managements in Bezug auf die wirtschaftlichen Rahmenbedingungen, die iiber die Nutzungsdauer
des Vermogenswertes bestehen werden.

23. Ein Unternehmen schitzt nach eigenem Ermessen auf Grund der zum Zeitpunkt des erstmaligen Ansatzes zur Verfii-
gung stehenden substanziellen Hinweise den Grad der Sicherheit ein, der dem Zufluss an kiinftigem wirtschaftlichen
Nutzen aus der Nutzung des Vermogenswertes zuzuschreiben ist, wobei externen substanziellen Hinweisen grofieres
Gewicht beizumessen ist.

24. Ein immaterieller Vermégenswert ist bei Zugang mit seinen Anschaffungs- oder Herstellungskosten zu bewerten.



31.12.2004

Amtsblatt der Europaischen Union

L 392/127

Gesonderte Anschaffung

25.

26.

27.

28.

29.

30.

Der Preis, den ein Unternehmen fiir den gesonderten Erwerb eines immateriellen Vermogenswertes zahlt, spiegelt nor-
malerweise die Erwartungen tiber die Wahrscheinlichkeit wider, dass der voraussichtliche kiinftige Nutzen aus dem
Vermogenswert dem Unternehmen zuflieBen wird. Mit anderen Worten: die Auswirkungen der Wahrscheinlichkeit
spiegeln sich in den Anschaffungskosten des Vermogenswertes wider. Das Ansatzkriterium aus Paragraph 21 (a) tiber
die Wahrscheinlichkeit wird daher fiir gesondert erworbene immaterielle Vermogenswerte stets als erfiillt angesehen.

Zudem kénnen die Anschaffungskosten des gesondert erworbenen immateriellen Vermogenswertes fiir gewohnlich ver-
lasslich bewertet werden. Dies gilt insbesondere dann, wenn der Kaufpreis in Form von Zahlungsmitteln oder sonsti-
gen monetiren Vermogenswerten beglichen wird.

Die Anschaffungskosten eines gesondert erworbenen immateriellen Vermdgenswertes umfassen:

(@) den Kaufpreis einschlieflich Einfuhrzolle und nicht erstattungsfahiger Umsatzsteuern nach Abzug von Rabatten,
Boni und Skonti;

und

(b) direkt zurechenbare Kosten fiir die Vorbereitung des Vermdgenswertes auf seine beabsichtigte Nutzung.

Beispiele fiir direkt zurechenbare Kosten sind:

(a) Aufwendungen fiir Leistungen an Arbeitnehmer (wie in IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer definiert), die direkt
anfallen, wenn der Vermogenswert in seinen betriebsbereiten Zustand versetzt wird;

(b) Honorare, die direkt anfallen, wenn der Vermogenswert in seinen betriebsbereiten Zustand versetzt wird;

und

(c) Kosten fiir Testldufe, ob der Vermogenswert ordentlich funktioniert.

Beispiele fiir Ausgaben, die nicht Teil der Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines immateriellen Vermogenswertes
sind:

(@) Kosten fiir die Einfiihrung eines neuen Produktes oder einer neuen Dienstleistung (einschlieflich Kosten fiir Wer-
bung und verkaufsfordernde Manahmen);

(b) Kosten fiir die Geschiftsfiihrung in einem neuen Standort oder mit einer neuen Kundengruppe (einschlieflich
Schulungskosten);

und

(c) Verwaltungs- und andere Gemeinkosten.

Die Erfassung von Kosten im Buchwert eines immateriellen Vermogenswertes endet, wenn der Vermogenswert sich in
dem betriebsbereiten wie vom Management gewiinschten Zustand befindet. Kosten, die bei der Benutzung oder Ver-
lagerung eines immateriellen Vermogenswertes anfallen, sind somit nicht in den Buchwert dieses Vermogenswertes ein-
geschlossen. Die nachstehenden Kosten sind beispielsweise nicht im Buchwert eines immateriellen Vermogenswertes
erfasst:

(@) Kosten, die anfallen, wenn ein Vermogenswert, der auf die vom Management beabsichtigten Weise betriebsbereit
ist, noch in Betrieb gesetzt werden muss;

und

(b) erstmalige Betriebsverluste, wie diejenigen, die wahrend der Nachfrage nach Produktionserhohung des Vermogens-
wertes auftreten.

IAS 38
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31.

32.

Einige Geschiftstitigkeiten treten bei der Entwicklung eines immateriellen Vermégenswertes auf, sind jedoch nicht not-
wendig, um den Vermogenswert in den vom Management beabsichtigten betriebsbereiten Zustand zu bringen. Diese
verbundenen Geschiftstitigkeiten konnen vor oder bei den Entwicklungstitigkeiten auftreten. Da verbundene
Geschiftstitigkeiten nicht notwendig sind, um einen Vermogenswert in den vom Management beabsichtigten betriebs-
bereiten Zustand zu bringen, werden die Einnahmen und dazugehérigen Ausgaben der verbundenen Geschiftstitig-
keiten unmittelbar erfolgswirksam erfasst und unter den entsprechenden Posten von Ertrigen und Aufwendungen
ausgewiesen.

Wird die Zahlung fiir einen immateriellen Vermégenswert iiber das normale Zahlungsziel hinaus aufgeschoben, ent-
sprechen seine Anschaffungskosten dem Gegenwert des Barpreises. Die Differenz zwischen diesem Betrag und der zu
leistenden Gesamtzahlung wird iiber den Zeitraum des Zahlungszieles als Zinsaufwand erfasst, es sei denn, dass sie ent-
sprechend der zuldssigen Aktivierungsmethode gemif IAS 23 Fremdkapitalkosten angesetzt wird.

Erwerb im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses

33.

34.

Wenn ein immaterieller Vermogenswert gemifs IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse bei einem Unternehmens-
zusammenschluss erworben wird, entsprechen die Anschaffungskosten dieses immateriellen Vermogenswertes seinem
beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt. Der beizulegende Zeitwert eines immateriellen Vermogenswertes spie-
gelt die Markterwartungen tiber die Wahrscheinlichkeit wider, dass der kiinftige wirtschaftliche Nutzen aus dem
Vermdgenswert dem Unternehmen zuflieSen wird. Mit anderen Worten: die Auswirkungen der Wahrscheinlichkeit
spiegeln sich in der Bewertung des beizulegenden Zeitwertes des Vermogenswertes wider. Das Ansatzkriterium aus
Paragraph 21 (a) tiber die Wahrscheinlichkeit wird fiir immaterielle Vermdgenswerte, die bei Unternehmenszusammen-
schliissen erworben wurden, stets als erfiillt angesehen.

Gemif diesem Standard und IFRS 3 setzt daher ein Erwerber den immateriellen Vermogenswert des erworbenen Unter-
nehmens zum Erwerbszeitpunkt separat vom Geschifts- oder Firmenwert an, wenn der beizulegende Zeitwert des
Vermogenswertes verldsslich bewertet werden kann, unabhingig davon, ob der Vermdgenswert vor dem Unter-
nehmenszusammenschluss vom erworbenen Unternehmen angesetzt wurde. Das bedeutet, dass das erwerbende Unter-
nehmen ein aktives Forschungs- und Entwicklungsprojekt des erworbenen Unternehmens als einen vom Geschifts-
oder Firmenwert getrennten Vermogenswert ansetzt, wenn das Projekt die Definition eines immateriellen Vermogens-
wertes erfillt und sein beizulegender Zeitwert verldsslich bewertet werden kann. Ein laufendes Forschungs- und
Entwicklungsprojekt eines erworbenen Unternehmens erfillt die Definitionen eines immateriellen Vermogenswertes,
wenn es:

(a) die Definitionen eines Vermogenswertes erfillt;

und

(b) identifizierbar ist, d.h. wenn es separierbar ist oder aus vertraglichen oder gesetzlichen Rechten entsteht.

Bewertung des beizulegenden Zeitwertes eines bei einem Unternechmenszusammenschluss
erworbenen immateriellen Vermogenswertes

35.

36.

Der beizulegende Zeitwert immaterieller Vermogenswerte, die bei einem Unternehmenszusammenschluss erworben
wurden, kann normalerweise verldsslich genug bewertet werden, um gesondert vom Geschifts- oder Firmenwert ange-
setzt zu werden. Wenn es fiir die Schitzungen, die zur Bewertung des beizulegenden Zeitwertes eines immateriellen
Vermogenswertes benutzt werden, eine Reihe moglicher Ergebnisse mit verschiedenen Wahrscheinlichkeiten gibt, geht
diese Unsicherheit eher in die Bewertung des beizulegenden Zeitwertes des Vermogenswertes ein, als dass aus diesem
Grund der beizulegende Zeitwert nicht verldsslich bestimmt werden kann. Wenn ein bei einem Unternechmens-
zusammenschluss erworbener immaterieller Vermdgenswert eine begrenzte Nutzungsdauer hat, besteht eine wider-
legbare Vermutung, dass sein beizulegender Zeitwert verldsslich bewertet werden kann.

Ein bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbener immaterieller Vermogenswert konnte separierbar sein,
jedoch nur in Verbindung mit einem materiellen oder immateriellen Vermogenswert. Die Verlagsrechte einer Zeit-
schrift konnten beispielsweise nicht getrennt von einer dazugehérigen Abonnenten-Datenbank verkauft werden, oder
ein Warenzeichen fiir natiirliches Quellwasser bezoge sich auf eine bestimmte Quelle und konnte somit nicht separat
von der Quelle verkauft werden. In solchen Fillen setzt das erwerbende Unternchmen die Gruppe von Vermogens-
werten als einen einzelnen Vermogenswert separat vom Geschifts- oder Firmenwert an, wenn die einzelnen beizule-
genden Zeitwerte der Vermogenswerte innerhalb der Gruppe nicht verldsslich bewertbar sind.



31.12.2004

Amtsblatt der Europaischen Union

L 392/129

37.

38.

39.

40.

41.

Entsprechend werden die Begriffe ,Marke“ und ,Markenname*“ hiufig als Synonyme fiir Warenzeichen und andere Zei-
chen benutzt. Die vorhergehenden Begriffe sind jedoch allgemeine Marketing-Begriffe, die iiblicherweise in Bezug auf
eine Gruppe von ergdnzenden Vermogenswerten, wie ein Warenzeichen (oder eine Dienstleistungsmarke) und den
damit verbundenen Firmennamen, Geheimverfahren, Rezepten und technologischen Gutachten benutzt werden. Der
Erwerber setzt eine Gruppe von erginzenden immateriellen Vermogenswerten, die eine Marke einschliefRen, als einen
einzelnen Vermdgenswert an, wenn die einzelnen beizulegenden Zeitwerte des erginzenden Vermogenswertes nicht
verlisslich bewertbar sind. Wenn die einzelnen beizulegenden Zeitwerte des erginzenden Vermogenswertes verliss-
lich bewertbar sind, kann ein erwerbendes Unternehmen sie als einen einzelnen Vermdgenswert ansetzen, vorausge-
setzt, dass die einzelnen Vermogenswerte dhnliche Nutzungsdauern haben.

Die einzigen Umstinde, in denen ein beizulegender Zeitwert eines bei einem Unternehmenszusammenschluss erwor-
benen immateriellen Vermdgenswertes nicht verldsslich bewertet werden konnte, sind diejenigen wenn ein immateri-
eller Vermogenswert aus gesetzlichen oder anderen vertraglichen Rechten entsteht und entweder:

(@) nicht separierbar ist;
oder

(b) separierbar ist, es jedoch keine Historie iiber oder Hinweise auf Tauschvorginge fiir dieselben oder dhnliche
Vermaogenswerte gibt, und die Schitzung des beizulegenden Zeitwertes im Ubrigen von unbestimmbaren Vari-
ablen abhingig sein wiirde.

Die auf einem aktiven Markt verwendeten Marktpreise bieten die verldsslichste Schitzungsgrundlage fiir den beizule-
genden Zeitwert eines immateriellen Vermdgenswertes (siehe auch Paragraph 78). Der aktuelle Angebotspreis wird fiir
gewohnlich als geeigneter Marktpreis erachtet. Stehen keine aktuellen Angebotspreise zur Verfiigung, kann der Preis
des letzten vergleichbaren Geschiftsvorfalles als Grundlage fiir die Schitzung des beizulegenden Zeitwertes dienen, vor-
ausgesetzt, dass sich die wirtschaftlichen Rahmenbedingungen zwischen dem Zeitpunkt des Geschiftsvorfalles und
dem Zeitpunkt der Schitzung des beizulegenden Zeitwertes des Vermogenswertes nicht wesentlich gedndert haben.

Existiert kein aktiver Markt fiir einen immateriellen Vermogenswert, ist sein beizulegender Zeitwert der Betrag, den
das Unternehmen in einem Geschiftsvorfall zwischen sachverstindigen, vertragswilligen und unabhingigen Geschifts-
partnern zum Erwerbszeitpunkt, auf der Basis der besten zur Verfiigung stehenden Informationen fiir den Vermdogens-
wert gezahlt hitte. Bei der Bestimmung dieses Betrages zieht ein Unternehmen das Resultat jiingster Geschaftsvorfille
in Betracht, bei denen dhnliche Vermogenswerte betroffen waren.

Unternchmen, die regelmdfig am Kauf oder Verkauf einzigartiger immaterieller Vermogenswerte beteiligt sind, kon-
nen Verfahren zur indirekten Schitzung des beizulegenden Zeitwertes entwickelt haben. Diese Verfahren konnen zur
erstmaligen Bewertung eines immateriellen Vermogenswertes herangezogen werden, der bei einem Unternehmens-
zusammenschluss erworben wurde, wenn ihre Zielsetzung die Schitzung des beizulegenden Zeitwertes ist. Auch miis-
sen sie die aktuellen Geschiftsvorfille und Praktiken der entsprechenden Branche eines Vermogenswertes widerspie-
geln. Diese Techniken beinhalten, soweit angemessen:

(a) die Anwendung von Multiplikatoren, die aktuelle Marktvorginge in Abhingigkeit von Rentabilititskennzahlen
des Vermogenswertes (wie Erlose, Marktanteile und Betriebsergebnis) widerspiegeln, oder in Abhingigkeit vom
Strom des Nutzungsentgelts, das aus der Lizenzvergabe des immateriellen Vermégenswertes an eine andere Par-
tei innerhalb einer Transaktion zu marktiiblichen Bedingungen erzielt werden konnte (wie bei dem einkommens-
orientiertem Ansatz der ,Relief from Royalty-Methode®);

oder

(b) die Diskontierung kiinftiger Netto-Cashflows aus diesem Vermogenswert.

Nachtrdagliche Ausgaben fiir ein erworbenes laufendes Forschungs- und Entwicklungsprojekt

42.

Forschungs- oder Entwicklungsausgaben, die:

(a) sich auf ein laufendes Forschungs- oder Entwicklungsprojekt beziehen, das gesondert oder bei einem Unter-
nehmenszusammenschluss erworben und als ein immaterieller Vermogenswert angesetzt wurde;

und

(b) nach dem Erwerb dieses Projektes anfallen, sind gemifS den Paragraphen 54-62 zu bilanzieren.

IAS 38
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43.

Die Anwendung der Bestimmungen in den Paragraphen 54-62 bedeutet, dass nachtrégliche Ausgaben fiir ein laufen-
des Forschungs- oder Entwicklungsprojekt, das gesondert oder bei einem Unternehmenszusammenschluss erworben
und als ein immaterieller Vermogenswert angesetzt wurde,

(@) bei ihrem Anfall als Aufwand erfasst werden, wenn es sich um Forschungsausgaben handelt;

(b) bei ihrem Anfall als Aufwand erfasst werden, wenn es sich um Entwicklungsausgaben handelt, die nicht die
Ansatzkriterien eines immateriellen Vermogenswertes gemifs Paragraph 57 erfiillen;

und

(c) zum Buchwert des erworbenen aktiven Forschungs- oder Entwicklungsprojekt hinzugefiigt werden, wenn es sich
um Entwicklungsausgaben handelt, die die Ansatzkriterien gemaf$ Paragraph 57 erfiillen.

Erwerb durch eine Zuwendung der offentlichen Hand

44,

In manchen Fillen kann ein immaterieller Vermogenswert durch eine Zuwendung der offentlichen Hand kostenlos oder
zum Nominalwert der Gegenleistung erworben werden. Dies kann geschehen, wenn die 6ffentliche Hand einem Unter-
nehmen immaterielle Vermogenswerte iibertragt oder zuteilt, wie beispielsweise Flughafenlanderechte, Lizenzen zum
Betreiben von Rundfunk- oder Fernsehanstalten, Importlizenzen oder -quoten oder Zugangsrechte fiir sonstige begrenzt
zugingliche Ressourcen. Gemafs 1AS 20 Bilanzierung und Darstellung von Zuwendungen der offentlichen Hand kann sich
ein Unternehmen dafiir entscheiden, sowohl den immateriellen Vermdgenswert als auch die Zuwendung zundchst mit
dem beizulegenden Zeitwert anzusetzen. Entscheidet sich ein Unternehmen dafiir, den Vermdgenswert zunéchst nicht
mit dem beizulegenden Zeitwert anzusetzen, setzt das Unternechmen den Vermdgenswert zunichst zu einem Nomi-
nalwert an (die andere durch IAS 20 gestattete Methode), zuziiglich aller direkt zurechenbaren Kosten fiir die Vorbe-
reitung des Vermogenswertes auf seinen beabsichtigten Gebrauch.

Tausch von Vermdgenswerten

45.

46.

Ein oder mehrere immateriellen Vermogenswerte konnen im Tausch gegen nicht monetire Vermogenswerte oder eine
Kombination von monetiren und nicht monetiren Vermogenswerten erworben werden. Die folgende Diskussion
bezieht sich nur auf den Tausch von einem nicht monetiren Vermogenswert gegen einen anderen, ist jedoch auch auf
alle anderen im vorhergehenden Satz beschriebenen Tauschgeschifte anwendbar. Die Anschaffungskosten eines sol-
chen immateriellen Vermogenswertes werden zum beizulegenden Zeitwert bewertet, es sei denn, (a) dem Tauschge-
schift fehlt es an wirtschaftlicher Substanz, oder (b) weder der beizulegende Zeitwert des erhaltenen Vermogenswertes
noch der des hingegebenen Vermogenswertes ist verldsslich bewertbar. Der erworbene Vermogenswert wird in dieser
Art bewertet, auch wenn ein Unternehmen den hingegebenen Vermogenswert nicht sofort ausbuchen kann. Wenn der
erworbene Vermdgenswert nicht zum beizulegenden Zeitwert bewertet wird, werden die Anschaffungskosten zum
Buchwert des hingegebenen Vermogenswertes bewertet.

Ein Unternechmen legt fest, ob ein Tauschgeschift wirtschaftliche Substanz hat, indem es priift, in welchem Umfang
sich die kiinftigen Cashflows infolge der Transaktion voraussichtlich dndern. Ein Tauschgeschift hat wirtschaftliche
Substanz, wenn:

(a) die Spezifikationen (d.h. Risiko, Timing und Betrag) des Cashflows des erhaltenen Vermogenswertes sich von den
Spezifikationen des iibertragenen Vermogenswertes unterscheiden;

oder

(b) der unternehmensspezifische Wert des Teils der Geschiftstitigkeiten des Unternehmens, der von der Transaktion
betroffen ist, sich auf Grund des Tauschgeschifts dndert;

bzw.

(c) die Differenz in (a) oder (b) sich im Wesentlichen auf den beizulegenden Zeitwert der getauschten Vermogens-
werte bezieht.

Fiir den Zweck der Bestimmung ob ein Tauschgeschift wirtschaftliche Substanz hat, spiegelt der unternehmens-
spezifische Wert des Teils der Geschiftstitigkeiten des Unternehmens, der von der Transaktion betroffen ist, Cashflows
nach Steuern wider. Das Ergebnis dieser Analysen kann eindeutig sein, ohne dass ein Unternehmen detaillierte Kalku-
lationen erbringen muss.
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47.

Paragraph 21(b) beschreibt, dass die verldssliche Bewertung der Anschaffungskosten eines Vermogenswertes eine Vor-
aussetzung fiir den Ansatz eines immateriellen Vermogenswertes ist. Der beizulegende Zeitwert eines immateriellen
Vermdgenswertes, fir den es keine vergleichbaren Markttransaktionen gibt, gilt als verlasslich ermittelbar, wenn (a) die
Schwankungsbandbreite der verniinftigen Schitzungen des beizulegenden Zeitwertes fiir diesen Vermogenswert nicht
signifikant ist oder (b) die Eintrittswahrscheinlichkeiten der verschiedenen Schitzungen innerhalb dieser Bandbreite ver-
niinftig geschitzt und bei der Schitzung des beizulegenden Zeitwertes verwendet werden konnen. Wenn ein Unter-
nehmen den beizulegenden Zeitwert des erhaltenen Vermogenswertes oder des hingegebenen Vermogenswertes ver-
lasslich bestimmen kann, dann wird der beizulegende Zeitwert des hingegebenen Vermogenswertes benutzt, um die
Anschaffungskosten zu bewerten, es sei denn, der beizulegende Zeitwert des erhaltenen Vermogenswertes ist eindeu-
tiger zu ermitteln.

Selbst geschaffener Geschdfts- oder Firmenwert

48.

49.

50.

Ein selbst geschaffener Geschiifts- oder Firmenwert darf nicht aktiviert werden.

In manchen Fillen fallen zuvor Aufwendungen fiir die Erzeugung eines kiinftigen wirtschaftlichen Nutzens an, diese
fihren jedoch nicht zur Schaffung eines immateriellen Vermogenswertes, der die Ansatzkriterien dieses Standards
erfiillt. Derartige Aufwendungen werden oft als Beitrag zum selbst geschaffenen Geschifts- oder Firmenwert beschrie-
ben. Ein selbst geschaffener Geschifts- oder Firmenwert wird nicht als Vermogenswert angesetzt, da es sich hierbei nicht
um eine durch das Unternehmen kontrollierte identifizierbare Ressource (d.h. er ist weder separierbar noch aus ver-
traglichen oder gesetzlichen Rechten entstanden) handelt, deren Herstellungskosten verldsslich bewertet werden
konnen.

Die irgendwann auftretenden Unterschiede zwischen dem Marktwert eines Unternehmens und dem Buchwert seiner
identifizierbaren Nettovermdgenswerte konnen eine Reihe von Faktoren einbeziehen, die sich auf den Unternehmens-
wert auswirken. Derartige Unterschiede stellen jedoch nicht die Herstellungskosten eines durch das Unternehmen kon-
trollierten immateriellen Vermogenswertes dar.

Selbst geschaffene immaterielle Vermagenswerte

51.

52.

53.

Manchmal ist es schwierig zu beurteilen, ob ein selbst geschaffener immaterieller Vermogenswert ansetzbar ist, da es
Probleme gibt bei:

() der Feststellung, ob und wann es einen identifizierbaren Vermogenswert gibt, der einen voraussichtlichen kiinf-
tigen wirtschaftlichen Nutzen erzeugen wird;

und

(b) der verldsslichen Bestimmung der Herstellungskosten des Vermogenswertes. In manchen Fillen kénnen die Kos-
ten fiir die interne Herstellung eines immateriellen Vermégenswertes nicht von den Kosten unterschieden wer-
den, die mit der Erhaltung oder Erh6hung des selbst geschaffenen Geschifts- oder Firmenwertes des Unterneh-
mens oder der Durchfithrung des Tagesgeschiftes in Verbindung stehen.

Zusitzlich zur Beachtung der allgemeinen Bestimmungen fir den Ansatz und die erstmalige Bewertung eines imma-
teriellen Vermogenswertes wendet ein Unternehmen daher die Vorschriften und Anwendungsleitlinien der Paragra-
phen 52-67 auf alle selbst geschaffenen immateriellen Vermogenswerte an.

Um zu beurteilen, ob ein selbst geschaffener immaterieller Vermogenswert die Ansatzkriterien erfiillt, unterteilt ein
Unternchmen den Erstellungsprozess des Vermogenswertes in:

(a) eine Forschungsphase;

und

(b) eine Entwicklungsphase.

Obwohl die Begriffe ,Forschung und ,Entwicklung” definiert sind, ist die Bedeutung der Begriffe ,Forschungsphase*
und ,Entwicklungsphase“ im Sinne dieses Standards umfassender.

Kann ein Unternehmen die Forschungsphase nicht von der Entwicklungsphase eines internen Projektes zur Schaffung
eines immateriellen Vermogenswertes unterscheiden, behandelt das Unternehmen die mit diesem Projekt verbundenen
Ausgaben so, als ob sie lediglich in der Forschungsphase angefallen wiren.

IAS 38
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Forschungsphase

54. Ein aus der Forschung (oder der Forschungsphase eines internen Projektes) entstehender immaterieller Vermdogens-

55.

56.

wert darf nicht angesetzt werden. Ausgaben fiir Forschung (oder in der Forschungsphase eines internen Projektes)
sind in der Periode als Aufwand zu erfassen, in der sie anfallen.

Ein Unternehmen kann in der Forschungsphase eines Projektes nicht nachweisen, dass ein immaterieller Vermogens-
wert existiert, der einen voraussichtlichen kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen erzeugen wird. Daher werden diese Aus-
gaben in der Periode als Aufwand erfasst, in der sie anfallen.

Beispiele fiir Forschungsaktivititen sind:

(a) Aktivitdten, die auf die Erlangung neuer Erkenntnisse ausgerichtet sind;

(b) die Suche nach sowie die Abschitzung und endgiiltige Auswahl von Anwendungen fiir Forschungsergebnisse und
anderem Wissen;

(c) die Suche nach Alternativen fiir Materialien, Vorrichtungen, Produkte, Verfahren, Systeme oder Dienstleistungen;

und

(d) die Formulierung, der Entwurf sowie die Abschdtzung und endgiiltige Auswahl von maoglichen Alternativen fiir
neue oder verbesserte Materialien, Vorrichtungen, Produkte, Verfahren, Systeme oder Dienstleistungen.

Entwicklungsphase

57.

58.

Ein aus der Entwicklung (oder der Entwicklungsphase eines internen Projektes) entstehender immaterieller
Vermaogenswert ist dann, aber nur dann, anzusetzen, wenn ein Unternehmen alle folgenden Nachweise erbringen
kann:

(a) die technische Realisierbarkeit der Fertigstellung des immateriellen Vermogenswertes, damit er zur Nutzung
oder zum Verkauf zur Verfiigung stehen wird.

(b) seine Absicht, den immateriellen Vermogenswert fertig zu stellen sowie ihn zu nutzen oder zu verkaufen.

(c) seine Fihigkeit, den immateriellen Vermogenswert zu nutzen oder zu verkaufen.

(d) wie der immaterielle Vermdogenswert einen voraussichtlichen kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen erzielen wird.
Nachgewiesen werden kann von dem Unternehmen w.a. die Existenz eines Marktes fiir die Produkte des imma-
teriellen Vermogenswertes oder den immateriellen Vermdgenswert an sich oder, falls er intern genutzt werden
soll, der Nutzen des immateriellen Verméogenswertes.

(e) die Verfiigbarkeit adiquater technischer, finanzieller und sonstiger Ressourcen, um die Entwicklung abschlie-
Sen und den immateriellen Vermigenswert nutzen oder verkaufen zu konnen.

(f) seine Fihigkeit, die dem immateriellen Vermigenswert wiihrend seiner Entwicklung zurechenbaren Ausgaben
verlisslich zu bewerten.

In der Entwicklungsphase eines internen Projektes kann ein Unternehmen in manchen Fillen einen immateriellen
Vermdgenswert identifizieren und nachweisen, dass der Vermogenswert einen voraussichtlichen kiinftigen wirtschaft-
lichen Nutzen erzeugen wird. Dies ist darauf zuriickzufithren, dass die Entwicklungsphase eines Projektes weiter vor-
angeschritten ist als die Forschungsphase.
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59.

60.

61.

62.

63.

64.

Beispiele fiir Entwicklungsaktivititen sind:

(@) der Entwurf, die Konstruktion und das Testen von Prototypen und Modellen vor Aufnahme der eigentlichen Pro-
duktion oder Nutzung;

(b) der Entwurf von Werkzeugen, Spannvorrichtungen, Prigestempeln und Gussformen unter Verwendung neuer
Technologien;

(c) der Entwurf, die Konstruktion und der Betrieb einer Pilotanlage, die von ihrer Grofe her fiir eine kommerzielle
Produktion wirtschaftlich ungeeignet ist;

und

(d) der Entwurf, die Konstruktion und das Testen einer gewidhlten Alternative fiir neue oder verbesserte Materialien,
Vorrichtungen, Produkte, Verfahren, Systeme oder Dienstleistungen.

Um zu zeigen, wie ein immaterieller Vermogenswert einen voraussichtlichen kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen erzeu-
gen wird, beurteilt ein Unternechmen den aus dem Vermdgenswert zu erzielenden kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen
unter Verwendung der Grundsitze in IAS 36 Wertminderung von Vermadgenswerten. Wird der Vermégenswert nur in Ver-
bindung mit anderen Vermogenswerten einen wirtschaftlichen Nutzen erzeugen, wendet das Unternehmen das Kon-
zept der zahlungsmittelgenerierenden Einheiten gemafd IAS 36 an.

Die Verfuigbarkeit von Ressourcen zur Vollendung, Nutzung und Erlangung eines Nutzens aus einem immateriellen
Vermaogenswert kann beispielsweise anhand eines Unternehmensplanes nachgewiesen werden, der die benétigten tech-
nischen, finanziellen und sonstigen Ressourcen sowie die Fahigkeit des Unternehmens zur Sicherung dieser Ressour-
cen zeigt. In einigen Fallen weist ein Unternchmen die Verfiigbarkeit von Fremdkapital mittels einer vom Kreditgeber
erhaltenen Absichtserklarung, den Plan zu finanzieren, nach.

Die Kostenrechnungssysteme eines Unternehmens konnen oftmals die Kosten fiir die Selbstschaffung eines immate-
riellen Vermogenswertes verldsslich ermitteln, wie beispielsweise Gehilter und sonstige Ausgaben, die bei der Siche-
rung von Urheberrechten oder Lizenzen oder bei der Entwicklung von Computersoftware anfallen.

Selbst geschaffene Markennamen, Drucktitel, Verlagsrechte, Kundenlisten sowie ihrem Wesen nach ihnliche Sach-
verhalte diirfen nicht als immaterielle Vermégenswerte angesetzt werden.

Kosten fiir selbst geschaffene Markennamen, Drucktitel, Verlagsrechte, Kundenlisten sowie dem Wesen nach dhnliche
Sachverhalte konnen nicht von den Kosten fiir die Entwicklung des Unternehmens als Ganzes unterschieden werden.
Aus diesem Grund werden solche Sachverhalte nicht als immaterielle Vermogenswerte angesetzt.

Herstellungskosten eines selbst geschaffenen immateriellen Vermdgenswertes

65.

66.

Die Herstellungskosten eines selbst geschaffenen immateriellen Vermogenswertes im Sinne des Paragraphen 24 ent-
sprechen der Summe der Kosten, die ab dem Zeitpunkt anfallen, wenn der immaterielle Vermogenswert die in den
Paragraphen 21, 22 und 57 beschriebenen Ansatzkriterien erstmals erfiillt. Paragraph 71 untersagt die Nachaktivierung
von Kosten, die vorher als Aufwand erfasst wurden.

Die Herstellungskosten eines selbst geschaffenen immateriellen Vermégenswertes umfassen alle direkt zurechenbaren
Kosten, die zur Schaffung, Herstellung und Vorbereitung des Vermogenswertes erforderlich sind, damit er fiir den vom
Management beabsichtigten Gebrauch betriebsbereit ist. Beispiele fiir direkt zurechenbare Kosten sind:

(a) Kosten fiir Materialien und Dienstleistungen, die bei der Erzeugung des immateriellen Vermogenswertes genutzt
oder verbraucht werden;

(b) Aufwendungen fuir Leistungen an Arbeitnehmer (wie in IAS 19 Leistungen an Arbeitnehmer definiert), die bei der
Erzeugung des immateriellen Vermogenswertes anfallen;

IAS 38
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(c) Registrierungsgebiihren eines Rechtsanspruches;
und
(d)  Abschreibung auf Patente und Lizenzen, die zur Erzeugung des immateriellen Vermogenswertes genutzt werden.

IAS 23 Fremdkapitalkosten bestimmt Kriterien fiir die Erfassung von Zinsen als Kostenbestandteil eines selbst geschaf-
fenen immateriellen Vermogenswertes.

67. Zu den Kostenbestandteilen eines selbst geschaffenen immateriellen Vermdgenswertes zihlen nicht:

(a) Vertriebs- und Verwaltungsgemeinkosten sowie sonstige Gemeinkosten, es sei denn, diese Kosten konnen direkt
der Vorbereitung zur Nutzung des Vermogenswertes zugeordnet werden;

(b) identifizierte Ineffizienzen und anfingliche Betricbsverluste, die auftreten, bevor der Vermdgenswert seine
geplante Ertragskraft erreicht hat;

und

(c)  Ausgaben fiir die Schulung von Mitarbeitern im Umgang mit dem Vermogenswert.

Beispiel zu Paragraph 65

Ein Unternehmen entwickelt einen neuen Produktionsprozess. Die in 20X5 angefallenen Ausgaben beliefen sich
auf 1 000 WE (%), wovon 900 WE vor dem 1. Dezember 20X5 und 100 WE zwischen dem 1. Dezember 20X5 und
dem 31. Dezember 20X5 anfielen. Das Unternehmen kann beweisen, dass der Produktionsprozess zum 1. Dezember
20X5 die Kriterien fiir einen Ansatz als immaterieller Vermogenswert erfiillte. Der erzielbare Betrag des in diesem Pro-
zess verankerten Know-hows (einschlielich kiinftiger Zahlungsmittelabfliisse, um den Prozess vor seiner eigentlichen
Nutzung fertig zu stellen) wird auf 500 WE geschitzt.

Ende 20X5 wird der Produktionsprozess als immaterieller Vermagenswert mit Herstellungskosten in Hohe von 100 WE angesetzt
(Ausgaben, die seit dem Zeitpunkt der Erfiillung der Ansatzkriterien, d.h. dem 1. Dezember 20X 5, angefallen sind). Die Ausgaben
in Hohe von 900 WE, die vor dem 1. Dezember 20X5 angefallen waren, werden als Aufwand erfasst, da die Ansatzkriterien erst
ab dem 1. Dezember 20X5 erfiillt wurden. Diese Ausgaben sind Teil der in der Bilanz angesetzten Ausgaben des Produktions-
prozesses.

In 20X6 betragen die angefallenen Ausgaben 2 000 WE. Ende 20X6 wird der erzielbare Betrag des in diesem Prozess
verankerten Know-hows (einschlieflich kiinftiger Zahlungsmittelabfliisse, um den Prozess vor seiner eigentlichen Nut-
zung fertig zu stellen) auf 1 900 WE geschitzt.

Ende 20X6 belaufen sich die Ausgaben fiir den Produktionsprozess auf 2 100 WE (Ausgaben 100 WE werden Ende 20X5 erfasst
plus Ausgaben 2 000 WE in 20X6). Das Unternehmen erfasst einen Wertminderungsaufwand in Hohe von 200 WE, um den
Buchwert des Prozesses vor dem Wertminderungsaufwand (2 100 WE) an seinen erzielbaren Betrag (1 900 WE) anzupassen. Die-
ser Wertminderungsaufwand wird in einer Folgeperiode wieder aufgehoben, wenn die in IAS 36 dargelegten Anforderungen fiir die
Wertaufholung erfiillt sind.

ERFASSUNG EINES AUFWANDS

68. Ausgaben fiir einen immateriellen Posten sind in der Periode als Aufwand zu erfassen, in der sie anfallen, es sei

denn, dass:

(a) sie Teil der Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines immateriellen Verméogenswertes sind, der die Ansatz-
kriterien erfiillt (siche Paragraphen 18-67);

oder

(b) der Posten bei einem Unternehmenszusammenschluss erworben wird und nicht als immaterieller Vermdgens-
wert angesetzt werden kann. Ist dies der Fall, sind diese Ausgaben (in den Kosten des Unternehmenszusammen-
schlusses enthalten) in den dem Geschifts- oder Firmenswert zum Erwerbszeitpunkt zuzurechnenden Betrag
einzubeziehen (siche IFRS 3 Unternehmenszusammenschliisse).

() In diesem Standard werden Geldbetrage in ,Wahrungseinheiten“ (WE) ausgedriickt.
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69. Manchmal entstehen Ausgaben, um fiir ein Unternehmen einen kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen zu erzielen. Aller-

70.

dings wird dabei kein immaterieller Vermogenswert oder sonstiger Vermogenswert erworben oder geschaffen, der ange-
setzt werden kann. In diesen Fillen werden die Ausgaben in der Periode als Aufwand erfasst, in der sie anfallen. Bei-
spielsweise werden Ausgaben fiir Forschung, aufSer wenn sie Teil der Kosten eines Unternehmenszusammenschlusses
sind, in der Periode als Aufwand erfasst, in der sie anfallen (siche Paragraph 54). Weitere Beispiele fiir Kosten, die in der
Periode als Aufwand erfasst werden, in der sie anfallen, sind:

(a) Ausgaben fir die Griindung und den Anlauf eines Geschiftsbetriebes (d.h. Griindungs- und Anlaufkosten), es sei
denn, diese Ausgaben sind in den Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines Gegenstands der Sachanlagen
gemafd IAS 16 Sachanlagen enthalten. Zu Griindungs- und Anlaufkosten zihlen Griindungskosten wie Rechts- und
sonstige Kosten, die bei der Griindung einer juristischen Einheit anfallen, Ausgaben fiir die Er6ffnung einer neuen
Betriebsstitte oder eines neuen Geschiftes (d.h. Eroffnungskosten) oder Kosten fiir die Aufnahme neuer Ttig-
keitsbereiche oder die Einfithrung neuer Produkte oder Verfahren (d.h. Anlaufkosten).

(b) Ausgaben fiir Aus- und Weiterbildungsaktivitaten.

(c) Ausgaben fiir Werbekampagnen und Mafinahmen der Verkaufsforderung.

(d) Ausgaben fiir die Verlegung oder Umorganisation von Unternehmensteilen oder des gesamten Unternchmens.

Paragraph 68 schlieft die Erfassung einer Vorauszahlung nicht aus, wenn die Zahlung fiir die Lieferung von Waren oder
die Erbringung von Dienstleistungen vor der tatsichlichen Lieferung von Waren oder der Erbringung von Dienstleis-
tungen erfolgte.

Keine Erfassung fritherer Aufwendungen als Vermadgenswert

71.

72.

73.

Ausgaben fiir einen immateriellen Posten, die urspriinglich als Aufwand erfasst wurden, sind zu einem spiteren
Zeitpunkt nicht als Teil der Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines immateriellen Vermogenswertes
anzusetzen.

FOLGEBEWERTUNG

Ein Unternehmen hat als seine Bilanzierungs- und Bewertungsmethode entweder das Anschaffungskostenmodell
entsprechend Paragraph 74 oder das Neubewertungsmodell entsprechend Paragraph 75 zu wihlen. Wird ein imma-
terieller Vermogenswert unter Verwendung des Neubewertungsmodells bilanziert, sind alle anderen Vermigenswerte
seiner Gruppe ebenfalls nach demselben Modell zu bilanzieren, es sei denn, dass kein aktiver Markt fiir diese
Vermogenswerte existiert.

Eine Gruppe immaterieller Vermogenswerte ist eine Zusammenfassung von Vermdégenswerten, die hinsichtlich ihrer
Art und ihrem Verwendungszweck innerhalb des Unternehmens dhnlich sind. Zur Vermeidung einer selektiven Neu-
bewertung von Vermogenswerten und der Darstellung von Betrdgen in den Abschliissen, die eine Mischung aus
Anschaffungs- oder Herstellungskosten und neu bewerteten Betrdgen zu unterschiedlichen Zeitpunkten darstellen, wer-
den die Posten innerhalb einer Gruppe immaterieller Vermogenswerte gleichzeitig neu bewertet.

Anschaffungskostenmodell

74.

Nach erstmaligem Ansatz ist ein immaterieller Vermdgenswert mit seinen Anschaffungs- oder Herstellungskosten
anzusetzen, abziiglich jeder kumulierten Abschreibung und aller kumulierten Wertminderungsaufwendungen.

Neubewertungsmodell

75.

Nach erstmaligem Ansatz ist ein immaterieller Vermogenswert mit einem Neubewertungsbetrag fortzufiihren, der
sein beizulegender Zeitwert zum Zeitpunkt der Neubewertung ist, abziiglich spiterer kumulierter Abschreibungen
und spiterer kumulierter Wertminderungsaufwendungen. Im Rahmen der unter diesen Standard fallenden Neu-
bewertungen ist der beizulegende Zeitwert unter Bezugnahme auf einen aktiven Markt zu ermitteln. Neu-
bewertungen sind mit einer solchen RegelmiifSigkeit vorzunehmen, dass der Buchwert des Verméogenswertes nicht
wesentlich von seinem beizulegenden Zeitwert abweicht.
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Das Neubewertungsmodell untersagt:

(a) die Neubewertung immatericller Vermdgenswerte, die zuvor nicht als Vermogenswerte angesetzt wurden;

oder

(b) den erstmaligen Ansatz immaterieller Vermdgenswerte mit von ihren Anschaffungs- oder Herstellungskosten
abweichenden Betragen.

77. Das Neubewertungsmodell wird angewendet, wenn ein Vermogenswert zunachst mit seinen Anschaffungs- oder Her-
stellungskosten angesetzt wurde. Wird allerdings nur ein Teil der Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines imma-
teriellen Vermogenswertes angesetzt, da der Vermogenswert die Ansatzkriterien erst zu einem spiteren Zeitpunkt
erfiillte (siche Paragraph 65), kann das Neubewertungsmodell auf den gesamten Vermégenswert angewendet werden.
Zudem kann das Neubewertungsmodell auf einen immateriellen Vermogenswert angewendet werden, der durch eine
Zuwendung der 6ffentlichen Hand zuging und zu einem Nominalwert angesetzt wurde (siche Paragraph 44).

78. Normalerweise existiert ein, den in Paragraph 8 beschriebenen Merkmalen entsprechender, aktiver Markt fiir einen
immateriellen Vermdgenswert nicht, obwohl dies dennoch vorkommen kann. Zum Beispiel kann in manchen Lindern
ein aktiver Markt fiir frei iibertragbare Taxilizenzen, Fischereilizenzen oder Produktionsquoten bestehen. Allerdings gibt
es keinen aktiven Markt fiir Markennamen, Drucktitel bei Zeitungen, Musik- und Filmverlagsrechte, Patente oder
Warenzeichen, da jeder dieser Vermogenswerte einzigartig ist. Und obwohl immaterielle Vermogenswerte gekauft und
verkauft werden, werden Vertrage zwischen einzelnen Kaufern und Verkdufern ausgehandelt, und Transaktionen fin-
den relativ selten statt. Aus diesen Griinden gibt der fiir einen Vermogenswert gezahlte Preis moglicherweise keinen
ausreichenden substanziellen Hinweis auf den beizulegenden Zeitwert eines anderen. Dariiber hinaus stehen der Offent-
lichkeit die Preise oft nicht zur Verfiigung.

79. Die Hdufigkeit von Neubewertungen ist abhdngig vom Ausmafl der Schwankung (Volatilitit) des beizulegenden Zeit-
wertes der einer Neubewertung unterliegenden immateriellen Vermogenswerte. Weicht der beizulegende Zeitwert eines
neu bewerteten Vermogenswertes wesentlich von seinem Buchwert ab, ist eine weitere Neubewertung notwendig. Man-
che immaterielle Vermogenswerte konnen bedeutende und starke Schwankungen ihres beizulegenden Zeitwertes erfah-
ren, wodurch eine jahrliche Neubewertung erforderlich wird. Derartig hidufige Neubewertungen sind bei immateriellen
Vermogenswerten mit nur unbedeutenden Bewegungen des beizulegenden Zeitwertes nicht notwendig.

80. Wird ein immaterieller Vermogenswert neu bewertet, werden die kumulierten Abschreibungen zum Zeitpunkt der Neu-
bewertung entweder:

(@) im Verhaltnis zur Anderung des Bruttobuchwertes des Vermogenswertes angepasst, so dass der Buchwert des
Vermogenswertes nach der Neubewertung seinem Neubewertungsbetrag entspricht;

oder

(b) gegen den Bruttobuchwert des Vermdgenswertes ausgebucht und der Nettobetrag dem Neubewertungsbetrag des
Vermaogenswertes angepasst.

81. Kann ein immaterieller Vermiogenswert einer Gruppe von neu bewerteten immateriellen Vermigenswerten auf
Grund der fehlenden Existenz eines aktiven Marktes fiir diesen Vermiogenswert nicht neu bewertet werden, ist der
Vermégenswert mit seinen Anschaffungs- oder Herstellungskosten anzusetzen, abziiglich aller kumulierten
Abschreibungen und Wertminderungsaufwendungen.

82. Kann der beizulegende Zeitwert eines neu bewerteten immateriellen Vermogenswertes nicht linger unter Bezug-
nahme auf einen aktiven Markt bestimmt werden, entspricht der Buchwert des Vermigenswertes seinem Neu-
bewertungsbetrag, der zum Zeitpunkt der letzten Neubewertung unter Bezugnahme auf den aktiven Markt ermit-
telt wurde, abziiglich aller spiteren kumulierten Abschreibungen und Wertminderungsaufwendungen.

83. Die Tatsache, dass ein aktiver Markt nicht langer fur einen neu bewerteten immateriellen Vermdgenswert besteht, kann
darauf schliefSen lassen, dass der Vermdgenswert moglicherweise in seinem Wert gemindert ist und gemaf$ IAS 36 Wert-
minderung von Vermogenswerten gepriift werden muss.

84. Kann der beizulegende Zeitwert des Vermogenswertes zu einem spiteren Bewertungsstichtag unter Bezugnahme auf
einen aktiven Markt bestimmt werden, wird ab diesem Zeitpunkt das Neubewertungsmodell angewendet.
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85.

86.

87.

88.

89.

90.

Fiihrt eine Neubewertung zu einer Erhhung des Buchwertes eines immateriellen Verméogenswertes, ist die Wertstei-
gerung direkt in das Eigenkapital unter der Position Neubewertungsriicklage einzustellen. Allerdings wird der Wert-
zuwachs in dem Umfang erfolgswirksam erfasst, soweit er eine in der Vergangenheit erfolgswirksam erfasste
Abwertung desselben Verméogenswertes auf Grund einer Neubewertung riickgingig macht.

Fiihrt eine Neubewertung zu einer Verringerung des Buchwertes eines immateriellen Vermégenswertes, ist die Wert-
minderung erfolgswirksam zu erfassen. Eine Verminderung ist jedoch direkt vom Eigenkapital unter der Position
Neubewertungsriicklage zu erfassen, soweit sie den Betrag der entsprechenden Neubewertungsriicklage nicht
iibersteigt.

Die im Eigenkapital eingestellte kumulative Neubewertungsriicklage kann bei Realisierung direkt in die Gewinn-
riicklagen umgebucht werden. Die gesamte Riicklage kann bei Stilllegung oder Verduferung des Vermogenswertes rea-
lisiert werden. Ein Teil der Riicklage kann jedoch realisiert werden, wahrend der Vermogenswert vom Unternehmen
genutzt wird; in solch einem Fall entspricht der realisierte Riicklagenbetrag dem Unterschiedsbetrag zwischen der
Abschreibung auf Basis des neu bewerteten Buchwertes des Vermogenswertes und der Abschreibung, die auf Basis der
historischen Anschaffungs- oder Herstellungskosten des Vermogenswertes erfasst worden wire. Die Umbuchung von
der Neubewertungsriicklage in die Gewinnriicklagen erfolgt nicht tiber die Gewinn- und Verlustrechnung.

NUTZUNGSDAUER

Ein Unternehmen hat festzustellen, ob die Nutzungsdauer eines immateriellen Vermdgenswertes begrenzt oder unbe-
grenzt ist, und wenn begrenzt, dann die Laufzeit dieser Nutzungsdauer bzw. die Anzahl der Produktions- oder ihn-
lichen Einheiten, die diese Nutzungsdauer bestimmen. Ein immaterieller Vermogenswert ist von einem Unterneh-
men so anzusehen, als habe er eine unbegrenzte Nutzungsdauer, wenn es aufgrund einer Analyse aller relevanten
Faktoren keine vorhersehbare Begrenzung der Periode gibt, in der der Vermdgenswert voraussichtlich Netto-
Cashflows fiir das Unternehmen erzeugen wird.

Die Bilanzierung eines immateriellen Vermogenswertes basiert auf seiner Nutzungsdauer. Ein immaterieller Vermdgens-
wert mit einer begrenzten Nutzungsdauer wird abgeschrieben (siche Paragraphen 97-106), hingegen ein immaterieller
Vermogenswert mit einer unbegrenzten Nutzungsdauer nicht (siehe Paragraphen 107-110). Die erlduternden Beispiele
zu diesem Standard veranschaulichen die Bestimmung der Nutzungsdauer fiir verschiedene immaterielle Vermdgens-
werte und die daraus folgende Bilanzierung dieser Vermogenswerte, je nach ihrer festgestellten Nutzungsdauer.

Bei der Ermittlung der Nutzungsdauer eines immateriellen Vermogenswertes werden viele Faktoren in Betracht gezo-
gen, so auch:

() die voraussichtliche Nutzung des Vermogenswertes durch das Unternehmen und die Frage, ob der Vermogens-
wert unter einem anderen Management effizient eingesetzt werden konnte;

(b) fiir den Vermogenswert typische Produktlebenszyklen und offentliche Informationen iiber die geschitzte
Nutzungsdauer von dhnlichen Vermogenswerten, die auf dhnliche Weise genutzt werden;

(o) technische, technologische, kommerzielle oder andere Arten der Veralterung;

(d) die Stabilitit der Branche, in der der Vermdgenswert zum Einsatz kommt, und Anderungen in der Gesamtnach-
frage nach den Produkten oder Dienstleistungen, die mit dem Vermogenswert erzeugt werden;

() voraussichtliche Handlungen seitens der Wettbewerber oder potenzieller Konkurrenten;

(f) die Hohe der Erhaltungsausgaben, die zur Erzielung des voraussichtlichen kiinftigen wirtschaftlichen Nutzens aus
dem Vermogenswert erforderlich sind sowie die Fahigkeit und Intention des Unternehmens, dieses Niveau zu
erreichen;

(g) der Zeitraum der Beherrschung des Vermdgenswertes und rechtliche oder dhnliche Beschriankungen hinsichtlich
der Nutzung des Vermogenswertes, wie beispiclsweise der Verfalltermin zugrunde liegender Leasingverhaltnisse;

und

(h) ob die Nutzungsdauer des Vermdgenswertes von der Nutzungsdauer anderer Vermogenswerte des Unternehmens
abhidngt.

IAS 38
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1. Der Begriff ,unbegrenzt* hat nicht dieselbe Bedeutung wie ,endlos“. Die Nutzungsdauer eines immateriellen Vermaogens-

92.

93.

94.

95.

96.

wertes spiegelt nur die Hohe der kiinftigen Erhaltungsausgaben wider, die zur Erhaltung des Vermdgenswertes auf dem
Niveau der Ertragskraft, die zum Zeitpunkt der Schitzung der Nutzungsdauer des Vermogenswertes festgestellt wurde,
erforderlich sind sowie die Fahigkeit und Intention des Unternehmens, dieses Niveau zu erreichen. Eine Schlussfolge-
rung, dass die Nutzungsdauer eines immateriellen Vermogenswertes unbegrenzt ist, darf nicht von den geplanten kiinf-
tigen Ausgaben abhidngen, die diejenigen tibersteigen, die zur Erhaltung des Vermogenswertes auf diesem Niveau der
Ertragskraft erforderlich sind.

Angesichts des durch die Vergangenheit belegten, rasanten Technologiewandels sind Computersoftware und viele
andere immaterielle Vermogenswerte technologischer Veralterung ausgesetzt. Es ist daher wahrscheinlich, dass ihre
Nutzungsdauer kurz ist.

Die Nutzungsdauer eines immateriellen Vermogenswertes kann sehr lang sein bzw. sogar unbegrenzt. Ungewissheit
rechtfertigt, die Nutzungsdauer eines immateriellen Vermdgenswertes vorsichtig zu schitzen, allerdings rechtfertigt sie
nicht die Wahl einer unrealistisch kurzen Nutzungsdauer.

Die Nutzungsdauer eines immateriellen Vermdgenswertes, der aus vertraglichen oder gesetzlichen Rechten entsteht,
darf den Zeitraum der vertraglichen oder anderen gesetzlichen Rechte nicht iiberschreiten, kann jedoch kiirzer sein,
je nachdem iiber welche Periode das Unternehmen diesen Verméogenswert voraussichtlich einsetzt. Wenn die ver-
traglichen oder anderen gesetzlichen Rechte fiir eine begrenzte Dauer mit der Moglichkeit der Verlingerung iiber-
tragen werden, darf die Nutzungsdauer des immateriellen Vermigenswertes die Verlingerungsperiode(n) nur mit
einschlieffen, wenn es bewiesen ist, dass das Unternehmen die Verlingerung ohne erhebliche Kosten unterstiitzt.

Es kann sowohl wirtschaftliche als auch rechtliche Faktoren geben, die die Nutzungsdauer eines immateriellen
Vermogenswertes beeinflussen. Wirtschaftliche Faktoren bestimmen den Zeitraum, tiber den ein kiinftiger wirtschaft-
licher Nutzen dem Unternehmen erwichst. Rechtliche Faktoren konnen den Zeitraum begrenzen, tiber den ein Unter-
nehmen den Zugriff auf diesen Nutzen beherrscht. Die Nutzungsdauer entspricht dem kiirzeren der durch diese Fak-
toren bestimmten Zeitrdume.

Das Vorhandensein u.a. folgender Faktoren deutet darauf hin, dass ein Unternehmen die vertraglichen oder anderen
gesetzlichen Rechte ohne wesentliche Kosten verldngern konnte:

(a) es gibt substanzielle Hinweise, die moglicherweise auf Erfahrungen basieren, dass die vertraglichen oder anderen
gesetzlichen Rechte verlingert werden. Wenn die Verlingerung von der Zustimmung eines Dritten abhingt, ist
der substanzielle Hinweis, dass der Dritte seine Zustimmung geben wird, hier eingeschlossen;

(b) es gibt substanzielle Hinweise, dass die erforderlichen Vorraussetzungen fiir eine Verldngerung erfillt sind;

und

(c) die Verlingerungskosten sind fiir das Unternehmen unwesentlich im Vergleich zu dem kiinftigen wirtschaftliche
Nutzen, der dem Unternehmen durch diese Verlingerung zufliefen wird.

Falls die Verlingerungskosten im Vergleich zu dem kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen, der dem Unternehmen voraus-
sichtlich durch diese Verlingerung zufliefen wird, erheblich sind, stellen die Verlingerungskosten im Wesentlichen die
Anschaffungskosten dar, um zum Verlangerungszeitpunkt einen neuen immateriellen Vermogenswert zu erwerben.

IMMATERIELLE VERMOGENSWERTE MIT BEGRENZTER NUTZUNGSDAUER

Abschreibungsperiode und Abschreibungsmethode

97.

Das Abschreibungsvolumen eines immateriellen Vermdgenswertes mit einer begrenzten Nutzungsdauer ist plan-
mifSig iiber seine Nutzungsdauer zu verteilen. Die Abschreibung beginnt, sobald der Vermogenswert verwendet wer-
den kann, d.h. wenn er sich an seinem Standort und in dem vom Management beabsichtigten betriebsbereiten
Zustand befindet. Die Abschreibung ist zu dem friiheren der Zeitpunkte einzustellen, an dem der Vermigenswert
gemiifS IFRS 5 Langfristige zur Verduflerung gehaltene Vermogenswerte und aufgegebene Geschiiftsbereiche
als zum Verkauf gehalten eingestuft (oder in eine VeriufSerungsgruppe eingeschlossen wird, die als zum Verkauf
gehalten eingestuft ist) oder ausgebucht wird. Die Abschreibungsmethode hat dem erwarteten Verbrauch des
zukiinftigen wirtschaftlichen Nutzens des Vermogenswertes durch das Unternehmen zu entsprechen. Kann dieser
Verlauf nicht verlisslich bestimmt werden, ist die lineare Abschreibungsmethode anzuwenden. Die fiir jede Periode
anfallenden Abschreibungen sind erfolgswirksam zu erfassen, es sei denn, dieser oder ein anderer Standard erlaubt
oder fordert, dass sie in den Buchwert eines anderen Vermdgenswertes einzubeziehen sind.
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98.

99.

Fiir die systematische Verteilung des Abschreibungsvolumens eines Vermogenswertes tiber dessen Nutzungsdauer kon-
nen verschiedene Abschreibungsmethoden herangezogen werden. Zu diesen Methoden zahlen die lineare und degres-
sive Abschreibung sowie die leistungsabhingige Abschreibung. Die anzuwendende Methode wird auf der Grundlage
des erwarteten Abschreibungsverlaufes dieses Vermogenswertes ausgewéhlt und von Periode zu Periode stetig ange-
wendet, es sei denn, der erwartete Abschreibungsverlauf dndert sich. Es liegen selten, wenn tiberhaupt, iiberzeugende
substanzielle Hinweise zur Rechtfertigung einer Abschreibungsmethode fiir immaterielle Vermogenswerte mit begrenz-
ter Nutzungsdauer vor, die zu einem niedrigeren kumulierten Abschreibungsbetrag fiihrt als die lineare Methode.

Abschreibungen werden allgemein erfolgswirksam erfasst. Manchmal wird jedoch der zukiinftige wirtschaftliche Nut-
zen eines Vermogenswertes durch die Herstellung anderer Vermogenswerte verbraucht. In diesem Fall stellt der
Abschreibungsbetrag einen Teil der Herstellungskosten des anderen Vermogenswertes dar und wird in dessen Buch-
wert einbezogen. Beispielsweise wird die Abschreibung auf immaterielle Vermogenswerte, die in einem Herstellungs-
prozess verwendet werden, in den Buchwert der Vorrite einbezogen (siehe IAS 2 Vorrite).

Restwert

100.

101.

102.

103.

Der Restwert eines immateriellen Vermogenswertes mit einer begrenzten Nutzugsdauer ist mit Null anzusetzen, es
sei denn, dass:

(a) eine Verpflichtung seitens einer dritten Partei besteht, den Vermigenswert am Ende seiner Nutzungsdauer zu
erwerben;

oder

(b) ein aktiver Markt fiir den Vermogenswert besteht, und:

(i) der Restwert unter Bezugnahme auf diesen Markt ermittelt werden kann;

und

(ii) es wahrscheinlich ist, dass ein solcher Markt am Ende der Nutzungsdauer des Vermdgenswertes
bestehen wird.

Das Abschreibungsvolumen eines Vermdgenswertes mit einer begrenzten Nutzungsdauer wird nach Abzug seines
Restwertes ermittelt. Ein anderer Restwert als Null impliziert, dass ein Unternehmen von einer Verduferung des imma-
teriellen Vermogenswertes vor dem Ende seiner wirtschaftlichen Nutzungsdauer ausgeht.

Eine Schitzung des Restwertes eines Vermdgenswertes beruht auf dem bei Abgang erzielbaren Betrag unter Verwen-
dung von Preisen, die zum geschitzten Zeitpunkt des Verkaufs eines dhnlichen Vermogenswertes galten, der das Ende
seiner Nutzungsdauer erreicht hat und unter dhnlichen Bedingungen zum Einsatz kam wie der kiinftig einzusetzende
Vermogenswert. Der Restwert wird mindestens am Ende jedes Geschiftsjahres iiberpriift. Eine Anderung des Rest-
wertes eines Vermodgenswertes wird als Anderung einer Schatzung geméf IAS 8 Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden,
Anderungen von Schétzungen und Fehler angesetzt.

Der Restwert eines Vermogenswertes kann bis zu einem Betrag ansteigen, der entweder dem Buchwert entspricht oder
ihn tibersteigt. Wenn dies der Fall ist, fallt der Abschreibungsbetrag des Vermogenswertes auf Null, solange der Rest-
wert anschliefend nicht unter den Buchwert des Vermogenswertes gefallen ist.

Uberpriifung der Abschreibungsperiode und der Abschreibungsmethode

104. Die Abschreibungsperiode und die Abschreibungsmethode sind fiir einen immateriellen Vermogenswert mit einer

begrenzten Nutzungsdauer mindestens zum Ende jedes Geschiftsjahres zu iiberpriifen. Unterscheidet sich die
erwartete Nutzungsdauer des Vermogenswertes von vorangegangenen Schitzungen, ist die Abschreibungsperiode
entsprechend zu dndern. Hat sich der erwartete Abschreibungsverlauf des Vermiogenswertes gedindert, ist eine
andere Abschreibungsmethode zu wihlen, um dem verinderten Verlauf Rechnung zu tragen. Derartige Anderun-
gen sind als Anderungen einer Schitzung gemdfd IAS 8 zu beriicksichtigen.

IAS 38
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105.

106.

107.

108.

Wihrend der Lebensdauer eines immateriellen Vermogenswertes kann es sich zeigen, dass die Schatzung hinsichtlich
seiner Nutzungsdauer nicht sachgerecht ist. Beispielsweise kann die Erfassung eines Wertminderungsaufwands darauf
hindeuten, dass die Abschreibungsperiode geandert werden muss.

Der Verlauf des kiinftigen wirtschaftlichen Nutzens, der einem Unternehmen aus einem immateriellen Vermogens-
wert voraussichtlich zuflieen wird, kann sich mit der Zeit dndern. Beispielsweise kann es sich zeigen, dass eine degres-
sive Abschreibung geeigneter ist als eine lineare. Ein anderes Beispiel ist, wenn sich die Nutzung der mit einer Lizenz
verbundenen Rechte verzogert, bis in Bezug auf andere Bestandteile des Unternehmensplanes MafSnahmen ergriffen
worden sind. In diesem Fall kann der wirtschaftliche Nutzen aus dem Vermogenswert hochstwahrscheinlich erst in
spéteren Perioden erzielt werden.

IMMATERIELLE VERMOGENSWERTE MIT UNBEGRENZTER NUTZUNGSDAUER

Ein immaterieller Vermdogenswert mit einer unbegrenzten Nutzungsdauer darf nicht abgeschrieben werden.

Von einem Unternehmen wird gemif 1AS 36 Wertminderung von Vermdgenswerten verlangt, einen immateriellen
Vermdgenswert mit einer unbegrenzten Nutzungsdauer auf Wertminderung zu tiberpriifen, indem sein erzielbarer
Betrag mit seinem Buchwert

(a) jahrlich,

und

(b) wann immer es einen Anhaltspunkt dafiir gibt, dass der immaterielle Vermogenswert wertgemindert sein konnte,
verglichen wird.

Uberpriifung der Einschdtzung der Nutzungsdauer

109.

110.

111.

112.

Die Nutzungsdauer eines immateriellen Vermagenswertes, der nicht abgeschrieben wird, ist in jeder Berichtsperiode
zu iiberpriifen, ob fiir diesen Vermigenswert weiterhin die Ereignisse und Umstinde die Einschitzung einer unbe-
grenzten Nutzungsdauer rechtfertigen. Ist dies nicht der Fall, ist die Anderung der Einschiitzung der Nutzungs-
dauer von unbegrenzt auf begrenzt als Anderung einer Schitzung gemiifS IAS 8 Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden, Anderungen von Schitzungen und Fehler anzusetzen.

Gemif TAS 36 ist die Neubewertung der Nutzungsdauer eines immateriellen Vermogenswertes als begrenzt und nicht
mehr als unbegrenzt ein Hinweis darauf, dass dieser Vermogenswert wertgemindert sein konnte. Demzufolge priift
das Unternehmen den Vermogenswert auf Wertminderung, indem es seinen erzielbaren Betrag, wie gemifd IAS 36 fest-
gelegt, mit seinem Buchwert vergleicht und jeden Uberschuss des Buchwertes iiber den erzielbaren Betrag als
Wertminderungsaufwand erfasst.

ERZIELBARKEIT DES BUCHWERTES - WERTMINDERUNGSAUFWAND

Um zu beurteilen, ob ein immaterieller Vermdgenswert in seinem Wert gemindert ist, wendet ein Unternehmen IAS 36
Wertminderung von Vermdgenswerten an. Dieser Standard erkldrt, wann und wie ein Unternehmen den Buchwert seiner
Vermdgenswerte iiberpriift, wie es den erzielbaren Betrag eines Vermogenswertes bestimmt, und wann es einen
Wertminderungsaufwand erfasst oder aufhebt.

STILLLEGUNGEN UND ABGANGE
Ein immaterieller Vermogenswert ist auszubuchen:
(a) bei Abgang;
oder

(b) wenn kein weiterer wirtschaftlicher Nutzen von seiner Nutzung oder seinem Abgang zu erwarten ist.
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113.

114.

116.

117.

118.

Die aus der Ausbuchung eines immateriellen Vermiogenswertes resultierenden Gewinne oder Verluste sind als Dif-
ferenz zwischen dem eventuellen NettoveriufSerungserlds und dem Buchwert des Verméogenswertes zu bestimmen.
Diese Differenz ist bei Ausbuchung des Verméogenswertes erfolgswirksam zu erfassen (sofern IAS 17 Leasing-
verhiltnisse bei Sale-and-leaseback-Transaktionen nichts anderes verlangt). Gewinne sind nicht als Erlose
auszuweisen.

Der Abgang eines immateriellen Vermogenswertes kann auf verschiedene Arten erfolgen (z.B. Verkauf, Eintritt in ein
Finanzierungsleasing oder Schenkung). Bei der Bestimmung des Abgangsdatums eines solchen Vermdgenswertes wen-
det das Unternehmen zur Erfassung der Ertrige aus dem Warenverkauf die Kriterien von IAS 18 Ertrige an. IAS 17
wird auf Abginge durch Sale-and-leaseback-Transaktionen angewendet.

. Wenn ein Unternechmen nach dem Ansatzgrundsatz in Paragraph 21 im Buchwert eines Vermdgenswertes die

Anschaffungskosten fiir den Ersatz eines Teils des immateriellen Vermdgenswertes erfasst, dann bucht es den Buch-
wert des ersetzten Teils aus. Wenn es dem Unternehmen nicht moglich ist, den Buchwert des ersetzten Teils zu ermit-
teln, kann es die Anschaffungskosten fiir den Ersatz als Indikation fiir seine Anschaffungskosten zum Zeitpunkt seines
Erwerbs oder seiner Generierung nehmen.

Die erhaltene Gegenleistung beim Abgang eines immateriellen Vermdgenswertes ist zundchst mit dem beizulegenden
Zeitwert anzusetzen. Wenn die Zahlung fiir den immateriellen Vermdgenswert nicht sofort erfolgt, ist die erhaltene
Gegenleistung zunichst in Hohe des Gegenwertes des Barpreises anzusetzen. Der Unterschied zwischen dem Nomi-
nalbetrag der Gegenleistung und dem Gegenwert des Barpreises wird als Zinsertrag, der die Effektivverzinsung der For-
derung widerspiegelt, gemadfl IAS 18 erfasst.

Die Abschreibung eines immateriellen Vermogenswertes mit einer begrenzten Nutzungsdauer wird nicht eingestellt,
wenn der immaterielle Vermogenswert nicht mehr benutzt wird, es sei denn, der Vermogenswert ist voll abgeschrie-
ben oder gemafd IFRS 5 als zur VerdufSerung gehalten eingestuft (oder Teil einer Gruppe, die als zur Verduf8erung gehal-
ten eingestuft ist).

ANGABEN

Allgemeines

Fiir jede Gruppe immaterieller Vermogenswerte sind vom Unternehmen folgende Angaben zu machen, wobei zwi-
schen selbst geschaffenen immateriellen Vermiogenswerten und sonstigen immateriellen Vermdgenswerten zu unter-
scheiden ist:

(a) ob die Nutzungsdauern unbegrenzt oder begrenzt sind, und wenn begrenzt, die zu Grunde gelegten Nutzungs-
dauern und die angewandten Abschreibungssitze;

(b) die fiir immaterielle Vermigenswerte mit begrenzten Nutzungsdauern verwendeten Abschreibungsmethoden;

(c) der Bruttobuchwert und die kumulierte Abschreibung (zusammengefasst mit den kumulierten
Wertminderungsaufwendungen) zu Beginn und zum Ende der Periode;

(d) der/die Posten der Gewinn- und Verlustrechnung, in dem/denen die Abschreibungen auf immaterielle
Vermagenswerte enthalten sind;

(e) eine Uberleitung des Buchwertes zu Beginn und zum Ende der Periode unter gesonderter Angabe der:

(i)  Zuginge, wobei solche aus unternehmensinterner Entwicklung, solche aus gesondertem Erwerb und sol-
che aus Unternehmenszusammenschliissen separat zu bezeichnen sind;

(i) Vermdogenswerte, die gemdfS IFRS 5 als zur VeriufSerung gehalten eingestuft oder Teil einer als zur Ver-
dufSerung gehaltenen Gruppe sind und andere Abginge;

(iii) Erhohungen oder Verminderungen wiihrend der Berichtsperiode auf Grund von Neubewertungen gemdfS
den Paragraphen 75, 85, und 86 und von direkt im Eigenkapital erfassten oder aufgehobenen
Wertminderungsaufwendungen gemif IAS 36 Wertminderung von Vermdgenswerten (falls
vorhanden),

IAS 38
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119.

120.

121.

(iv) Wertminderungsaufwendungen, die wihrend der Berichtsperiode erfolgswirksam gemifS IAS 36 erfasst
wurden (falls vorhanden);

(v) Wertminderungsaufwendungen, die wihrend der Berichtsperiode erfolgswirksam gemdifS IAS 36 riick-
gangig gemacht wurden (falls vorhanden);

(vi) jede Abschreibung, die wihrend der Berichtsperiode erfasst wurde;

(vii) Nettoumrechnungsdifferenzen auf Grund der Umrechnung von Abschliissen in die Darstellungs-
wihrung und der Umrechnung einer auslindischen Betriebsstitte in die Darstellungswihrung des
Unternehmens;

und

(viii) sonstige Buchwertinderungen wihrend der Periode.

Eine Gruppe immaterieller Vermogenswerte ist eine Zusammenfassung von Vermogenswerten, die hinsichtlich ihrer
Art und ihrem Verwendungszweck innerhalb des Unternehmens dhnlich sind. Beispiele fiir separate Gruppen konnen
sein:

(@) Markennamen;

(b) Drucktitel und Verlagsrechte;

() Computersoftware;

(d) Lizenzen und Franchisevertrige;

(e) Urheberrechte, Patente und sonstige gewerbliche Schutzrechte, Nutzungs- und Betriebskonzessionen;

(f) Rezepte, Geheimverfahren, Modelle, Entwiirfe und Prototypen;

und

(@) immaterielle Vermogenswerte in Entwicklung.

Die oben bezeichneten Gruppen werden in kleinere (grofere) Gruppen aufgespaltet (zusammengefasst), wenn den
Abschlussadressaten dadurch relevantere Informationen zur Verfiigung gestellt werden.

Zusitzlich zu den in Paragraph 118 (e)(iii)-(v) geforderten Informationen verdffentlicht ein Unternehmen Informati-
onen iiber im Wert geminderte immaterielle Vermogenswerte gemaf$ IAS 36.

IAS 8 verlangt vom Unternechmen die Angabe der Art und des Betrags einer Anderung der Schitzung, die entweder
eine wesentliche Auswirkung auf die Berichtsperiode hat oder von der angenommen wird, dass sie eine wesentliche
Auswirkung auf nachfolgende Berichtsperioden haben wird. Derartige Angaben resultieren méglicherweise aus Ande-
rungen in Bezug auf:

(a) die Einschatzung der Nutzungsdauer eines immateriellen Vermogenswertes;

(b) die Abschreibungsmethode;

oder

(c) Restwerte.
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122. Dariiber hinaus hat ein Unternehmen anzugeben:

(a) fiir einen immateriellen Vermogenswert, dessen Nutzungsdauer als unbegrenzt eingeschitzt wurde, den Buch-

(b)

wert dieses Vermogenswertes und die Griinde fiir die Einschitzung seiner unbegrenzten Nutzungsdauer. Im
Rahmen der Begriindung muss das Unternehmen den/die Faktor(en) beschreiben, der/die bei der Ermittlung
der unbegrenzten Nutzungsdauer des Verméogenswertes eine wesentliche Rolle spielte(n);

eine Beschreibung, den Buchwert und den verbleibenden Abschreibungszeitraum eines jeden einzelnen imma-
teriellen Vermigenswertes, der fiir den Abschluss des Unternehmens von wesentlicher Bedeutung ist;

(c) fiir immaterielle Vermogenswerte, die durch eine Zuwendung der offentlichen Hand erworben und zunichst

(d)

(e)

mit dem beizulegenden Zeitwert angesetzt wurden (siehe Paragraph 44):
(i) den beizulegenden Zeitwert, der fiir diese Vermogenswerte zunichst angesetzt wurde;
(ii) ihren Buchwert;

und

(iii) ob sie in der Folgebewertung nach dem Anschaffungskostenmodell oder nach dem Neubewertungsmodell
bewertet werden.

das Bestehen und die Buchwerte immaterieller Vermogenswerte, mit denen ein beschrinktes Eigentumsrecht
verbunden ist, und die Buchwerte immaterieller Vermogenswerte, die als Sicherheit fiir Verbindlichkeiten bege-
ben sind.

der Betrag fiir vertragliche Verpflichtungen fiir den Erwerb immaterieller Vermogenswerte.

123. Wenn ein Unternehmen den/die Faktor(en) beschreibt, der/die bei der Ermittlung, dass die Nutzungsdauer eines imma-
teriellen Vermogenswertes unbegrenzt ist, eine wesentliche Rolle spielte(n), beriicksichtigt das Unternehmen die in
Paragraph 90 aufgefiihrten Faktoren.

Folgebewertung von immateriellen Vermagenswerten nach dem Neubewertungsmodell

124. Werden immaterielle Vermogenswerte zu ihrem Neubewertungsbetrag angesetzt, sind folgende Angaben vom
Unternehmen zu machen:

125.

(a) fiir jede Gruppe immaterieller Vermogenswerte:

(b)

(c)

(i) den Stichtag der Neubewertung;
(ii) den Buchwert der neu bewerteten immateriellen Vermogenswerte;
und

(iii) den Buchwert, der angesetzt worden wire, wenn die neu bewertete Gruppe von immateriellen Vermigens-
werten nach dem Anschaffungskostenmodell in Paragraph 74 bewertet worden wire;

den Betrag der sich auf immaterielle Vermiogenswerte beziehenden Neubewertungsriicklage zu Beginn und
zum Ende der Berichtsperiode unter Angabe der Anderungen wihrend der Periode und jeglicher Aus-
schiittungsbeschrinkungen an die Anteilseigner;

und

die Methoden und wesentlichen Annahmen, die zur Schitzung des beizulegenden Zeitwertes der Vermigens-
werte gefiihrt haben.

Fiir Angabezwecke kann es erforderlich sein, die Gruppen neu bewerteter Vermogenswerte in grofiere Gruppen zusam-
menzufassen. Gruppen werden jedoch nicht zusammengefasst, wenn dies zu einer Kombination von Werten inner-
halb einer Gruppe von immateriellen Vermogenswerten fithren wiirde, die sowohl nach dem Anschaffungskosten-
modell als auch nach dem Neubewertungsmodell bewertete Betrage enthalt.

IAS 38
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Forschungs- und Entwicklungsausgaben

126.

127.

Ein Unternehmen hat die Summe der Ausgaben fiir Forschung und Entwicklung offen zu legen, die wihrend der
Berichtsperiode als Aufwand erfasst wurden.

Forschungs- und Entwicklungsausgaben umfassen simtliche Ausgaben, die Forschungs- oder Entwicklungsaktivititen
direkt zurechenbar sind (siehe die Paragraphen 66 und 67 als Orientierungshilfe fiir die Arten von Ausgaben, die im
Rahmen der Angabevorschriften in Paragraph 126 einzubeziehen sind).

Sonstige Informationen

128.

129.

130.

Einem Unternehmen wird empfohlen, aber nicht vorgeschrieben, die folgenden Informationen offen zu legen:
(a) eine Beschreibung jedes vollstindig abgeschriebenen, aber noch genutzten immateriellen Vermogenswertes;
und

(b) eine kurze Beschreibung wesentlicher immaterieller Vermogenswerte, die vom Unternehmen beherrscht werden,
jedoch nicht als Vermogenswerte angesetzt sind, da sie die Ansatzkriterien in diesem Standard nicht erfiillten oder
weil sie vor Inkrafttreten der im Jahr 1998 herausgegebenen Fassung von IAS 38 Immaterielle Vermogenswerte
erworben oder geschaffen wurden.

UBERGANGSVORSCHRIFTEN UND ZEITPUNKT DES INKRAFTTRETENS

Wenn sich ein Unternehmen in Ubereinstimmung mit Paragraph 85 von IFRS 3 Unternehmenszusammen-
schliisse dazu entschieden hat, IFRS 3 irgendwann vor dem in den Paragraphen 78-84 von ISFR 3 dargelegtem
Zeitpunkt des Inkrafttretens anzuwenden, so hat es auch diesen Standard von demselben Zeitpunkt an prospektiv
anzuwenden. Das Unternehmen hat somit den zu dem Zeitpunkt angesetzten Buchwert der immateriellen
Vermdégenswerte nicht anzupassen. Zu diesem Zeitpunkt muss das Unternehmen jedoch diesen Standard zur Neu-
einschitzung der Nutzungsdauer seiner angesetzten immateriellen Verméogenswerte anwenden. Falls infolge dieser
Neueinschitzung das Unternehmen seine Einschitzung der Nutzungsdauer eines Vermogenswertes dndert, ist diese
Anderung gemif IAS 8 Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden, Anderungen von Schitzungen und Fehler
als eine Anderung einer Schiitzung zu beriicksichtigen.

Andernfalls hat ein Unternehmen diesen Standard anzuwenden:

(a) Dbei der Bilanzierung immaterieller Vermogenswerte, die bei Unternehmenszusammenschliissen mit Datum des
Vertragsabschlusses am 31. Miirz 2004 oder danach erworben wurden;

und

(b) prospektiv bei der Bilanzierung aller anderen immateriellen Vermogenswerten in der ersten Berichtsperiode
eines am 31. Mdrz 2004 oder danach beginnenden Geschiftsjahres. Das Unternehmen hat somit den zu dem
Zeitpunkt angesetzten Buchwert der immateriellen Verméogenswerte nicht anzupassen. Zu diesem Zeitpunkt
muss das Unternehmen jedoch diesen Standard zur Neueinschitzung der Nutzungsdauer solcher immateriel-
len Verméogenswerte anwenden. Falls infolge dieser Neueinschitzung das Unternehmen seine Einschitzung der
Nutzungsdauer eines Vermigenswertes dndert, ist diese Anderung gemifl IAS 8 als eine Anderung einer
Schitzung zu beriicksichtigen.

Tausch von dhnlichen Vermagenswerten

131.

Die Vorschrift in den Paragraphen 129 und 130(b), diesen Standard prospektiv anzuwenden, bedeutet, dass bei der
Bewertung eines Tausches von Vermogenswerten vor Inkrafttreten dieses Standards auf der Grundlage des Buchwer-
tes des hingegebenen Vermdgenswertes das Unternehmen den Buchwert des erworbenen Vermdgenswertes nicht
berichtigt, um den beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt widerzuspiegeln.
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Friihzeitige Anwendung

132. Unternehmen, auf die der Paragraph 130 anwendbar ist, wird empfohlen, diesen Standard vor dem in Para-
graph 130 spezifizierten Zeitpunkt des Inkrafttretens anzuwenden. Wenn ein Unternehmen diesen Standard vor
dem Zeitpunkt des Inkrafttretens anwendet, hat es gleichzeitig IFRS 3 und IAS 36 Wertminderung von
Vermogenswerten (iiberarbeitet 2004) anzuwenden.

RUCKNAHME VON IAS 38 (HERAUSGEGEBEN 1998)

133. Der vorliegende Standard ersetzt IAS 38 Immaterielle Vermdgenswerte (herausgegeben 1998).




